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Parte 1
Mercancia y dinero



PROLOGO DE MARX A LA PRIMERA EDICION

La obra cuyo primer volumen entrego al puiblico constituye la contin-
uacién de mi libro Contribucion a la critica de la economia politica, publicado
en 1859. El largo intervalo que separa el comienzo de esta obra y su con-
tinuaciéon fue debido a una larga enfermedad que vino a interrumpir
continuamente mi labor.

En el capitulo primero del presente volumen se resume el contenido de
aquella obra. Y no simplemente por razones de hilacién e integridad. La
exposicion de los problemas ha sido mejorada. Aqui aparecen desarrolla-
dos, en la medida en que lo consentia la materia, muchos puntos que alli
no hacian més que esbozarse; en cambio, algunas de las cosas que alli se
desarrollaban por extenso han quedado reducidas aqui a un simple esg-
uema. Se han suprimido en su totalidad, naturalmente, los capitulos so-
bre la historia de la teoria del valor y del dinero. Sin embargo, el lector de ag-
uella obra encontrard citadas en las notas que acompafan al primer capi-
tulo nuevas fuentes sobre la historia de dicha teoria.

Aquello de que los primeros pasos son siempre dificiles, vale para to-
das las ciencias. Por eso el capitulo primero, sobre todo en la parte que tra-
ta del andlisis de la mercancia, serd para el lector el de més dificil compren-
sion. He procurado exponer con la mayor claridad posible lo que se ref-
iere al andlisis de la sustancia y magnitud del valor." La forma del valor, que
cobra cuerpo definitivo en la forma dinero, no puede ser mds sencilla y lla-
na. Y sin embargo, el espiritu del hombre se ha pasado mas de dos mil
afios forcejeando en vano por explicérsela, a pesar de haber conseguido,
por lo menos de un modo aproximado, analizar formas mucho mds com-
plicadas y prefiadas de contenido. ;Por qué? Porque es maés facil estudiar
el organismo desarrollado que la simple célula. En el andlisis de las for-
mas econdémicas de nada sirven el microscopio ni los reactivos quimicos.
El Ginico medio de que disponemos, en este terreno, es la capacidad de
abstraccion. La forma de mercancia que adopta el producto del trabajo o la
forma de valor que reviste la mercancia es la célula econémica de la sociedad
burguesa. Al profano le parece que su andlisis se pierde en un laberinto
de sutilezas. Y son en efecto sutilezas; las mismas que nos depara, por
ejemplo, la anatomia micrologica.

Prescindiendo del capitulo sobre la forma del valor, no se podra decir,
por tanto, que este libro resulte dificil de entender. Me refiero, natural-
mente, a lectores deseosos de aprender algo nuevo y, por consiguiente,
de pensar por su cuenta.



El fisico observa los procesos naturales alli donde éstos se presentan en
la forma mas ostensible y menos velados por influencias perturbadoras,
o procura realizar, en lo posible, sus experimentos en condiciones que
garanticen el desarrollo del proceso investigado en toda su pureza. En la
presente obra nos proponemos investigar el régimen capitalista de produc-
cion y las relaciones de produccion y circulacion que a él corresponden. El
hogar clasico de este régimen es, hasta ahora, Inglaterra. Por eso toma-
mos a este pais como principal ejemplo de nuestras investigaciones tedri-
cas. Pero el lector aleman no debe alzarse farisaicamente de hombros an-
te la situacion de los obreros industriales y agricolas ingleses, ni tranqui-
lizarse optimistamente, pensando que en Alemania las cosas no estan tan
mal, ni mucho menos. Por si acaso, bueno serad que le advirtamos: de te fa-
bula narratur! (I)

Lo que de por si nos interesa, aqui, no es precisamente el grado mas o
menos alto de desarrollo de las contradicciones sociales que brotan de las
leyes naturales de la produccién capitalista. Nos interesan mds bien estas
leyes de por si, estas tendencias, que actiian y se imponen con férrea necesi-
dad. Los paises industrialmente més desarrollados no hacen mds que po-
ner delante de los paises menos progresivos el espejo de su propio
porvenir.

Pero dejemos esto a un lado. Alli donde en nuestro pais la produccién
capitalista se halla ya plenamente aclimatada, por ejemplo en las verda-
deras fébricas, la realidad alemana es mucho peor todavia que la inglesa,
pues falta el contrapeso de las leyes fabriles. En todos los demds campos,
nuestro pais, como el resto del occidente de la Europa continental, no s6-
lo padece los males que entrafia el desarrollo de la produccion capitalis-
ta, sino también los que suponen su falta de desarrollo. Junto a las miser-
ias modernas, nos agobia toda una serie de miserias heredadas, fruto de
la supervivencia de tipos de produccién antiquisimos y ya caducos, con
todo su séquito de relaciones politicas y sociales anacronicas. No s6lo nos
atormentan los vivos, sino también los muertos. Le mort saisit le vif! (II)

Comparada con la inglesa, la estadistica social de Alemania y de los
demads paises del occidente de la Europa continental es verdaderamente
pobre. Pero, con todo, descorre el velo lo suficiente para permitirnos atis-
bar la cabeza de Medusa que detras de ella se esconde.

Y si nuestros gobiernos y parlamentos instituyesen periédicamente,
como se hace en Inglaterra, comisiones de investigacion para estudiar las
condiciones econdémicas, si estas comisiones se lanzasen a la biisqueda de
la verdad pertrechadas con la misma plenitud de poderes de que gozan



en Inglaterra, y si el desempefio de esta tarea corriese a cargo de hom-
bres tan peritos, imparciales e intransigentes como los inspectores de fa-
bricas de aquel pais, los inspectores médicos que tienen a su cargo la re-
daccién de los informes sobre "Public Health" (sanidad ptblica), los co-
misarios ingleses encargados de investigar la explotaciéon de la mujer y
del nifio, el estado de la vivienda y la alimentacion, etc., nos aterrariamos
ante nuestra propia realidad. Perseo se envolvia en un manto de niebla para
perseguir a los monstruos. Nosotros nos tapamos con nuestro embozo de
niebla los oidos y los ojos para no ver ni oir las monstruosidades y poder
negarlas.

Pero no nos engafiemos. Del mismo modo que la guerra de indepen-
dencia de los Estados Unidos en el siglo XVIII fue la gran campanada
que hizo erguirse a la clase media de Europa, la guerra norteamericana
de Secesién es, en el siglo XIX, el toque de rebato que pone en pie a la
clase obrera europea. En Inglaterra, este proceso revolucionario se toca
con las manos. Cuando alcance cierto nivel, repercutird por fuerza sobre
el continente. Y, al llegar aqui, revestira formas mas brutales o mds hu-
manas, seglin el grado de desarrollo logrado en cada pais por la propia
clase obrera. Por eso, aun haciendo caso omiso de otros motivos mas no-
bles, el interés puramente egoista aconseja a las clases hoy dominantes
suprimir todas las trabas legales que se oponen al progreso de la clase
obrera. Esa es, entre otras, la razén de que en este volumen se dedique
tanto espacio a exponer la historia, el contenido y los resultados de la le-
gislacion fabril inglesa. Las naciones pueden y deben escarmentar en ca-
beza ajena. Aunque una sociedad haya encontrado el rastro de la ley na-
tural con arreglo a la cual se mueve —y la finalidad 1iltima de esta obra es, en
efecto, descubrir la ley econdmica que preside el movimiento de la sociedad mo-
derna— jamds podra saltar ni descartar por decreto las fases naturales de
su desarrollo. Podrd tinicamente acortar y mitigar los dolores del parto.

Un par de palabras para evitar posibles equivocos. En esta obra, las fi-
guras del capitalista y del terrateniente no aparecen pintadas, ni mucho
menos, de color de rosa. Pero adviértase que aqui s6lo nos referimos a
las personas en cuanto personificacién de categorias econdmicas, como repre-
sentantes de determinados intereses y relaciones de clase. Quien como yo con-
cibe el desarrollo de la formacion econdémica de la sociedad como un proceso
histérico-natural, no puede hacer al individuo responsable de la existenc-
ia de relaciones de que él es socialmente criatura, aunque subjetivamente
se considere muy por encima de ellas.

En economia politica, la libre investigacion cientifica tiene que luchar con
enemigos que otras ciencias no conocen. El cardcter especial de la



materia investigada levanta contra ella las pasiones mds violentas, mas
mezquinas y mds repugnantes que anidan en el pecho humano: las furias
del interés privado. La venerable Iglesia anglicana, por ejemplo, perdona
de mejor grado que se nieguen 38 de sus 39 articulos de fe que el que se
la prive de un 1/39 de sus ingresos pecuniarios. Hoy dia, el ateismo es
un pecado venial en comparacién con el crimen que supone la preten-
sion de criticar el régimen de propiedad consagrado por el tiempo. Y, sin
embargo, es innegable que también en esto se han hecho progresos. Bas-
ta consultar, por ejemplo, el Libro azul publicado hace pocas semanas y
titulado Correspondence with Her Majesty’s Missions Abroad, Regarding In-
dustrial Questions and Trades Unions. En este libro, los representantes de
la Corona inglesa en el los Estados Unidos de América, declaraba al mis-
mo tiempo, en una serie de asambleas, que una vez abolida la esclavitud,
se ponia a la orden del dia la transformacion del régimen del capital y de
la propiedad del suelo. Son los signos de los tiempos, y es inttil querer
ocultarlos bajo mantos de purpura o hdbitos negros. No indican que ma-
flana vayan a ocurrir milagros. Pero demuestran cémo hasta las clases
gobernantes empiezan a darse cuenta vagamente de que la sociedad act-
ual no es algo pétreo e inconmovible, sino un organismo susceptible de
cambios y sujeto a un proceso constante de transformacion.

El tomo sequndo de esta obra tratara del proceso de circulacion del capital
(libro 1I) y de las modalidades del proceso visto en conjunto (libro 111); en el vo-
lumen tercero y altimo (libro IV) se expondra la historia de la teoria.?

Acogeré con los brazos abiertos todos los juicios de la critica cientifica.
En cuanto a los prejuicios de la llamada opinién piblica, a la que jamds he
hecho concesiones, seguiré ateniéndome al lema del gran florentino:

Segqui il tuo corso, e lascia dir le genti! (11I)
Londres, 25 de julio de 1867.

CARLOS MARX



CAPITULO I: LA MERCANCIA



1. Los dos factores de la mercancia: valor de uso y valor
(sustancia y magnitud del valor)

La riqueza de las sociedades en que impera el régimen capitalista de
produccién se nos aparece como un "inmenso arsenal de mercan cias" !y
la mercancia como su forma elemental. Por eso, nuestra investigacion

arranca del andlisis de la mercancia.

La mercancia es, en primer término, un objeto externo, una cosa apta
para satisfacer necesidades humanas, de cualquier clase que ellas sean.
El carécter de estas necesidades, el que broten por ejemplo del estomago
o de la fantasia, no interesa en lo mas minimo para estos efectos.? Ni in-
teresa tampoco, desde este punto de vista, como ese objeto satisface las
necesidades humanas, si directamente, como medio de vida, es decir co-
mo objeto de disfrute, o indirectamente, como medio de produccion.

Todo objeto ttil, el hierro, el papel, etc., puede considerarse desde dos
puntos de vista: atendiendo a su calidad o a su cantidad. Cada objeto de
éstos representa un conjunto de las mas diversas propiedades y puede
emplearse, por tanto, en los mds diversos aspectos. El descubrimiento de
estos diversos aspectos y, por tanto, de las d1ferentes modalidades de
uso de las cosas, constituye un hecho histérico.® Otro tanto acontece con
la invencién de las medidas sociales para expresar la cantidad de los obje-
tos utiles. Unas veces, la diversidad que se advierte en las medidas de las
mercancias responde a la diversa naturaleza de los objetos que se trata
de medir; otras veces. es fruto de la convencion.

La utilidad de un objeto lo convierte en valor de uso.% Pero esta utilidad
de los objetos no flota en el aire. Es algo que estd condicionado por las
cualidades materiales de la mercancia y que no puede existir sin ellas. Lo
que constituye un valor de uso o un bien es, por tanto, la materialidad de la
mercancia misma, el hierro, el trigo, el diamante, etc. Y este caracter de la
mercancia no depende de que la apropiaciéon de sus cualidades tutiles
cueste al hombre mucho o poco trabajo. Al apreciar un valor de uso, se le
supone siempre concretado en una cantidad, v. gr. una docena de relojes,
una vara de lienzo, una tonelada de hierro, etc. Los valores de uso sumi-
nistran los materiales ]Saara una disciplina especial: la del conocimiento pe-
ricial de las mer cancias.” El valor de uso s6lo toma cuerpo en el uso o con-
sumo de los objetos. Los valores de uso forman el contenido material de la
riqueza, cualquiera que sea la forma social de ésta. En el tipo de sociedad
que nos proponemos estudiar, los valores de uso son, ademads, el soporte
material del valor de cambio.



A primera vista, el valor de cambio aparece como la relacion cuantitati-
va, la proporcioén en que se cambian valores de uso de una clase por valo-
res de uso de otra, © relacién que varia constantemente con los lugares y
los tiempos. Parece, pues, como si el valor de cambio fuese algo pura-
mente casual y relativo, como si, por tanto, fuese una contradictio in adjec-
to(5) la existencia de un valor de cambio interno, inmanente a la mercan-
cia (valeur intrinseque).” Pero, observemos la cosa mas de cerca.

Una determinada mercancia, un quarter de trigo por ejemplo, se camb-
ia en las mds diversas proporciones por otras mercancias v. gr.: por x bettn,
por y seda, por z oro, etc. Pero, como x bettin, y seda, z oro, etc. represen-
tan el valor de cambio de un gquarter de trigo, x bettn, y seda, z oro, etc.
tienen que ser necesariamente valores de cambio permutables los unos
por los otros o iguales entre si. De donde se sigue: primero, que los di-
versos valores de cambio de la misma mercancia expresan todos ellos al-
go igual; segundo, que el valor de cambio no es ni puede ser mds que la
expresibn de un contenido dife renciable de él, su “forma de
manifestarse”.

Tomemos ahora dos mercancias, por ejemplo trigo y hierro. Cualquie-
ra que sea la proporcién en que se cambien, cabra siempre representarla
por una igualdad en que una determinada cantidad de trigo equivalga a
una cantidad cualquiera de hierro, v. gr.: 1 quarter de trigo = x quintales
de hierro. ;Qué nos dice esta igualdad? Que en los dos objetos distintos,
o sea, en 1 quarter (7) de trigo y en x quintales de hierro, se contiene un
algo comun de magnitud igual. Ambas cosas son, por tanto, iguales a
una tercera, que no es de suyo ni la una ni la otra. Cada una de ellas de-
be, por consiguiente, en cuanto valor de cambio, poder reducirse a este
tercer término.

Un sencillo ejemplo geométrico nos aclarard esto. Para determinar y
comparar las dreas de dos poligonos hay que convertirlas previamente
en tridngulos. Luego, los tridngulos se reducen, a su vez, a una expresion
completamente distinta de su figura visible: la mitad del producto de su
base por su altura. Exactamente lo mismo ocurre con los valores de cam-
bio de las mercancias: hay que reducirlos necesariamente a un algo comiin
respecto al cual representen un mds o un menos.

Este algo comtn no puede consistir en una propiedad geométrica, fisi-
ca 0 quimica, ni en ninguna otra propiedad natural de las mercancias.
Las propiedades materiales de las cosas sélo interesan cuando las consi-
deremos como objetos ttiles, es decir, como valores de uso. Ademas, lo
que caracteriza visiblemente la relacion de cambio de las mercancias es
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precisamente el hecho de hacer abstraccién de sus valores de uso respec-
tivos. Dentro de ella, un valor de uso, siempre y cuando que se presente
en la proporcién adecuada, vale exactamente lo mismo que otro cualqu-
iera. Ya lo dice el viejo Barbon: "Una clase de mercancias vale tanto como
otra, siempre que su valor de cambio sea igual. Entre objetos cuyo valor
de cambio es idéntico, no existe disparidad ni posibilidad de distinguir.”8
Como valores de uso, las mercancias representan, ante todo, cualidades
distintas; como valores de cambio, s6lo se distinguen por la cantidad: no
encierran, por tanto, ni un &tomo de valor de uso.

Ahora bien, si prescindimos del valor de uso de las mercancias éstas
sOlo conservan una cualidad: la de ser productos del trabajo.

Pero no productos de un trabajo real y concreto. Al prescindir de su
valor de uso, prescindimos también de los elementos materiales y de las
formas que los convierten en tal valor de uso. Dejardn de ser una mesa,
una casa, una madeja de hilo o un objeto util cualquiera. Todas sus prop-
iedades materiales se habrdn evaporado. Dejardn de ser también produc-
tos del trabajo del ebanista, del carpintero, del tejedor o de otro trabajo
productivo concreto cualquiera. Con el caracter ttil de los productos del
trabajo, desaparecerd el cardcter util de los trabajos que representan y de-
sapareceran también, por tanto, las diversas formas concretas de estos
trabajos, que dejardn de distinguirse unos de otros para reducirse todos
ellos al mismo trabajo humano, al trabajo humano abstracto.

¢Cudl es el residuo de los productos asi considerados? Es la misma
materialidad espectral, un simple codgulo de trabajo humano indis tinto,
es decir, de empleo de fuerza humana de trabajo, sin atender para nada a
la forma en que esta fuerza se emplee. Estos objetos s6lo nos dicen que
en su producciéon se ha invertido fuerza humana de trabajo, se ha acu-
mulado trabajo humano. Pues bien, considerados como cristalizacién de
esta sustancia social comtn a todos ellos, estos objetos son valores, valo-
res—mercancias.

Fijémonos ahora en la relaciéon de cambio de las mercancias. Parece co-
mo si el valor de cambio en si fuese algo totalmente independiente de
sus valores de uso. Y en efecto, prescindiendo real y verdaderamente del
valor de uso de los productos del trabajo, obtendremos el valor tal y co-
mo acabamos de definirlo. Aquel algo comtin que toma cuerpo en la re-
lacién de cambio o valor de cambio de la mer cancia es, por tanto, su va-
lor. En el curso de nuestra investigacion volveremos de nuevo al valor de
cambio, como expresién necesaria o forma obligada de manifestarse el
valor, que por ahora estudiaremos independientemente de esta forma.
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Por tanto, un valor de uso, un bien, s6lo encierra un valor por ser encar-
nacion o materializacion del trabajo humano abstracto. ;Como se mide la
magnitud de este valor? Por la cantidad de “sus tancia creadora de valor”,
es decir, de trabajo, que encierra. Y, a su vez, la cantidad de trabajo que
encierra se mide por el tiempo de su duracion, y el tiempo de trabajo, tiene,
finalmente, su unidad de medida en las distintas fracciones de tiempo: ho-
ras, dias, etc.

Se dird que si el valor de una mercancia se determina por la cantidad
de trabajo invertida en su produccién, las mercancias encerrardn tanto
mads valor cuanto mds holgazdn o mas torpe sea el hombre que las pro-
duce o, lo que es lo mismo, cuanto maés tiempo tarde en pro ducirlas. Pe-
ro no; el trabajo que forma la sustancia de los valores es trabajo humano
igual, inversién de la misma fuerza humana de trabajo. Es como si toda
la fuerza de trabajo de la sociedad, materializada en la totalidad de los
valores que forman el mundo de las mercancias, representase para estos
efectos una inmensa fuerza humana de trabajo, no obstante ser la suma
de un sinntimero de fuerzas de trabajo individuales. Cada una de estas
fuerzas es una fuerza humana de trabajo equivalente a las demads, siem-
pre y cuando que presente el cardcter de una fuerza media de trabajo so-
cial y dé, ademds, el rendimiento que a esa fuerza media de trabajo social
corresponde; o lo que es lo mismo, siempre y cuando que para producir
una mercancia no consuma mads que el tiempo de trabajo que representa
la media necesaria, o sea el tiempo de trabajo socialmente necesario. Tiempo
de trabajo socialmente necesario es aquel que se requiere para producir
un valor de uso cualquiera, en las condiciones normales de produccién y
con el grado medio de destreza e intensidad de trabajo imperantes en la
sociedad. Asi, por ejemplo, después d e introducirse en Inglaterra el telar
de vapor, el volumen de trabajo necesario para convertir en tela una de-
terminada cantidad de hilado, seguramente quedaria reducido a la mi-
tad. El tejedor manual inglés seguia invirtiendo en esta operacion,
naturalmente, el mismo tiempo de trabajo que antes, pero ahora el pro-
ducto de su trabajo individual sélo representaba ya media hora de traba-
jo social, quedando por tanto limitado a la mitad de su valor primitivo.

Por consiguiente, lo que determina la magnitud de valor de un objeto no
es mds que la cantidad de trabajo socialmente necesaria, o sea el tiempo de tra-
bajo socialmente necesario para su produccion °. Para estos efectos, cada mer-
cancia se considera como un ejemplar medio de su especie.10 Mercancias
que encierran cantidades de trabajo iguales o que pueden ser producidas
en el mismo tiempo de trabajo representan, por tanto, la misma magnitud de
valor. El valor de una mercancia es al valor de cualquiera otra lo que el
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tiempo de trabajo necesario para la produccién de la primera es al tiem-
po de trabajo necesario para la produccién de la segunda. "Consideradas
como valores, las mercancias no son todas ellas mds que determinadas
cantidades de tiempo de trabajo cristalizado.” 1!

La magnitud de valor de una mercancia permaneceria, por tanto, cons-
tante, invariable, si permaneciese también constante el tiempo de trabajo
necesario para su produccién. Pero éste cambia al cambiar la capacidad
productiva del trabajo. La capacidad productiva del trabajo depende de
una serie de factores, entre los cuales se cuentan el grado medio de des-
treza del obrero, el nivel de progreso de la ciencia y de sus aplicaciones,
la organizacién social del proceso de produccion, el volumen y la eficacia
de los medios de produccién y las condiciones naturales. Asi, por ejemplo,
la misma cantidad de trabajo que en afios de buena cosecha arroja 8
bushels (8) de trigo, en afios de mala cosecha sélo arroja 4. El rendimiento
obtenido en la extracciéon de metales con la misma cantidad de trabajo
variard segliin que se trate de yacimientos ricos o pobres, etc. Los dia-
mantes son raros en la corteza de la tierra; por eso su extraccién supone,
por término medio, mucho tiempo de trabajo, y ésta es la razén de que re-
presenten, en dimensiones pequefiisimas, cantidades de trabajo enormes.
Jacob duda que el oro se pague nunca por todo su valor. Lo mismo po-
dria decirse, aunque con mayor razén atn, de los diamantes. Segtn los
calculos de Eschwege, en 1823 la extraccion en total de las minas de dia-
mantes de Brasil no alcanzaba, calculada a base de un periodo de ochen-
ta afios, el precio representado por el producto medio de las plantaciones
brasilefias de aztcar y café durante afio y medio, a pesar de suponer mu-
cho maés trabajo y, por tanto, mucho mds valor. En minas mads ricas, la
misma cantidad de trabajo representaria mas diamantes, con lo cual es-
tos objetos bajarian de valor. Y si el hombre llegase a conseguir transfor-
mar el carbén en diamante con poco trabajo, el valor de los diamantes
descenderia por debajo del de los ladrillos. Dicho en términos generales:
cuanto mayor sea la capacidad productiva del trabajo, tanto mds corto
serd el tiempo de trabajo necesario para la produccién de un articulo,
tanto menor la cantidad de trabajo cristalizada en él y tanto maés reduci-
do su valor. Y por el contrario, cuanto menor sea la capacidad producti-
va del trabajo, tanto mayor sera el tiempo de trabajo necesario para la
produccién de un articulo y tanto més grande el valor de éste. Por tanto,
la magnitud del valor de una mercancia cambia en razén directa a la cantidad
y en razon inversa a la capacidad productiva del trabajo que en ella se
invierte.
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Un objeto puede ser valor de uso sin ser valor. Asi acontece cuando la
utilidad que ese objeto encierra para el hombre no se debe al trabajo. Es
el caso del aire, de la tierra virgen, de las praderas naturales, de los bosg-
ues silvestres, etc. Y puede, asimismo, un objeto ser ttil y producto del
trabajo humano sin ser mercancia.. Los productos del trabajo destinados a
satisfacer las necesidades personales de quien los crea son, indudable-
mente, valores de uso, pero no mercancias. Para producir mercancias, no
basta producir valores de uso, sino que es menester producir valores de
uso para otros, valores de uso sociales. (Y no s6lo para otros, pura y simple-
mente. El labriego de la Edad Media producia el trigo del tributo para el
sefior feudal y el trigo del diezmo para el cura; y, sin embargo, a pesar de
producirlo para otros, ni el trigo del tributo ni el trigo del diezmo eran
mercancias. Para ser mercancia, el producto ha de pasar a manos de otro,
del que lo consume, por medio de un acto de cambio.)'? Finalmente, ningtn
objeto puede ser un valor sin ser a la vez objeto ttil. Si es indtil, lo serd
también el trabajo que éste encierra; no contard como trabajo ni represen-
tard, por tanto, un valor.
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2. Doble caracter del trabajo representado por las mercancias

Vefamos al comenzar que la mercancia tenia dos caras: la de valor de
uso y la de valor de cambio. Més tarde, hemos vuelto a encontrarnos con
que el trabajo expresado en el valor no presentaba los mismos caracteres
que el trabajo creador de valores de uso. Nadie, hasta ahora, habia pues-
to de relieve criticamente este doble caracter del trabajo representado por
la mercancia.'® Y como este punto es el eje en torno al cual gira la com-
prension de la economia politica, hemos de detenernos a examinarlo con
cierto cuidado.

Tomemos dos mercancias, v. gr.: una levita y 10 varas de lienzo. Y di-
gamos que la primera tiene el doble de valor que la segunda; es decir,
que si 10 varas de lienzo = v, 1 levita =2 v.

La levita es un valor de uso que satisface una necesidad concreta. Para
crearlo, se requiere una determinada clase de actividad productiva. Esta acti-
vidad estd determina por su fin, modo de operar, objeto, medios y resul-
tado. El trabajo cuya utilidad viene a ma terializarse asi en el valor de
uso de su producto o en el hecho de que su producto sea un valor de
uso, es lo que llamamos, resumiendo todo eso, trabajo iitil. Considerado

desde este punto de vista, el trabajo se nos revela siempre asociado a su
utilidad.

Del mismo modo que la levita y el lienzo son valores de uso cualitativa-
mente distintos, los trabajos a que deben su existencia —o sea, el trabajo del
sastre y el del tejedor— son también trabajos cualitativamente distintos. Si no
fuesen valores de uso cualitativamente distintos y, por tanto, productos
de trabajos ttiles cualitati vamente distintos también, aquellos objetos
bajo ningtin concepto podrian enfrentarse el uno con el otro como mer-
cancias. No es practico cambiar una levita por otra, valores de uso por
otros idénticos.

Bajo el tropel de los diversos valores de uso o mercancias, desfila ante
nosotros un conjunto de. trabajos ttiles no menos variados, trabajos que
difieren unos de otros en género, especie, familia, subes pecie y variedad:
es la division social del trabajo, condicién de vida de la produccién de mer-
cancias, aunque, ésta no lo sea, a su vez, de la divisién social del trabajo.
Asi, por ejemplo, la comunidad de la India antigua, supone una division
social del trabajo, a pesar de lo cual los productos no se convierten alli en
mercancias. 0, para poner otro ejemplo més cercano a nosotros: en toda fa-
brica reina una division sistemética del trabajo, pero esta divisién no se
basa en el hecho de que los obreros cambien entre si sus productos indi-
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viduales. S6lo los productos de trabajos privados independientes los unos de
los otros pueden revestir en sus relaciones mutuas el caracter de
mercancias.

Vemos, pues, que el valor de uso de toda mercancia representa una de-
terminada actividad productiva encaminada a un fin o, lo que es lo mis-
mo, un determinado trabajo util. Los valores de uso no pueden enfren-
tarse los unos con los otros como mercancias si no encierran trabajos ttiles
cualitativamente distintos. En una sociedad cuyos productos revisten en
general la forma de mercancias, es decir, en una sociedad de productores
de mercancias, esta diferencia cual itativa que se acusa entre los distintos
trabajos ttiles realizados inde pendientemente los unos de los otros co-
mo actividades privativas de otros tantos productores independientes, se
va desarrollando hasta formar un complicado sistema, hasta convertirse
en una divisién social del trabajo.

A la levita, como tal levita, le tiene sin cuidado, por lo demds, que la
vista el sastre o su cliente. En ambos casos cumple su misién de valor de
uso. La relacion entre esa prenda y el trabajo que la produce no cambia
tampoco, en realidad, porque la actividad del sastre se convierta en pro-
fesion especial, en categoria independiente dentro de la divisién social
del trabajo. Alli donde la necesidad de vestido le acuciaba, el hombre se
pasoé largos siglos cortdndose prendas més o menos burdas antes de con-
vertirse de hombre en sastre. Sin embargo, la levita, el lienzo, todos los
elementos de la riqueza material no suministrados por la naturaleza, de-
ben siempre su existencia a una actividad productiva especifica, ttil, por
medio de la cual se asimilan a determinadas necesidades humanas
determinadas materias que la naturaleza brinda al hombre. Como crea-
dor de valores de uso, es decir como trabajo iitil, el trabajo es, por tanto,
condicién de vida del hombre, y condiciéon independiente de todas las
formas de sociedad, una necesidad perenne y natural sin la que no se
concebiria el intercambio organico entre el hombre y la naturaleza ni, por
consiguiente, la vida humana.

Los valores de uso, levita, lienzo, etc., o lo que es lo mismo, las mer-
cancias consideradas como objetos corpoéreos, son combinaciones de dos ele-
mentos: la materia, que suministra la naturaleza, y el trabajo. Si desconta-
mos el conjunto de trabajos ttiles contenidos en la levita, en el lienzo,
etc., quedara siempre un substrato material, que es el que la naturaleza
ofrece al hombre sin intervencién de la mano de éste. En su produccion,
el hombre s6lo puede proceder como procede la misma naturaleza, es
decir, haciendo que la materia cambie de forma..'* Mas atn. En este trabajo
de conformacién, el hombre se apoya constantemente en las fuerzas
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naturales. El trabajo no es, pues, la fuente iinica y exclusiva de los valores de
uso que produce, de la riqueza material. El trabajo es, como ha dicho Will-
iam Petty, el padre de la riqueza, y la tierra la madre.

Pasemos ahora de la mercancia considerada como objeto ttil a la mer-
cancia considerada como valor.

Partimos del supuesto de que la levita vale el doble que 10 varas de
lienzo. Pero ésta es una diferencia puramente cuantitativa , que, por el
momento, no nos interesa. Nos limitamos, por tanto, a recordar que si el
valor de una levita es el doble que el de 10 varas de lienzo, 20 varas de
lienzo representaran la misma magn i tud de valor que una levita. Conside-
rados como valores, la levita y el lienzo son objetos que encierran idéntica
sustancia, objetos de igual naturaleza, expresiones objetivas del mismo tipo
de trabajo. Pero el trabajo del sastre y el del tejedor son trabajos cualitativa-
mente distintos. Hay, sin embargo, sociedades en que el mismo hombre
trabaja alternativamente como sastre y tejedor y en que, por tanto, estas
dos modalidades distintas de trabajo no son mds que variantes del trabajo
del mismo individuo, en que no representan todavia funciones fijas y con-
cretas de diferentes personas, del mismo modo que la levita que hoy cor-
ta nuestro sastre y los pantalones que cortard mafiana no representan
mdés que modalidades del mismo trabajo individual. A simple vista se
advierte, ademads, que en nuestra so ciedad capitalista una cantidad con-
creta de trabajo humano se aporta alternativamente en forma de trabajo de
sastreria o de trabajo textil, segtin las fluctuaciones que experimente la
demanda de trabajo. Es posible que estos cambios de forma del trabajo
no se operen sin resistencia, pero tienen que operarse, necesariamente.

Si prescindimos del caracter concreto de la actividad productiva y, por
tanto, de la utilidad del trabajo, ;qué queda en pie de é1? Queda, simple-
mente, el ser un gasto de fuerza humana de trabajo. El trabajo del sastre y el
del tejedor, aun representando actividades productivas cualitativamente
distintas, tienen de comun el ser un gasto productivo de cerebro humano,
de musculo, de nervios, de brazo, etc.; por tanto, en este sentido, ambos
son trabajo humano. No son mds que dos formas distintas de aplicar la
fuerza de trabajo del hombre. Claro estd que, para poder aplicarse bajo
tal o cual forma, es necesario que la fuerza humana de trabajo adquiera
un grado mayor o menor de desarrollo. Pero, de suyo, el valor de la
mercancia s6lo representa trabajo humano, gasto de trabajo humano pura
y simplemente. Ocurre con el trabajo humano, en este respecto, lo que en
la sociedad burguesa ocurre con el hombre, que como tal hombre no es
apenas nada, pues como se cotiza y representa un gran papel en esa soc-
iedad es como general 0 como banquero.! El trabajo humano es el empleo
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de esa simple fuerza de trabajo que todo hombre comun y corriente, por
término medio, posee en su organismo corpoéreo, sin necesidad de una
especial educacion. El simple trabajo medio cambia, indudablemente, de
caracter segtn los paises y la cultura de cada época, pero existe siempre,
dentro de una sociedad dada. El trabajo complejo no es mas que el traba-
jo simple potenciado o, mejor dicho, multiplicado: por donde una pequefa
cantidad de trabajo complejo puede equivaler a una cantidad grande de
trabajo simple. Y la experiencia demuestra que esta reduccién de trabajo
complejo a trabajo simple es un fenémeno que se da todos los dias y a to-
das horas. Por muy complejo que sea el trabajo a que debe su existencia
una mercancia, el valor la equipara enseguida al producto del trabajo
simple, y como tal valor s6lo representa, por tanto, una determinada can-
tidad de trabajo simple.16 Las diversas proporciones en que diversas cla-
ses de trabajo se reducen a la unidad de medida del trabajo simple se esta-
blecen a través de un proceso social que obra a espaldas de los producto-
res, y esto les mueve a pensar que son el fruto de la costumbre. En lo su-
cesivo, para mayor sencillez, consideraremos siempre la fuerza de traba-
jo, cualquiera que ella sea, como expresion directa de la fuerza de trabajo
simple, ahorrandonos asi la molestia de reducirla a la unidad.

Del mismo modo que en los valores levita y lienzo se prescinde de la
diferencia existente entre sus valores de uso, en los trabajos que esos valores
representan se hace caso omiso de la diferencia de sus formas iitiles, o sea
de la actividad del sastre y de la del tejedor. Y asi como los valores de uso
lienzo y levita son el fruto de la com binacién de una actividad ttil pro-
ductiva, con la tela y el hilado respectivamente, mientras que considera-
dos como wvalores la levita y el lienzo no son, por el contrario, mas que
simples cristalizaciones andlogas de trabajo, los trabajos encerrados en estos
valores no son

lo que son por la relaciéon productiva que guardan con la tela y el hila-
do, sino por ser inversiones de fuerza humana de trabajo pura y simplemen-
te. Los trabajos del sastre y el tejedor son elementos integrantes de los va-
lores de uso levita y lienzo gracias precisamente a sus diversas cualidades;
en cambio, s6lo son sustancia y base de los valores lienzo y levita en
cuanto en ellos se hace abstraccion de sus cualidades especificas, para re-
ducirlos a la misma cualidad: 1a del trabajo humano.

Pero la levita y el lienzo no son solamente valores en general, sino valo-
res de una determinada magnitud, pues ya hemos dicho que, segtn el sup-
uesto de que partimos, la levita vale el doble que 10 varas de lienzo.
¢Coémo se explica esta diferencia de magnitud de valor? Tiene su explica-
cién en el hecho de que las 10 varas de lienzo s6lo encierran la mitad de
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trabajo que una levita; lo cual quiere decir que, para producir ésta, la
fuerza de trabajo debera funcionar doble tiempo del que se necesita para
producir aquéllas.

Por tanto, si con relacion. al valor de uso el trabajo representado por la
mercancia solo interesa cualitativamente, con relacién a la magnitud del va-
lor interesa s6lo en su aspecto cuantitativo, una vez reducido a la unidad
de trabajo humano puro y simple. En el primer caso, lo que interesa es la
clase y calidad del trabajo; en el segundo caso, su cantidad, su duracién. Y
como la magnitud de valor de una mercancia sélo acusa la cantidad del
trabajo encerrado en ella, en ciertas y determinadas proporciones las
mercancias representaran siempre, necesariamente, valores iguales.

Si la capacidad productiva de todos los trabajos ttiles necesarios para
la produccién de una levita, supongamos, permanece invariable, la mag-
nitud de valor de las levitas aumentara en la medida en que aumente su
cantidad. Si por ejemplo una levita representa x dias de trabajo, 2 levitas
representaran 2 x dias de trabajo, etc. Pero supdngase que el trabajo nece-
sario para producir una levita se duplica o bien que se reduce a la mitad.
En el primer caso, una levita tendré el mismo valor que antes dos, y en el
segundo caso haran falta dos levitas para formar el valor que antes tenia
una, a pesar de que tanto en uno como en otro caso esta prenda sigue
prestando exactamente los mismos servicios y de que el trabajo util que
encierra sigue siendo de la misma calidad. Lo que cambia es la cantidad
de trabajo invertida en su produccion.

Cuanto mayor sea la cantidad de valor de uso mayor serd, de por si, la
riqueza material: dos levitas encierran mds riqueza que una. Con dos levi-
tas pueden vestirse dos personas; con una de estas prendas una solamen-
te, etc. Sin embargo, puede ocurrir que a medida que crece la riqueza
material, disminuya la magnitud de valor que representa. Estas fluctuacio-
nes contradictorias entre si se explican por el doble caricter del trabajo. La
capacidad productiva es siempre, naturalmente, capacidad productiva
de trabajo 1til, con creto. Y sélo determina, como es légico, el grado de
eficacia de una actividad productiva ttil, encaminada a un fin, dentro de
un periodo de tiempo dado. Por tanto, el trabajo ttil rendird una canti-
dad més o menos grande de productos segiin el ritmo con que aumente o
disminuya su capacidad productiva. Por el contrario, los cambios opera-
dos en la capacidad productiva no afectan de suyo al trabajo que el valor
representa. Como la capacidad productiva es siempre funcién de la forma
concreta y tutil del trabajo, es 16gico que tan pronto como se hace caso
omiso de su forma concreta, atil, no afecte para nada a éste. El mismo
trabajo rinde, por tanto, durante el mismo tiempo, idéntica cantidad de valor,
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por mucho que cambie su capacidad productiva. En cambio, puede arro-
jar en el mismo tiempo cantidades distintas de valores de uso, mayores o me-
nores segin que su capacidad productiva aumente o disminuya. Como
se ve, el mismo cambio operado en la capacidad productiva, por virtud
del cual aumenta el rendimiento del trabajo y, por tanto, la masa de los
valores de uso creados por éste, disminuye la magnitud de valor de esta ma-
sa total incrementada, siempre en el supuesto de que acorte el tiempo de
trabajo necesario para su produccioén. Y a la inversa.

Todo trabajo es, de una parte, gasto de la fuerza humana de trabajo en
el sentido fisiolégico y, como tal, como trabajo humano igual o trabajo
humano abstracto, forma el valor de la mercancia. Pero todo trabajo es,
de otra parte, gasto de la fuerza humana de trabajo bajo una forma espe-
cial y encaminada a un fin y, como tal, como trabajo concreto y til, pro-
duce los valores de uso.!”
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3. La forma del valor o valor de cambio

Las mercancias vienen al mundo bajo la forma de valores de uso u ob-
jetos materiales: hierro, tela, trigo, etc. Es su forma prosaica y natural. Sin
embargo, si son mercancias es por encerrar una doble significacién: la de
objetos ttiles y, a la par, la de materializaciones de valor. Por tanto, sélo
se presentan como mercancias, s6lo revisten el cardcter de mercancias,
cuando poseen esta doble forma: su forma natural y la forma del valor.

La objetivacion de valor de las mercancias se distingue de Wittib Hur-
tig, la amiga de Falstaff, en que no se sabe por dénde cogerla. Cabalmen-
te al revés de lo que ocurre con la materialidad de las mercancias corp6-
reas, visibles y tangibles, en su valor objetivado no entra ni un 4tomo de
materia natural. Ya podemos tomar una mercancia y darle todas las
vueltas que queramos: como valor, nos encontraremos con que es siem-
pre inaprehensible. Recordemos, sin embargo, que las mercancias sélo se
materializan como valores en cuanto son expresion de la misma unidad
social: trabajo humano, que, por tanto, su materialidad como valores es
puramente social, y comprenderemos sin ningtn esfuerzo que esa su
materialidad como valores s6lo puede revelarse en la relacion social de
unas mercancias con otras. En efecto, en nuestra investigacion
comenzamos estudiando el valor de cambio o relacién de cambio de las
mercancias, para descubrir, encerrado en esta relacion, su valor. Ahora,
no tenemos mds remedio que retrotraernos nuevamente a esta forma o
manifestacion de valor.

Todo el mundo sabe, aunque no sepa méas que eso, que las mercancias
poseen una forma comuin de valor que” contrasta de una manera muy os-
tensible con la abigarrada diversidad de formas naturales que presentan
sus valores de uso: esta forma es el dinero. Ahora bien, es menester que
consigamos nosotros lo que la economia burguesa no ha intentado siqu-
iera: poner en claro la génesis de la forma dinero, para lo cual tendremos
que investigar, remontdandonos desde esta forma fascinadora hasta sus
manifestaciones mds sencillas y mds humildes, el desarrollo de la expre-
sion del valor que se encierra en la relaciéon de valor de las mercancias.
Con ello, veremos, al mismo tiempo, cémo el enigma del dinero se
esfuma.

La relacion mds simple de valor es, evidentemente, la relaciéon de valor
de una mercancia con otra concreta y distinta, cualquiera que ella sea. La rela-
cion de valor entre dos mercancias constituye, por tanto, la expresion mas
simple de valor de una mercancia.
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A. FORMA SIMPLE, CONCRETA 0 FORTUITA DEL VALOR

x mercancia A =y mercancia B, o bien: x mercancia A vale y mercancia
B

(20 varas lienzo = 1 levita, o bien: 20 varas lienzo valen 1 levita)

Al. Los dos polos de la expresion del valor: forma relativa del valor
y forma equivalencial

En esta forma simple del valor reside el secreto de todas las formas del va-
lor. Por eso es en su andalisis donde reside la verdadera dificultad del
problema.

Dos mercancias distintas, A y B, en nuestro ejemplo el lienzo y la levi-
ta, desempefian aqui dos papeles manifiestamente distintos. El lienzo ex-
presa su valor en la levita; la levita sirve de material para esta expresion de va-
lor. La primera mercancia desempefia un papel activo, la segunda un pa-
pel pasivo. El valor de la primera mercancia aparece bajo la forma del valor
relativo, o lo que es lo mismo, reviste la forma relativa del valor. La segunda
mercancia funciona como equivalente, o lo que es lo mismo, reviste forma
equivalencial.

Forma relativa del valor y forma equivalencial son dos aspectos de la
misma relacion, aspectos inseparables y que se condicionan mutuamen-
te, pero también y a la par dos extremos opuestos y antagonicos, los dos polos
de la misma expresion del valor; estos dos términos se desdoblan constante-
mente entre las diversas mercancias relacionadas entre si por la expresion
del valor. Asi, por ejemplo, el valor del lienzo no puede expresarse en
lienzo. La relacion de 20 varas de lienzo = 20 varas de lienzo no represen-
tarfa expresion ninguna de valor. Esta igualdad s6lo nos diria que 20 va-
ras de lienzo no son mas que 20 varas de lienzo, es decir, una determina-
da cantidad del objeto iitil lienzo. Por tanto, el valor del lienzo s6lo puede
expresarse en términos relativos, es decir recurriendo a otra mercancia; o,
lo que es lo mismo, la forma relativa del valor del lienzo supone como pre-
misa el que otra mercancia cualquiera desempefie respecto al lienzo la fun-
cién de forma equivalencial. Y a su vez, esta otra mercancia que funciona co-
mo equivalente no puede desempefiar al mismo tiempo el papel de forma relativa
de valor. No es su propio valor lo que ella expresa. Se limita a suministrar e/
material para la expresion de valor de otra mercancia.

Cierto es que la relacion 20 varas de lienzo = 1 levita o 20 varas de lienzo
valen 1 levita lleva implicita la forma inversa: 1 levita = 20 varas de lienzo o
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1 levita vale 20 varas de lienzo. Pero, en realidad, lo que se hace aqui es in-
vertir los términos de la igualdad para expresar el valor de la levita de un
modo relativo; al hacerlo, el lienzo cede a la levita su puesto de equivalen-
te. Por tanto, una misma mercancia no puede asumir al mismo tiempo ambas
formas en la misma expre sion de valor. Estas formas se excluyen la una a la
otra como los dos polos o los dos extremos de una linea.

El que una mercancia revista la forma relativa del valor o la forma op-
uesta, la de equivalente, depende exclusivamente de la posi cion que esa
mercancia ocupe dentro de la expresion de valor en un momento dado, es decir,
de que sea la mercancia cuyo valor se expresa o aquella en que se expre-
sa este valor.

A2. La forma relativa del valor
a) Contenido de la forma relativa del valor

Para averiguar donde reside, en la relaciéon de valor entre dos mercan-
cias, la expresion simple del valor de una de ellas no hay mds remedio
que empezar prescindiendo totalmente del aspecto cuantitativo de esta
relacion. Cabalmente al revés de lo que suele hacerse, pues lo frecuente
es no ver en la relacién de valor mds que la propor cién de equivalencia
entre determinadas cantidades de dos distintas

mercancias. Sin advertir que para que las magnitudes de objetos distintos
puedan ser cuantitativamente comparables entre si, es necesario ante todo redu-
cirlas a la misma unidad. S6lo representdndonoslas

como expresiones de la misma unidad podremos ver en ellas magnitudes
de signo igual y, por tanto conmensurables.'8

Cuando decimos que 20 varas de lienzo = 1 levita, o igual 20, o igual x
levitas, en cada una de estas relaciones se sobrentiende que e! lienzo y las
levitas son, como magnitudes de valor, expresiones distintas de la misma
unidad, objetos de igual naturaleza.

Lienzo = levita: he ahi la férmula que sirve de base a la relaciéon. Pero
en esta igualdad, las dos

mercancias cualitativamente equiparadas no desempefian el mismo
papel. La igualdad sélo expresa el

valor del lienzo. ;Cémo? Refiriéndolo a la levita como a su
“equivalente” u objeto “permutable” por él. En esta relacion, la levita s6-
lo interesa como exteriorizacion de valor, como valor mate rializado,
pues so6lo en funcién de tal puede decirse que exista identidad entre ella
y el lienzo. Por otra parte, de lo que se trata es de hacer resaltar, de hacer
que cobre expresion sustantiva la existencia de valor propia del lienzo,
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ya que s6lo en cuanto valor puede encon trérsele a éste una relacion de
equivalencia o cambio con la levita. Un ejemplo. El acido butirico es un
cuerpo distinto del formiato de propilo. Y sin embargo, ambos estén inte-
grados por las mismas sustancias quimicas: carbono (C), hidrégeno (H) y
oxigeno (0) y en idéntica proporcién, o sea C4 H8 02. Pues bien, si dijése-
mos que el formiato de propilo es igual al acido butirico, dirfamos dos
cosas: primero, que el formiato de propilo no es mas que una modalidad
de la férmula C4 HS8 02; segundo, que el dcido butirico estd formado por
los mismos elementos y en igual proporcién. Es decir que, equiparando
el formiato de propilo al dcido butirico, expre sariamos la sustancia qui-
mica comun a estos dos cuerpos de forma diferente.

Al decir que las mercancias, consideradas como valores, no son mds
que cristalizaciones de trabajo humano, nuestro anélisis las reduce a la
abstraccion del valor, pero sin darles una forma de valor distinta a las
formas naturales que revisten. La cosa cambia cuando se trata de la ex-
presiéon de valor de una mercancia. Aqui, es su propia relacién con otra
mercancia lo que acusa su caracter de valor.

Asi por ejemplo, al equiparar la levita, como valor materializado, al
lienzo, lo que hacemos es equiparar el trabajo que aquélla encierra al tra-
bajo contenido en éste. Ya sabemos que el trabajo del sastre que hace la
levita es un trabajo concreto, distinto del trabajo del tejedor que produce
el lienzo. Pero al equipararlo a éste, reducimos el trabajo del sastre a lo
que hay de igual en ambos trabajos, a su nota comun, que es la de ser tra-
bajo humano. Y de este modo, por medio de un rodeo, venimos a decir al
propio tiempo, que el trabajo del tejedor, al tejer valor, no encierra nada
que 1o diferencie del trabajo del sastre, siendo por tanto trabajo humano,
abstracto. Es la expresion de equivalencia de diversas mercancias la que
pone de manifiesto el cardcter especifico del trabajo como fuente de va-
lor, al reducir a su nota comtn, la de trabajo humano puro y simple, los
diversos trabajos contenidos en las diversas mercancias.

No basta, sin embargo, expresar el cardcter especifico del trabajo de
que estd formado el valor del lienzo. La fuerza humana de trabajo en su
estado fluido, o sea el trabajo humano, crea valor, pero no es de por si
valor. Se convierte en valor al plasmarse, al cobrar forma corpdrea. Para
expresar el valor del lienzo como cristalizacién de trabajo humano, tene-
mos necesariamente que expre sarlo como un “algo objetivo” distinto
corporalmente del propio lienzo y a la par comun a éste y a otra mercan-
cia. Este problema lo hemos resuelto ya.
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Lo que en la expresion de valor de lienzo permite a la levita asumir el
papel de su igual cualitativo, de objeto de idéntica naturaleza, es el ser
un valor. La levita tiene, pues, para estos efectos, la consideracién de ob-
jeto en que toma cuerpo el valor, de objeto que representa el valor en su
forma natural y tangible. Pero adviértase que la levita, la materialidad de
la mercancia levita, es un simple valor de uso. Realmente, una levita es
un objeto tan poco apto para expresar valor como cualquier pieza de
lienzo. Lo cual prueba que, situada en la relacién o razén de valor con el
lienzo, la levita adquiere una importancia que tiene fuera de ella, del
mismo modo que ciertas personas ganan en categoria al embutirse en
una levita galoneada.

En la produccién de la levita se ha invertido real y efectivamente, bajo
la forma de trabajo de sastreria, fuerza humana de trabajo. En ella se acu-
mula, por tanto, trabajo humano. Asi considerada, la levita es
“representacion de valor”, aunque esta propiedad suya no se trasluzca ni
aun al través de la més delgada de las levitas. En la relacién o razén de
valor del lienzo, la levita s6lo nos interesa en este aspecto, es decir como
valor materializado o encarnacién corpérea de valor. Por mucho que se
abroche los botones, el lienzo descubre en ella el alma palpitante de valor
hermana de la suya. Sin embargo, para que la levita desemperie respecto
al lienzo el papel de valor, es imprescindible que el valor revista ante el
lienzo la forma de levita. Es lo mismo que acontece en otro orden de rela-
ciones, donde el individuo B no puede asumir ante el individuo A los
atributos de la majestad sin que al mismo tiempo la majestad revista a
los ojos de éste la figura corpérea de B, los rasgos fisonémicos, el color
del pelo y muchas otras sefias personales del soberano reinante en un
momento dado.

Por tanto, en la relacién o razén de valor en que la levita acttia como
equivalente del lienzo, la forma levita es considerada como forma del va-
lor. El valor de la mercancia lienzo se expresa, por consiguiente, en la
materialidad corpérea de la mercancia levita; o lo que es lo mismo, el va-
lor de una mercancia se expresa en él valor de uso de otra. Considerado co-
mo valor de uso, el lienzo es un objeto materialmente distinto de la levi-
ta, pero considerado como valor es algo "igual a la levita" y que presenta,
por tanto, la misma fisonomia de ésta. Esto hace que revista una forma
de valor distinta de su forma natural. En su identidad con la levita se re-
vela su verdadera naturaleza como valor, del mismo modo que el caréc-
ter carneril del cristiano se revela en su identidad con el cordero de Dios.

Por tanto, todo lo que ya nos habia dicho antes el anélisis de valor de
la mercancia nos lo repite ahora el propio lienzo, al trabar contacto con
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otra mercancia, con la mercancia levita. Lo que ocurre es que el lienzo ex-
presa sus ideas en su lenguaje peculiar, en el lenguaje propio de una
mercancia. Para decir que el trabajo, considerado en abstracto, como tra-
bajo humano, crea su propio valor, nos dice que la levita, en lo que tiene
de comtn con él o, lo que tanto da, en lo que tiene de valor, estd formada
por el mismo trabajo que el lienzo. Para decir que su sublime materiali-
zacion de valor no se confunde con su tieso cuerpo de lienzo, nos dice
que el valor presenta la forma de una levita y que por tanto él, el lienzo,
considerado como objeto de valor, se parece a la levita como un huevo a
otro huevo. Diremos incidentalmente que el lenguaje de las mercancias
posee también, aparte de estos giros talmudicos, otras muchas maneras
mds o menos correctas de expresarse. Asi por ejemplo, la expresion ale-
mana Wertsein expresa con menos fuerza que el verbo latino valere, valer,
valoir, como la equiparacion de la mercancia B a la mercancia A es la ex-
presion propia de valor de ésta. Paris vaut bien une messe! (9)

Por tanto, la relaciéon o razén de valor hace que la forma natural de la
mercancia B se convierta en la forma de valor de la mercancia A o que la
materialidad corpérea de la primera sirva de espejo de valor de la segun-
da.?0 | Al referirse a la mercancia B como materializacién corpérea de va-
lor, como encarnacién material de trabajo humano, la mercancia A conv-
ierte el valor de uso B en material de su propia expresiéon de valor. El va-
lor de la mercancia A expresado asi, es decir, expresado en el valor de
uso de la mercancia B, reviste la forma del valor relativo.

b) Determinabilidad cuantitativa de la forma relativa del valor

Cuando tratamos de expresar el valor de una mercancia, nos referimos
siempre a determinada cantidad de un objeto de uso: 15 fanegas de trigo,
100 libras de café, etc. Esta cantidad dada de una mercancia encierra una
determinada cantidad de trabajo humano. Por tanto la forma del valor
no puede limitarse a expresar valor pura y simplemente sino que ha de ex-
presar un valor cuantitativo determinado, una cantidad de valor. En la rela-
cién o proporcioén de valor de la mercancia A con la mercancia B, del
lienzo con la levita, no s6lo equiparamos cualitativamente la mercancia levi-
ta al lienzo en cuanto representacion de valor en general, sino que esta-blece-
mos la proporcién con una determinada cantidad de lienzo, por ejemplo
entre 20 varas de lienzo y una determinada cantidad de la representacion cor-
porea del valor 0 equivalente, v. gr. una levita.

La relacion “20 varas de lienzo = 1 levita o 20 varas de lienzo valen 1
levita” arranca del supuesto de que en 1 levita se contiene la misma sus-
tancia de valor que en 20 varas de lienzo; es decir, del supuesto de que
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ambas cantidades de mercancias cuestan la misma suma de trabajo o el
mismo tiempo de trabajo. Pero como el tiempo de trabajo necesario para
producir 20 varas de lienzo o 1 levita cambia al cambiar la capacidad
productiva de la industria textil o de sastrerfa, conviene que investigue-
mos més de cerca como influyen estos cambios en la expresion relativa

de la magnitud de valor.

I. Supongamos que varia el valor del lienzo?! sin que el valor de la levi-

ta sufra alteracion. Al duplicarse el tiempo de trabajo necesario para pro-
ducir el lienzo, por efecto, supongamos, del agotamiento progresivo del
suelo en que se cultiva el lino, se duplica también su valor. En vez de 20
varas de lienzo = levita, ten dremos, por tanto: 20 varas de lienzo = 2 levi-
tas, ya que ahora 1 levita s6lo encierra la mitad de tiempo de trabajo de
20 varas de lienzo. Y a la inversa, si el tiempo de trabajo necesario para
producir el lienzo queda reducido a la mitad, v. gr. por los progresos
conseguidos en la fabricacion de telares, el valor del lienzo quedara tam-
bién reducido a la mitad. Por tanto, ahora: 20 varas de lienzo = 1/2 levita.
El valor relativo de la mercancia A, o sea, su valor expresado en la mer-
cancia B, aumenta y disminuye, por tanto, en razén directa al aumento o
disminucién experimentados por la mercancia A, siempre y cuando que
el valor de la segunda permanezca constante.

I1. Supéngase que el valor del lienzo no varia y que varia, en cambio, el
valor de la levita. Si, en estas circunstancias, el tiempo de trabajo necesar-
io para producir la levita se duplica, v. gr., por el menor rendimiento del
esquileo, tendremos, en vez de 20 varas de lienzo = 1 levita, 20 varas de
lienzo = 1/2 levita. Por el contrario, si el valor de la levita queda reduci-
do a la mitad, la relacién sera: 20 varas de lienzo = 2 levitas. Por tanto, per-
maneciendo inalterable el valor de la mercancia A, su valor relativo, ex-
presado en la mercancia B, aumenta o disminuye en razon inversa a los
cambios de valor experimentados por ésta.

Comparando los distintos casos expuestos en los dos apartados anter-
iores, vemos que el mismo cambio de magnitud del valor relativo puede prove-
nir de causas opuestas. Asi, por ejemplo, la igualdad 20 varas de lienzo = 1
levita da origen: 1° a la ecuacion 20 varas de lienzo = 2 levitas, bien porque
el valor del lienzo se duplique, bien porque el valor de las levitas quede
reducido a la mitad, y 2° a la igualdad 20 varas de lienzo = 1/2 levita, ya
porque el valor del lienzo se reduzca a la mitad, o porque el valor de la
levita aumente al doble.

III. Mas puede también ocurrir que las cantidades de trabajo necesarias
para producir el lienzo y la levita varien simultdneamente en el mismo

27



sentido y en la misma proporcién. En este caso, la igualdad, cualesquiera
que sean los cambios experimentados por sus correspondientes valores,
seguird siendo la misma: 20 varas de lienzo = 1 levita. Para descubrir los
cambios respectivos de valor de estas mercancias, no hay mas que com-
pararlas con una tercera cuyo valor se mantiene constante. Si los valores
de todas las mercancias aumentasen o disminuyesen al mismo tiempo y
en la misma proporcion, sus valores relativos permanecerian invariables.
Su cambio efectivo de valor se revelaria en el hecho de que en el mismo
tiempo de trabajo se produciria, en términos generales, una cantidad ma-
yor o menor de mercancias que antes.

IV. Los tiempos de trabajo necesarios respectivamente para producir el
lienzo y la levita, y por tanto sus valores, pueden cambiar al mismo tiem-
po y en el mismo sentido, pero en grado desigual, en sentido opuesto,
etc. Para ver coémo todas estas posibles combinaciones influyen en el va-
lor relativo de una mercancia, no hay mds que aplicar los casos I, II y III.

Como se ve, los cambios efectivos que pueden darse en la mag nitud
del valor, no se acusan de un modo inequivoco ni completo en su expre-
sion relativa o en la magnitud del valor relativo. El valor relativo de una
mercancia puede cambiar aun permaneciendo constante el valor de esta
mercancia. Y viceversa, puede ocurrir que su valor relativo permanezca
constante aunque cambie su valor. Finalmente, no es necesario que los
cambios simultdneos experimentados por la magnitud de valor de las
mercancias coincidan con los que afectan a la expresion relativa de esta
magnitud de valor.2?

A3. La forma equivalencial

Hemos visto que cuando la mercancia A (el lienzo) expresa su valor en
el valor de uso de otra mercancia, o sea, en la mercan cia B (en la levita),
imprime a ésta una forma peculiar de valor, la forma de equivalente. La
mercancia lienzo revela su propia esencia de valor por su ecuacién con la
levita, sin necesidad de que ésta revista una forma de valor distinta de su
forma corporal. Es, por tanto, donde el lienzo expresa real y verdadera-
mente su esencia propia de valor en el hecho de poder cambiarse directa-
mente por la levita. La forma equivalencial de una mercancia es, por con-
si guiente, la posibilidad de cambiarse directamente por otra mercancia.

El que una clase de mercancias, v gr. levitas, sirva de equivalente a otra
clase de mercancias, v. gr. lienzo; el que, por tanto, las levitas encierren la
propiedad caracteristica de poder cambiarse directamente por lienzo no
indica ni mucho menos la proporcién en que pueden cambiarse uno y
otras. Esta proporciéon depende, dada la magnitud del valor del lienzo,
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de la magnitud de valor de las levitas. Ya se exprese la levita como equi-
valente y el lienzo como valor relativo, o a la inversa, el lienzo como eq-
uivalente y como valor relativo la levita, su magnitud de valor responde
siempre al tiempo de trabajo necesario para su produccion, siendo inde-
pendiente, por tanto, de la forma que su valor revista. Pero tan pronto
como la clase de mercancia levita ocupa en la expresion del valor el lugar
de equivalente, su magnitud de valor no cobra expresién como tal mag-
nitud de valor, sino que figura en la igualdad como una determinada
cantidad de un objeto.

Por ejemplo, 40 varas de lienzo “valen”... ;qué? 2 levitas. Como aqui la
clase de mercancias representada por las levitas desempefia el papel de
equivalente, es decir como el valor de uso levita asume respecto al lienzo
la funcién de materializar el valor, basta una determinada cantidad de le-
vitas para expresar una determinada cantidad de valor del lienzo. Dos
levitas pueden expresar, por tanto, la magnitud de valor de 40 varas de
lienzo, pero no pueden expresar jamds su propia magnitud de valor, la
magnitud de valor de dos levitas. La observacion superficial de este he-
cho, del hecho de que en la ecuacién de valor el equivalente reviste siem-
pre la forma de una cantidad simple de un objeto, de un valor de uso, in-
dujo a Bailey, como a muchos de sus predecesores y sucesores, a no ver
en la expresion de valor més que una relacién puramente cuantitativa. Y
no es asi, sino que, lejos de ello, la forma equiva lencial de una mercancia no
encierra ninguna determinacion cuan titativa de valor.

La primera caracteristica con que tropezamos al estudiar la forma equiva-
lencial es ésta: en ella, el valor de uso se convierte en forma o expresion de su
antitesis, o sea, del valor.

La forma natural de la mercancia se convierte, pues, en forma de valor.
Pero adviértase que este quid pro quo (10) s6lo se da respecto a una mer-
cancfa, a la mercancia B (levita, trigo, hierro. etc.), dentro de la relacion de
valor que guarda con ella ofra mercancia cualquiera, la mercancia A
(lienzo, etc.), inica y exclusivamente en esta relacién. Puesto que ninguna
mercancia puede referirse a si

misma como equivalente ni por tanto tomar su. pelleja natural propia por ex-
presion de su propio valor, no tiene mds remedio que referirse como equi-
valente a otra mercancia, tomar la pelleja natural

de otra mercancia como su forma propia de valor.

El ejemplo de una medida inherente a las mercancias materiales corno
tales mercancias materiales, es decir como valores de uso, nos aclarara esto.
Un pilon de aziicar, por el mero hecho de ser un cuerpo, es pesado, tiene un
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peso, y sin embargo, ni la vista ni el tacto acusan en ningtn pilén de azu-
car esta propiedad. Tomemos varios trozos de hierro, pesados previamen-
te. La forma fisica del hierro no es de por si, ni mucho menos, signo o mani-
festacion de la gravedad, como no lo es la del pilén de aztcar. Y sin embar-
go, cuando queremos expresar el pilén de aztcar como peso lo relacionamos
con el peso del hierro. En esta relacion, el hierro representa el papel de un
cuerpo que no asume mds funcion que la de la gravedad. Cantidades distin-
tas de hierro sirven, por tanto, de medida de peso del aztcar, y no tienen,
respecto a la materialidad fisica del aztcar, mds funcién que la del peso, la
de servir de forma y mani festacion de la gravedad. Pero el hierro s6lo desem-
pefia este papel dentro de la relacién que guarda con él el aztcar o el
cuerpo, cualquiera que él sea, que se trata de pesar. Si ambos objetos no
fuesen pesados, no podria establecerse entre ellos esta relacion, ni por tanto
tomarse el uno como medida para expresar el peso del otro. En efecto, si depo-
sitarnos ambos objetos en el platillo de la balanza, vemos que, desde el
punto de vista de la gravedad, ambos son lo mismo, ambos comparten en de-
terminada proporcién la misma propiedad del peso. Pues bien, del mismo mo-
do que la materialidad fisica del hierro, considerado como medida de peso,
no representa respecto al pilon de aztdcar mds que gravedad, en nuestra ex-
presion de valor la materialidad fisica de la levita no representa respecto al
lienzo mas que valor.

Pero la analogia no pasa de ahi. En la expresién del peso del pilén de
azucar, el hierro representa una propiedad natural comtin a ambos cuer-
pos: su gravedad; en cambio, en la expresion del valor del lienzo, la levi-
ta asume una propiedad sobrenatural de ambos objetos, algo puramente
social: su valor.

Al expresar su esencia de valor como algo perfectamente distinto de su
materialidad corpérea y de sus propiedades fisicas, v. gr. como algo ana-
logo a la levita, la forma relativa de valor de una mercancia, del lienzo
por ejemplo, da ya a entender que esta expresién encierra una relacion
de orden social. Al revés de lo que ocurre con la forma equivalencial la
cual consiste precisamente en que la materialidad fisica de una mercan-
cfa, tal como la levita, este objeto concreto con sus propiedades materia-
les, exprese valor, es decir, posea por obra de la naturaleza forma de va-
lor. Claro esta que eso s6lo ocurre cuando este cuerpo se halla situado
dentro de la relacién de valor en que la mercancia lienzo se refiere a la
mercancia levita como equivalente suyo.23 Pero como las propiedades de
un objeto no brotan de su relacién con otros objetos, puesto que esta rela-
cién no hace mas que confirmarlas, parece como si la levita debiera su
forma de equivalente, es decir, la propiedad que la hace susceptible de
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ser directamente cambiada, a la naturaleza, ni més ni menos que su pro-
piedad de ser pesada o de guardar calor. De aqui el cardcter misterioso
de la forma equivalencial caracter que la mirada burgue sament e embo-
tada del economista s6lo advierte cuando esta forma se le presenta ya
definitivamente materializada en el dinero. Al en contrarse con el dinero,
el economista se esfuerza por borrar el caracter mistico del oro y la plata,
colocando en su puesto mercancias menos fascinadoras y recorriendo
con creciente regocijo el catdlogo de toda la chusma de mercaderias a las
que en otros tiempos estuvo reservado el papel de equivalentes de valor.
Sin sospechar siquiera que este misterio de la forma equivalencial se enc-
ierra ya en la expresién mas simple del valor, v. gr. en la de 20 varas de
lienzo =1 levita.

La materialidad corpdrea de la mercancia que sirve de equivalente rige
siempre como encarnacién del trabajo humano abstracto y es siempre
producto de un determinado trabajo concreto, ttil; es decir, que este tra-
bajo concreto se convierte en expresion de trabajo humano abstracto. La
levita, por ejemplo, se considera como simple materializacién, y el traba-
jo del sastre, que cobra cuerpo de realidad en esta prenda, como simple
forma de realizacién del trabajo humano abstracto. En la expresiéon del
valor del lienzo, la utilidad del trabajo del sastre no consiste en hacer tra-
jes y por tanto hombres ( 11) , sino en crear un cuerpo que nos dice con
sOlo verlo que es valor, y por consiguiente cristalizaciéon de trabajo mate-
rializado en el valor del lienzo. Para poder crear semejante espejo de va-
lor, es necesario que el trabajo del sastre no refleje absolutamente nada
maés que su cualidad abstracta de trabajo humano.

Bajo la forma del trabajo del sastre, como bajo la forma del trabajo del
tejedor, se despliega fuerza humana de trabajo. Ambas actividades revis-
ten, por tanto, la propiedad general de ser trabajo humano, y por consig-
uiente, en determinados casos, como por ejemplo en la produccién de
valor, sélo se las puede enfocar desde este punto de vista. Todo esto no
tiene nada de misterioso. Pero al llegar a la expresion de valor de la mer-
cancia, la cosa se invierte. Para expresar, por ejemplo, que el tejer no crea
el valor del lienzo en su forma concreta de actividad textil, sino en su
modalidad general de trabajo humano, se le compara con el trabajo del
sastre, con el trabajo concreto que produce el equivalente del lienzo, co-
mo forma tangible de realizacién del trabajo humano abstracto.

Es decir, que la sequnda caracteristica de la forma equivalencial es que el
trabajo concreto se convierte aqui en forma o manifestacion de su antitesis, o sea,
del trabajo humano abstracto.
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Pero, considerado como simple expresién del trabajo humano en gene-
ral, este trabajo concreto, el trabajo del sastre, reviste formas de igualdad
con otro trabajo, con el trabajo encerrado en el lienzo, y es por tanto, aun-
que trabajo privado, como cuantos producen mercancias, trabajo en for-
ma directamente social. He aqui por qué se traduce en un producto sus-
ceptible de ser directamente cambiado por otra mercancia. Por tanto, la
tercera caracteristica de la forma equivalencial es que en ella el trabajo privado
reviste la forma de su antitesis, o sea, del trabajo en forma directamente social.

Estas dos ultimas caracteristicas de la forma equivalencial se nos presen-
tardn todavia con mayor claridad si nos remontamos al gran pensador
que primero analiz6 la forma del valor, como tantas otras formas del pen-
samiento, de la sociedad y de la naturaleza. Nos re ferimos a Aristoteles.

Ante todo, Aristételes dice claramente que la forma—dinero de la mer-
cancia no hace mas que desarrollar la forma simple del valor, o lo que es lo
mismo, la expresion del valor de una mercancia en otra cualquiera. He
aqui sus palabras:

“5 lechos = 1 casa”

{“Khivai révre avri oixias”)

“ no se distingue” de

“5 lechos = tanto o cudnto dinero”

(“Khivai révre avri ... 000v ai révre xhivai”)

Aristételes advierte, ademads, que la relacion de valor en que esta expre-
sion de valor se contiene es, a su vez, una relaciéon condicionada, pues la
casa se equipara cualitativamente a los lechos, y si no mediase alguna igual-
dad sustancial, estos objetos corporalmente distintos no podrian relacionarse en-

] ] : cambio —dice Aristoteles— no
tre si como magnitudes conmensurables. “El bio —dice Aristétel
podria existir sin la igqualdad, ni ésta sin la conmensurabilidad”. Mas al lle-
gar aqui, se detiene y renuncia a seguir analizando la forma del valor.
“Pero en rigor —afiade— es i mposible que objetos tan distintos sean con-
mensurables”, es decir, cualitativamente iguales. Esta equiparacién tiene
que ser necesariamente algo ajeno a la verdadera naturaleza de las cosas,
y por tanto un simple “recurso para salir del paso ante las necesidades
de la practica”.

El propio Aristételes nos dice, pues, en qué tropieza al llevar adelante
su andlisis: tropieza en la carencia de un concepto del valor. ;Dénde esta lo
igual, la sustancia comun que representa la casa respecto a los lechos, en la
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expresion de valor de éstos? Semejante sustancia “no puede existir, en ri-
gor”, dice Aristoteles. ;jPor qué?

La casa representa respecto a los lechos un algo igual en la medida en
que representa aquello que hay realmente de igual en ambos objetos, a sa-
ber: trabajo humano.

Aristételes no podia descifrar por si mismo, analizando la forma del va-
lor, el hecho de que en la forma de los valores de las mercancias todos los
trabajos se expresan como trabajo humano igual, y por tanto como equiva-
lentes, porque la sociedad griega estaba basada en el trabajo de los esclavos
y tenia, por tanto, como base natural la desigualdad entre los hombres y sus
fuerzas de trabajo. El secreto de la expresion de valor, la iqualdad y equipa-
racion de valor de todos los trabajos, en cuanto son y por el hecho de ser to-
dos ellos trabajo humano en general, s6lo podia ser descubierto a partir
del momento en que la idea de la igualdad humana poseyese ya la firmeza
de un prejuicio popular. Y para esto era necesario llegar a una sociedad
como la actual, en que la forma—mercancia es la forma general que revisten
los productos del trabajo, en que, por tanto, la relacién social preponde-
rante es la relaciéon de unos hombres con otros como poseedores de mercan-
cias. Lo que acredita precisamente el genio de Aristételes es el haber des-
cubierto en la expresion de valor de las mercancias una relacién de igqualdad.
Fue la limitacion histérica de la sociedad de su tiempo, la que le impidi6
desentrafiar en qué consistia. “en rigor”, esta relacion de igualdad.

A4. La forma simple del valor, vista en conjunto

La forma simple del valor de una mercancia va implicita en su relaciéon
de valor con una mercancia distinta o en la relacién de cambio con ésta.
El valor de la mercancia A se expresa cualitativa mente en la posibilidad
de cambiar directamente la mercancia B por la mercancia A. Cuantitati-
vamente, se expresa mediante la posibilidad de cambiar una cantidad
determinada de la mercancia B por una determinada cantidad de la mer-
cancia A. 0, dicho en otros términos: el valor de una mercancia se expresa
independientemente al representarsela como “valor de cambio”. Al com-
ienzo de este capitulo deciamos, siguiendo el lenguaje tradicional: la
mercancia es valor de uso y valor de cambio. En rigor, esta afirmacién es
falsa. La mercancia es valor de uso, objeto 1til, y “valor”. A partir del
momento en que su valor reviste una forma propia de manifestarse, dis-
tinta de su forma natural, la mercancia revela este doble aspecto suyo,
pero no reviste jamds aquella forma si la contemplamos aisladamente:
para ello, hemos de situarla en una relacién de valor o cambio con otra
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mercancia. Sabiendo esto, aquel modo de expresarse no nos moverd a
error y, aunque sea falso, puede usarse en gracia a la brevedad.

Nuestro andlisis ha demostrado que la forma del valor o la expresién
del valor de la mercancia brota de la propia naturaleza del valor de ésta,
y no al revés, el valor y la magnitud del valor de su modalidad de expre-
sién como valor de cambio. Asi se les antoja, en efecto, no s6lo a los mer-
cantilistas y a sus modernos admiradores, tales como Ferrier, Ganilh,
etc.,24 sino también a sus antipodas, esos modernos viajantes de comerc-
io del librecambio que son Bastiat y consortes. Los mercantilistas hacen
especial hincapié en el aspecto cualitativo de la expresion del valor y, por
tanto, en la forma equivalencial de la mercancia, que tiene en el dinero su
defi nitiva configuracién; por el contrario, los modernos buhoneros del
librecambio, dispuestos a dar su mercancia a cualquier precio con tal de
deshacerse de ella, insisten en el aspecto cuantitativo de la forma relativa
del valor. Es decir, que para ellos la mercancia no tiene valor ni magni-
tud del valor fuera de la expresiéon que reviste en la relacién de cambio, o
lo que es lo m ismo, en los boletines diarios de cotizacién de los precios.
El escocés MacLeod, esforzan dose por cumplir su cometido, que es sacar
el mayor brillo posible de erudicién a las ideas archiconfusas de Lom-
bardstreet, nos brinda la sintesis mas perfecta de los mercantilistas su-
persticiosos y los viajantes ilustrados del librecambio.

Analizando de cerca la expresion de valor de la mercancia A, tal como
se contiene en su relaciéon de valor con la mercancia B, vefamos que, den-
tro de esta relacion, la forma natural de la mercancia A sélo interesaba en
cuanto cristalizacion de valor de uso; la forma natural de la mercancia B,
en cambio, s6lo en cuanto forma o cristalizacion de valor. Por tanto, la
antitesis interna de valor de uso y valor que se alberga en la mercancia
toma cuerpo en una antitesis externa, es decir en la relaciéon entre dos
mercancias, de las cuales la una, aquella cuyo valor trata de expresarse,
sOlo interesa directamente como valor de uso, mientras que la otra, aque-
lla en que se expresa el valor, interesa s6lo directamente como valor de
cambio. La forma simple del valor de una mercancia es, por tanto, la for-
ma simple en que se manifiesta la antitesis de valor de uso y de valor en-
cerrada en ella.

El producto del trabajo es objeto de uso en todos los tipos de sociedad;
s6lo en una época histéricamente dada de progreso, aquella que ve en el
trabajo invertido para producir un objeto de uso una propiedad
“materializada” de este objeto, o sea su valor, se convierte el producto
del trabajo en mercancia. De aqui se desprende que la forma simple del
valor de la mercancia es al propio tiempo la forma simple de mercancia
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del producto del trabajo; que, por tanto, el desarrollo de la forma de la
mercancia coincide con el desarrollo de la forma del valor.

A primera vista, se descubre ya cudn insuficiente es la forma simple
del valor, esta forma germinal, que tiene que pasar por una serie de me-
tamorfosis antes de llegar a convertirse en la forma precio.

Su expresion en una mercancia cualquiera, en la mercancia B, no hace
mads que diferenciar el valor de la mercancia A de su propio valor de uso;
no hace, por tanto, mas que ponerla en una relacién de cambio con una
clase cualquiera de mercancias distinta de aquélla, en vez de acusar su
igualdad cualitativa y su proporcionalidad cuantitativa con todas las de-
mds mercancias. A la forma simple y relativa del valor de una mercancia
corresponde la forma concreta equivalencial de otra. Asi por ejemplo, en
la expresion relativa del valor del lienzo, la levita sélo cobra forma de eq-
uivalente o forma de cambiabilidad directa con relacién a esta clase espe-
cial de mer cancia: el lienzo.

Sin embargo, la forma simple de valor se remonta por si misma a for-
mas mds complicadas. Por medio de esta forma, el valor de una mercan-
cfa, de la mercancia A, s6lo puede expresarse, induda blemente, en una
mercancia de otro género. Cudl sea el género de esta otra mercancia, si
levitas, hierro, trigo, etc., no hace al caso.

Por consiguiente, segin que aquella mercancia se encuadre en una re-
lacién de valor con esta o la otra clase de mercancias, tendremos distintas
expresiones simples de valor de la misma mercancia.?® El niimero de po-
sibles expresiones de valor de una mercancia no tropieza con més limita-
cién que la del namero de clases de mercancias distintas de ella que exis-
tan. Su expresion simple de valor se convierte, por tanto, en una serie
constantemente ampliable de diversas expresiones simples de valor.

B. FORMA TOTAL 0 DESARROLLADA DEL VALOR
z mercancia A = u mercancia B, o = v mercancia C,

o = w mercancia D, o = x mercancia E, etc.

(20 varas de lienzo = 1 levita, o = 10 libras de té , o = 40 libras de café, o
=1 quarter de trigo, o = 2 onzas de oro, o = 1/2 to nelada de hierro, etc.)

B1. La forma relativa de valor desarrollada
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El valor de una mercancia, del lienzo por ejemplo, se expresa ahora en
otros elementos innumerables del mundo de las mer cancias.?® Aqui es
donde se ve verdaderamente como este valor no es, mds que la cristaliza-
cion de trabajo humano indistinto. En efecto, el trabajo creador de valor se
representa ahora explicitamente como un trabajo equiparable a todo otro
trabajo humano cualquiera que sea la forma natural que revista, ya se
materialice, por tanto, en levitas o en trigo, en hierro o en oro, etc. Como
se ve, su forma de valor pone ahora al lienzo en relacién, no ya con una de-
terminada clase de mercancias, sino con el mundo de las mercancias en ge-
neral. Considerado como mercancia, el lienzo adquiere carta de ciudada-
nia dentro de este mundo. Al mismo tiempo, la serie infinita de sus ex-
presiones indica que al valor de las mercancias le es indiferente la forma
especifica de valor de uso que pueda revestir.

En la primera forma, o sea: 20 varas de lienzo = 1 levita, el que estas dos
mercancias sean susceptibles de cambiarse en una determinada proporcion
cuantitativa puede ser un hecho puramente casual. En la segunda forma
se vislumbra ya, por el contrario, enseguida, la existencia de un funda-
mento sustancialmente distinto de la manifestacion casual y que la presi-
de y determina. El valor del lienzo es siempre el mismo, ya se exprese en
levitas, en café, en hierro, etc., es decir en innumerables mercancias
distintas, pertenecientes a los mds diversos poseedores. El caracter casual
de la relacién entre dos poseedores individuales de mercancias ha desa-
parecido. Ahora, es evidente que la magnitud de valor de la mercancia
no se regula por el cambio, sino que, al revés, éste se halla regulado por
la magnitud de valor de la mercancia.

B2. La forma equivalencial concreta

Toda mercancia, levita, té, trigo, hierro, etc., desempefia, en la expre-
sion de valor de lienzo, el papel de equivalente, y por tanto de materializa-
cion del valor. Ahora, la forma natural concreta de cada una de estas mer-
cancias es una forma equivalencial dada, al lado de muchas otras. Y lo mis-
mo ocurre con las diversas clases de trabajo iitil, concreto, determinado, que se
contienen en las diversas mercancias materiales: s6lo interesan como
otras tantas formas especificas de realizacién o manifestacion del trabajo
humano en general.

B3. Defectos de 1a forma total o desarrollada del valor

En primer lugar, la expresion relativa del valor de la mercancia es siem-
pre incompleta, pues la serie en que toma cuerpo no se acaba nunca. La
cadena en que cada ecuaciéon de valor se articula con las otras puede
alargarse constantemente, empalmdndose a ella nuevas y nuevas clases
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de mercancias, que suministran los materiales para nuevas y nuevas ex-
presiones de valor. En segundo lugar, ante nosotros se despliega un mos-
aico abigarrado de expresiones de valor dispares y distintas. Y, finalmen-
te, si el valor relativo de toda mercancia sé expresa, como necesariamente
tiene que expresarse, en esta forma desarrollada, la forma relativa del va-
lor de cada mercancia se representa por una serie infinita de expresiones
de valor distintas de la forma relativa de valor de cualquier otra mercan-
cfa. Los defectos de la forma relativa del valor desarrollada se reflejan, a su
vez, en la correspondiente forma equivalencial. Como aqui la forma natu-
ral de cada clase concreta de mercancias es una forma equivalencial de-ter-
minada al lado de otras innumerables, s6lo existen formas equi valenciales
restringidas, cada una de las cuales excluye a las demads. Y lo mismo ocurre
con la clase de trabajo 1itil, concreto, determinado, que se contiene en cada
equivalente especial de mercancias: sélo es una forma especial, y por tanto
incompleta, del trabajo humano. Claro esta que éste tiene su forma total o
completa de manifestarse en el conjunto de todas aquellas formas especifi-
cas, pero no posee una forma unica y completa en que se nos revele.

Sin embargo, la forma relativa del valor desarrollada s6lo consiste en una
suma de expresiones o igualdades relativas y simples de valor de la pri-
mera forma, tales como:

20 varas de lienzo = 1 levita,
20 varas de lienzo = 10 libras de té, etc.

Pero a su vez, cada una de estas ecuaciones encierra, volviéndola del
revés, otra ecuacion idéntica, a saber:

1 levita =20 varas de lienzo,
10 libras de té = 20 varas de lienzo, etc.

En efecto, si una persona cambia su lienzo por muchas otras mercanci-
as, expresando por tanto el valor de aquélla en toda una serie de mercanci-
as distintas, es l6gico que todos los demds poseedores de mercancias
cambien éstas por lienzo y que, por tanto, expresen en la misma tercera
mercancia, en lienzo, el valor de todas las suyas, por diversas que ellas se-
an. Por consiguiente, si invertimos la serie: 20 varas de lienzo = 1 levita, o =
10 libras de té, etc., es decir, si expresamos la relacién invertida que se con-
tiene ya légicamente en esa serie, llegamos al siguiente resultado:

C. FORMA GENERAL DEL VALOR

1 levita =
10 libras té =
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40 libras café =

1 quarter trigo = 20 varas li enzo.

2 onzas oro =

1/2 tonelada hierro =

X mercancia A =

etc. mercancia =

C1. Nuevo caracter de la forma del valor

En primer lugar, las mercancias acusan ahora sus valores de un modo
simple, ya que lo expresan en una sola mercancia, y en segundo lugar, lo
acusan de un modo inico, pues lo acusan todas en la misma mercancia.
Su forma de valor es simple y comtn a todas; es, por tanto, general.

Las formas I y II s6lo conseguian expresar el valor de una mercancia
como algo distinto de su propio valor de uso o de su materialidad corp6-
rea de mercancia.

La primera forma traduciase en ecuaciones de valor tales como: 1 levita
= 20 varas de lienzo, 10 libras de té = 1/2 tonelada de hierro, etc. En estas
ecuaciones, el valor de la levita se expresa como algo igual al lienzo, el
valor del té como algo igual al hierro, etc. Pero lo igual al lienzo y lo ig-
ual al hierro, expresiones de valor de la levita y el té, respectivamente,
son cosas tan distintas entre si como el lienzo y el hierro mismos, Eviden-
temente, esta forma s6lo se presentaba con un cardcter practico en tiem-
pos muy primitivos, cuando los productos del trabajo se transformaban
en mercancias por medio de actos de cambio eventuales y episddicos.

La sequnda forma distingue més radicalmente que la primera el valor
de una mercancia de su propio valor de uso, pues el valor de la levita,
por ejemplo, se enfrenta aqui con su forma natural bajo todas las formas
posibles, como algo igual al lienzo, al hierro, al té, etc., es decir, como al-
go igual a todas las mercancias, con la sola excepcién de la propia levita.
Pero, por otra parte, esta forma excluye directamente toda expresién co-
mun de valor de las mercancias, pues en la expresién de valor de cada
una de éstas, las demads se reducen todas a la forma de equivalentes. La
forma desarrollada del valor empieza a presentarse en la realidad a par-
tir del momento en que un producto del trabajo, el ganado por ejemplo,
se cambia, pero no como algo extraordinario, sino habitualmente, por
otras diversas mercancias.

Esta forma nueva a que nos estamos refiriendo, expresa los valores del
mundo de las mercancias en una sola clase de mercancias destacada de
entre ellas, por ejemplo el lienzo, de tal modo que los valores de todas las
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mercancias se acusan por su relacién con ésta. Ahora, tal valor de cada
mercancia, considerada como algo igual al lienzo, no sélo se distingue de
su propio valor de uso, sino de todo valor de uso en general, que es pre-
cisamente lo que le permite expresarse como aquello que tiene de comuin
con todas las mercancias. Esta forma es, pues, la que relaciona y enlaza
realmente a todas las mercancias como valores, la que hace que se manif-
iesten como valores de cambio las unas respecto a las otras.

Las dos formas anteriores expresaban el valor de una determinada
mercancia, la primera en una mercancia concreta distinta de ella, la se-
gunda en una serie de diversas mercancias. Tanto en uno como en otro
caso era, por decirlo asi, incumbencia privativa de cada mercancia el dar-
se una forma de valor, cometido suyo, que realizaba sin la cooperacién
de las demds mercancias; éstas limitdbanse a desem pefiar respecto a ella
el papel puramente pasivo de equivalentes. No ocurre asi con la forma
general de valor, que brota por obra comtin del mundo todo de las mer-
cancias. Una mercancia s6lo puede cobrar expresion general de valor si
al propio tiempo las deméds expresan todas su valor en el mismo equiva-
lente, y cada nueva clase de mercancias que aparece tiene necesariamen-
te que seguir el mismo camino. Esto revela que la materializacién del va-
lor de las mercancias, por ser la mera “existencia social” de estos objetos,
sOlo puede expresarse mediante su relaciéon social con todos los demds;
que por tanto su forma de valor, ha de ser, necesariamente, una forma
que rija socialmente.

Bajo la forma de algo igual al lienzo, todas las mercancias se nos reve-
lan ahora, no s6lo como factores cualitativamente iguales, como valores
en general, sino también como magnitudes de valor cuan tita tivamente
comparables entre si. Al reflejar sus magnitudes de valor en el mismo
material, en el lienzo, estas magnitudes de valor se reflejan también reci-
procamente las unas a las otras. Asi, por ejemplo, si 10 libras de té = 20
varas de lienzo y 40 libras de café = 20 varas de lienzo, 10 libras de té =
40 libras de café. Con lo cual decimos que 1 libra de café s6lo encierra
1/4 de sustancia de valor, de trabajo, que 1 libra de té.

La forma relativa general de valor del mundo de las mercancias impri-
me a la mercancia destacada por ellas como equivalente, al lienzo, el ca-
racter de equivalente general. Su forma natural propia es la configura-
cién de valor comun a todo este mundo de mercancias, y ello es lo que
permite que el lienzo pueda ser directamente cambiado por cualquier
otra mercancia. La forma corporea del lienzo es considerada como encar-
nacién visible, como el ropaje general que reviste dentro de la sociedad
todo el trabajo humano. El trabajo textil, o sea, el trabajo privado que
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produce el lienzo, se halla enlazado al mismo tiempo en una forma social
de caracter general, en una forma de igualdad, con todos los demas tra-
bajos. Las innumerables ecua ciones que integran la forma general del
valor van equiparando por turno el trabajo realizado en el lienzo a cada
uno de los trabajos contenidos en las demds mercancias, convirtiendo asi
el trabajo textil en forma general de manifestacion del trabajo humano,
cualquiera que él sea. De este modo, el trabajo materializado en el valor
de las mercancias no se representa tan s6lo de un modo negativo, como
trabajo en que se hace abstraccion de todas las formas concretas y cuali-
dades utiles de los trabajos reales, sino que con ello ponemos de relieve,
ademds, de un modo expreso, su propio caracter positivo. Lo que hace-
mos es reducir todos los trabajos reales al cardcter de trabajo humano co-
mun a todos ellos, a la inversién de fuerza humana de trabajo.

La forma general del valor, forma que presenta los productos del tra-
bajo como simples cristalizaciones de trabajo humano indistinto; dem-
uestra por su propia estructura que es la expresion social del mundo de
las mercancias. Y revela al mismo tiempo que, dentro de este mundo, es
el cardcter general y humano del trabajo el que forma su caracter especi-
ficamente social.

C2. Relacién entre el desarrollo de la forma relativa del valor y el de
la forma equivalente

Al grado de desarrollo de la forma relativa del valor corresponde el
grado de desarrollo de la forma equivalencial. Pero hay que tener muy
buen cuidado en advertir que el desarrollo de la forma equiva lencial no es
mds que la expresion y el resultado del desarrollo de la forma relativa del valor.

La forma relativa simple o aislada del valor de una mercancia convierte a
otra mercancia en equivalente individual suyo. La forma desarrollada
del valor relativo, expresion del valor de una mercancia en todas las de-
mads, imprime a éstas la forma de diversos equivalentes concretos. Por 1l-
timo, una forma especial de mercancias reviste forma de equivalente ge-
neral cuando todas las demads la convierten en material de su forma tni-
ca y general de valor.

Pero en el mismo grado en que se desarrolla la forma del valor en ge-
neral, se desarrolla también la antitesis entre sus dos polos, entre la forma
relativa del valor y la forma equivalencial.

Esta antitesis se contiene ya en la primera forma, en la de 20 varas de
lienzo = 1 levita, pero sin plasmar atin. Seglin que esta ecuacion se lea
hacia adelante o hacia atrds, cada una de las mercancias que forman sus
términos, el lienzo y la levita, ocupa el lugar de la forma relativa del

40



valor o el de la forma equivalencial. Aqui resulta dificil todavia fijar los
dos polos antitéticos.

En la forma II, sélo una de las clases de mercancias puede desarro llar inte-
gramente su valor relativo, s6lo ella posee en si misma la forma relativa de
valor desarrollada, ya que todas las demds revisten respecto a ella forma de
equivalentes. Aqui, ya no cabe invertir los términos de la expresién de va-
lor —v gr. 20 varas de lienzo = 1 levita, o = 10 libras de té, o = 1 quarter de
trigo, etc.— sin cambiar todo su carécter, transformandola de forma total
en forma general del valor.

Finalmente, la Gltima forma, la forma III, imprime al mundo de las mer-
cancias la forma relativa general-social del valor, ya que todas las mercancias
que lo componen, excepcién hecha de una sola, quedan al margen de la for-
ma de equivalente general. Es una sola mercancia, el lienzo, la que reviste,
por tanto, la forma de objeto directamente permutable por todos los de-
mads, la que presenta forma directamente social, puesto que las demads se
hallan todas imposibili tadas para hacerlo.?”

A su vez, la mercancia que figura como equivalente general se halla excl-
uida de la forma relativa iinica y por tanto general del valor del mundo de las
mercancias. Si el lienzo, es decir la mercancia que reviste forma de equiva-
lente general, pudiese compartir ademads la forma relativa general del valor,
tendria forzosamente que hacer de equivalente para consigo misma. Y asi,
llegariamos a la férmula de 20 varas de lienzo = 20 varas de lienzo, perogru-
llada que no expre saria ni valor ni magnitud de valor. Para expresar el
valor relativo del equivalente general, no tenemos mds remedio que volver
los ojos a la forma III. El equivalente general no participa de la forma rela
tiva del valor de las demds mercancias, sino que su valor se expresa de un
modo relativo en la serie infinita de todas las demds mercancias materiales. Por
donde la forma relativa desarrollada del valor o forma II, se presenta aqui
como forma relativa especifica del valor de la mercancia que hace funciones
de equivalente.

C3. Transito de la forma general del valor a 1a forma dinero

La forma de equivalente general es una forma del valor en abstracto. Puede,
por tanto, recaer sobre cualquier mercancia. Por otra parte, una mercan-
cia s6lo ocupa el puesto que corresponde a la forma de equivalente gene-
ral (forma III) siempre y cuando que todas las demds mercancias la apartasen
de su seno co mo equivalente. Hasta el momento en que esta operacién no se
concreta definitivamente en una clase determinada y especifica de mer-
cancias no adquiere firmeza objetiva ni vigencia general dentro de la sociedad
la forma inica y relativa de valor del mundo de las mercancias.
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Ahora bien, la clase especifica de mercancias a cuya forma natural se in-
corpora socialmente la forma de equivalente, es la que se convierte en mercan-
cfa —dinero o funciona como dinero. Esta mercancia tiene como funcion
social especifica, y por tanto como monopolio social dentro del mundo de las
mercancias, el desempefar el papel de equivalente general. Este puesto
privilegiado fue conquistado histéricamente por una determinada mer-
cancia, que figura entre aquellas que en la forma II desfilan como equiva-
lentes especiales del lienzo y que en la forma III expresan conjuntamente
en éste su valor relativo: el oro. Asi pues, con sélo sustituir en la forma
I1I el lienzo por oro, obtendremos la férmula siguiente:

D. FORMA DINERO

20 varas lienzo =

1 levita =

10 libras té =

40 libras café = 12 onzas oro.
1 quarter trigo =

1/2 tonelada hierro =

X mercancia =

El paso de la forma I a la forma II y el de ésta a la forma III, entrafia
cambios sustanciales. Por el contrario, la forma IV no se distingue de la for-
ma III sino en que aqui es el oro el que viene a sustituir al lienzo en su
papel de forma de equivalente general. En la forma IV, el oro desempefia
la funcién de equivalente general que, en la forma III, correspondia al lien-
zo. El progreso consiste pura y simplemente en que ahora la forma de
cambiabilidad directa y general, o sea la forma de equivalente general, se adhiere
definitivamente, por la fuerza de la costumbre social, a la forma natural es-
pecifica de la mercancia oro.

Si el oro se enfrenta con las demdas mercancias en funcién de dinero es,
sencillamente, porque ya antes se enfrentaba con ellas en funcion de mer-
cancia. Al igual que todas las demds mercancias, el oro funcionaba res-
pecto a éstas como equivalente: unas veces como equivalente aislado, en ac-
tos sueltos de cambio, otras veces como equ ivalente concreto, a la par de
otras mercancias también equivalentes. Poco a poco, el oro va adquirien-
do, en proporciones mas o menos extensas, la funcién de equivalente
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general. Tan pronto como conquista el monopolio de estas funciones en la
expresion de valor del mundo de las mercancias, el oro se convierte en la mer-
can cia dinero, y es entonces, a partir del momento en que se ha converti-
doya en mercancia dinero, cuando la forma IV se distingue de la forma III,
o lo que es lo mismo, cuando la forma general del valor se convierte en la
forma dinero.

La expresion simple y relativa del valor de una mercancia, por ejemplo del
lienzo, en aquella otra mercancia que funciona ya como mercancia dinero,
v. gt. en oro, es la forma preci o. Por tanto, la “forma precio” del lienzo
sera:

20 varas lienzo = 2 onzas oro,

o bien, suponiendo que las 2 onzas oro, traducidas al lenguaje mo netario,
se denominen 2 libras esterlinas,

20 varas lienzo = 2 libras esterlinas.

La dificultad que encierra el concepto de la forma dinero se limita a
comprender lo que es la forma de equivalente general, o sea la forma ge-
neral de valor pura y simple, la forma III. Esta, a su vez, se reduce por re-
version a la forma II, a la forma desarrollada de valor, cuyo elemento cons-
titutivo es la forma I, o sea, 20 varas lienzo = 1 levita o x mercancia A = z
mercancia B. El germen de la forma dinero se encierra ya, por tanto, en la
forma simple de la mercancia.
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Notas al pie del Capitulo I

1 Carlos Marx, Contribucién a la critica de la economia politica. Berlin,
1859, p. 3.

2 "Apetencia implica necesidad; es el apetito del espiritu, tan natural
en éste corno el hambre en el cuerpo ... La mayoria (de las cosas) tiene un
valor por el hecho de satisfacer las necesidades del espiritu" (Nicolas Bar-
bon, A Discourse on coining the new money lighter, in answer to Mr. Locke C
onsidorations, etc. Londres, 1696, pp. 2, 3. (1)

3 "Las cosas tienen una virtud interna (Vertue es, en Barbon, el término
especifico para designar el valor de uso), virtud que es siempre y en todas
partes la misma, al modo como la del iman de atraer el hierro." (Barbon,
A Discourse on coining the new money lighter, p. 6.) Sin embargo, la propie-
dad del imén de atraer el hierro no fue 1til hasta que por medio de ella
se descubrio la polaridad magnética

4 "El valor natural (natural worth) de todo objeto consiste en su capaci-
dad para satisfacer las necesidades elementales de la vida humana o para
servir a la co modidad del hombre" (John Locke, Some Considerations on
the Consequences of the lowering of interest (2). 1691, en Works, ed. Londres,
1777, vol. II, p. 28). En los escritores ingleses del siglo XVII es corriente
encontrarse todavia con dos términos distintos para designar el valor de
uso y el valor de cambio, que son los de "worth" y “value”
“respectivamente, como cuadra al espiritu de una lengua que gusta de
expresar la idea directa con un término germaénico y la idea refleja con un
término latino.

5 En la sociedad burguesa, reina la fictio juris (3) de que todo compra-
dor de mercancias posee conocimientos enciclopédicos acerca de éstas.

6 "El valor consiste en la proporcién en que se cambia un objeto por
otro. una determinada cantidad de un producto por una determinada
cantidad de otro” (Le Trosne. De [“intéret social. Physiocrates (4), ed. Dai-
re, Paris, 1846, p. 889).

7 “Nada puede encerrar un valor de cambio intrinseco” (N. Barbon, A
Discourse on coining the new money lighter, p. 6. 0, como dice Butler:

The value of a thing
Is just as much as it will bring. (6)

8 “One sort of wares are as good as another, if the value be equal. The-
re is no difference or distinction in things of equal value .. ”Y Barbon conti-
nua: “...100 libras esterlinas de plomo o de hierro tienen exactamente el

44



mismo valor de cambio que 100 libras esterlinas de plata o de oro." ("One
hundred pound s worth of lead or iron, is of as great a value as one hun-
dred pounds worth of silver and gold.") A Discourse on coining the new
money lighter, pp. 53y 7.

9 Nota a la 2° edici6bn. "The value of them (the necessaries of life) when
they are exchanged the one for another, is regulated by the quantity of
labour necessarily required and commonly taken in producing them"
(Some Thoughts on the Interest of Money in general. and particularly in the Pu-
blic Funds, etc., Londres. p. 36). Esta notable obra anénima del siglo pasa-
do no lleva fecha de publicacién. Sin embargo, de su contenido se dedu-
ce que debi6 de ver la luz bajo el reinado de Jorge II, hacia los afios 1739
6 1740.

10 "Los productos del mismo trabajo forman un todo, en rigor, una so-
la masa, cuyo precio se determina de un modo general y sin atender a las
circunstancias del caso concreto." (Le Trosne, De I'Interet Social, p. 983.)

11 Carlos Marx, Contribucion a la critica de la economia politica, p. 6.

12 Nota a la 4 °ed. He afiadido lo que aparece entre paréntesis para
evitar el error, bastante frecuente, de los que creen que Marx considera
mercancia, sin mas, todo producto consumido por otro que no sea el pro-
pio productor. -F. E.

13 Carlos Marx, Contribucién a la critica de la economia, pp. 12, 13 y ss

14 “Los fenémenos del universo, ya los provoque la mano del hombre,
ya se hallen regidos por las leyes generales de la naturaleza, no represen-
tan nunca una verdadera creacién de la nada, sino una simple transforma-
cion de la materia. Cuando el espiritu humano analiza la idea de la repro-
duccién, se encuentra siempre, cons tantemente, como tnicos de uso, si
bien el autor, en esta su polémica contra los fisidcratas, no sabe él mismo
a ciencia cierta a qué clase elementos. con las operaciones de asociacién y
disociacion; exactamente lo mismo acontece con la reproduccién del valor
(valore, valor de uso, si bien el autor, en esta su polémica contra los fisi6-
cratas, no sabe él mismo a ciencia cierta a qué clase de valor se refiere) y
de la riqueza, cuando la tierra, el aire y el agua se transforman en trigo
sobre el campo o cuando, bajo la mano del hombre, la secrecién viscosa
de un insecto se convierte en seda o unas cuantas piezas de metal se en-
samblan para formar un reloj de repeticion" (Pietro Verri. Meditazioni
sulla Economia Politica, obra impresa por vez primera en 1773,
Economistas italianos, ed. Custodi, Parte Moderna, vol. XV, p. 22.)

15 Ver Hegel, Philosophie des Rechts, Berlin, 1840, p. 250 f 190.
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16 Advierta el lector que aqui no nos referimos al salario o valor abo-
nado al obrero por un dia de trabajo, supongamos, sino al valor de las
mercancias en que su jornada de trabajo se traduce. En esta primera fase
de nuestro estudio, es como si la categoria del salario no existiese.

17 Nota a la 2 ° ed. Para probar "que el trabajo es la tinica medida defi-
nitiva y real por la que puede apreciarse y compararse en todos los tiem-
pos y en todos los lugares el valor de todas las mercancias”, dice A.
Smith: "Cantidades iguales de trabajo poseen siempre el mismo valor pa-
ra el obrero, en todos los tiempos y en todos los lugares. En su estado
normal de salud, fuerza y diligencia y supuesto en él el grado medio de
destreza, el obrero tiene que sacrificar siempre la misma can tidad de
descanso, libertad y dicha." (Wealth of Nations, t. I, cap. 5 [ed. E. G.]. Wa-
kefield. Londres, 1836. t. I, pp 104, s.). De una parte. A. Smith confunde
aqui (aunque no siempre) la determinacién del valor por la cantidad de
trabajo invertida en la produccién de la mercancia con la determinacién
de los valores de las mercancias por el valor del trabajo, pretendiendo por
tanto demostrar que a cantidades iguales de trabajo corresponde siempre
un valor igual. De otra parte, presiente que el trabajo, en cuanto materia-
lizado en el valor de las mercancias, sélo interesa como gasto de fuerza de
trabajo, pero vuelve a concebir este acto simplemente como un sacrificio
del descanso, la libertad y la dicha del obrero, y no como una funcién
normal de vida. Claro esta que, al decir esto, se refiere al obrero asa-laria-
do moderno. Mucho més acertado anda el precursor anénimo de A.
Smith citado en la p. 44 n. 9, cuando dice: “Una persona invierte una se-
mana en producir un objeto util ... Si otra le da a cambio de él otro objeto,
no dispondria de medida mejor para apreciar la verdadera equivalencia
entre los dos objetos que calcular cudl de los que posee le ha costado el
mismo trabajo (labour) y el mismo tiempo. Lo cual quiere decir, en reali-
dad, que el trabajo que una persona ha empleado en su producto duran-
te un determinado periodo de tiempo se cambia por el trabajo que la otra
ha invertido en otro objeto durante un periodo de tiempo igual." (Some
Thoughts on the Interest of money etc., p. 39.) (Nota a la 4° ed. El idioma in-
glés tiene la ventaja de poseer dos términos distintos para designar estos
dos aspectos distintos del trabajo. El trabajo que crea valores de uso y se
determina cualitativamente recibe el nombre de work, para distinguirlo
del trabajo que crea valor y sé6lo se mide cuantitativamente, al que se da
el nombre de labour. Véase nota a la edicion inglesa, p. 14.-F. E.)

18 Los pocos economistas que, como S. Bailey, se han ocupado de ana-
lizar la forma del valor, no han conseguido llegar a ningtn resultado po-
sitivo; en primer lugar, porque confunden la forma del valor con el valor,
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y en segundo lugar porque, influidos burdamente por el criterio del bur-
gués practico, se limitan desde el primer momento a enfocar exclusiva-
mente la determinabilidad cuantitativa del valor. “La posibilidad de dis-
poner de una cantidad... es lo que constituye el valor” (Money and its Vicis-
situdes. Londres, 1837, p. 11. Autor, S. Bailey).

19 Nota a la 2° ed. Uno de los primeros economistas que comprendio,
después de William Petty, la naturaleza del valor, el famoso Franklin, di-
ce: “Puesto que el comercio no es sino el cambio de unos trabajos por
otros, como mds exactamente se determinaré el valor de todos los objetos
serd tasandolos en trabajo”. (The Works of B. Franklin, etc., ed. Sparks,
Boston, 1836, vol. II, p. 267.) Franklin no se da cuenta de que, al tasar en
“trabajo” el valor de todos los objetos, hace abstracciéon de la diversidad
de los trabajos que se cambian, reduciéndolos a un trabajo humano igual.
No se da cuenta de ello, pero lo dice. Primero, habla de “unos trabajos”,
luego de “otros” y por dltimo de “Trabajo” en general, como sustancia
del valor de todos los objetos.

20 Al hombre le ocurre en cierto modo lo mismo que a las mercancias.
Como no viene al mundo provisto de un espejo ni proclamando filosoéfi-
camente, como Fichte: “yo soy yo”, s6lo se refleja, de primera intencién,
en un semejante. Para referirse a si mismo como hombre, el hombre Pe-
dro tiene que empezar refiriéndose al hombre Pablo como a su igual. Y al
hacerlo asi, el tal Pablo es para él, con pelos y sefiales, en su corporeidad
paulina, la forma o manifestacién que reviste el género hombre.

21 Empleamos aqui la palabra “valor”, como ya hemos hecho més arri-
ba alguna que otra vez, en la acepcién de valor cuantitativamente deter-
minado, o sea, como sinénimo de magnitud de valor.

22 Nota a la 2° ed. Esta incongruencia entre la magnitud del valor y su
expresion relativa ha sido explotada por la economia vulgar con la pers-
picacia a que nos tiene acostumbrados. Por ejemplo: “Conceded tan sélo
que A disminuye al aumentar B, objeto por el que aquél se cambia, aung-
ue el trabajo invertido en A sea el mismo, y vuestro principio general de
valor se derrumbard ... Con s6lo reconocer que por el mero hecho de que
el valor de A experimente un aumento relativo respecto a B el valor de B
disminuye relativamente respecto a A, se desmo rona el fundamento en
que Ricardo basa toda su tesis de que el valor de una mercancia depende
siempre de la cantidad de trabajo materializado en ella. Pues, si al camb-
iar el costo de A no s6lo cambia su propio valor en relacién a B, o sea, el
objeto por el que se cambia, sino que varia también relativamente el va-
lor de B respecto al de A, a pesar de no operarse el menor cambio en la
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cantidad de trabajo necesario para la produccién de B, no sélo se viene a
tierra la doctrina que asegura que el valor de un articulo se regula por la
cantidad de trabajo invertida en él, sino también la doctrina de que es el
costo de produccién de un articulo lo que regula su valor” (J. Broadhurst,
Treatise on Political Economy, Londres, 1834. pa ginas 11 y 14).

El sefior Broadhurst podria decir, con igual razén: Contemplemos los
quebrados 10/20, 10/50, 10/100, etc. EI 20 50 100 numerador 10 perma-
nece invariable, y sin embargo, su magnitud proporcional, o sea su mag-
nitud con relacién a los denominadores 20, 50, 100, disminuye constante-
mente. Esto echa por tierra el gran principio de que la magnitud de un
numero entero, por ejemplo 10, se “regula” por el nimero de unidades
que contiene.

23 Con estas determinaciones por efecto reflejo ocurre siempre una
cosa curiosa. Tal hombre es, por ejemplo, rey porque otros hombres se
comportan respecto a él como sutbditos. Pero ellos, a su vez creen ser
subditos porque el otro es rey.

24 Nota a la 2° ed. F.D.A. Ferrier (subinspector de aduanas). Du
Gouvernement consideré dans ses rapports avec le commerce, Paris, 1805, y
Charles Ganilh, Des Systemes de I'économie politique, 2° ed. Paris, 1821.

25 Nota a la 2° ed. En Homero, por ejemplo, el valor de un objeto apa-
rece expresado en una serie de objetos distintos.

26 Por eso se habla del valor del lienzo en levitas, cuando su valor se
representa en estas prendas, de su valor en trigo, cuando se representa
en trigo, etc. Estas expresiones indican que es su valor el que toma cuer-
po en los valores de uso levita, trigo, etc.

“El valor de toda mercancia expresa su proporcién en el cambio; por
eso podemos referirnos a él como a su. . . valor en trigo o en pafio, segiin
la mercancia con que lo comparemos; y por eso existen mil valores diver-
sos, tantos como mercancias, valores todos ellos que tienen, por consigu-
iente, tanto de reales como de imaginarios. ” ("A Critical Dissertation on
the Nature, Measure and Causes of Value: chiefly in reference to the writings of
Mpr. Ricardo and his followers.” By the Author of “Essays on the Formation etc.
of Opinions”, Londres, 1825, p. 39). S. Bailey, autor de esta obra anénima,
que en su tiempo levanté una gran polvareda en Inglaterra, cree haber
descubierto todas las determinaciones concep tuales del valor con apun-
tar a las diversas y abigarradas expresiones relativas del valor de una
misma mercancia. Por lo demés, la irritacién con que hubo de atacarle la
escuela ricardiana, por ejemplo en la Westminster Review es prueba de
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que, pese a sus propias limitaciones, este autor lleg6 a tocar algunos pun-
tos vulnerables de la teoria ricardiana.

27 La forma de objeto general directamente permutable no presenta al
exterior ningtn signo en que se revele la forma antitética de mercancia
que en él se encierra, forma tan es del caracter negativo del otro polo. Ca-
bria, por tanto, pensar que a todas las mercancias se puede imprimir a la
vez el sello de objetos directamente permutables, del mismo modo que
cabria pensar que todos los catélicos pueden convertirse en papas. Para
el pequefio burgués, que ve en la producciéon de mercancias el non plus
ultra de la libertad humana y de la independencia individual, seria muy
grato, naturalmente, ver remediados los abusos que lleva consigo esta for-
ma, entre ellos y muy principalmente el de la imposibilidad de que, to-
dos los objetos sean directamente cambiables. A pintar esta utopia de filis-
teo se reduce el socialismo de Proudhon, que como hube de demostrar
en otro lugar no puede pre sumir ni siquiera de originalidad, ya que tal
socialismo fue desarrollado mucho antes de venir él, y bastante mejor,
por Gray, Bray y otros. Lo cual no obsta para que esa sabiduria haga hoy
verdaderos estragos entre ciertas gentes, bajo el nombre de “ciencia”. Ja-
mads ninguna escuela ha prodigado la palabra “ciencia” mas a troche y
moche que la proudhoniana, pues sabido es que “a falta de ideas, se sale
del paso con una palabreja”.

28 Recuérdese como China y las mesas rompieron a bailar cuando to-
do el resto del mundo parecia estar tranquilo... pour encourager les autres.
(12)

29 Nota a la 2 ° ed. Los antiguos germanos calculaban las dimensiones
de una yugada de tierra por el trabajo de un dia, razén por la cual daban
a la fanega el nombre de Tagwek (o Tagwanne) (jurnale o jurnalis, terra jur-
nalis, jurnalis o diornalis, en latin), Mannwerk, Mannshraft, Mannsmahd,

Mannshauet, etc. Véase Jorge Luis von Maurer, Einleitung zur Geschichte
der Mark—, Hof-, ustv, Verfassung, Munich, 1854, pp. 128 s.

30 Nota a la 2° ed. Por tanto, cuando Galian i dice que el valor es una
relaciéon entre personas (“la ricchezza é una ragione tra due persone”),
deberia afiadir: disfrazada bajo una envoltura material (Galiani, Della
Moneta, p. 220, t. III de la Colecciéon “Scrittor i Classic Italiani di Econo-
mia Politica”, dirigida por Custodi. Parte Moderna. Milén, 1803).

31 “;Qué pensar de una ley que s6lo puede imponerse a través de
revoluciones periddicas? Tratase, en efecto, de una ley natural basada en
la inconsciencia de los interesados”. (Federico Engels, “Apuntes para
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una critica de la economia politica”, en Deutsch—Franzosische Jahrbiicher,
dirigidos por Arnold Ruge y Carlos Marx, Paris, 1844.)

32 Nota a la 2° ed. Tampoco en Ricardo falta la consabida estampa ro-
binso niana. “Al pescador y al cazador primitivos nos los describe
inmediatamente cambiando su pescado y su caza como poseedores de
mercancias, con arreglo a la proporcion del tiempo de trabajo materiali-
zado en estos valores de cambio, E incurre en el anacronismo de presen-
tar a su cazador y pescador primitivos calculando el valor de sus instru-
mentos de trabajo sobre las tablas de anualidades que solian utilizarse en
1817 en la Bolsa de Londres. Los "paralelogramos del sefior Owen' pare-
cen ser la tinica forma de sociedad que este autor conoce, fuera de la bur-
guesa.” (Carlos Marx, Contribucién a la critica, etc., pp. 38 y 39.)

33 Nota a la 2° ed. “Es un prejuicio ridiculo, extendido en estos tltimos
tiempos, el de que la forma de la propiedad colectiva natural sea una for-
ma espe cificamente eslava, mas atin, exclusivamente rusa. Es la forma
primitiva que encontramos, como puede demostrarse, entre los romanos,
los germanos y los celtas, y todavia hoy los indios nos podrian ofrecer to-
do un mapa con multiples muestras de esta forma de propiedad, aunque
en estado ruinoso algunas de ellas. Un estudio minucioso de las formas
asidticas, y especialmente de las formas indias de propiedad colectiva,
demostrarfa como de las distintas formas de la propiedad colectiva na-
tural se derivan distintas formas de disolucién de este régimen. Asi por
ejemplo, los diversos tipos originales de propiedad privada romana y
germadnica tienen su raiz en diversas formas de la propiedad colectiva in-
dia”. (Carlos Marx, Contribucion a la critica, etc., p. 10.)

34 Cuan insuficiente es el andlisis que traza Ricardo de la magnitud del
valor —y el suyo es el menos malo — lo veremos en los libros tercero y
cuarto de esta obra. Por lo que se refiere al valor en general, la economia
politica clasica no dis tingue jamdas expresamente y con clara conciencia
de lo que hace el trabajo mate rializado en el valor y el que toma cuerpo
en el valor de uso de su producto. De hecho, traza, naturalmente, la dis-
tincion, puesto que en un caso considera el trabajo cuan tita tivamente y
en otro caso desde un punto de vista cualitativo. Pero no se le ocurre
pensar que la simple diferenci a cuanti tativa de varios trabajos presupone
su unidad o igualdad cualitativa, y por tanto, su reduccién a trabajo humano
abstracto. Ricardo, por ejemplo, se muestra de acuerdo con Destutt de
Tracy, cuando dice: “Siendo evidente que no tenemos mads riqueza origi-
naria que nuestras capa cidades fisicas y espirituales, el uso de estas ca-
pacidades, una cierta especie de trabajo, constituye nuestro tesoro origi-
nario; este uso es el que crea todas las cosas a que damos el nombre de
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riquezas. . . Ademads, es evidente que todas esas cosas no representan mds
que el trabajo que las ha creado, y si poseen un valor, o incluso dos valores dis-
tintos, es gracias al del (al valor del) trabajo de que brotan.” ([Destutt de
Tracy, Eléments d’ideologie IV y V partes, Paris, 1826, pp. 35 y 36]. Véase
Ricardo, The Principles of Political Economy, 3° ed., Londres, 1821, p.
334.) Advertimos de pasada que Ricardo atribuye a Destutt un sentido
profundo que es ajeno a él. Es cierto que Destutt dice, de una parte, que
todas aquellas cosas que forman la riqueza “representan el trabajo que las
ha creado”, pero por otra parte dice que obtienen sus “dos valores distin-
tos” (el valor de uso y el valor de cambio) del “valor del trabajo”. Cae por
tanto en la simpleza de la economia vulgar, al presuponer el valor de una
mercancia (aqui, el trabajo) para luego determinar, partiendo de él, el va-
lor de las demaés. Ricardo le interpreta en el sentido de que tanto el valor
de uso como el valor de cambio representan trabajo (trabajo y no valor de
éste). Pero ni él mismo distingue el doble caracter del trabajo, repre-senta-
do de ese doble modo, como lo demuestra el que en todo el capitulo titu-
lado “ El valor y la riqueza, sus caracteristicas distintivas”, no hace mas
que darle vueltas, fatigosamente, a las vulgaridades de un J. B. Say. Por
eso, al terminar, se muestra completamente asombrado de que Destutt
esté de acuerdo con él acerca del trabajo como fuente del valor, entendién-
dose al mismo tiempo con Say al definir el concepto de éste.

35 Uno de los defectos fundamentales de la economia politica clasica
es el no haber conseguido jamds desentrafiar del andlisis de la mercancia,
y més especialmente del valor de ésta, la forma del valor que lo convierte
en valor de cambio. Precisamente en la persona de sus mejores represen-
tantes, como Adam Smith y Ricardo, estudia la forma del valor como al-
go perfectamente indiferente o exterior a la propia naturaleza de la mer-
cancia. La razén de esto no estd solamente en que el andlisis de la magni-
tud del valor absorbe por completo su atencién. La causa es mas honda.
La forma de valor que reviste el producto del trabajo es la forma mas
abstracta y, al mismo tiempo, la més general del régimen burgués de
produccion, caracterizado asi corno una modalidad especifica de pro-
duccién social y a la par, y por ello mismo, como una modalidad histéri-
ca. Por tanto, quien vea en ella la forma natural eterna de la produccién
social, pasard por alto necesariamente lo que hay de especifico en la for-
ma del valor y, por consiguiente, en la forma mercancia, 'que, al desarro-
llarse, conduce a la forma dinero, a la forma capital, etc.' He aqui por qué
aun en economistas que coinciden totalmente en reconocer el tiempo de
trabajo como medida de la magnitud del valor nos encontramos con las
ideas mads variadas y contradictorias acerca del dinero, es decir, acerca de
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la forma definitiva en que se plasma el equivalente general. Asi lo reve-
lan, por ejemplo, de un modo palmario, los estudios acerca de los Ban-
cos, donde no bastan esas definiciones del dinero hechas de lugares co-
munes. De aqui que surgiese, por antitesis, un sistema mercantilista rest-
aurado (Ganith, etc.), que no ve en el valor mas que la forma social, o
mads bien su simple apariencia, desnuda de toda sustancia. Y, para decir-
lo de una vez por todas, advertiré que yo entiendo por economia politica
clasica toda la economia que, desde W. Petty, investiga la concatenacién
interna del régimen burgués de produccién, a diferencia de la economia
vulgar, que no sabe mds que hurgar en las concatenaciones aparentes,
cuiddndose tan s6lo de explicar y hacer gratos los fenémenos mas abulta-
dos, si se nos permite la frase, y mascando hasta convertirlos en papilla
para el uso doméstico de la burguesia los materiales suministrados por la
economia cientifica desde mucho tiempo atrds, y que por lo demas se
contenta con sistematizar, pedantizar y proclamar como verdades eter-
nas las ideas banales y engreidas que los agentes del régimen burgués de
produccion se forman acerca de su mundo, corno el mejor de los mundos
posibles.

36 “Los economistas tienen un modo curioso de proceder. Para ellos,
no hay mds que dos clases de instituciones: las artificiales y las naturales.
Las instituciones del feudalismo son instituciones artificiales ; las de la
burguesia, naturales. En esto se parecen a los tedlogos, que clasifican
también las religiones en dos categorias. Toda religiéon que no sea la suya
propia, es invenciéon humana: la suya, en cambio, revelacién divina. Asi,
habra podido existir una historia, pero ésta termina al llegar a nuestros
dias.” (Carlos Marx, Misére de la Philosophie. Reponse d la philosophie de la
Misére par M. Proudhon, 1847, p. 113). Hombre verdaderamente divertido
es el sefior Bastiat, quien se figura que los antiguos griegos y romanos s6-
lo vivian del robo. Mas, para poder vivir del robo durante tantos siglos,
tiene que existir por fuerza, constantemente, algo que pueda robarse, o
reprodu cirse incesantemente el objeto del robo. Es de creer, pues, que los
griegos y los romanos tendrian también un proceso de produccién, vy,
por tanto, una economia, en que residiria la base material de su mundo,
ni més ni menos que en la economia burguesa reside la base del mundo
actual. ;0 es que Bastiat piensa, acaso, que un régimen de produccién ba-
sado en el trabajo de los esclavos es un régimen de produccién erigido so-
bre el robo como sistema? Si lo piensa asi, se situard en un terreno peligro-
so. Y si un gigante del pensamiento como Aristételes se equivocaba al
enjuiciar el trabajo de los esclavos, ;por qué no ha de equivocarse también
al enjuiciar el trabajo asalariado un pigmeo de la economia com o Bastiat?
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Aprovecharé la ocasion para contestar brevemente a una objeciéon que se
me hizo por un periédico aleman de Norteamérica al publicarse, en 1859,
mi obra Contribucion a la critica de la economia politica. Este periédico decia
que mi tesis segiin la cual el régimen de produccién vigente en una épo-
ca dada y las relaciones de produccién propias de este régimen, en una
palabra “la estructura econémica de la sociedad, es la base real sobre la
que se alza la supraestructura juridica y politica y a la que corresponden
determinadas formas de conciencia social” y de que “el régimen de pro-
duc cién de la vida material condiciona todo el proceso de la vida social,
politica y es piritual” era indudablemente exacta respecto al mundo mo-
derno, en que predominan los intereses materiales, pero no podia ser
aplicada a la Edad Media, en que reinaba el catolicismo, ni a Atenas y
Roma, donde imperaba la politica. En primer lugar, resulta peregrino
que haya todavia quien piense que todos esos topicos vul garisimos que
corren por ahi acerca de la Edad Media y del mundo antiguo son ignora-
dos de nadie. Es indudable que ni la Edad Media pudo vivir del catolicis-
mo ni el mundo antiguo de la politica. Lejos de ello, lo que explica por
qué en una era fundamental la politica y en la otra el catolicismo es pre-
cisamente el modo como una y otra se ganaban la vida. Por lo demds, no
hace falta ser muy versado en la historia de la reptiblica romana para sa-
ber que su historia secreta la forma la historia de la propiedad territorial.
Ya Don Quijote pag6 caro el error de creer que la caballeria andante era
una institucién compatible con todas las formas eco ndémicas de la
sociedad.

37 “Value is a property of things, riches of men. Value, in this sense, ne-
cessarily implies exchange, riches do not”. Observations on certain verbal
disputes in Political Economy, particularly relating to value and to demand and
supply. Londres, 1821, p. 16.

38 “Riches are the attribute of man, value is the attribute of commodit-
ies. A man or a community is rich, a pearl or a diamond is valuable... A
pearl or a diamond is valuable as a pearl or a diamond.” S. Bailey, A Cri-
tical Dissertation, etc., p. 165.

39 El autor de las “Observations ” y S. Bailey reprochan a Ricardo el
haber convertido el valor de cambio de un valor puramente relativo en algo
absoluto. Todo lo contrario. Es él quien reduce la aparente relatividad que
poseen estos objetos, los diamantes y las perlas por ejemplo, considera-
dos como valores de cam bio, a la verdadera relacion que se esconde de-
trds de esa apariencia, a su relatividad como simples expresiones que son
del trabajo humano. Y si los ricardianos contestan a Bailey bastante gro-
seramente, pero sin argumentos decisivos, es sencillamente porque el
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propio Ricardo no les orienta acerca del enlace interno que existe entre el
valor y la forma del valor o valor de cambio.
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CAPITULO II: EL PROCESO DEL CAMBIO

Las mercancias no pueden acudir ellas solas al mercado, ni cambiarse
por si mismas. Debemos, pues, volver la vista a sus guardianes, a los po-
seedores de mercancias. Las mercancias son cosas, y se hallan, por tanto,
inermes frente al hombre. Si no se le someten de grado, el hombre Puede
emplear la fuerza o, dicho en otros términos, apoderarse de ellas.” Para
que estas cosas se relacionen las unas con las otras como mercancias, es
necesario que sus guar dianes se relacionen entre si como personas cuyas
voluntades moran en aquellos objetos, de tal modo que cada poseedor de
una mer cancia sélo pueda apoderarse de la de otro por voluntad de éste
y desprendiéndose de la suya propia; es decir, por medio de un acto de
voluntad comtn a ambos. Es necesario, por consiguiente, que ambas per-
sonas se reconozcan como propietarios privados. Esta relacion juridica, que
tiene por forma de expresion el contrato, es, hillese o no legalmente re-
glamentada, una relacién de voluntad en que se refleja la relacién econé-
mica. El contenido de esta relacion juridica o de voluntad lo da la relacién
econémica misma.? Aqui, las personas s6lo existen las unas para las otras
como representantes de sus mercaderias, o lo que es lo mismo, como po-
seedores de mercancias. En el transcurso de nuestra investigacién, hemos
de ver constantemente que los papeles econémicos representados por los
hombres no son més que otras tantas personificaciones de las rela ciones
econdmicas en representacion de las cuales se enfrentan los unos con los
otros.

Lo que distingue al poseedor de una mercancia de ésta es el hecho de
que para ella toda otra mercancia material no es mas que la forma en que
se manifiesta su propio valor. Igualitaria y cinica por naturaleza, la mer-
cancia estd siempre dispuesta a cambiar, no ya el alma, sino también el
cuerpo por cualquier otra, aunque tenga tan pocos atractivos como Mari-
tornes. Esta indiferencia de la mercancia respecto a lo que hay de concre-
to en la materialidad corpérea de otra, la suple su poseedor con sus cinco y
mas sentidos. Para él, su mercancia no tiene un valor de uso inmediato.
De otro modo, no acudiria con ella al mercado. Tiene tinicamente un va-
lor de uso para otros. Para él, no tiene més valor directo de uso que el de
ser encarnacion de valor de cambio, y por tanto medio de cambio.3 Por eso esta
dispuesto siempre a desprenderse de ella a cambio de otras mercancias
cuyo valor de uso le satisface. Todas las mer cancias son para su poseedor
no—valores de uso y valores de uso para los no poseedores. He aqui por qué
unos y otros tienen que darse constantemente la mano. Este apreton de
manos forma el cambio, el cual versa sobre valores que se cruzan y se
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realizan como tales valores. Por tanto, las mercancias tienen necesaria-
mente que realizarse como valores antes de poder realizarse como valores de
USo0.

Por otra parte, para poder realizarse como valores, no tienen mas camino
que acreditarse como valores de uso. El trabajo humano invertido en las
mercancias s6lo cuenta en cuanto se invierte en una forma ttil para los
demds. Hasta qué punto ocurre asi, es decir, hasta qué punto esos pro-
ductos satisfacen necesidades ajenas, sélo el cambio mismo lo puede
demostrar.

El poseedor de mercancias s6lo se aviene a desprenderse de las suyas a
cambio de otras cuyo valor de uso satisfaga sus necesidades. En este senti-
do, el cambio no es, para él, mas que un proceso ind ividual. Mas, por otra
parte, aspira a realizar su mercancia como valor, es decir, en cualquier
otra mercancia de valor idéntico que apetezca, siéndole indiferente que la
suya propia tenga o no un valor de uso para el poseedor de ésta. En este
aspecto, el cambio es, para él, un proceso social general. Lo que no cabe es
que el mismo proceso sea para todos los poseedores de mercancias un
proceso simplemente individual y a la par tnicamente general, social.

Si contemplamos la cosa méas de cerca, vemos que todo poseedor de
mercancias considera las mercancias de los demdas como equivalentes espe-
ciales de la suya propia viendo, por tanto, en ésta el equivalente general de
todas las demds. Pero, como todos los poseedores de mercancias hacen lo
mis mo, no hay ninguna que sea equivalente general, ni pueden, por tan-
to, las mercancias poseer una forma relativa general de valor que las eq-
uipare como valores y permita compararlas entre si como magnitudes de
valor. Las mercancias no se enfrentan, por consiguiente, como tales mer-
cancias, sino simplemente como productos o valores de uso.

En su perplejidad, nuestros poseedores de mercancias piensan, como
Fausto: en principio, era el hecho. Por eso se lanzan a obrar antes de que
les dé tiempo siquiera a pensar. Las leyes de la naturaleza propia de las
mercancias se cumplen a través del instinto natural de sus poseedores.
Estos s6lo pueden establecer una relacion entre sus mercancias como va-
lores, y por tanto como mercancias, relaciondndolas entre si con referenc-
ia a otra mercancia cualquiera, que desempefie las funciones de equivalente
general. Asi lo ha demostrado el andlisis de la mercancia. Pero sélo el he-
cho social puede convertir en equivalente general a una mercancia deter-
minada. La accion social de todas las demds mercancias se encarga, por
tanto, de destacar a una mercancia determinada, en la que aquéllas acusan
conjuntamente sus valores. Con ello, la forma natural de esta mercancia
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se convierte en forma equivalencial vigente para toda la sociedad. El pro-
ceso social se encarga de asignar a la mercancia destacada la funcién social
especifica de equivalente general. Asi es como ésta se convierte en dinero.
“Estos tienen un consejo, y dardn su potencia y autoridad a la bestia. Y
que ninguno pudiese comprar o vender, sino el que tuviera la sefial o el
nombre de la bestia, o el nimero de su nombre.” (Apocalipsis.)

La cristalizaciéon del dinero es un producto necesario del proceso de
cambio, en el que se equiparan entre si de un modo efectivo diversos
productos del trabajo, convirtiéndose con ello, real y verdaderamente, en
mercancias. A medida que se desarrolla y ahonda histéricamente, el
cambio acenttia la antitesis de valor de uso y valor latente en la naturale-
za propia de la mercancia. La necesidad de que esta antitesis tome cuer-
po al exterior dentro del comercio, empuja al valor de las mercancias a
revestir una forma independiente y no ceja ni descansa hasta que, por ul-
timo, lo consigue mediante el desdoblamiento de la mercancia en mercancia
y dinero. Por eso, a la par que los productos del trabajo se convierten en
mercancias, se opera la transformacién de la mercancia en dinero.*

El intercambio inmediato de productos presenta, de un lado, la forma de la
expresion simple de valor, y de otro lado todavia no la presenta. Esta for-
ma era: x mercancia A = z mercancia B. La del intercambio directo de
productos es: x objeto ttil A = z objeto util B.”> Aqui, los objetos A y B no
tienen, antes de ser cambiados, caracter de mercancias: es el acto de camb-
io el que los convierte en tales. La primera modalidad que permite a un
objeto 1til ser un valor de cambio en potencia es su existencia como no
valor de uso, es decir como una cantidad de valor de uso que rebasa las
necesidades inmediatas de su poseedor. Las cosas son, de por si, objetos
ajenos al hombre y por tanto enajenables. Para que esta enajenacion sea
reci proca, basta con que los hombres se consideren tacitamente propie
tarios privados de esos objetos enajenables, enfrentindose de ese modo
como personas independientes las unas de las otras. Pues bien, esta rela-
cién de mutua independencia no se da entre los miembros de las comu-
nidades naturales y primitivas, ya revistan la forma de una familia patr-
iarcal, la de un antiguo municipio indio, la de un estado inca, etc. El in-
tercambio de mercancias comienza alli donde termina la comunidad, alli
donde ésta entra en contacto con otras comunidades o con los miembros
de otras comunidades. Y, tan pronto como las cosas adquieren caracter
de mercancias en las relaciones de la comunidad con el exterior, este ca-
racter se adhiere a ellas también, de rechazo, en la vida interior de la co-
munidad. Por el momento, la proporcion cuantitativa en que se cambian es
algo absolutamente fortuito. Lo que las hace susceptibles de ser
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cambiadas es el acto de voluntad por el que sus poseedores deciden ena-
jenarlas mutuamente. No obstante, la necesidad de objetos ttiles ajenos
va arraigando, poco a poco. A fuerza de repetirse constantemente, el in-
tercambio se convierte en un proceso social peridédico. A partir de un de-
terminado momento, es obligado producir, por lo menos, una parte de
los productos del trabajo con la intenciéon de servirse de ellos para el
cambio. A partir de este momento, se consolida la separacién entre la uti-
lidad de los objetos para las necesidades directas de quien los produce y
su utilidad para ser cambiados por otros. Su valor de uso se divorcia de
su valor de cambio. Esto, de una parte. De otra, nos encontramos con que
es su propia produccién la que determina la proporcién cuantitativa en
que se cambian. La costumbre se encarga de plasmarlos como magnitu-
des de valor.

En el acto de intercambio directo de productos, toda mercancia es di-
rectamente un medio de cambio para su poseedor y un equi valente para
quien no la posee, pero sélo en cuanto tenga para él un valor de uso. Por
tanto, el articulo de cambio no cobra todavia una forma de valor inde-
pendiente de su propio valor de uso o de la necesidad individual de las
personas que intervienen en el acto del cambio. Al multiplicarse el nt-
mero y la variedad de las mercancias lanzadas al proceso de cambio es
cuando se desarrolla la necesidad de esta forma. El problema se plantea a
la par que se dan los medios para su solucién. Jamdas encontraremos un
mercado en que los poseedores de mercancias cambien y comparen sus
articulos con otros de diversa calidad sin que estas diversas mercancias
sean cambiadas y comparadas como valores por sus diversos poseedo-
res, dentro de sus relaciones comerciales con una tercera clase de mercanci-
as, siempre la misma. Pues bien, esta tercera mercancia, convertida en eq-
uivalente de otras diversas, asume directamente, aunque dentro de limi-
tes reducidos, la forma de equivalente general o social. Esta forma de eq-
uivalente general nace y desaparece con el contacto social momentaneo
que la engendré. Encarna en ésta o la otra mercancia, de un modo pasaje-
ro y fugaz. Pero, al desarrollarse el cambio de mercancias, se incorpora
con caracter exclusivo y firme a determinadas clases de mercancias o cris-
taliza en la forma dinero. A qué clase de mercancias permanezca adherida
es algo fortuito. Hay, sin embargo, dos hechos que desempefian, a gran-
des rasgos, un papel decisivo. La forma dinero se adhiere, bien a los arti-
culos mds importantes de cambio procedentes de fuera, que son, en rea li-
dad, otras tantas formas o manifestaciones naturales del valor de cambio
de los productos de dentro, bien a aquel objeto ttil que constituye el ele-
mento fundamental de la riqueza enajenable en el interior de la
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comunidad, v. gr. el ganado. Es en los pueblos n6 madas donde primero
se desarrolla la forma dinero, por dos razones: porque todo su ajuar es
movil y presenta, por tanto, la forma directamente enajenable, y porque
su régimen de vida los hace entrar constantemente en contacto con co-
munidades extranjeras, poniéndolos asi en el trance de cambiar con ellas
sus productos. Los hombres han convertido muchas veces al mismo
hombre, bajo forma de esclavo, en material primitivo de dinero, pero
nunca a la tierra. Esta idea s6lo podia presentarse en una sociedad burg-
uesa ya desarrollada. Es una idea que data del altimo tercio del siglo
XVII y que s6lo se intent6 llevar a la practica sobre un plano nacional, un
siglo mas tarde, en la revolucién burguesa de Francia.

Impulsada por el mismo proceso que hace que el cambio de mer canci-
as rompa sus moldes locales y que el valor de las mercancias se expansione
hasta convertirse en materializacion del trabajo humano en general, la for-
ma dinero va a encarnar en mercancias dotadas por la naturaleza de cua-
lidades especiales para desempefiar las funciones sociales de equivalente
general: los metales preciosos.

Que “si bien el oro y la plata no son dinero por obra de la naturaleza,
el dinero es por naturaleza oro y plata”® lo demuestra la congruencia que
existe entre sus propiedades naturales y sus fun ciones.” Hasta aqui, s6lo
conocemos una funcioén del dinero: la de servir de forma o manifestacion
del valor de la mercancia o de ma terial en que se expresan socialmente las
magnitudes de valor de las mercancias. S6lo una materia cuyos ejempla-
res posean todos la misma cualidad uniforme puede ser forma o mani-
festacion adecuada de valor, o, lo que es lo mismo, materializaciéon de
trabajo humano abstracto, y por tanto igual. De otro lado, como la dife-
rencia que media entre las diversas magnitudes de valor es puramente
cuanti tativa, la mercancia dinero tiene que ser forzosamente susceptible
de divisiones puramente cuantitativas, divisible a voluntad, pudiendo
recobrar en todo momento su unidad mediante la suma de sus partes.
Pues bien, el oro y la plata poseen esta propiedad por obra de la
naturaleza.

El valor de uso de la mercancia dinero se duplica. Ademds de su valor
peculiar de uso como mercancia, como oro, por ejemplo para empastar
muelas, fabricar joyas, etc., reviste el valor de uso formal que le dan sus
funciones sociales especificas.

Como todas las demds mercancias no son més que equivalentes espec-
iales del dinero y éste equivalente general de todas, aquéllas se
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comportan respecto al dinero como mercancias especiales respecto a la
mercancia general .

Vemos, pues, que la forma dinero no es mas que el reflejo, adhe rido a
una mercancia, de las relaciones que median entre todas las demads. El
hecho de que el dinero es una mercancia’ s6lo supone un descubrimiento
para quien arranque de su forma definitiva, procediendo luego a anali-
zarla. Lo que el proceso de cambio da a la mercancia elegida como dine-
ro no es su valor, sino su forma especifica de valor. La confusién de estos
dos conceptos indujo a reputar el valor del oro y la plata como algo imag
inario. 10 Ademads, como el dinero puede sustituirse, en determinadas fun-
ciones, por un simple signo de si mismo, esto engendro otro error: el de
creer que el dinero era un mero signo. Mas, por otra parte, ello envolvia
ya la intuicién de que la forma dinero del objeto era algo exterior a él
mismo y simple forma o manifestacion de relaciones humanas ocultas de-
trds de él. En este sentido, toda mercancia serfa también un signo, ya que,
considerada como valor, la mercancia no es més que la envoltura material
del trabajo humano empleado en ella.!! Pero al concebir como meros sig-
nos los caracteres sociales que revisten las cosas o los caracteres materiales
que asumen las condiciones sociales del trabajo a base de un determinado
régimen de produccién, venimos a concebirlos, al mismo tiempo, como
un producto reflejo y arbitrario de los hombres. En el siglo XVIII, gusta-
base de explicar las cosas de este modo para despojar, a lo menos provis-
ionalmente, de su apariencia de misterio a las formas enigmaticas de las
relaciones humanas cuyo proceso de gestaciéon no se acertaba a descifrar.

Ya deciamos mads arriba que la forma equivalencial de una mercancia
no envuelve la determinacion cuantitativa de su magnitud de valor. El que
sepamos que el oro es dinero, y por tanto susceptible de ser cambiado di-
rectamente por cualquier otra mercancia, no quiere decir que sepamos,
por ese solo hecho, cudnto valen por ejemplo 10 libras de oro. Como toda
mercancia, el dinero s6lo puede expresar su magnitud de valor de un mo-
do relativo, por medio de otras mercancias. Su valor depende del tiempo
de trabajo necesario para su produccién y se expresa en la cantidad de
cualquier otra mercancia en la que se materialice el mismo tiempo de tra-
bajo.'? Esta determinacién de su magnitud relativa de valor se opera en
su fuente de produccién, por el cambio directo. Cuando entra en circula-
cién como dinero, el oro tiene ya un valor dado. Ya en las tltimas décadas
del siglo XVII, muy avanzados los comienzos del andlisis del dinero, se
sabia que éste era una mercancia, pero no se estaba con ello, como deci-
mos, mas que al comienzo. La dificultad no estriba en saber que el dinero
es una mercancia, sino en saber cémo, por qué y de qué modo lo es.13
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Veiamos que ya en la expresiéon maés sencilla del valor, o sea en la for-
mula x mercancia A = z mercancia B, el objeto en que toma cuerpo la
magnitud de valor de otro objeto parece poseer ya su forma de equiva-
lente como una propiedad natural social suya, independien temente de su
relaciéon con el otro. Hemos seguido las huellas de este espejismo, hasta
ver como se consolidaba. Se consolida a partir del momento en que la
forma de equivalencia general se confunde con la forma natural de una
determinada clase de mercancias o cris taliza en la forma dinero. Una
mercancia no se presenta como dinero porque todas las demds expresan
en ella sus valores, sino que, por el contrario, éstas parecen expresar sus
valores de un modo general en ella, por ser dinero. El movimiento que
sirve de enlace desaparece en su propio resultado, sin dejar la menor
huella. Sin tener arte ni parte en ello, las mercancias se encuentran delan-
te con su propia forma de valor, plasmada y completa, como si fuese una
mercancia corpdrea existente al margen de ellas y a su lado. Estos obje-
tos, el oro y la plata, tal como salen de la entrafia de la tierra, son al mis-
mo tiempo la encarnacién directa de todo trabajo humano. De aqui la
magia del dinero. La conducta puramente atomistica de los hombres en
su proceso social de produccion, y, por tanto, la forma material que revis-
ten sus propias relaciones de produccién, sustraidas a su control y a sus
actos individuales conscientes, se revelan ante todo en el hecho de que
los productos de su trabajo revisten, con cardcter general, forma de mercan-
cias. El enigma del fetiche dinero no es, por tanto, mds que el enigma del feti-
che mercancia, que cobra en el di nero una forma visible y fascinadora.
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Notas al pie del capitulo II

1 En el siglo XII, siglo famoso por su devocién, encontramos a veces
catalogados entre las mercancias objetos de una gran delicadeza. Asi por
ejemplo, un poeta francés de la época enumera entre las mercancias que
se encontraban en el mercado de Landit, telas de vestir, zapatos, cueros,
aperos de labranza, pieles y femmes folles de leur corps. (14)

2 Proudhon va a buscar su ideal de justicia, su ideal de la “justice éter-
nelle” a las relaciones juridicas correspondientes al régimen de produc-
cién de mercancias, con lo que —dicho sea de paso— aporta la prueba muy
consoladora para todos los buenos burgueses, de que la forma de la pro-
duccién de mercancias es algo tan eterno como la propia justicia. Luego,
volviendo las cosas del revés, pretende modelar la verdadera produccion
de mercancias y el derecho real y efectivo congruente con ella sobre la
horma de este ideal. ;Qué pensariamos de un quimico que, en vez de es-
tudiar las verdaderas leyes de la asimilaciéon de la materia, planteando y
resolviendo a base de ellas determinados problemas concretos, pretend-
iese modelar la asimilacién de la materia sobre las “ideas eternas” de la
“naturalidad” y de la “afinidad”? ;Acaso se nos dice algo nuevo acerca
de la “usura” con decir que la misma choca con la “justicia eterna” y la
“eterna equidad”, con la “mutua lidad eterna” y otras “verdades eter-
nas”? No; sabemos exactamente lo mismo que sabian los padres de la
Iglesia cuando decian que chocaban con la “gracia eterna” “la fe eterna”
y la “voluntad eterna de Dios”.

3 “Pues de dos modos puede ser el uso de un bien. Uno es inherente al
objeto como tal, el otro no; como por ejemplo, una sandalia, que sirve
para calzarse y para cambiarla por otro objeto. Ambos son valores de uso
de la sandalia, pues al cambiar la sandalia por algo de que carecemos, v.
gr. por alimentos, usamos la sandalia como tal sandalia. Pero no en su
funcién natural de uso, pues la sandalia no existe para cambiarse.”
(Aristoteles, De Repuiblica, libro 1, cap. 9.)

4 Jazguese, pues, cudn listos son esos socialistas pequefioburgueses
que aspiran a eternizar la produccién de mercancias pretendiendo al
mismo tiempo abolir la “contradiccion de dinero y mercancias”, y por
tanto el propio dinero, que s6lo puede existir dentro de esa contradic-
cién. Es algo asi como si se pretendiese abolir al papa dejando subsisten-
te la religion catdlica. Ver més detalles acerca de esto en mi obra Contri-
bucion a la critica de la economia politica, pp. 61 y s.
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5 Alli donde no se cambian todavia dos objetos ttiles distintos, sino
que, como ocurre con frecuencia en los pueblos salvajes, se ofrece como
equivalente de un tercer objeto una masa cadtica de cosas, el intercambio
directo de productos no ha salido atin de su fase preliminar.

6 Carlos Marx, Contribucion a la critica, etc., p. 135. “Los metales .. . son
dinero por naturaleza.” (Galiani, Della Moneta, en la Colecciéon de Custo-
di, Parte Moderna, t. III, p. 72).

7 Ver mas detalles acerca de esto en el capitulo titulado “Los metales
precio sos" de mi obra anteriormente citada.

8 “El dinero es la mercancia general.” (Verri, Meditazioni sulla Economia
Politica, p. 16).

9 “El mismo oro y la plata, a los que podemos dar el nombre genérico
de “metales preciosos”, son... mercancias... que suben y bajan... de valor.
A los metales preciosos se les puede reconocer un valor més alto cuando
por un peso mas pequeiio de ellos cabe adquirir una cantidad mayor de
productos o articulos del pais, etc.” (A Discourse on the General Notions of
Money, Trade and Exchange, as they stand in relations to each other. By a Mer-
chand, Londres, 1895, p. 7). “Aunque el oro y la plata, acufiados o sin acu-
nar, se usen como medida de todas las demds cosas, son también una
mercancia, ni mas ni menos que el vino, el aceite, el tabaco, el pafio o la te-
la.” (A Discourse concerning Trade, and that in particular of the East—Indies,
etc., Londres, 1689, p. 2.) “La fortuna y la riqueza del reino no pueden
consistir solamente en dinero, ni el oro y la plata pueden dejar de ser
considerados como mercancias.” (The East India Trade a most Profitable Tra-
de, Londres, 1677, p. 4.)

10 “El oro y la plata tienen valor como metales, antes de convertirse en
dinero.” (Galiani, Della Moneta, p. 72). Locke dice: “El concierto general
de los hombres asigné a la plata un valor imaginario, por razén de sus
propiedades, que la hacian apta para ser dinero.” En cambio, Law:
“¢Coémo podian distintas na ciones atribuir un valor imaginario a un ob-
jeto cualquiera. . ., o como podia mantenerse este valor imaginario?” Pe-
ro, véase cudn poco sabia del asunto este autor: “La plata se cambiaba
atendiendo al valor de uso que poseia, es decir atendiendo a su valor re-
al; al ser elegida como. . . dinero adquiri6é un valor adicional (une valeur
additionelle)”. Jean Law, Considérations sur le numéraire et le commerce”, en
“Economistes Finnanciers du XVIII siécle”, editados por E. Daire, p. 470).

11 “El dinero es su [de las mercancias] signo. (Ver de Forbonnais, Ele-
ments du commerce, nueva ed., Leyden, 1766, t. II, p. 143.) Como signo, lo
revisten las mercancias.”(Obra citada, p. 155). “El dinero es el signo de
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una cosa, a la que representa”. (Montesquieu, Esprit des Lois, Obras com-
pletas, Londres, 1761, t. 11, p. 2). “El dinero no es un simple signo, pues es
de por si riqueza; no representa los valores sino que es igual a ellos corno
valor.”(Le Trosne, De ' intéret Social, p, 910). “Si analizamos el concepto
del valor, vemos que la propia cosa sélo es considerada como un signo y no
se la considera como la cosa misma, sino como lo que vale.” (Hegel, Philo-
sophie des Rechts, p. 100.) Mucho antes de que lo hiciesen los economistas,
los juristas dieron pabulo a la idea del dinero corno simple signo y al va-
lor puramente imaginario de los metales preciosos, con lo cual prestaban
un servicio de sicofantes al poder regio, cuya practica de falsificacion
monetaria defendieron durante toda la Edad Media, invocando las tradi-
ciones del Imperio romano y la idea del dinero contenida en las Pandec-
tas. “Nadie puede ni debe dudar —dice su aprovechado discipulo Felipe
de Valois, en un decreto de 1346— que s6lo a Nos y a Nuestra Real Majes-
tad incumbe. . . el negocio de la moneda, la fabricacién, calidad, existenc-
ias y demdas medidas que a las monedas se refieran, poniéndolas en cir-
culacién del modo y al precio que a Nos plazca y m ejor parezca.” Era un
dogma del derecho romano que el emperador decretaba el valor del dine-
ro. Estaba terminantemente prohibido considerar el dinero como mercan-
cia. “Mas a nadie debe permitirsele comprar dinero, pues, creado para el
uso general, no debe convertirse en mercancia.” En la obra de G. S. Pag-
nini, Saggio sopra il giusto pregio delle cose, 1751 (edicién de Custodi, Parte
Moderna, t. II), se contiene una buena exposicién acerca de esto. En la se-
gunda parte de su obra, el autor polemiza muy principalmente con los
sefiores juristas

12 “Si un hombre puede trasladar a Londres desde las entrafias de la
tierra en el Perti una onza de plata en el mismo tiempo que necesitaria para
producir un bushel de trigo, cada una de estas dos cosas serd el precio na-
tural de la otra; si, al abrirse nuevas minas mds ricas se logra obtener 2
onzas de plata con el mismo esfuerzo que antes 1, el bushel de trigo coti-
zado ahora a 10 chelines sera tan barato como antes cotizado a 5 chelines
cacteris paribus. (William Petty, A treatise of Taxes and Contributions, Lon-
dres, 1667, p. 31.)

13 Después de adoctrinarnos, diciéndonos que “las falsas definiciones
del dinero pueden clasificarse en dos grupos principales: aquellas que lo
consideran mds y aquellas que lo consideran menos que una mercancia”, el
sefior profesor Roscher despliega un abigarrado catdlogo de obras sobre
el dinero, a través de las cuales no se trasluce ni el mas remoto atisbo de
penetracion en la verdadera historia de la teoria; luego, viene esta mora-
leja: “Por lo demads, no puede negarse que la mayoria de los economistas
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modernos no han sabido fijar debidamente su atencién en las caracteristi-
cas que distinguen al dinero de las demds mercancias.” (;En qué quedamos?
¢No se nos decia que el dinero era mas o menos una mercancia?) . .. “En
este sentido, la reacciéon semimercantil ista de Ganilh ... no deja de tener su
fundamento.” (Wilhelm Roscher, Die Grundlagen der Nationalokono mie, 3°
ed. 1858, pp. 207-10). Mas menos no debidamente... en este sentido ... no
deja de tener... jVaya una manera de fijar los conceptos! ;Y esas eclécticas
tonterias profesorales son las que el sefior Roscher, modestamente, bauti-
za con el nombre de “método anatémico- f isiologico” de la economia
politica? No puede negérsele, sin embargo, la paternidad de un descubri-
miento: el de que el dinero es “una mercancia agradable”.
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CAPITULO III: EL DINERO, O LA CIRCULACION DE
MERCANCIAS

66



1. Medida de valores

Para simplificar, en esta obra partimos siempre del supuesto de que la
mercancia—dinero es el oro.

La funcién primordial del oro consiste en suministrar al mundo de las
mercancias el material de su expresion de valor, en representar los valo-
res de las mercancias como magnitudes de nombre igual cualitativamen-
te iguales y cuantitativamente comparables entre si. El oro funciona aqui
como medida general de valores, y esta funcién es la que convierte al oro en
mercancia equivalencial espe cifica, en dinero.

No es el dinero el que hace que las mercancias sean conmensurables,
sino al revés: por ser todas las mercancias, consideradas como valores, tra-
bajo humano materializado, y por tanto conmensurables de por si, es por lo
que todos sus valores pueden medirse en la misma mercancia especifica
y ésta convertirse en su medida comun de valor, o sea en dinero. El dine-
ro, como medida de valores, es la forma o manifesta cion necesaria de la
medida inmanente de valor de las mercancias: el tienpo de trabajo.!

La expresion del valor de una mercancia en oro (x mercancia A = z mercan-
cfa dinero) es su forma dinero, o su precio. Ahora, basta una sencilla ecua-
cién, v. gr., 1 tonelada hierro = 2 onzas oro, para expresar en términos so-
ciales el valor del hierro. Esta ecuacién no necesita ya alinearse con las
expresiones de valor de las demds mercancias, pues la mercancia que
funciona como equivalente, el oro, tiene ahora carécter de dinero. La for-
ma relativa general de valor de las mercancias vuelve, pues, a presentar
la fisonomia de su forma de valor primitiva, simple o concreta. De otra
parte, la expresion relativa de valor desarrollada o la serie infinita de expresio-
nes rela tivas de valor se convierte en forma especificamente relativa de va-
lor de la mercancia dinero. Pero ahora, esa serie va ya implicita socialmente
en los precios de las mercancias. No hay mds que leer al revés las cotizac-
iones de un boletin de precios, y encontraremos la magnitud del valor
del dinero representada en las méas diversas mercancias. En cambio, el
dinero no tiene precio, pues para poder compartir esta forma relativa de
valor que reduce a unidad todas las demds mercancias, tendria que refe-
rirse a si mismo como a su propio equivalente.

El precio o la forma dinero de las mercancias es, como su forma de va-
lor en general, una forma distinta de su corporeidad real y tangible, es
decir, una forma puramente ideal o imaginaria. El valor del hierro, del
lienzo, del trigo, etc., existe, aunque invisible, dentro de estos objetos y se
le representa por medio de su ecuacién con el oro, por medio de una
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relaciéon con este metal, relaciéon que no es, por decirlo asi, mas que un
espectro albergado en sus cabezas. Por eso el guardian de las mercancias
tiene que hacer hablar a su lengua por las cabezas de éstas o colgarles
unos cartoncitos proclamando sus precios ante el mundo exterior.” Co-
mo la expresion de los valores de las mercancias en oro es puramente
ideal, para realizar esta operacién basta con manejar también oro ideal o
imaginario. Ningtin guardian de mercancias ignora que por el hecho de
dar a su valor la forma de precio, es decir, la forma de oro imaginario, no
dora, ni mucho menos, sus mercancias y que para tasar en oro millones
de valores de mercancias no se necesita ni un adarme de oro real y efecti-
vo. En su funcion de medida de valor el dinero actia, por tanto, como dinero
puramente imaginario o ideal. Este hecho ha dado pédbulo a las mas dispa-
ratadas teorias. > Aunque la funcién de medida de valores suponga dine-
ro puramente imaginario, el precio depende integramente del material
real dinero. El valor, es decir, la cantidad de trabajo humano contenido,
por ejemplo, en una tonelada de hierro, se expresa en una cantidad ima-
ginaria de la mercancia dinero en la que se contiene la misma suma de
trabajo. Por tanto, el valor de la tonelada de hierro asume precios total-
mente distintos, o lo que es lo mismo, se representa por cantidades total-
mente distintas de oro, plata o cobre, segtiin el metal que se tome como
medida de valor.

Si, por tanto, funcionan al mismo tiempo como medida de valores dos
mercancias distintas, por ejemplo oro y plata, todas las mercancias pose-
eran dos precios, uno en oro y otro en plata, precios que discurrirdn pa-
ralelamente sin alteracién mientras permanezca invariable la relacién de
valor entre la plata y el oro, por ejemplo de 1:15. Pero, todos los cambios
que experimente esta relacién de valor vendran a alterar la relacién esta-
blecida entre los precios oro y los precios plata de las mercancias, demos-
trando asi palpablemente que el duplicar la medida de valor contradice a
la funcién de ésta.

Las mercancias con precio determinado se expresan todas en la férmu-
la: a mercancia A = x oro; b mercancia B= z oro; ¢ mercan cia C =y oro;
etc., en la que a, b y c representan determinadas cantidades de las mer-
cancias A, B, C, y x, z, y determinadas cantidades de oro. Los valores de las
mercancias se convierten, por tanto, pese a toda la abigarrada variedad material
de las mercaderias, en cantidades imaginarias de oro de diferente magnitud; es
decir, en magnitudes de nombre igual, en magnitudes de oro. Estas cantidades
distintas de oro se comparan y miden entre si, y esto hace que se plantee
la necesidad técnica de reducirlas todas ellas a una cantidad fija de oro
como a su unidad de medida. Esta unidad de medida, dividiéndose luego en
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partes alicuotas, se desarrolla hasta convertirse en patrén. Antes de ser dinero,
el oro, la plata y el cobre tienen ya su patrén de medida en su peso metdli-
co; asi, por ejemplo, la unidad es la libra, que luego se fracciona en onzas,
etc., y se suma en quintales, etc.’ Por eso, en la circulacion de los metales
son los nombres antiguos del patron—peso los que sirven de base a los
nombres primitivos del patron—dinero o patrén de los precios.

Considerado como medida de valores y como patrén de precios, el di-
nero desempefia dos funciones radicalmente distintas. El dinero es medi-
da de valores como encarnacion social del trabajo humano; patrén de precios, co-
mo un peso fijo y determinado de metal. Como medida de valores, sirve para
convertir en precios, en cantidades imaginarias de oro, los valores de las
maés diversas mercancias; como patrén de precios, lo que hace es medir
esas cantidades de oro. Por el dinero como medida de valor se miden las
mercancias consideradas como valores; en cambio, como patrén de prec-
ios, lo que hace el dinero es medir las cantidades de oro por una cantidad
de oro fija, y no el valor de una cantidad de oro por el peso de otra. Para
que exista un patrén de precios, no hay mas remedio que fijar como uni-
dad de medida un determinado peso de oro. Aqui, como en todas las de-
més determinaciones de medida de magnitudes de nombre igual, lo que
decide es la firmeza de los criterios con que se mide. Por tanto, el dinero,
como patrén de precios, cumplird tanto mejor su cometido cuanto menos oscile
la cantidad de oro que sirve de unidad de medida. Sin embargo, el oro sélo puede
funcionar como medida de valores por ser también él un producto del trabajo y
por tanto, al menos potencialmente, un valor variable.®

Es evidente, desde luego, que los cambios de valor del oro no perjudi-
can en lo mas minimo a su funcién como patrén de precios. Por mucho que
oscile el valor del oro, siempre mediard la misma proporcién de valor en-
tre distintas cantidades de este metal. Aunque el valor del oro experi-
mentase un descenso del mil por ciento, 12 onzas de oro seguirian ten-
iendo doce veces mas valor que una, y ya sabemos que en los precios s6-
lo interesa la proporcién entre distintas cantidades de oro. Ademas, co-
mo las alzas o bajas de valor no afectan para nada al peso de la onza de
oro, el de sus partes alicuotas permanece también invariable, por donde
el oro sigue prestando los mismos servicios como patrén fijo de precios,
por mucho que cambie su valor.

Los cambios de valor experimentados por el oro no perturban tampoco su
funcién de medida de valores. Esos cambios afectan por igual a todas las
mercancias y, por tanto, caeteris paribus, dejan intangibles sus mutuos va-
lores relativos, aunque todos se expresen ahora en un precio oro superior
o inferior al de antes.
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Para tasar las mercancias en oro, lo mismo que para concretar el valor
de una mercancia en el valor de uso de otra cualquiera, se arranca siem-
pre del supuesto de que, en un momento dado, la produccién de una de-
terminada cantidad de oro cuesta una determinada cantidad de trabajo.
En cuanto a las oscilaciones de los precios de las mercancias en general,
rigen las leyes de la expresion simple y relativa de valor que exponiamos
mas arriba.

Permaneciendo constante el valor del oro, los precios de las mercanci-
as s6lo pueden subir con caracter general si suben sus valores; si los va-
lores de las mercancias permanecen constantes, tiene que bajar el del di-
nero para que aquello ocurra. Y viceversa. Los precios de las mercancias
s6lo pueden bajar con cardcter general, suponiendo que permanezca
constante el valor del dinero, si bajan sus valores, permaneciendo cons-
tantes los valores de las mercancias cuando baje el valor del oro. Mas de
aqui no se sigue, ni mucho menos, que el alza del valor del oro determi-
ne un descenso proporcional de los precios de las mercancias, o, al revés,
el descenso del valor del oro un alza proporcional de estos precios. Esta
norma solo rige respecto a mercancias cuyo valor no oscila. Aquellas
mercancias, por ejemplo, cuyo valor sube uniformemente y al mismo
tiempo que el valor del dinero conservan los mismos precios. Si su valor
aumenta con mds lentitud o mds rapidez que el del dinero, el descenso o
el alza de sus precios dependerdn de la diferencia entre sus oscilaciones
de valor y las del dinero. Y asi sucesivamente.

Volvamos ahora al andlisis de la forma precio.

Los nombres en dinero de los pesos de metal van divorcidndose poco a
poco de sus nombres primitivos de peso, por diversas razones, entre las
cuales tienen una importancia histérica decisiva las siguien tes: 1° La in-
troduccion de dinero extranjero en pueblos menos desarrollados; asi, por
ejemplo, en la Roma antigua las monedas de plata y oro comenzaron a
circular como mercancias extranjeras. Los nombres de este dinero exético
difieren, naturalmente, de los nombres que reciben las fracciones de peso
en el interior del pais. 2° Al desarrollarse la riqueza, los metales menos
preciosos se ven desplazados de su funciéon de medida de valores por
otros mds preciosos; el cobre es desplazado por la plata y ésta por el oro,
aunque semejante orden contradiga todas las leyes de la cronologia poé-
tica .” La libra, por ejemplo, empez6 siendo el nombre monetario de una
libra efectiva de plata. Al ser desplazada ésta por el oro como medida de
valor, aquel nombre pas6 a designar, aproximadamente, 1/15 libra de
oro, segun la correlaciéon de valor entre éste y la plata. Hoy, la libra como
nombre monetario y como nombre corriente de peso del oro son
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conceptos diferentes.® 3° La préctica abusiva de la falsificacion de dinero
por los principes, practica que dura varios Siglos y que sOlo deja en pie el
nombre del peso primitivo de las monedas.

Estos procesos histéricos convierten en costumbre popular la separa-
cién del nombre monetario de los pesos de los metales y los nombres co-
rrientes de sus fracciones de peso. Finalmente, como el patrén—dinero
es algo puramente convencional y algo, al mismo tiempo, que necesita
ser acatado por todos, interviene la ley para reglamentarlo. Una fraccién
determinada de peso del metal precioso, v. gr. una onza de oro, se divide
oficialmente en partes alicuotas, a las que se bautiza con nombres legales,
tales como libra, télero, etc. A su vez, estas partes alicuotas, que luego ri-
gen como las verdaderas unidades de medida del dinero, se subdividen
en otras partes alicuotas, bautizadas también ¢ on sus correspondientes
nombres legales: chelin, penique, etc.!? Pero el dinero metalico sigue ten-
iendo por patrén, exactamente igual que antes, determinadas fracciones
de peso del metal. Lo tinico que varia es la divisién y la denominacién.

Como se ve, los precios o cantidades de oro en que se convierten ideal-
mente los valores de las mercancias se expresan ahora en los nombres
monetarios, o sea, en los nombres aritméticos del patrén oro que la ley de-
termina. Por tanto, en vez de decir que un quarter de trigo vale una onza
de oro, en Inglaterra se dird que vale 3 libras esterlinas, 17 chelines y 1 0
1/2 peniques. Las mercancias se comunican pues, unas a otras, en sus
nombres monetarios, lo que valen, y, cuantas veces se trata de fijar una
mercancia como valor, o lo que es lo mismo en forma de dinero, éste fun-
ciona como dinero ari tmético. 11

El nombre de una cosa es algo ajeno a la naturaleza de esta cosa. Por el
hecho de saber que un hombre se llama Jacobo, no sabemos nada acerca
de él. En los nombres monetarios “libra”, “talero”, “franco”, “ducado”, etc.,
se borran todas las huellas del concepto del valor. Y la confusién que
produce el sentido misterioso de estos signos cabalisticos crece si se tiene
en cuenta que los nombres monetarios expresan el valor de las mercanci-
as, al mismo tiemzpo que expresan partes alicuotas del peso de un metal,
del patron—oro.'? Por otra parte, el valor, a diferencia de la abigarrada
corporeidad del mundo de las mercancias, no tiene mds remedio que de-
sarrollarse hasta alcanzar esta forma incolora y objetiva, que es al mismo
tiempo una forma puramente social.1?

El precio es el nombre en dinero del trabajo materiali zado en la mercancia.
Por tanto, decir que existe una equivalencia entre la mercancia y la canti-
dad de dinero cuyo nombre es su precio, representa una perogrullada, 14
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puesto que la expresion relativa de valor de toda mercancia expresa siempre,
como sabemos, la equivalencia entre dos mercancias. Pero el que el precio,
como exponente de la magnitud de valor de la mercancia, sea el expo-
nente de su proporcién de cambio con el dinero, no quiere decir, por el con-
trario, que el exponente de su proporciéon de cambio con el dinero sea ne-
cesariamente el de su magnitud de valor. Supongamos que en 1 quarter de
trigo y en 2 libras esterlinas (aproximadamente 1/2 onza de oro) se enc-
ierre la misma cantidad de trabajo socialmente necesario. Las 2 libras es-
terlinas son la expresion en dinero de la magnitud de valor del quarter de
trigo, o sea su precio. Ahora bien, si las circunstancias permiten cotizar el
trigo a 3 libras esterlinas u obligan a venderlo a 1, nos encontraremos con
que estos precios de 1 y 3 libras esterlinas, de masiado pequefio el uno y
demasiado grande el otro como expresiones de la magnitud de valor del
trigo, son, sin embargo, precios del mismo; en primer lugar, porque son
su forma de valor en dinero, y en segundo lugar, porque son exponentes
de su producciéon de cambio con éste. Suponiendo que no cambien las
condiciones de produccion ni el rendimiento del trabajo, la reproduccién
del quarter de trigo seguird costando el mismo tiempo de trabajo social que
antes. Esto es un hecho que no depende de la voluntad del productor del
trigo ni del capricho de los demas poseedores de mercancias. La magni-
tud de valor de la mercancia expresa, por tanto, una proporcion necesaria,
inmanente a su proceso de creacién, con el tiempo de trabajo social. Al
cambiar la magnitud de valor en el precio, esta proporciéon necesaria se
revela como una proporciéon de cambio entre una determinada mercan-
cfa y la mercancia dinero, desligada de ella. Pero, en esta proporcién
puede expresarse y se expresa, no sélo la magnitud de valor de la mer-
cancfa, sino también el més o el menos en que en ciertas circunstancias
puede cotizarse. Por tanto, la forma precio envuelve ya de suyo la posibili-
dad de una incongruencia cuantita tiva entre el precio y la magnitud del va-
lor, es decir, la posibilidad de una desviacién entre el primero y la segun-
da. Y ello no supone un defecto de esta forma; por el contrario, es eso
precisamente lo que la capacita para ser la forma adecuada de un régi-
men de produccién en que la norma sélo puede imponerse como un cie-
go promedio en medio de toda ausencia de normas.

Sin embargo, la forma precio no sélo permite la posibilidad de una in-
congruencia cuantitativa entre éste y la magnitud de valor, es decir entre
la magnitud de valor y su propia expresién en dinero, sino que puede,
ademads, encerrar una contradiccién cualitativa, ha ciendo que el precio
deje de ser en absoluto expresion del valor, a pesar de que el dinero no es
maés que la forma de valor de las mercancias. Cosas que no son de suyo
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mercancias, por ejemplo la conciencia, el honor, etc., pueden ser cotiza-
das en dinero por sus poseedores y recibir a través del precio el cufio de
mercancias. Cabe, por tanto, que una cosa tenga formalmente un precio sin
tener un valor. Aqui, la expresion en dinero es algo puramente imaginario,
como ciertas magnitudes matematicas. Por otra parte, puede también
ocurrir que esta forma imaginaria de precio encierre una proporcion real
de valor o una relacién derivada de ella, como sucede, por ejemplo, con
el precio de la tierra no cultivada, que no tiene ningun valor, porque en ella
no se materializa trabajo humano alguno.

Como toda forma relativa de valor, el precio expresa el valor de una
mercancia, v. gr. de una tonelada de hierro, indicando que una determi-
nada cantidad de equivalente, v. gr. una onza de oro, es directamente
cambiable por hierro, pero no, ni mucho menos, asegurando que el hie-
rro sea a su vez directamente cambiable por oro. Por tanto, para poder
ejercer sus funciones précticas de valor de cambio, la mercancia tiene que
desnudarse de su corporeidad natural, convertirse de oro puramente
imaginario en oro real, aunque esta transubstanciacién le sepa “mads
amarga” que al “concepto” hegeliano el transito de la necesidad a la li-
bertad o a una langosta la rotura del caparazén, o a San Jerénimo, el pa-
dre de la Iglesia, el despojarse del viejo Adan.!®> Ademés de su forma real
y corpdrea, hierro por ejemplo, la mercancia puede asumir, en el precio,
forma ideal de valor o forma imaginaria de oro; lo que no puede es ser al
mismo tiempo hierro efectivo y oro real. Para asignarle un precio, basta
con equiparar a ello oro imaginario. Se la sustituye por oro, para que pres-
te a su poseedor el servicio de equivalente general. 51 el poseedor del hie-
rro, v gr., se enfrentase con el poseedor de una mercancia mundana y le
brindase el precio en hierro, como forma de dinero, el mundano contestaria
como contestd en el Paraiso San Pedro al Dante, cuando éste le recit6 la
férmula de la fe:

Assai bene e trascorsa
D’esta moneta gia la lega e’ | peso,
Ma dimmi se tu l'hai nella tua borsa. ( 15)

La forma precio lleva implicita la enajenabilidad de las mercancias a
cambio de dinero y la necesidad de su enajenacién. Por su parte, el oro
funciona como medida ideal de valores, por la sencilla razén de que en el
proceso de cambio acttia como mercancia dinero. Detrds de la medida ide-
al de valores acecha, pues, el dinero contante y sonante.
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2. Medio de circulacion

a) La metamorfosis de las mercancias

Veiamos que el proceso de cambio de las mercancias encierra aspectos
que se contradicen y excluyen entre si. El desarrollo de la mercancia no
suprime estas contradicciones; lo que hace es crear la forma en que pue-
den desenvolverse. No existe otro procedimiento para resolver las verda-
deras contradicciones. Asi, por ejemplo, el que un cuerpo se vea constan-
temente atraido por otro y constantemente repelido por él, constituye
una contradiccion. Pues bien, la elipse es una de las formas de movim-
iento en que esta contradic cién se realiza a la par que se resuelve.

El proceso de cambio, al transferir las mercancias de manos de aquel
para quien son no—ualores de uso a manos del que las busca y apetece co-
mo valores de uso, es un proceso de metabolismo social. El producto de un
trabajo ttil suple el de otro. Al llegar al sitio en que desempefia funcio-
nes de valor de uso, la mercancia sale de la 6rbita del cambio y entra en
la 6rbita del consumo. Por el momento, ésta no nos interesa. Hemos de
limitamos, pues, a investigar todo ese proceso en su aspecto formal, fi-
jandonos solamente en el cambio de forma o metamorfosis de las mercancias,
que sirve de cauce al proceso del metabolismo social.

El hecho de que este cambio de forma se conciba de un modo tan de-
fectuoso tiene su explicacion —aparte de la confusiéon que reina acerca
del concepto del valor— en el hecho de que los cambios de forma de una
mercancia se operan siempre mediante el trueque de dos mercancias: una
mercancia vulgar y corriente y la mercancia dinero. Si nos fijamos sola-
mente en este aspecto material, en el trueque de mercancia por oro, esca-
pa a nuestra atencion aquello pre cisamente que nos interesa ver, O sea,
lo que ocurre con la forma. Enfocando asi las cosas, no advertimos que el
oro, considerado como simple mercancia, no es dinero y que las demas
mercancias, al asumir un precio, se remiten al oro como a su propia forma
en dinero.

En un principio, las mercancias se lanzan al proceso de cambio sin do-
rar y sin azucarar, tal y como vienen al mundo. Pero este proceso produ-
ce un desdoblamiento de la mercancia en mercancia y dinero, antitesis mecani-
ca en que las mercancias revelan su antitesis inmanente de valor de uso y
valor. En esta antitesis, las mercancias se enfrentan, como valores de uso,
con el dinero, valor de cambio. Lo cual no obsta para que ambos términos
antitéticos sean mercancias, y por tanto, unidades de valor de uso y de valor.
Pero esta unidad en la variedad cobra una expresion inversa en cada uno
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de los dos polos, representando con ello, al mismo tiempo, un juego de
acciones y reacciones entre ambos. La mercancia es un valor de uso real;
su existencia como valor sélo se revela de un modo ideal en el precio, que las
refiere como a su forma real de valor al oro, situa do en el otro polo. A su
vez, el material oro no interesa més que como materializacion de valor, co-
mo dinero. En su aspecto real es, por tanto, valor de cambio. Su valor de uso
sOlo se manifiesta de un modo ideal en la serie de las expresiones relati-
vas de valor en las que se refiere a las mercancias situadas en el otro po-
lo, como al corro de sus formas reales de uso. Estas formas antitéticas de las
mercancias son las formas reales en que se desenvuelve su proceso de cambio.

Acompafiemos ahora a un poseedor cualquiera de mercancias, por
ejemplo a nuestro amigo el tejedor, a la escena en que se desarrolla el
proceso de cambio, al mercado. Su mercancia, 20 varas de lienzo, tiene un
precio determinado. Este precio es 2 libras ester linas. Nuestro hombre
cambia, pues, su mercancia por 2 libras esterlinas y luego, como es hom-
bre de arraigadas convicciones, vuelve a cambiar este dinero por una Bi-
blia familiar del mismo precio. Como vemos, el lienzo, que para él no era
mads que una mercancia, representacion de valor, se enajena por oro, por su
forma corporea de valor, y ésta a su vez, por otra mercancia, por la Bibl-
ia, que pasa a formar parte del ajuar del tejedor, como objeto ttil, para
satisfacer las necesidades de devocién del comprador y de su familia. El
proceso de cambio de la mercancia se opera, por tanto, mediante dos meta-
morfosis antagonicas y que se completan recipro camente: transformacion de la
mercancia en dinero y nueva transformacion de éste en mercancia.'® Las dos
etapas de la metamor fosis de las mercancias son, a la par, un trato co-
mercial de los poseedores de éstas —venta o cambio de la mercancia por
dinero; compra, o cambio del dinero por la mercancia— y la unidad de
ambos actos: vender para comprar.

Enfocando el resultado final del trato, el tejedor advierte que tiene en
sus manos, en lugar del lienzo, una Biblia; que posee, en vez de su mer-
cancfa primitiva, otra de idéntico valor, pero de distinta utilidad. Es el
mismo camino que sigue para entrar en posesion de los demds medios
de vida y de produccién que necesita. Desde su punto de vista, la finalidad
de todo este proceso se reduce a facilitar el cambio de los productos de
su trabajo por los productos del trabajo ajeno, a facilitar el cambio de
productos.

Por tanto, el proceso de cambio de la mercancia se desarrolla a través
del siguiente cambio de forma:

mercancia — dinero — mercancia
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M—D—M
Si atendemos a su contenido material, la rotacion M — M no es mas

que cambio de mercancia por mercancia, el metabolismo del trabajo soc-
ial, en cuyo resultado se extingue el propio proceso.

M—D. Primera metamorfosis de la mercancia, o venta. El transito del valor
de la mercancia, al huir del cuerpo de ésta para tomar cuerpo en el dine-
ro es, como hubimos de decir ya en otro lugar, el salto mortal de la mer-
cancfa. Claro esta que si le falla, no es la misma mercancia la que se estre-
lla, sino su poseedor. La divisién social del trabajo hace que los trabajos
de los poseedores de mer cancias sean tan limitados como ilimitadas son
sus necesidades. Por eso sus productos no les sirven més que como valo-
res de cambio. Mas, para revestir la forma de equivalente cotizable con ca-
racter general en la sociedad, tienen que convertirse en dinero, y el dine-
ro estd en los bolsillos ajenos. Si quiere hacerlo salir de la faltriquera en
que se halla, la mercancia tiene que ser, ante todo, un valor de uso para el
poseedor del dinero y, por tanto, el trabajo invertido en ella un trabajo
invertido en forma socialmente 1til, un eslabon en la cadena de la divi-
sién social del trabajo. Pero, la divisién del trabajo es un organismo natu-
ral y primitivo de produccion, cuyos hilos se han tejido y siguen tejiéndose
a espaldas de los productores de mercancias. Y puede ocurrir que éstas
sean fruto de un nuevo trabajo, que pretende satisfacer una nueva nece-
sidad, o tal vez crearla por su propio impulso. Una actividad que ayer
era todavia simplemente una funcién de tantas, entre las muchas desem-
pefiadas por determinado productor de mercancias, se desprende tal vez
de aquel haz, cobra existencia propia e independiente y lanza al merca-
do, como mercancia también independiente, su producto parcial. No, importa
que las circunstancias sean o no propicias para este proceso de disocia-
cién. Basta con que el producto satisfaga actualmente una necesidad soc-
ial. Mafiana sera desplazado tal vez, en todo o en parte, por otro produc-
to semejante a él. Cuando el trabajo es, como el de nuestro tejedor, un es-
labén patentado en la cadena de la di vision social del trabajo, no garan-
tiza tan s6lo, ni mucho menos, el valor de uso de sus 20 varas de lienzo.
Desde el momento en que la necesidad social de lienzo, que como todo
tiene sus limites, se viese saciada por los tejedores que hacen la compe-
tencia a nuestro amigo, el producto de éste seria superfluo, ocioso, y, por
tanto, intatil. A caballo regalado no se le mira el diente, pero nuestro teje-
dor no acude al mercado para regalar nada a nadie. Supongamos, sin
embargo, que su producto conserva su valor de uso y que, por tanto, la
mercancia sigue atrayendo dinero. Nos preguntaremos: ;cudnto? La con-
testacion a esta pregunta va ya implicita, naturalmente, en el precio de la
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mercancia, exponente de su magnitud de valor. Prescindamos de todo
posible error subjetivo de célculo del poseedor de la mercancia, error que
el mercado se encargaria de corregir objetivamente sin tardanza. Parta-
mos del supuesto de que sélo se ha invertido en su producto la media so-
cialmente necesaria de tiempo de trabajo. Por tanto, el precio de la mer-
cancia no sera mas que el nombre en dinero de la cantidad de trabajo so-
cial mate rializado en ella. Pero, he aqui que las viejas y consagradas
condiciones de produccién del ramo textil cambian, sin pedirle permiso a
nuestro tejedor y a espaldas suyas. Lo que ayer, era, indudablemente, el
tiempo de trabajo socialmente necesario para producir una vara de lien-
zo, deja de serlo hoy, como se cuida de demostrérselo a nuestro amigo el
amo del dinero, presentdndole las notas de precios de distintos competi-
dores suyos. Por desdicha para nuestro amigo, el mundo esta lleno de te-
jedores. Supongamos, finalmente, que cada pieza de lienzo que viene al
mercado no encierra méas que el tiempo de trabajo socialmente necesario.
A pesar de eso, puede ocurrir que en la suma total de las piezas de lienzo
que afluyen al mercado se contenga tiempo de trabajo superfluo. Si el es-
tomago del mercado no es lo suficientemente capaz de asimilar la canti-
dad total de lienzo que afluye a él al precio normal de dos chelines por
vara, tendremos en ello la prueba de que se ha invertido en forma de tra-
bajo textil una cantidad excesiva del tiempo total de trabajo de la socie-
dad. El resultado serad exactamente el mismo que si cualquier tejedor hu-
biese invertido en su producto individual més tiempo de trabajo del soc-
ialmente necesario. Los que juntos la hacen, juntos la pagan. El lienzo
que viene al mercado se considera como un solo articulo comercial y cada
pieza como parte alicuota suya. En efecto, el valor de cada vara individ-
ual de lienzo no es mds que la materia lizaciéon de la misma suma social-
mente determinada de trabajo humano de igual naturaleza.”

Como se ve, la mercancia ama al dinero, pero “the course of the love
never does run smooth ” (16). La ramificacién cuantitativa del organismo
social de produccién, que exhibe sus membra disjecta(17) en el sistema de
la divisién del trabajo, no es menos primitiva ni menos fortuita que su
concatenacion cualitativa. Y nuestros poseedores de mercancias advierten
que este mismo régimen de divisién del trabajo que los convierte en pro-
ductores privados independientes hace que el proceso social de produccién
y sus relaciones dentro de este proceso sean también independientes de
ellos mismos, por donde la independencia de una persona respecto a otras
viene a combinarse con un sistema de mutua dependencia respecto a las
cosas.
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La divisién del trabajo convierte el producto del trabajo en mercancia,
haciendo con ello necesaria su transformacion en dinero. Al mismo tiem-
po, hace que el hecho de que esta transubstanciacion se efecttie o no sea
un hecho puramente casual. Pero aqui hemos de analizar el fenémeno en
toda su pureza, dando por sentado que se desarrolla de un modo normal.
Por lo deméds, cualesquiera que sean las condiciones en que este fenéme-
no se desarrolle, se operard, siempre y cuando que la mercancia encuen-
tre salida, siempre y cuando que no sea invendible, un cambio de forma,
aunque pueda darse la anomalia de que este cambio de forma suprima o
afiada sustancia, magnitud de valor.

Uno de los dos poseedores de mercancias cambia la suya por oro; el
otro cambia oro por mercancias. La manifestacion tangible y corporea de
este hecho es el cambio de mano o de sitio de los dos objetos, de la mercan-
cia y el oro, de las 20 varas de lienzo y las 2 libras esterlinas, es decir su
intercambio. Pero, ja cambio de qué se da la mercancia? Se da a cambio de
su propia forma general de valor. ;Y el oro? El oro se da a cambio de una
forma especial de su valor de uso. ;Por qué es él oro el que se enfrenta, en
concepto de dinero, con el lienzo? Porque su precio de 2 libras esterlinas, o
sea, su nombre en dinero, refiere ya el lienzo al oro como dinero. La mer-
cancia se desprende de su forma primitiva al enajenarse; es decir, en el ins-
tante en que su valor de uso atrae efectivamente al oro, que en su precio
no era mds que un concepto imaginario. La real izacién del precio o forma
ideal del valor de la mercancia es, por tanto, al mismo tiempo y a la in-
versa, realizacion del valor de uso puramente ideal del dinero; al trans-
formarse la mercancia en dinero, éste se transforma simultdneamente en
mercancia. Es un proceso doble encerrado en una unidad: desde el polo del
poseedor de la mercancia, este proceso constituye una venta;, desde el
polo contrario, el del poseedor de dinero, una compra. Lo cual vale tanto
como decir que la venta es compra, que M— D, es al mismo tiempo,
D—M.18

Hasta hoy, no conocemos mads relacién econémica entre los hombres
que la de poseedores de mercancias, relaciéon en la que el hombre sélo
entra en posesion de los productos del trabajo ajeno desprendiéndose de
los del suyo propio. Por tanto, si un poseedor de mercancias se enfrenta
con otro, con el poseedor del dinero, es porque el producto del trabajo de
éste reviste por naturaleza forma de dinero, se traduce en material dinero,
en oro, etc., o porque su mercancia ha mudado ya la piel, despojandose
de su forma primitiva de uso. Para poder entrar en funciones como dine-
ro, el oro tiene forzosamente, como es 16gico, que penetrar por algin
punto en el mercado de mercancias. Este punto es el de su fuente de
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produccién, donde se cambia, como producto directo del trabajo, por
otros productos del trabajo de idéntico valor. Pero, a partir de este mo-
mento, el oro representa ya constantemente los precios realizados de las
mercancias.l® Fuera del caso en que se cambia por otras mercancias en su
fuente de produccion, el oro es siempre, en manos de cualquier poseedor
de mercancias, la forma desprendida de su mercancia enajenada, el pro-
ducto de la venta o primera metamorfosis de la mercancia (M—D). *° EI oro
ha podido convertirse en dinero ideal o medida de valor porque todas las
mercancias median sus valores en él, convirtiéndolo asi en antitesis ima-
ginaria de su forma de uso, en su forma de valor. Y se convierte en dinero
real porque las mercancias todas, al enajenarse, lo eligen como su forma
material de uso enajenada o transformada, y por tanto en su forma real
de valor. Al asumir forma de valor, la mercancia borra todas las huellas
de su valor de uso natural y del trabajo 1til especifico a que debe su naci-
miento, para revestir la materializaciéon social uniforme del trabajo hu-
mano abstracto. El dinero no nos dice, pues, ni deja traslucir, cuél era ni
cOmo era la mercancia convertida en él. Al revestir forma de dinero, to-
das las mercancias son exactamente iguales. El dinero serd, por tanto, si
se quiere, una basura, pero la basura no es dinero. Vamos a suponer que
las dos monedas de oro por las que nuestro tejedor se desprende de su
mercancia sean la forma transfigurada de un quarter de trigo. La venta
del lienzo, M —D, envuelve al mismo tiempo su compra, D—M. Pero,
concebido como venta del lienzo, este proceso inicia un movimiento de ro-
tacion que termina con su antitesis, con la compra de la Biblia; y concebido
como compra del lienzo, pone punto final a un mo vimiento de rotacién
que arranca de su antitesis, de la venta del trigo. Por tanto, M —D (lienzo
— dinero), primera fase del ciclo M—D—M (lienzo—dinero—Biblia), es
al mismo tiempo D—M (dinero — lienzo), o sea, la fase final de otro mo-
vimiento de rotacion: M — D —M (trigo — dinero — lienzo). La primera
metamorfosis de una mercancia, su transformacion de forma de mercancia
en dinero, envuelve siempre, al mismo tiempo, la segunda metamorfosis
antagénica de otra mercancia, o sea, su reversion de la forma de dinero a
mercancia.?!

D— M. Segunda metamorfosis o metamorfosis final de la mercancia: compra.
El dinero, forma enajenada de todas las demds mercancias o producto de
su enajenacion general, es, por ello mismo, la mercancia absolutamente ena-
jenable. El dinero lee al revés todos los precios y se refleja, por tanto, en
los cuerpos de todas las mercancias como el material altruista de su pro-
pia gestacion de mercancias. Al mismo tiempo, los precios, es decir, las
miradas amorosas que le echan las mercancias, sefialan el limite de su
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capacidad de transformacion, o sea, su propia cantidad. La mercancia de-
saparece al convertirse en dinero; éste no nos dice, pues, como ha llegado
a manos de su poseedor, ni qué es lo que hay detras de él. Non olet (18),
cualquiera que sea su origen y si de una parte representa una mercancia
vendida, de otra parte representa mercancias comprables.22

D— M, o sea la compra, es a la par venta, M — D; por tanto, la meta-
morfosis final de una mercancia representa, al mismo tiempo, la meta-
morfosis inicial de otra. Para nuestro tejedor, representa el transito de su
mercancia a la Biblia, en la que ha vuelto a con vertir las dos libras ester-
linas obtenidas por el lienzo. Pero a su vez, el vendedor de la Biblia inv-
ierte las dos libras esterlinas entregadas por el tejedor en aguardiente. D
— M, fase final del proceso

M — D — M (lienzo — dinero — Biblia), es a la par M — D, o sea la
primera fase del proceso M — D — M (Biblia — dinero — aguardiente).
Como el productor de mercancias s6lo sumi nistra un producto determi-
nado, suele venderlo en grandes cantidades; en cambio, sus numerosas
necesidades le obligan a distribuir constantemente el precio realizado, o
sea la suma de dinero obtenida, en numerosas compras. Es decir, que una
venta desemboca en muchas compras de diversas mercancias. Por donde
la metamorfosis final de una mercancia representa siempre una suma de
metamorfosis iniciales de otras mercancias.

Ahora bien, si observamos la metamorfosis total de una mer cancia, por
ejemplo del lienzo, advertiremos, ante todo, que se descompone en dos
movimientos antitéticos y que se complementan reciprocamente: M — D
y D — M. Estas dos mutaciones antité ticas de la mercancia se operan en
dos procesos sociales antitéticos por parte de su poseedor y se reflejan en
los dos papeles econémicos antitéticos representados por éste. En cuanto
agente del acto de venta, el poseedor de la mercancia acttia como vende-
dor; en cuanto agente del acto de compra, acttia como comprador. Pero,
como en toda metamorfosis de la mercancia se encierran simultdneamen-
te, aunque sea en polos opuestos, sus dos formas, la de mercancia y la de
dinero, frente al poseedor de mercancias que acttia como vendedor se al-
za siempre un comprador, y frente a éste un vendedor. Y del mismo mo-
do que la mercancia atraviesa sucesivamente por las dos metamorfosis
opuestas, la que convierte a la mercancia en dinero y la que transforma
éste en mercancia, el poseedor de mercancias desempefia sucesivamente,
sin dejar de ser quien es, los papeles de vendedor y comprador. Estos pa-
peles no son, por tanto, papeles fijos e inmutables, sino que cambian
constantemente de personas dentro de la circulaciéon de mercancias.
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La metamorfosis total de una mercancia encierra, en su forma mas
simple, cuatro extremos y tres personajes. En primer lugar, la mercancia se
enfrenta con el dinero como su forma de valor, forma que posee realidad
corpérea y tangible del otro lado de la raya, en el bolsillo ajeno. El posee-
dor de la mercancia se enfrenta, por tanto, con el poseedor del dinero.
Pero, tan pronto como la mercancia se convierte en dinero, éste pasa a
ser su forma equivalencial llamada a desaparecer, forma cuyo valor de uso o
contenido existe del lado de acé de la raya, en otras mercancias materia-
les. El dinero, punto final de la primera metamorfosis de la mercancia,
es, a la vez, punto de arranque de la segunda. El vendedor del primer ac-
to se convierte en el segundo acto en comprador, al encontrarse con un
tercer poseedor de mercancias que le sale al paso como vendedor.?3

Las dos fases opuestas de este proceso de metamorfosis de las mer-
cancias componen un ciclo: forma de mercancia, abandono de esta forma
y retomo a ella. Cierto es que la mercancia, en cuanto tal mercancia, interv-
iene aqui como un objeto antitéticamente condicionado. En el punto de
arranque del proceso, la mercancia es un no—valor de uso para su pose-
edor; en el punto final, es ya un valor de uso para quien la posee. Y lo
mismo el dinero, que empieza siendo la cristali zacién fija de valor en
que se convierte la mercancia, para diluirse luego en su simple forma
equivalencial

Las dos metamorfosis que integran el ciclo de una mercancia forman,
al mismo tiempo las metamorfosis parciales opuestas de otras dos mercan-
cias. La misma mercancia (lienzo) encabeza la serie de sus propias meta-
morfosis y pone punto final a la metamorfosis total de otra mercancia
(del trigo). Durante su primera metamorfosis, o sea la venta, desempefa
en persona estos dos papeles. En cambio, como crisalida oro, que es el
camino de todos los mortales, cierra al mismo tiempo la metamorfosis
inicial de una tercera mercancia. El ciclo recorrido por la serie de meta-
morfosis de una mercancia cualquiera se enreda, por tanto, en la madeja
inextricable de los ciclos de otras mercancias. El proceso total constituye
la circulacion de mercancias.

La circulacién de mercancias se distingue, y no sélo formalmente, sino
de un modo sustancial, del intercambio directo de productos. No hay
maés que volver la vista a las transacciones de que habldbamos. El tejedor
cambia incondicionalmente su lienzo por la Biblia, su mercancia por otra
ajena. Pero este fendmeno sélo es cierto en lo tocante a él; el vendedor de
Biblias, mas amigo del calor que del frio, no ha pensado en cambiar el
lienzo por la Biblia, del mismo modo que el tejedor ignora que su lienzo
se ha cambiado por trigo, etc. La mer cancia de B viene a ocupar el
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puesto de la A, pero sin que entre A y B medie un intercambio de sus
mercancias. Puede ocurrir que A y B se enfrenten como comprador y
vendedor respectivamente, pero esta relacion concreta no obedece, ni
mucho menos, al régimen general de la circulaciéon de mercancias. De
una parte, vemos aqui como el intercambio de mercancias rompe los dig-
ues individuales y locales del intercambio de productos y hace que se desa-
rrolle el proceso de asimilacién del trabajo humano. De otra parte, nos
encontramos con todo un tropel de concatenaciones naturales de caracter
social, que se desarrollan sustraidas por entero al control de las personas
interesadas. El tejedor puede vender su lienzo porque el labriego vende
su trigo: el amigo de empinar el codo vende la Biblia porque el tejedor
vende el lienzo: el destilador encuentra comprador para su aguardiente
porque el otro ha vendido ya su licor de la vida eterna, etc.

Por consiguiente, el proceso de circulacién no se reduce, como el inter-
cambio directo de productos, al desplazamiento material o cambio de
mano de los valores de uso. El dinero no desaparece al quedar eliminado
de la serie de metamorfosis de una mercancia, sino que pasa a ocupar el
puesto circulatorio que las mercancias dejan vacante. Asi por ejemplo, en
la metamorfosis total del lienzo: lienzo — dine ro — Biblia, lo primero que
sale de la circulacién es el lienzo, cediendo su sitio al dinero; luego, sale
de la circulacién la Biblia, y vuelve a ocupar su sitio el dinero. Al sustit-
uirse una mercancia por otra, queda siempre adherida a una tercera ma-
no la mercancia dinero.?* La circulacién exuda constantemente dinero.

Nada mads necio que el dogma de que la circulacién de mercancias su-
pone un equilibrio necesario de las compras y las ventas, ya que toda
venta es al mismo tiempo compra, y viceversa. Si con ello quiere decirse
que el nimero de las ventas operadas supone un nimero igual de com-
pras, se formula una necia perogrullada. Pero no, lo que se pretende pro-
bar es que el vendedor lleva al mercado a su propio comprador. Venta y
compra forman un acto idéntico, es una relaciéon de interdependencia en-
tre dos personas que actiian como dos polos opuestos: el poseedor de mercan-
cfas y el poseedor de dinero. Tratase de dos actos polarmente contrapuestos
de una misma persona. La identidad de compra y venta supone, por tanto,
la ester ilidad de la mercancia que, lanzada a la retorta alquimistica de la
circulacién, no sale convertida en dinero, es decir, vendida por su posee-
dor y comprada por el del dinero. La identidad a que nos referimos im-
plica, ademads, que este proceso, caso de realizarse, constituye un punto
de reposo, una interrupcion en la vida de la mercancia, interrupcién que
puede durar méds o menos tiempo. Como la pr imera metamorfosis de la
mercancia es, al mismo tiempo, compra, este proceso parcial envuelve, a
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la par, un proceso independiente. El comprador ha entrado en posesion
de la mercancia, el vendedor en posesion del dinero; es decir de una
mercancia que conserva su forma apta para la circulacién, por mucho
que tarde en descender nuevamente al mercado. Nadie puede vender si
no hay quien compre. Pero no es necesario comprar inmediatamente de
haber vendido. Lo que hace que la circulacién derribe las barreras tem-
porales, locales e individuales del intercambio de productos es precisa-
mente el hecho de desdoblar la identidad inmediata que existe entre el inter-
cambio del producto del trabajo propio por el producto del trabajo ajeno
mediante la antitesis de compra y venta. Al decir que estos procesos, in-
dependientes el uno del otro, forman una unidad interna, decimos tam-
bién que esta unidad interna reviste al exterior la forma de una antitesis.
Cuando cosas que por dentro forman una unidad, puesto que se comple-
tan reciprocamente, revisten al exterior una forma de independencia, y
ésta se agudiza hasta llegar a un cierto grado, la unidad se abre paso vio-
lentamente por medio de una crisis. La antitesis, que lleva implicita la
mercancia, de valor de uso y valor, de trabajo privado, que se ve al mis-
mo tiempo obligado a funcionar como trabajo directamente social; de tra-
bajo determinado y concreto, cotizado a la par como trabajo general abs-
tracto; de personificacion de las cosas y materializacién de las personas,
esta contradicciéon inmanente, asume sus formas dindmicas mas completas
en los antagonismos de la metamorfosis de las mercancias. Por eso estas
formas entrafian la posibilidad, aunque sélo la posibilidad, de crisis. Para
que esta posibilidad se convierta en realidad, tiene que concurrir todo un
conjunto de con diciones que no se dan todavia, ni mucho menos, dentro
de la 6rbita de la circulaciéon simple de mercancias 25

El dinero, en sus funciones de mediador de la circulacién de mercanci-
as, asume el papel de medio de circulacion.

b) El curso del dinero

El cambio de forma en que se opera el cambio de materia o me-tabolis-
mo de los productos del trabajo (M — D — M), exige que el valor de que
se trata constituya el punto inicial del proceso como mercancia y retome co-
mo mercancia al punto de que parti6. Tratase, pues, de un movimiento ci-
clico. Mas por otra parte, esta misma forma excluye el movimiento ciclico
del dinero. Su resultado consiste en alejar constantemente al dinero de su
punto de partida, no en hacer que retome a él. Mientras el vendedor tie-
ne en sus manos la forma transfigurada de su mercancia, el dinero, la
mercancia no ha salido todavia de la fase de su primera metamorfosis o
s6lo ha recorrido la primera mitad de su proceso de circulacién. Al finali-
zar este proceso (vender para comprar), el dinero desaparece de manos de
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su primitivo poseedor. Claro estd que si el tejedor, después de comprar
la Biblia, vuelve a vender otra partida de lienzo, el dinero retomara a sus
manos. Pero no volverd ya a ellas por obra de la circulacién de las prime-
ras 20 varas de lienzo, que fue la que lo hizo pasar de manos del tejedor a
manos del vendedor de Biblias, Retomaréd a ellas gracias a la renovacién o
repeticién del mismo proceso circulatorio respecto a una nueva mercan-
cfa, traduciéndose aqui y alli en idéntico resultado. Por tanto, la forma
dindmica que la circulacién de mercancias imprime directamente al dine-
ro es su constante alejamiento del punto de partida, su transito de manos
de unos a otros poseedores de mercancias, su curso (curre ncy, cours de la
monnaie) (19).

El curso del dinero acusa la repeticién constante y mondétona del mismo
proceso. La mercancia aparece siempre al lado del vendedor y el dinero
acomparia siempre al comprador, como medio de compra. Cumple sus fun-
ciones de tal al realizar el precio de las mercancias. Y al hacerlo, transfiere
la mercancia de manos del vendedor a manos del comprador, a la par
que él —el dinero— pasa de las de éste a las de aquél, para repetir luego
el mismo proceso con otra mercancia. A primera vista, no se advierte,
por aparecer velado, que esta forma unilateral del movimiento del dine-
ro brota de la doble forma de movimiento de la mercancia. El caracter
propio de la circulacién de mercancias suscita la apariencia contraria. La
primera metamorfosis de la mercancia se trasluce no sélo en el movim-
iento del dinero, sino en el de la propia mercancia; en cambio, su segun-
da metamorfosis ya s6lo se revela en el movimiento del dinero. En la pri-
mera mitad de su proceso circulatorio, la mercancia deja el puesto al di-
nero y éste a la mercancia. A la par con ello, la mercancia, concebida co-
mo objeto de uso, sale de la circulacién y entra en la 6rbita del consumo ,
26 pasando a ocupar el sitio que deja vacante su forma de valor o lar-
va—dinero. La segunda mitad del proceso circulatorio ya no la recorre
revestida de su propia piel natural, sino con la piel del oro. Gracias a es-
to, la continuidad del movimiento estd enteramente del lado del dinero, y
el mismo movimiento que para la mercancia abarca dos procesos contra-
puestos, representa siempre, como movimiento propio del dinero, el mismo
proceso: un cambio de puesto con otra mercancia siempre renovada. Por
eso lo que es resultado de la circulacién de mercancias, el des plazamien-
to de una mercancia por otra, parece como si no respon diese al propio
cambio de forma de las mercancias, sino a la funcién del dinero como me-
dio de circulacion, que hace circular a las mercancias, inméviles de suyo,
transfiriéndolas de manos de aquel para quien representan no—valores
de uso a manos de quien las busca como valores de uso, siempre en
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sentido opuesto al de su propio curso. El dinero desplaza continuamente
a las mercancias de la 6rbita de la circulacién, pasando a ocupar sin cesar
su puesto circulatorio y alejandose con ello de su propio punto de parti-
da. Asi, pues, aunque el movimiento del dinero no hace mas que reflejar
la circulacién de las mercancias, parece como si ocurriese lo contrario: co-
mo si éstas solo fuesen el resultado del movimiento del dinero.?”

Por otra parte, el dinero s6lo desempefia las funciones de medio de cir-
culacién por ser el valor sustantivado de las mercancias. Por tanto, su
movimiento como medio de circulacién no es, en realidad, més que el
movimiento formal de las propias mercancias. Por eso es 16gico que ésta
se refleje, incluso de un modo tangible, en el curso del dinero. Asi, por
ejemplo, el lienzo empieza trocando su forma de mercancia por su forma
de dinero. Luego, el punto final de su primera metamorfosis (M — D), o
sea la forma dinero, se convierte en el punto inicial de su tltima meta-
morfosis (D — M), de su retroconversion en Biblia. Pero cada uno de es-
tos dos cambios de forma se opera mediante un intercambio de mercan-
cia y dinero, pasando aquélla a ocupar el lugar de éste, y viceversa. Las mis-
mas piezas de dinero entran en manos del vendedor como forma enaje
nada de la mercancia, y salen de ellas como forma de la mercancia absoluta-
mente enajenable ya. Cambian de sitio por dos veces. La primera meta-
morfosis sufrida por el lienzo traslada esas piezas de dinero al bolsillo
del tejedor; la segunda los hace emigrar de él. Como vemos, los dos cam-
bios opuestos de forma de la misma mercancia se reflejan en los dos cam-
bios de lugar del dinero en sentido opuesto.

Por el contrario, cuando la metamorfosis de las mercancias es pura-
mente unilateral, es decir cuando sélo se celebran simples ventas o com-
pras, como se quiera, el dinero s6lo cambia de sitio una vez. El segundo
cambio de sitio expresa siempre la segunda metamorfosis de la mercan-
cia, abandonando nuevamente la forma de dinero. Y en la reiteracion fre-
cuente del desplazamiento de las mismas piezas de dinero no se refleja
tan sélo la serie de metamorfosis de una tinica mercancia, sino que se re-
fleja también el entrelazamiento de las innumerables metamorfosis del
mundo de las mercancias en general. Por lo demads, no es necesario ad-
vertir, pues de suyo se comprende, que todo lo que decimos sélo se refie-
re a la forma de la circulaciéon simple de mercancias, que es la que esta-
mos analizando.

Al dar el primer paso en la 6rbita de la circulacién, al sufrir el primer
cambio de forma, la mercancia sale siempre de la circulacién, en la que
entran constantemente mercancias nuevas: en cambio, el dinero, como
medio de circulacién que es, mora constantemente en la 6rbita de la
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circulacién y se mueve sin cesar en ella. Surge asi el problema de saber
cudnto dinero absorbe de un modo constante la 6rbita circulatoria.

En un pais se operan todos los dias, simultdneam ente, y por tanto pa-
ralelamente también en el espacio, numerosas metamorfosis unilaterales
de mercancias; o, dicho en otros términos, simples ventas de una parte, y
de otras simples compras. Por sus precios, las mercancias se equiparan
ya a determinadas cantidades imaginarias de dinero. Ahora bien, como
la forma directa de circulacién que estamos estudiando contrapone siem-
pre de un modo corpéreo la mercancia y el dinero, situando aquélla en el
polo de la venta y éste en el polo contrario de la compra, es evidente que
la masa de medios de circulacién necesaria para alimentar el proceso cir-
culatorio del mundo de las mercancias estard determinada por la suma
de los precios de éstas. En efecto, el dinero no es mds que la representa-
cién real y efectiva de la suma de oro expresada ya idealmente por la su-
ma de los precios de las mercancias. Ambas sumas tienen, pues, que coin-
cidir forzosamente. Sabemos, sin embargo, que permaneciendo invaria-
bles los valores de las mercancias, sus precios oscilan con el valor del oro
(con el valor del material dinero), subiendo en la proporcién en que el
valor del oro baja, y bajando en la proporcién en que éste sube. Por tanto,
al aumentar o disminuir la suma de los precios de las mercancias, tiene
necesariamente que aumentar o disminuir la masa del dinero en circula-
cién. Es, como se ve, el propio dinero el que determina los cambios expe-
rimentados por la masa de los medios de circulacién, pero no en su fun-
cion de medio circulatorio, sino en su funcion de medida de valores. El precio
de las mercancias cambia en razén inversa al valor del dinero; por tanto, la
masa de los medios de circulacién cambiara en razén directa al precio de
las mercancias. Exactamente lo mismo ocurriria si, por ejemplo, no bajase
el valor del oro, sino que éste fuese sustituido por la plata como medida
de valores o no subiese el valor de la plata, sino que el oro desplazase a
ésta en su funcién de medida de valor. En el primer caso, tendria que
funcionar mds plata que antes oro, en el segundo caso, menos oro que
antes plata. Pero, en ambos casos, variaria el valor del material dinero, es
decir, de la mercancia que funciona como medida de valores, y por tanto la
expresion —precio de los valores de las mercancias y, con ella, la masa
del dinero en circulacién necesario para la realizaciéon de estos precios.
Como vemos, en la 6rbita de circulaciéon de las mercancias hay un resqui-
cio por el que penetra en ella el oro (o la plata; es decir, el material dine-
ro) como mercancia con un determinado valor. Este valor estd preestablecido
en la funcién del dinero como medida de valores, y, por tanto, en la de-
terminacién de su precio. Si luego baja de valor, por ejemplo, la propia
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medida de valores, esto se acusard ante todo en el cambio de precios de
las mercancias que entren en contacto directo con los metales preciosos
en sus fuentes de produccién, cambidndose por ellos como por otras
mercancias cualesquiera. Al ocurrir esto, podria acontecer, sobre todo en
fases menos desarrolladas de la sociedad burguesa, que las demés mer-
cancias siguieran cotizandose durante largo tiempo, en gran parte, con el
valor anticuado y ya ilusorio de la medida de valores. Sin embargo, las
mercancias se contagian unas a las otras su proporcién de valor, y los
precios oro o plata de las mercancias van tendiendo a nivelarse gradual-
mente en las proporciones determinadas por sus propios valores, hasta
que, por ultimo, los valores de todas las mercancias se cotizan a tono con
el nuevo valor del metal dinero. Este proceso de nivelacién va acompa-
flado del incremento constante de los metales preciosos, que afluyen al
mercado para suplir a las mercancias directamente cambiadas por ellos.
Por tanto, al paso que se generaliza el nivel rectificado de precios de las
mercancias, o que sus valores se cotizan con arreglo al valor nuevo, de-
preciado y que hasta cierto punto contintia deprecidndose constantemen-
te, del metal, se forma la masa suplementaria indispensable para su reali-
zacion. Una apreciacion unilateral de los hechos que siguieron al descu-
brimiento de las nuevas minas de oro y plata indujo en el siglo X VII, y
sobre todo en el XVI I, a la conclusién engafiosa de que los precios de las
mercancias habifan subido por haberse lanzado al mercado més oro y
mads plata como medios de circulacién. En lo sucesivo, consideraremos el
valor del oro como algo fijo, como lo es realmente en el momento de cal-
cularse los precios.

Partiendo, pues, de esta premisa, la masa de los medios de circulaciéon
estd determinada por la suma de los precios de las mercancias que han de
ser realizados. Partiendo, ademads, del supuesto de que el precio de cada
clase de mercancias es un factor dado, la suma de los precios de las mer-
cancias dependerd, evidentemente, de la masa de mercancias que se hallen
en circulacién. No hace falta quebrarse mucho la cabeza para compren-
der que si 1 quarter de trigo cuesta 2 libras esterlinas, 100 quarters costa-
ran 200 libras, 200, 400 y asi sucesivamente, es decir, que, al aumentar la
masa de trigo, aumentard también necesariamente la masa de dinero que
viene a ocupar su puesto mediante la venta del cereal.

Suponiendo que la masa de mercancias permanezca constante, la masa
del dinero en circulacién aumenta y disminuye a tono con las fluctuacio-
nes de los precios de las mercancias. Y es natural, ya que la suma de los
precios de éstas aumenta o disminuye conforme a los cambios experi-
mentados por sus precios. Para ello no hace falta, ni mucho menos, que
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los precios de todas las mercancias suban o bajen al mismo tiempo. Para
que suba o baje la suma de los precios de todas las mercancias en circula-
cién que hay que realizar, y, por tanto, para que aumente o disminuya la
masa de dinero puesta en circulacién, basta con que suban o bajen, segtin
los casos, los precios de un cierto nimero de articulos importantes. El
cambio experimentado por los precios de las mercancias acttia siempre
del mismo modo sobre la masa de los medios de circulacién, lo mismo
cuando refleja un verdadero cambio de valor que cuando responde a
simples oscilaciones de los precios en el mercado.

Tomemos unas cuantas ventas o metamorfosis parciales sin relacién
alguna entre si y que discurren paralelamente en el tiempo y en el espac-
io, las ventas v. gr. de 1 quarter de trigo, 20 varas de lienzo, una Biblia y 4
galones de aguardiente. Suponiendo que el precio de cada uno de estos
articulos sea 2 libras esterlinas, y, por tanto, la suma de precios a realizar
8 libras esterlinas, estas transac ciones lanzaran a la circulacion una masa
de dinero de 8 libras. En cambio, si todas estas mercancias representan
otros tantos eslabones en la cadena de metamorfosis que ya conocemos:
1 quarter de trigo — 2 libras esterlinas — 20 varas de lienzo — 2 libras
esterlinas — una Biblia — 2 libras esterlinas — 4 galones de aguardiente
— 2 libras esterlinas, bastaran 2 libras esterlinas para poner en circula-
cién sucesivamente las distintas mercancias, realizando por turno sus
precios, y por tanto la suma de éstos, o sea, las 8 libras esterlinas, hasta
hacer alto por fin en manos del destilador. Para ello, daran cuatro vueltas.
Este desplazamiento repetido de las mismas piezas de dinero representa
el doble cambio de forma de las mercancias, su movimiento a través de
dos fases contrapuestas de la circulacién y el entrelazamiento de las me-
tamorfosis de diversas mercancias.?® Es evidente que las fases antagoni-
cas que, completandose las unas a las otras, recorre este proceso, no pue-
den discurrir paralelamente en el espacio, sino que tienen que sucederse
las unas a las otras en el tiempo. Su duracién se mide, pues, por fracciones
de tiempo, y el nimero de rotaciones de las mismas monedas dentro de
un tiempo dado indica la velocidad del curso del dinero.

Supongamos que el proceso circulatorio de aquellas cuatro mer canci-
as dure un dia. La suma de precios a realizar representard 8 libras esterli-
nas, el niumero de rotaciones de estas monedas al cabo de un dia sera de
cuatro y la masa del dinero en circulacién ascendera a 2 libras esterlinas;
es decir, que en una fracciéon de tiempo determinada el proceso de circu-
lacién puede representarse ast:

88



Suma de precios de las mercancias / Ntimero de rotaciones de las mo-
nedas representativas de igual valor = masa

de dinero que funciona como medio de circulacién. Esta ley rige con caracter
general. Es cierto que el proceso circulatorio de un pais y durante un per-
iodo de tiempo determinado abarca, de una parte, numerosas ventas (o
compras) o metamorfosis parciales des perdigadas, sin conexién alguna
en el tiempo ni en el espacio y en que las mismas piezas de dinero sélo
cambian de sitio una vez, o lo que es lo mismo, sélo describen un movi-
miento de rotacidn, y, de otra parte, numerosas cadenas de metamorfosis
con un nimero mayor o menor de eslabones, unas que discurren parale-
lamente y otras que se entrelazan, y en que las mismas piezas de dinero
describen rotaciones méds o menos numerosas. Sin embargo, el total de
rotaciones de todas las monedas de valor igual que se hallan en circulacion
arroja la cifra media de las rotaciones descritas por cada pieza y la veloci-
dad media del curso del dinero. Claro estd que la masa de dinero lanza-
da al proceso circulatorio diario, supongamos, al comenzar el dia depen-
derd de la suma de precios de las mercancias que circulen al mismo tiempo
y paralelamente en el espacio. Pero, dentro de este proceso, cada moneda es
solidaria, por decirlo asi, de las demads. Si una acelera su ritmo circulator-
io, la otra se estanca o se sale de la 6rbita de la circulacién, ya que ésta s6-
lo puede absorber una masa de oro que, multiplicada por la cifra media
de rotacién de su elemento individual, dé la suma de precios que han de
realizarse. Por tanto, al aumentar el nimero de rotaciones de las mone-
das, disminuirad necesariamente la masa de monedas en circulaciéon. Y vi-
ceversa, al disminuir el nimero de rotaciones aumentara esta masa. Y co-
mo, dado el grado medio de velocidad, se sabe la masa de dinero que
puede funcionar como medio de circulacién, no hay méas que lanzar, por
ejemplo, a la circulaciéon una determinada cantidad de billetes de a libra
para sacar de ella una cantidad equi valente de “soberanos”; manipula-
cién que todos los bancos conocen perfectamente.

Asi como en la rotaciéon del dinero en general sélo se revela el proceso
de circulacién de las mercancias, o sea el ciclo recorrido por éstas a través
de metamorfosis opuestas, en el ritmo de la rotaciéon del dinero se revela
solamente el ritmo de su cambio de forma, el continuo transito de unas a
otras cadenas de metamorfosis, la celeridad del metabolismo o cambio
de materia, la rapidez con que las mercancias desaparecen de la 6rbita
circulatoria y son sustituidas por otras nuevas. En el ritmo de la rotacién
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del dinero se manifiesta, pues, la unidad fluida de las diversas fases con-
trapuestas y que se completan las unas a las otras, la transformacion de
la forma de uso en forma de valor y su reversion de forma de valor a for-
ma de uso, o de los dos procesos de venta y compra. Por el contrario, al
amortiguarse la rotacién del dinero, ello es indicio de que estos procesos
se disocian y se hacen independientes y antagdnicos, de que se paraliza el
cambio de forma, y, por tanto, el de materia. De dénde proviene esta pa-
ralizacién, no nos lo dice, directamente, como es natural, el propio proce-
so circulatorio. Este se limita a revelar el fendmeno. La interpretaciéon
vulgar, viendo que, al amortiguarse el ritmo de rotacién del dinero, éste
se hace menos frecuente y desaparece en todos los puntos de la periferia
circulatoria, se inclina a pensar S[ue este fenOmeno tiene su raiz en la es-
casez de medios de circulacién.?

La suma total del dinero que acttia como medio de circulacién en cada
periodo de tiempo depende, pues, por una parte, de la suma de precios del
mundo de las mercancias circulantes; por otra parte, del flujo més lento o
maés rapido de sus procesos antagénicos de circulacién, segin que sea
mayor o menor la parte de esa suma de precios que pueda ser realizada
por las mismas monedas. Pero, a su vez, la suma de los precios de las mer-
cancias depende tanto de la masa como de los precios de cada clase de
mercancias. Cabe, sin embargo, que estos tres factores: movimiento de
precios, masas de mercancias en circulacion y ritmo de rotacién del dinero, va-
rien en diverso sentido y en distintas proporciones, razén por la cual la
suma de precios que han de realizarse y la masa de medios de circula cién que
de ella dependen pueden experimentar numerosas combinaciones.
Apuntaremos tan s6lo las mds importantes en la historia de los precios
de las mercancias.

Permaneciendo invariables los precios de las mercancias, puede aumentar
la masa de los medios de circulacion por el hecho de que aumente la ma-
sa de las mercancias circulantes o disminuya el ritmo de rotacioén del di-
nero, o por ambas cosas a la vez. Y viceversa; la masa de los medios de
circulacién puede disminuir al disminuir la masa de mercancias o acele-
rarse el ritmo circulatorio.

Cuando los precios de las mercancias experimenten una tendencia general al
alza, la masa de los medios de circulacién puede permanecer constante si
la masa de las mercancias circulantes decrece en la misma proporcién en
que aumenta su precio o el ritmo de rota cién del dinero se acelera con la
misma rapidez con que los precios suben, sin que varie, en cambio, la
masa de mercancias en circulacién.
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Por el contrario, la masa de los medios de circulacién puede dis minuir
porque la masa de mercancias disminuya o el ritmo de rotacién se acele-
re con maés rapidez que la subida de los precios.

Cuando los precios de las mercanc ias experimenten una tendencia general a
la baja, la masa de los medios de circulaciéon puede per manecer constan-
te si la masa de mercancias crece en la misma proporcién en que su prec-
io disminuye o el ritmo de rotaciéon del dinero disminuye en la misma
proporcién en que bajan los precios.

Y puede, por el contrario, crecer si la masa de mercancias aumenta o el
ritmo circulatorio disminuye mas rdpidamente que los precios.

Las variaciones de estos diversos factores pueden, ademds, com-pen-
sarse mutuamente, haciendo que la suma total de los precios de las mer-
cancias que han de realizarse, y, por tanto, la masa del dinero en circula-
cién, permanezcan constantes a pesar de la incesante inestabilidad de ag-
uellos factores. Por eso, sobre todo cuando se observan periodos un poco
largos, se descubre un nivel medio mucho mds constante de la masa de dine-
ro circulante en cada pais; y, si se exceptian esas graves perturbaciones
que producen periédicamente las crisis de produccién y las crisis comer-
ciales, y que rara vez provienen de los cambios experimentados por el
valor del dinero, advertimos que las desviaciones de este nivel medio
son m ucho més insignificantes de lo que a primera vista pudiera
parecer.

La ley seguin la cual la cantidad de los medios de circulaciéon depende
de la suma de los precios de las mercancias que circulan y del ritmo me-
dio del curso del dinero®” puede expresarse también diciendo que, dada
la suma de valor de las mercancias y dado el ritmo medio de sus meta-
morfosis, la cantidad de dinero o de material dinero circulante depende
de su propio valor. La ilusién de que son, por el contrario, los precios de
las mercancias los que dependen de la masa de los medios de circulacion
y ésta, a su vez, de la masa del material dinero existente dentro de un pa-
is,3! es una ilusién alimentada en sus primitivos mantenedores por la ab-
surda hipoétesis de que las mercancias se lanzan al proceso circulatorio
sin precio y el dinero sin valor y que luego, alli, una parte alicuota de la
masa formada por las mercancias se cambia por una parte alicuota de la

montafia de metal.>?
c) La moneda. El signo de valor

De la funcién del dinero como medio de circulacion brota su forma de moneda.
La fraccién imaginaria de peso del oro representada por el precio o nom-
bre en dinero de las mercancias tiene que enfrentarse con éstas, en la
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circulacién, como una pieza de oro dotada de nombre homénimo, o sea
como una moneda. La acufia cién es, al igual que la fijacion del patrén de
precios, incumbencia del Estado. En los diversos uniformes nacionales
que visten el oro y la plata acufiados en monedas y de los que en el mer-
cado mundial se despojan, se nos revela el divorcio entre las 6rbitas inte-
riores o nacionales de la circulacién de mercancias y la 6rbita genérica
del mercado mundial.

La moneda de oro y el oro en barras sélo se distinguen, pues, de suyo,
por la figura, y el oro es susceptible de pasar continuamente de una for-
ma a otra.3? Pero el camino del oro para dejar de ser moneda es al mismo
tiempo el camino que le conduce al horno de fusién. En efecto, en la cir-
culacién se desgastan las monedas de oro, unas maés y otras menos. Com-
ienza el proceso de disociacién entre el titulo y la sustancia del oro, entre
los quilates de su peso nominal y los de su peso real. Monedas de oro de
nombre homénimo asumen un valor desigual, por ser distinto su peso.
El oro, como medio de circulacién, difiere del oro considerado como pa-
tron de precios, dejando con ello, a la par, de ser el verdadero equivalen-
te de las mercancias cuyo precio realiza. La historia de estos embrollos
forma la historia monetaria de la Edad Media y de los tiempos moder-
nos, hasta llegar al siglo XVIIL Las leyes mas modernas acerca del grado
de pérdida de metal que incapacita a una moneda de oro para circular, o,
lo que es lo mismo, la desmonetiza, sancionan y reconocen la tendencia
natural del proceso de circulacién a convertir la esencia de oro de la mo-
neda en apariencia de oro; es decir, a con vertir la moneda en simbolo de
la cantidad de metal que oficialmente contiene.

El curso del dinero, al disociar la ley real de la ley nominal de la mone-
da, su existencia metalica de su existencia funcional, lleva ya implicita la
posibilidad de sustituir el dinero metalico, en su funcién monetaria, por
contrasefias hechas de otro material o por simples simbolos. Las dificul-
tades técnicas con que tropieza la acu fiaciéon de fracciones pequefiisimas
de peso del oro o de la plata y el hecho de que primitivamente se emple-
asen como medida de valores y circulasen como dinero otros metales de
categoria inferior a la de los metales preciosos, plata en vez de oro y co-
bre en vez de plata, hasta el instante en que el metal precioso los destro-
na, explican histéricamente el papel de las piezas de plata y de cobre co-
mo sus titutos de las monedas de oro. Estas piezas sustituyen al oro en
aquellos sectores de la circulacién de mercancias en que la moneda circu-
la con mayor rapidez y se desgasta, por tanto, mas pronto; es decir, alli
donde las compras y las ventas se suceden incesantemente en las més in-
fimas proporciones. Para impedir que estos facinerosos suplanten al oro,
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la ley se encarga de determinar las proporciones, pequefiisimas, en que
es obligatorio aceptar esas piezas, sustituyendo al oro, en funcién de pa-
go. Claro estd que los sectores en que circulan estas diversas clases de
monedas se confunden cons tantemente, sin que sea posible establecer
entre ellos una nitida separacién. Las monedas fraccionarias aparecen
junto al oro, para cooperar al pago de fracciones a que no llega la mone-
da de oro mds pequenia; y a su vez, el oro se mezcla constantemente en la
pequeiia circulacién, aunque se vea expulsado de ella constantemente
también al cambiarse por las monedas fraccionarias.>*

La ley determina a su voluntad el contenido metalico de las piezas de
plata o de cobre. Estas se desgastan en la circulaciéon mucho mds répida-
mente todavia que las monedas de oro. Por tanto, su funcién monetaria
es, de hecho, totalmente independiente de su peso, es decir, de todo va-
lor. La existencia monetaria del oro se disocia radicalmente de su sustan-
cia de valor. Esto abre el paso a la posibilidad de que objetos relativa-
mente carentes de valor, como un billete de papel puedan actuar en lugar
suyo con las funciones propias de una moneda. En las piezas metélicas de
dinero, el caracter puramente simbélico aparece todavia, en cierto modo,
oculto. En el papel moneda, se revela ya a la luz del dia. Como se ve, ce
n'est que le premier pas qu i coute (21 ).

Aqui, nos referimos exclusivamente al papel moneda emitido por el Esta-
do con curso forzoso y que brota directamente de la circulacién de los me-
tales. En cambio, el dinero—crédito se halla regido por factores que, por el
momento, no tenemos por qué conocer, pues no afectan a la simple circu-
laciéon de mercancias. Diremos, sin embargo, de pasada, que del mismo
modo que el verdadero papel moneda brota de la funcién del dinero como medio
de circulacion, el dinero—crédito ti ene sus raices naturales en la funcién del di-
nero como medio de pago.35

El Estado lanza exteriormente al proceso de la circulacién una serie de
billetes que llevan estampado su nombre en dinero, v. gr. Una libra ester-
lina, 5 libras esterlinas, etc. En la medida en que estos billetes circulan
efectivamente en sustitucién de la suma de oro de igual denominacién,
sus movimientos no hacen més que reflejar las leyes de la circulacién del
dinero. Para encontrar una ley especifica de la circulacién de billetes, no
hay mds remedio que atenerse a su proporcién representativa respecto al
oro. Y esta ley es sencillamente la de que la emisién de papel moneda de-
be limitarse a aquella cantidad en que sin él, circularia necesariamente el
oro (o la plata) representado simbodlicamente por ese papel. Claro estéd
que la cantidad de oro que la circulacién puede absorber flucttia constan-
temente en torno a un cierto nivel medio. Sin embargo, la masa de los
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medios que circulan en un pais dado no es nunca inferior a un determi-
nado minimum, que la experiencia permite establecer. El hecho de que es-
ta masa minima esté sujeta a cambio constante en lo que a sus elementos
se refiere; es decir, el hecho de que esté formada por monedas de oro que
cambian incesantemente, no afecta para nada, como es natural, a. su vo-
lumen ni a su giro constante en la 6rbita de la circulacién. Por eso se la
puede sustituir mediante simbolos de papel. Pero si hoy llenamos con
papel moneda todos los canales de la circulacién, hasta agotar su capaci-
dad de absorciéon monetaria, podemos encontramos con que mafiana, a
consecuencia de las fluctuaciones de la circulacién de mercancias, el pa-
pel moneda rebasa los cauces. Al llegar a este momento, se pierden todas
las medidas. Pero si el papel moneda rebasa sus limites, es decir, la canti-
dad monedas—oro de idéntica denominacién que pueden circular, toda-
via representard dentro del mundo de las mercancias, prescindiendo del
peligro del descrédito general, la cantidad de oro determinada y, por
tanto, representable por sus leyes inmanentes. Asi por ejemplo, si la ma-
sa de billetes emitidos representa 2 onzas de oro en vez de 1, nos encon-
traremos con que 1 libra esterlina, v. gr. se convierte de hecho en el nom-
bre en dinero de 1/8 onza, digamos, en vez de 1/4 onza. El resultado es
el mismo que si se hubiese modificado el oro en su funcién de medida de
precios. Por tanto, los valores que antes se expresaban en el precio de 1 li-
bra esterlina, se expresan ahora en el precio de 2 libras esterlinas.

El papel moneda es un signo de oro o un signo de dinero. Su relacién
con los valores de las mercancias consiste simplemente en que éstos se ex-
presan idealmente, mediante €él, en la misma cantidad de oro que el pa-
pel moneda representa simbdlicamente y de un modo perceptible. Sé6lo el
hecho de representar cantidades de oro, que son también, como todas las
cantidades de mercancias, cantidades de valor, es lo que permite al papel
moneda ser un signo de valor.>®

Se plantea, finalmente, el problema de saber por qué el oro puede sus-
tituirse por signos de si mismo, privados de todo valor. Pero, como he-
mos Visto, el oro sélo es sustituible en la medida en que se aisla o adquie-
re sustantividad en su funciéon de moneda o de medio de circulacion.
Ahora bien, esta funcién no cobra sustantividad respecto a las monedas
sueltas de oro, aunque se revele en el hecho de que las piezas desgasta-
das de oro permanezcan dentro de la circulacién. Las piezas de oro sélo
son simples monedas o medios de circulacién mientras circulan efectiva-
mente. Pero lo que no puede decirse de una moneda suelta de oro, es
aplicable a la masa de oro sustituible por papel moneda. Esta gira cons-
tantemente en la O6rbita de la circulacién, funciona continuamente como
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medio de circulacién y existe, por tanto, tinica y exclusivamente como
agente de esta funcién. Por consiguiente, su dindmica se limita a repre-
sentar las continuas mutaciones que forman los procesos antagénicos de
la metamorfosis de mercancias M — D — M, en las que frente a la mercan-
cfa se alza su configuracién de valor, para desaparecer enseguida de nue-
vo: La encarnacién sustantiva del valor de cambio, de la mercancia solo es, en
este proceso, un momento fugaz. Inmediatamente, es sustituida por otra
mercancia. Por eso, en un proceso que lo hace cambiar continuamente de
mano, basta con que el dinero exista simbdlicamente. Su existencia func-
ional absorbe, por decirlo asi, su existencia material. No es mas que un
reflejo objetivo de los precios de las mercancias, reflejo llamado a desa-
parecer y, funcionando como sélo funciona, como signo de si mismo, es
natural que pueda ser sustituido por otros signos .°* Lo que ocurre es
que el signo del dinero exige una validez social ob jetiva propia, y esta vali-
dez se la da, al simbolo del papel moneda, el curso forzoso. Este curso
forzoso del Estado sélo rige dentro de las fronteras de una comunidad,
dentro de su 6rbita interna de circula cién, que son también los limites
dentro de los cuales el dinero se reduce todo €l a su funcién de medio de
circulacién o de moneda y en los que, por tanto, puede cobrar en el papel
moneda una mo dalidad de existencia puramente funcional e independ-
iente al exterior de su sustancia metalica.
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3. Dinero

La mercancia que funciona como medida de valor y por tanto, sea en persona o
a través de un representante, como medio de circulacion, es el dinero. El oro o,
en su caso, la plata es, por consiguiente, dinero. El oro desempefia func-
iones de dinero de dos modos: las desempefia alli donde acttia en su cor-
poreidad 4urea (o argentifera), es decir, como mercancia dinero, sin redu-
cirse, por tanto, a una forma puramente ideal, como cuando interviene
como medida de valor, ni de un modo representativo, como en su papel
de medio de circulacién; y las desempefia también alli donde su funcién,
ya la ejecute en persona o por medio de un representante, lo plasma como
configuracion exclusiva de valor o tinica existencia adecuada del valor de cambio
frente a todas las demds mercancias, consideradas como simples valores
de uso.

a.) Atesoramiento

El constante movimiento ciclico de las dos metamorfosis anta génicas
de las mercancias o la continua sucesién de ventas y compras se revela en
la circulaciéon infatigable del dinero o en su funcién de perpetuum mobile
(21) de la circulaciéon. El dinero se inmoviliza o se convierte, como dice
Boisguillebert, de mueble en inmueble, de moneda en dinero, tan pronto co-
mo se interrumpe la serie de meta morfosis, tan pronto como la venta no
se complementa con la compra que normalmente la sigue.

En cuanto comienza a desarrollarse la circulacion de mercancias, com-
ienza a desarrollarse también la necesidad y la pasién de retener el pro-
ducto de la primera metamorfosis, la forma transfigurada de la mercan-
cia, o sea su crisalida dinero.3 8 Ahora, las mercancias se venden, no para
comprar con su producto otras, sino para sustituir la forma mercancia
por la forma dinero. De simple agente mediador del metabolismo, este
cambio de forma se convierte en fin supremo. La forma enajenada de la
mercancia tropieza con un obstdculo que le impide funcionar como su
forma absolutamente enajenable, como su forma dinero, llamada constan-
temente a desaparecer. El dinero se petrifica, convirtiéndose en tesoro, y
el vendedor de mercancias en atesorador.

Es precisamente en los comienzos de la circulacién de mercancias
cuando el mero sobrante de los valores de uso se convierte en dinero. De
este modo, el oro y la plata se erigen por si mismos en expresiones socia-
les de la abundancia o de la riqueza. Esta forma simplista de atesoram-
iento se eterniza en aquellos pueblos en que a un régimen de produccién
tradicional y ajustado a las propias necesidades corresponde un
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contingente de necesidades fijo delimi tado. Tal acontece en los pueblos
asidticos, y principalmente en la India. Vanderlint, que cree que los prec-
ios de las mercancias estdn determinados por la masa del oro o de la pla-
ta existente en un pais, se pregunta por qué las mercancias indias son tan
baratas. Contestacion: porque los indios entierran el dinero. Desde 1602 a
1734, nos informa este autor, los indios enterraron 150 millones de libras
esterlinas de plata, que habian sido enviadas de América a Europa.’’
Desde 1856 a 1866, es decir, en diez afios, Inglaterra export6 a India y a
China (el metal exportado a China va a parar también en su mayor parte
a la India) 120 millones de libras ester linas de plata, que previamente
habian sido cambiadas por oro australiano.

Conforme se desarrolla la produccién de mercancias, el productor ne-
cesita asegurarse el nerous rerum (22), la “prenda social”.* Sus ne-cesida-
des se renuevan incesantemente y exigen una compra incesante de mer-
cancias ajenas, y la produccién y venta de sus propias mercancias requie-
ren tiempo y dependen de una serie de factores for tuitos. Para comprar
sin vender, tiene necesariamente que haber vendido antes sin comprar.
Esta operacién, ejecutada sobre una escala general, parece contradecirse
consigo misma. Sin embargo, en sus fuentes de produccién los metales
preciosos se cambian directamente por otras mercancias. Este cambio
constituye una venta (por parte del poseedor de las mercancias) sin com-
pra (en lo que toca al poseedor del oro y la plata).‘}:1 Ulteriores ventas no
seguidas de compras sirven luego de agente a la distribucién de los me-
tales preciosos entre todos los poseedores de mercancias. De este modo,
van surgiendo en todos los puntos del comercio tesoros de oro y plata en
diversa proporcioén. Con la posibilidad de retener la mercancia como va-
lor de cambio o el valor de cambio como mercancia, se despierta la codic-
ia del oro. Al extenderse la circulaciéon de mercancias, crece el poder del
dinero, forma siempre presta y absolutamente social de la riqueza.
“iCosa maravillosa es el oro! Quien tiene oro es duefio y sefior de cuanto
apetece. Con oro, hasta se hacen entrar las almas en el paraiso.”(Colén,
en carta escrita desde Jamaica en 1503).* Corno el dinero no lleva escrito
en la frente lo que con él se compra, todo, sea 0 no mercancia, se convier-
te en dinero. Todo se puede comprar y vender. La circulacién es como
una gran retorta social a la que se lanza todo, para salir de ella cristaliza-
do en dinero. Y de esta alquimia no escapan ni los huesos de los santos
ni otras res sacrosanctae extra commercium hominum (23) mucho menos tos-
cas.*> Como en el dinero desaparecen todas las diferencias cualitativas
de las mercancias, este radical nivelador borra, a su vez, todas las dife-
rencias .3 Pero, de suyo, el dinero es también una mercancia, un objeto
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material, que puede convertirse en propiedad privada de cualquiera. De
este modo, el poder social se convierte en poder privado de un particu-
lar. Por eso, la sociedad antigua la denuncia como la moneda corrosiva de
su orden econémico y moral.** La sociedad moderna, que ya en sus afos
de infancia saca a Plutén por los pelos de las entrafias de la tierra ,45 sa-
luda en el dureo Grial la refulgente encarnacién de su mas genuino prin-

cipio de vida.

La mercancia como valor de uso satisface una determinada necesidad
y constituye un elemento especifico de la riqueza material. En cambio, el
valor de la mercancia mide el grado de su fuerza de atraccién sobre todos
los elementos de la riqueza material. Mide, por tanto, la rigueza social de
su poseedor. A los ojos del poseedor barbaramente candoroso de mer-
cancias, aun a los ojos del campesino de la Europa occidental, el valor es
inseparable de su forma, y por tanto el incremento del oro y de la plata
atesorados representa, para él, un incremento de valor. Claro estd que el
valor del dinero cambia al cambiar su propio valor, o al cambiar el valor
de las mercancias. Pero, esto no impide que 200 onzas de oro sigan con-
teniendo, a pesar de todo, méas valor que 100, 300 mds que 200, y asi su-
cesivamente; ni impide tampoco que la forma metélica natural de este
objeto sea la forma de equivalente general de todas las mercancias, la en-
carnacién directamente social de todo trabajo humano. El instinto de ate-
soramiento es inmenso por naturaleza. Cualitativamente o en cuanto a su
forma, el dinero no conoce fronteras: es el representante general de la ri-
queza material, pues puede trocarse directamente en cualquier mercan-
cia. Pero, al mismo tiempo, toda suma efectiva de dinero es cuantitativa-
mente limitada, pues s6lo posee poder adquisitivo dentro de limites con-
cretos. Esta contradiccién entre la limitacién cuantitativa del dinero y su
cardcter cualitativamente ilimitado, empuja incesantemente al atesorador
al tormento de Sisifo de la acumulacién. Le ocurre como a los conquista-
dores del mundo, que con cada nuevo pais s6lo conquistan una nueva
frontera.

Para retener el oro como dinero, y, por tanto, como materia de atesora-
miento, hay que impedirle que circule o se invierta como medio de compra
en articulos de disfrute. El atesorador sacrifica al fetiche del oro los pla-
ceres de la carne. Abraza el evangelio de la abstenciéon. Ademas, sélo
puede sustraer de la circulacién en forma de dinero lo que incorpora a
ella en forma de mercancias. Cuanto mas produce, mas puede vender. La
laboriosidad, el ahorro y la avaricia son, por tanto, sus virtudes cardina-
les, y el vender mucho y comprar poco el compendio de su ciencia eco-
némica.*0
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Paralelamente a la forma directa del tesoro, discurre su forma estética,
la posesién de mercancias de oro y plata. Esta crece con la riqueza de la
sociedad burguesa. Soyons riches ou paraissons riches (24) (Diderot). De es-
te modo, va forméandose, de un lado, un mercado cada vez mas extenso
para el oro y la plata, independientemente de sus funciones de dinero, y,
de otro lado, una fuente latente de suministro de dinero, que fluye sobre
todo en los periodos sociales agitados.

El atesoramiento desempefia diversas funciones en la economia de la
circulacién de los metales. Su primera funcién es la que se desprende de
las condiciones de circulacién de las monedas de oro y plata. Hemos vis-
to que la masa del dinero en circulacién crece y disminuye incesante-
mente en punto a volumen, precios y celeridad, obedeciendo a las cons-
tantes oscilaciones de la circulacién de mercancias. La masa del dinero
circulante ha de ser, por tanto, capaz de contraccién y de expansién. Tan
pronto es necesario atraer al dinero como moneda cuanto repeler a la
moneda como dinero. Para que la masa de dinero que realmente circula
satisfaga en todo momento el grado de saturacién de la érbita circulator-
ia, es necesario que la cantidad de oro y plata existente en un pais exceda
a la absorbida por la funcién monetaria. Pues bien, el dinero atesorado es
el que permite que se cumpla esta condicién. Los recep taculos en que el
dinero se atesora sirven al mismo tiempo de canales de desagiie y de su-
ministro del dinero en circulacién, que, gracias a ello, no inunda nunca
sus canales circulatorios .+’

b) Medio de pago

En la forma directa de la circulacién de mercancias, que hemos venido
estudiando hasta aqui, la misma magnitud de valor se presentaba siem-
pre por partida doble, en uno de los polos como mercancia, en el polo
contrario como dinero. Por consiguiente, los poseedores de mercancias
s6lo entraban en contacto como representantes de sus mutuos equivalen-
tes. Pero, al desarrollarse la circulaciéon de mercancias, se interponen una
serie de factores que separan cro nolégicamente la venta de una mercan-
cia de la realizacién de su precio. Bastara con que apuntemos, entre estos
factores, los mds simples. Unas clases de mercancias requieren més tiem-
po que otras para producirse. La produccién de ciertas mercancias es in-
separable de diversas estaciones del afio. Unas mercancias surgen en el
mismo sitio en que tienen su mercado, otras tienen que emprender, para
encontrar mercado, un largo viaje ... Por tanto, unos poseedores de mer-
cancias pueden actuar como vendedores antes de que los otros acttien
como compradores. A fuerza de repetirse las mismas transacciones entre
las mismas personas, las condiciones de venta de las mercancias se
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ajustan a sus condiciones de produccién. Otras veces, lo que se vende es
el uso de ciertas clases de mercancias, v. gr. dé una casa, durante un de-
terminado tiempo. En realidad, el comprador no obtiene el valor de uso
de la mercancia hasta que no transcurre el tiempo sefialado. La compra,
por tanto, antes de pagarla. Uno de los poseedores de mercancias vende
mercancias que ya existen, mientras que el otro compra como simple
representante del dinero, o como representante de un dinero futuro. El
vendedor se convierte en acreedor, el comprador en deudor. Como aqui la
metamorfosis de la mercancia, o sea el desarrollo de su forma de valor,
se desplaza, el dinero asume una funcién distinta. Se convierte en medio
de pago 48

El caracter de acreedor o deudor brota aqui de la circulacién simple de
mercancias. Es el cambio de forma de ésta el que imprime al vendedor y
al comprador este nuevo cufio. A primera vista, tratase, pues, de los mis-
mos papeles reciprocos y llamados a desaparecer, desempefiados por los
mismos agentes de la circulacién que antes actuaban como vendedor y
comprador. Sin embargo, ahora la antitesis presenta de suyo un cariz
menos apacible y es susceptible de una mayor cristalizacién.*® Cabe,
ademds, que esos mismos papeles se presenten en escena independiente-
mente de la circulacién de mercancias. Asi, por ejemplo, la lucha de cla-
ses del mundo antiguo reviste primordialmente la forma de una lucha
entre acreedores y deudores, acabando en el sojuzgamiento de los deu-
dores plebeyos, convertidos en esclavos. En la Edad Media, esta lucha ter-
mina con la derrota del deudor feudal, que perdia su poder po litico al
perder su base econémica. Sin embargo, aqui la forma dinero —la relacién
entre acreedores y deudores asume la forma de una relaciéon de dinero-
no hace mas que reflejar el antagonismo de condiciones econémicas de
vida mds profundas.

Volvamos a la 6rbita de la circulaciéon de mercancias. Aqui, ya no nos
encontramos con la comparecencia simultdnea de los equi valentes mer-
cancia y dinero en los dos polos del proceso de venta. Ahora, el dinero
tiene dos funciones. En primer lugar, funciona como medida de valor, en la
determinacion del precio de la mercancia vendida. El precio que a ésta se
le asigna contractualmente mide la obligacién del comprador, es decir, la
suma de dinero que éste adeuda en el plazo de tiempo sefialado . Y, en se-
gundo lugar, funciona como medio ideal de compra. Aunque no exista mas
que en la promesa de dinero del comprador, hace que la mer cancia cam-
bie de mano. Es al vencer el plazo fijado para el pago cuando el medio de
pago entra realmente en circulacién, es decir, cuando pasa de manos del
comprador a manos del vendedor. El medio de circulacién se convirtié
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en tesoro, al interrumpir en su primera fase el proceso de circulaciéon o,
lo que es lo mismo, al sustraerse a la circulacién la forma transfigurada
de la mercancia. El medio de pago se lanza a la circulacién, pero es des-
pués de haber salido de ella la mercancia. El dinero ya no sigue siendo el
agente mediador del proceso de circulacién. Ahora, lo cierra de un modo
autébnomo, como existencia absoluta del valor de cambio o mercancia ge-
neral. El vendedor convierte su mercancia en dinero para satisfacer con
éste una necesidad; el atesorador, para preservar la mercancia en forma
de dinero; el comprador a crédito, para poder pagar. Si no lo hace, los
agentes ejecutivos se encargaran de vender judicialmente su ajuar. Como
se ve, la forma de valor de la mercancia, el dinero, por una necesidad so-
cial que brota auto méticamente de las condiciones del proceso de circu-
lacién, se convierte ahora en fin iltimo de la venta.

El comprador vuelve a convertir su dinero en mercancia antes de con-
vertir ésta en dinero; es decir, ejecuta la segunda metamor fosis de la
mercancia antes que la primera. Pero la mercancia del vendedor sélo cir-
cula, sélo realiza su precio, en forma de un titulo juridico privado que le
permite reclamar el dinero. Se convierte en valor de uso antes de haberse
convertido en dinero. Su primera metamorfosis s6lo se consuma a poster-

iori 20

En todo periodo concreto del tiempo del proceso de circulacién, las
obligaciones liquidas representan la suma de precios de las mer cancias cu-
ya venta las ha provocado. La masa de dinero necesario para realizar esta
suma de precios depende, ante todo, del ritmo circulatorio de los medios de
pago. Este se halla condicionado por dos circunstancias: la concatenacion
de las relaciones entre acreedores y deudores, por la cual A recibe el di-
nero de su deudor B y paga con él a su acreedor C, etc., y el lapso que me-
dia entre los diferentes plazos de pago. Esta cadena progresiva de pagos
o de primeras metamorfosis a posteriori se distingue esencialmente del
entrelazamiento de las series de metamorfosis que estudidbamos mas
arriba. En el curso de los medios de circulaciéon no se limita a expresar la
interdependencia de compradores y vendedores, sino que esta inter de-
pendencia brota en el curso del dinero y gracias a el. En cambio, el movi-
miento de los medios de pago no hace mds que expresar una interdepen-
dencia social que existe ya en todas sus partes con anterioridad.

La simultaneidad y el paralelismo de las ventas ponen coto a la ten-
dencia a suplir la masa de monedas por su velocidad circula toria. Lejos
de fomentar esta tendencia, lo que hacen es servir de nuevo resorte a la
economia de los medios de pago. Al concentrarse los pagos en una mis-
ma plaza surgen y se desarrollan espontd neamente establecimientos y
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métodos especiales de compensaciéon. A esa finalidad respondian, por
ejemplo, los virements (25) de Lyon, en la Edad Medjia. Si A tiene un cré-
dito contra B, B otro contra C y C otro contra A, la simple confrontacién
de estos créditos basta para cancelarlos como magnitudes positivas y ne-
gativas, hasta un cierto limite, quedando sélo un saldo final. Cuanto ma-
yor sea la concentracion de los pagos tanto menor serd, relativamente, el
saldo, y por tanto, la masa de los medios de pago en circulacion.

La funcién del dinero como medio de pago envuelve una brusca con-
tradiccion. En la medida en que los pagos se compensan unos con otros,
el dinero sélo funciona idealmente, como dinero arit mético o medida de va-
lor. En cambio, cuando hay que hacer pagos efectivos, el dinero ya no ac-
tda solamente como medio de circulacién, como forma mediadora y lla-
mada a desaparecer de la asimilacién, sino como la encarnacién individ-
ual del trabajo social, como la existencia auténoma del valor de cambio,
como la mercancia absoluta. Esta contradiccion estalla en ese momento
de las crisis co merciales y de produccién a que se da el nombre de crisis
de dinero.! Este fenémeno se da solamente alli donde la cadena progresi-
va de los pagos cobra pleno desarrollo, desarrolldndose también un siste-
ma artificial de compensacién. Tan pronto como este mecanismo sufre
una perturbacién general, sea la que fuere, el dinero se trueca brusca y
subitamente de la forma puramente ideal del dinero aritmético en dinero
contante y sonante. Ya no puede ser sustituido por las mercancias profa-
nas. El valor de uso de la mercancia se desvaloriza y su valor desaparece
ante su propia forma de valor. Hace un momento, el ciudadano, llevado
de su quimera racionalista y de su embriaguez de prosperidad, procla-
maba el dinero como una vacua ilusién. No habia mds dinero que la
mercancia. El grito que ahora resuena de una punta a otra del mercado
mundial es: No hay mds mercancia que el dinero! Y como el ciervo por
agua fresca, su alma brama ahora por dinero, la tinica riqueza.52 La crisis
exalta a términos de contradiccién absoluta el divorcio entre la mercan-
cia y su forma de valor, o sea el dinero. La forma que el dinero revista es,
por tanto, al llegar a este momento, indiferente. El hambre de dinero es
la misma, ya haya de pagarse en oro o en dinero—crédito, v gr., o en bille-
tes de banco.”

Si analizamos la suma total del dinero en circulaciéon durante un deter-
minado periodo de tiempo, vemos que, suponiendo que los medios de
circulacién y de pago tengan un ritmo de rotacién dado, es igual a la su-
ma de los precios de las mercancias que hay que realizar més la suma de
los pagos vencidos, menos los pagos que se compensan unos con otros, y
finalmente, menos el nimero de rotaciones que la misma moneda
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describe funcionando alternativamente como medio de circulacién y co-
mo medio de pago. Asi, por ejemplo, el labriego vende su trigo por 2 li-
bras esterlinas, lanzadas, por tanto, al mercado como medio de circula-
cién. Con estas dos libras esterlinas paga, al llegar el dia de su vencim-
iento, el lienzo que le ha vendido el tejedor. Ahora, las 2 libras esterlinas,
las mismas, funcionan como medio de pago. El tejedor compra con ellas
al contado una Biblia, volviendo por tanto a lanzarlas al mercado como
medio de circulacién, y asi sucesivamente. Asi, pues, aun suponiendo
que los precios, el ritmo de la rotaciéon del dinero y la economia de los
pagos, permanezcan invariables, la masa de dinero que rueda y la masa
de mercancias que circula durante un periodo, durante un dia, por ejem-
plo, ya no coincidirdn. Una parte del dinero en curso representa mercan-
cfas sustraidas desde hace ya mucho tiempo a la circulacién. Y una parte
de las mercancias que circulan s6lo proyecta su equivalente en dinero en
el porvenir. Ademads, los pagos contraidos cada dia y los pagos que ven-

cen en ese mismo dia son magnitudes absolutamente incon mensura-
bles.>

El dinero—crédito brota directamente de la funcién del dinero como me-
dio de pago, al ponerse en circulacion certificados de deudas representa-
tivos de las mercancias vendidas y como medio de traspaso de los co-
rrespondientes créditos. De otra parte, al extenderse el sistema de crédi-
to, se extiende la funcién del dinero como medio de pago. Este cobra co-
mo tal, formas propias de existencia alli donde tienen su 6rbita las gran-
des transacciones comerciales, mientras que las monedas de oro y plata
quedan retraidas generalmente dentro de la 6rbita del comercio en peg-
uefia escala.”

Tan pronto como la producciéon de mercancias alcanza un cierto nivel
y una cierta extension, la funcién del dinero como medio de pago trasc-
iende de la esfera de la circulacién de mercancias y se convierte en la
mercancia general de los contratos.”® Las rentas, los impuestos, etc., se
convierten de entregas en especie en pagos en dinero. Hasta qué punto
esta transformacion obedece a la estructura general del proceso de pro-
duccién, lo demuestra, por ejemplo, el hecho de que fracasase por dos
veces la tentativa del Imperio romano de cobrar todos los tributos en di-
nero. Y la indecible miseria de la poblacién campesina de Francia bajo
Luis XIV, que con tanta elocuencia denuncian Boisguillebert, Marshall
Vauban y otros autores, no se debia solamente a la cuantia de los imp-
uestos, sino también a la conversién de los impuestos en especie en con-
tribuciones en dinero.”’ Por otra parte, si en Asia la renta del suelo abo-
nada en especie, que es al mismo tiempo el elemento fundamental de los
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impuestos publicos, descansa en condiciones de produccién que se re-
producen con la inmutabilidad de las condiciones naturales, esa forma
de pago contribuye, por su parte, a sostener retroactivamente la forma
antigua de produccién. El reino de Turquia, por ejemplo, tiene en ella
uno de los resortes secretos en que descansa su conservacién. Y si en el
Japon el comercio extranjero decretado e impuesto por Europa provoca
la conversion de la renta en especie en renta en dinero, serd a costa de su
maravillosa agricultura, cuyas estrictas condiciones econémicas de vida
se disolveran.

En cada pais se imponen determinados plazos generales para los pagos. En
parte, estos plazos, prescindiendo de otros ciclos de la repro duccién,
responden a las condiciones naturales de la produccién, vinculadas al
cambio de las estaciones. Pero estos plazos regulan también los pagos
que no brotan directamente de la circulacién de mercancias, tales como
los impuestos, las rentas, etc. La masa de dinero que hay que movilizar
en ciertos dias del afio para atender a todos estos pagos, desperdigados
por toda la superficie de la sociedad, origina perturbaciones periddicas,
aunque completamente superficiales, en la economia de los medios de
pago.”® De la ley que rige el ritmo de rotacién de los medios de pago se
desprende que, en lo tocante a todos los pagos periddicos, cualquiera que
sea su fuente, la masa de los medios de pago necesaria se halla en razon directa
a la duracién de los plazos de pago.>®

El desarrollo del dinero como medio de pago exige una cierta acumu-
lacién de dinero, al llegar los términos de vencimiento de las sumas ad-
eudadas. Mientras que, al progresar la sociedad burguesa, el atesoram-
iento desaparece como forma independiente de enriquecimiento, se in-
crementa, en cambio, bajo la forma de un fondo de reserva de medios de
pago.

¢) Dinero mundial

Al salir de la 6rbita interna de la circulacion, el dinero se desprende de
las formas locales de patrén de precios, moneda, moneda fraccionaria y
signo de valor, formas locales que habfan brotado en aquella 6rbita, y re-
torna a la forma originaria de los metales pre ciosos, o sea, a la forma de
barras. En el comercio mundial, las mercancias despliegan su valor con
caracter universal. Su forma independiente de valor se enfrenta con ellas,
por tanto, bajo la forma de dinero mundial. Es en el mercado mundial
donde el dinero funciona en toda su plenitud como la mercancia, cuya
forma natural es al mismo tiempo forma directamente social de

104



realizacion del trabajo humano en abstracto. Su existencia se ajusta por ente-
ro a su concepto.

En la 6rbita interna de la circulaciéon sélo puede servir de medida de va-
lor, y por tanto de dinero, una mercancia. En el mercado mundial reina
una doble medida de valor: el oro y la plata.®®

El dinero mundial funciona como medio general de pago, como medio ge-
neral de compra y como materializacion social absoluta de la riqueza en general
(universal wealth). Su funcién de medio de pago, para nivelar los saldos
internacionales, es la predominante. De aqui la consigna de los mercanti-
listas: jbalanza comercial!®! El oro y la plata funcionan sustancialmente co-
mo medio internacional de compras tan pronto como se interrumpe brusca-
mente el equilibrio tradicional del intercambio entre paises diferentes. Fi-
nalmente, se presentan como materializaciéon social absoluta de la rique-
za alli donde no se trata de compras ni de pagos, sino de trasladar riqueza
de un pais a otro, sin que ello pueda hacerse bajo forma de mercancias, bien
porque no lo permita la coyuntura del mercado o porque lo vede el fin
que se persigue.

Todo pais necesita contar con un fondo de reserva, tanto para la circu-
lacién del mercado mundial como para su circulacién interior. Las func-
iones del atesoramiento responden, pues, en parte, a la funcién del dine-
ro como medio interior de circulacién y de pago, y en parte a su funcién
como dinero mundial.®3 En esta ultima funcién se requiere siempre mer-
cancia dinero efectiva, oro y plata en su corporeidad material, que es la ra-
z6n por la que James Steuart define expresamente el oro y la plata, a di-
ferencia de sus represen taciones puramente locales, como money of the
world.

El movimiento de la corriente de oro y plata es doble. De una parte, se
desparrama, partiendo de sus fuentes, por todo el mercado mundial,
donde es absorbido, en distintas proporciones, por las distintas 6rbitas
nacionales de circulacién, para discurrir por sus canales internos, sustit-
uir las monedas de oro y plata desgastadas, suministrar material para
objetos de lujo e inmovilizarse en forma de tesoros.®

Este primer movimiento se efecttia mediante el intercambio directo de
los trabajos nacionales realizados en mercancias con los trabajos realiza-
dos en oro y plata, de los paises productores de metales pre ciosos. De
otra parte, el oro y la plata flucttian constantemente entre las distintas 61-
bitas circulatorias nacionales, describiendo un movimiento que sigue a
las incesantes oscilaciones del curso del cambio.®®
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Los paises de produccién burguesa desarrollada limitan los for mida-
bles tesoros concentrados en las arcas de los bancos al minimo que sus
funciones especificas reclaman.®® Si dejamos a un lado cierta excepcion,
el atesoramiento excesivo de dinero, cuando rebasa el nivel medio, es
sintoma de que la circulacién de mercancias se estanca o de que las meta-
morfosis de las mercancias se desarrollan ininterrumpi damente. ¢/
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Notas al pie del capitulo III

1 ¢Por qué el dinero no representa directamente el tiempo de trabajo; por
qué, por ejemplo, un billete de banco no representa el valor de x horas de
trabajo? Esta pregunta se reduce, sencillamente, al problema de por qué
en el régimen de produccién de mercancias, los productos del trabajo se
traducen necesariamente en mercancias, pues el concepto de la mercan-
cia envuelve necesariamente su desdoblamiento en mercancias, de una
parte, y de otra parte en la mercancia dinero. Equivale a preguntar por
qué el trabajo privado no puede considerarse como trabajo directamente
social, es decir, como lo contrario de lo que es. Ya en otro sitio hemos te-
nido ocasién de analizar detenidamente el superficial utopismo que se
encierra en la idea del “dinero trabajo”, dentro del régimen de la produc-
cién de mercancias (Carlos Marx, Contribucién a la critica, etc., pp. 61 y
ss.) Aqui, afiadiremos que el “dinero- trabajo” de Owen, por ejemplo,
tiene tan poco de “dinero” como un billete de teatro, supongamos. Owen
parte del supuesto del trabajo directamente socializado, forma de produc-
cién diametralmente opuesta a la producciéon de mercancias. El certifica-
do de trabajo representa solamente la parte individual del productor en
el trabajo colectivo y su derecho individual a la parte del producto colectivo
destinada al consumo. Pero a Owen no se le ocurre tomar por base de
sus razonamientos la produccién de mercancias y querer luego esquivar
las condiciones necesarias de este régimen con una serie de chapucerias
acerca del dinero.

2 Los salvajes o semisalvajes usan la lengua de otro modo. Asi, por
ejemplo, hablando de los habitantes de la costa occidental de la bahia de
Baffin, el capitan Parry dice: “En este caso (‘es decir, cuando cambian
productos’)... le pasan la lengua dos veces (‘al objeto que se les entrega’),
con lo cual parecen dar a entender que consideran cerrado el trato a sa-
tisfaccion.” Lo mismo hacian los esquimales de la costa oriental: lamian,
cada vez que cerraban un trato, el objeto recibido. Asi pues, si en los pai-
ses del norte se usa la lengua como 6rgano de apropiacién, no hay por
qué maravillarse de que en el sur se emplee el vientre como 6rgano de la
propiedad acumulada, ni de que el cafre calcule la riqueza de un hombre
por su grasa. No hay duda de que los cafres saben lo que hacen, pues
mientras en 1864 el informe oficial de Sanidad de la Gran Bretafia denun-
ciaba la carencia de sustancias grasas de una gran parte de la clase obre-
ra, un tal doctor Harvey, que no, era precisamente el descubridor de la
circulacién de la sangre, se hacia rico durante el mismo afio explotando
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no sé qué recetas mdgicas con las que aseguraba curar a la burguesia y a
la aristocracia de su exceso de grasa.

3 Véase Carlos Marx, Contribucion a la critica, etc.: “Teorias sobre el di-
nero como unidad de medida”, pp. 53 s.

4 Nota a la 2° ed. “En los paises en que el oro y la plata coexisten legal-
mente como dinero, es decir, como medida de valores, se ha intentado
siempre en vano, considerarlos como una misma materia. Si se da por sup-
uesto que el mismo tiem po de trabajo tiene necesariamente que materia-
lizarse en la misma proporcién inmutable de plata y oro, es como si se
diese por supuesto, en efecto, que la plata y el oro son una misma mater-
ia, y que una determinada cantidad del metal menos valioso, o sea de la
plata, forma una fraccién invariable de una determinada can tidad de oro.
Desde el reinado de Eduardo III hasta la época de Jorge II, la historia del
dinero en Inglaterra fue una sucesién continua de perturbaciones produ-
cidas por la colisién entre las normas legales que fijaban la proporcién de
valor entre el oro y la plata y las oscilaciones de su valor real. Unas ve-
ces, era el oro el que se tasaba demasiado alto; otras veces, la plata. El
metal tasado por debajo de su valor efectivo se retiraba de la circulacién,
se fundia y se exportaba. Esto obligaba a modificar nuevamente la pro-
porcion legal de valor de ambos metales, pero el nuevo valor nominal no
tardaba en chocar con la proporcion real de valor, exactamente igual que
la cotizacién antigua. En nuestros dias, la baja, muy débil y transitoria,
experimentada por el valor del oro en relacién con la plata, a consecuen-
cia de la demanda de plata en India y China, ha hecho que se repitiese en
una escala enorme, dentro de Francia, el mismo fenémeno: la exporta-
cién de la plata y su desplazamiento de la circulacién por el oro. Durante
los afios 1855, 1856 y 1857, la importacién de oro en Francia arroja una
diferencia de 41.580,000 libras esterlinas sobre la exportacion. En cambio,
la exportacién de plata excede en 14.704,000 libras esterlinas a la impor-
tacion del mismo metal. En los paises en que ambos metales son medida
legal de valor y ambos tienen, por tanto, curso forzoso, pu diendo hacer-
se los pagos en plata o en oro, el metal cuyo valor esta en alza lleva con-
sigo en realidad, un agio, y su precio se mide, como el de cualquier otra
mercancia, por el del metal tasado con exceso, mientras que éste sélo
funciona, en cambio, como medida de valor. Toda la experiencia histéri-
ca ensefa, en lo que a este problema se refiere, que alli donde hay dos
mercancias que desempefian legalmente la funciéon de medida de valor,
es siempre una la que triunfa en la practica. (Carlos Marx, Contribucion a
la critica, etc., pp. 52 s.)
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5 Nota a la 2° ed. La particularidad de que en Inglaterra la onza de oro,
con siderada como unidad del patrén—dinero, no se subdivida en partes
alicuotas, se explica del modo siguiente: “En sus origenes, nuestro siste-
ma monetario estaba basado solamente en el empleo de plata, razén por
la cual una onza de plata puede siempre dividirse en un cierto nimero
proporcional de piezas de dinero; en cambio como el oro no se incorporé
hasta bastante mas tarde al sistema monetario basado en la plata, es 16gi-
co que una onza de oro no pueda ser acufiada en un nimero proporcio-
nal de monedas f raccion arias”. (Maclaren, History of the Currency, Lon-
dres, 1858, p. 16.)

6 Nota a la 2° ed. En los autores ingleses reina una confusién indecible
entre la idea de la medida de valor (measure of value) y el patréon de prec-
ios (standard of value). Constantemente se confunden las funciones y, por
lo tanto, los nombres de ambas cosas.

7 El orden a que los referimos no rige, sin embargo, en la historia de
todos los pueblos.

8 Nota ala 2 ° ed. “Aquellas monedas cuyo nombre hoy sélo es ya ide-
al, son las més antiguas en todos los pueblos; todas fueron durante una
época reales, y precisamente por serlo, se las tomaba como base de cdlcu-
lo.” (Galiani, Della Mo neta, p. 153).

9 Nota a la 2° ed. Asi, por ejemplo, la libra inglesa representa menos de
una tercera parte de su peso primitivo; la libra escocesa solo representa-
ba, antes de la Unién un 1/36, la libra francesa un 1/71, el maravedi es-
pafiol menos de un 1/1000 y el reis portugués una proporcién menor
aun.

10 Nota a la 2 ° ed. Mr. David Urquhart observa, en sus Familiar Words,
hablando de lo monstruoso (j) que es el que hoy dia una libra (libra ester-
lina), unidad de medida del dinero de Inglaterra, venga a representar
aproximadamente un cuarto de onza de oro: esto no es fijar una medida,
sino falsificarla. Y en esta falsa “denominacién” del peso del oro, este au-
tor ve, como siempre, la mano mistificadora de la civilizacion.

11 Nota a la 2 ° ed. “Preguntado Anacarsis para qué querian el dinero
los helenos, contest6: para calcular.” (Ateneo, Deipnosophistai, libro 1V,
49, t. 2 [p. 120] ed. Schweighiiuser, 1 802.)

12 Nota a la 2° ed. “Como el dinero, en cuanto patrén de precios, revis-
te los mismos nombres aritméticos que los precios de las mercancias, y,
asi por ejemplo, una onza de oro se expresa, al igual que el valor de una
tonelada de hierro, en 3 libras esterlinas, 17 chelines y 101 /2 peniques,
se ha dado a estos nombres aritméticos suyos la denominacién de su

109



precio monetario. Esto dio pdbulo a la curiosa idea de que el oro (o la
plata) se tasaban en su propio material, obteniendo por imperio del esta-
do un precio fijo, a diferencia de todas las demdas mercancias. Se confun-
dia la asignacién de nombres aritméticos a determinadas fracciones de
peso del oro con la asignacién de un valor a esos pesos.” (Carlos Marx,
Contribucibn a la critica, etc., p. 5 2.)

13 Consultense las “Teorias sobre el dinero como unidad de medida”
en Con tribucién a la critica de la Economia politica, pp. 53 ss. En su Quantu-
lumcungue conceming Money. To the Lord Marquess of Halifax (1682), Petty
analiz6 ya de un modo tan completo las fantasias que circulaban acerca
del aumento o disminucién del “precio monetario”, fantasias consisten-
tes en aplicar a fracciones mayores o més pequefias de peso, por imperio
del estado, los nombres legales de dinero asignados por la ley a fraccio-
nes fijas de oro y plata, haciendo que un cuarto de onza de oro, por ejem-
plo, se amonedase en 40 chelines en vez de acufiarse en 20, en aquellos
casos en que estas fantasias no representaban torpes operaciones
financieras contra los acreedores publicos y privados, sino “curas mila-
grosas” de economia, que ya sus sucesores directos, Sir Dudly North y
John Locke, para no mentar siquiera a los posteriores, no podian hacer
otra cosa que vulgarizar las doctrinas de su antecesor. “Si la riqueza de
una nacién —dice Petty— pudiera decuplicarse mediante un decreto, ha-
bria que maravillarse de que nuestros gobiernos no dictasen decretos de
éstos a cada paso.” (Obra citada, p. 46.)

14 “0 habra que reconocer que un millén en dinero vale més que el
mismo valor en mercancias.” (Le Trosne, De I'ntérét social, p. 922), es decir,
“que un valor vale més que otro igual”.

15 Si en su juventud San Jerénimo hubo de refiir grandes batallas con
la came corporal, como lo demuestran sus luchas en el yermo con hermo-
sas mujeres, en la vejez hubo de batallar con la came del espiritu. “Me
veia —dice por ejem plo— en espiritu delante del Juez universal”: “;Quien
eres? pregunté una voz.” “Soy un cristiano.” “jMientes!”, exclamé con
voz tonante el Juez uni versal. “jINo eres mds que un ciceroniano! ”

16 “Pero del . .. fuego sale todo, dice Heré4clito, y de todo sale fuego, al
modo como del oro salen objetos y de los objetos oro” (F. Lassalle. Die
Phi losophie Herakleitos des Dunkeln, Berlin, 1858, t. I, p. 222). En una nota a
este pasaje, p. 224 n. 3, Lassalle define inexactamente el dinero, diciendo
que es un simple signo de valor.

17 En carta de 28 de noviembre de 1878 dirigida a N. F. Danielson, tra-
ductor ruso de, El Capital. Marx propone redactar las palabras finales de
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este parrafo como sigue: “ .. . de una parte de la suma de trabajo social
contenido en la masa total de lienzo”. (Obras completas de Marx y En-
gels, ed. rusa, t. XXVII, p. 18). Esta misma correccién figura en un ejem-
plar de la 2° ed. alemana del Capital perteneciente a Marx, aunque no de
pufio y letra de éste. (Ed.)

18 “Toda venta es compra” (Dr. Ques nay, Dialogues sur le commerce et
les ‘Travaux des Artisans, en “Physiocrates”, ed. Daire, parte I, Paris, 1846,
p. 170), o como dice Ques nay en sus Maximes genérales: “vender es
comprar”.

19 “El precio de una mercancia s6lo puede pagarse con el precio de
otra mercancia”. (Mercier de la Riviere, L" Ordre naturel et essentiel des so-
ciétés politiques, en “Physiocrates”, ed. Daire, parte I, p. 554.

20 “Para disponer de este dinero, es necesario haber vendido”. (Ob. cit.
p. 543).

21 Constituye una excepcién, como advertiamos, el productor de oro o
plata, que cambia su producto sin haberlo vendido previamente.

22 “Si el dinero representa en nuestras manos los objetos que podemos
apetecer comprar, representa también aquellos que hemos vendido por
este dinero” (Mercier de la Riviere L" Ordre naturel, etc., p. 586).

23 “Intervienen, por tanto, cuatro términos y tres contratantes, uno de
los cuales acttia dos veces” (Le Trosne, De I Iteréret social p. 908).

24 Nota a la 2 ° ed. A pesar de tratarse de un fen6meno palpable, los
economistas y muy principalmente el librecambista vulgaris, lo pasan ca-
si siempre por alto.

25 Cfr. en Contribucion a la critica, etc., pp. 74-76, mis observaciones so-
bre James Mill. Dos puntos son con caracteristicos, a este respecto, del
método de la economia apologética. El primero consiste en identificar la
circulacién de mercancias con el intercambio directo de productos, hac-
iendo caso omiso de sus diferencias. El segundo, en intentar borrar, ne-
gandolas, las contradicciones del proceso capitalista de produccion, para lo
cual se esconden las relaciones existentes entre los agentes de produccién
detras de esos simples vinculos que brotan de la circulacién de mercanci-
as. No se advierte que la produccién y la circulaciéon de mercancias son
fendmenos que se dan, aunque en diversas proporciones y con diversos
alcances, con los mas diversos sistemas de produccién. Por el mero he-
cho de conocer las categorias abstractas de la circulacién de mercancias,
comunes a todos ellos, no sabremos absolutamente nada acerca de la di-
ferencia especifica que separa a esos sistemas de produccién, ni
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podremos, por tanto, enjuiciarlos. No hay ninguna ciencia en que se ma-
nejen con tanta jactancia como en la economia politica las vulgaridades
maés elementales. Asi por ejemplo, J. B. Say se atreve a enjuiciar las crisis
simplemente porque sabe que la mercancia es un producto.

26 Aun cuando la mercancia se venda repetidas veces, fenémeno de
que por el momento hacemos caso omiso, su tltima y definitiva venta la
sacard de la 6rbita de la circulacién para llevarla a la érbita del consumo
a servir de medio de vida o de medio de produccién.

27 “[El dinero] no posee mas movimiento que el que le infunden los
productos”. (Le Trosne, De I'Intérét social, p. 885.)

28 Son los productos los que le ponen en movimiento (al dinero) y lo
hacen circular, etc. La rapidez de sus movimientos (es decir, de los movi-
mientos del dinero) suple su cantidad. En caso de necesidad, se desliza
de mano en mano, sin detenerse un solo instante. (Le Trosne, ob. cit., pp.

915 y 916).

29 “Como el dinero ... es la medida habitual de las compras y las ven-
tas, todo aquel que quiere vender algo y no encuentra comprador tiende
a pensar enseguida que la causa de q ue sus mercancias no encuentren
salida es la escasez de dinero realmente en el pais o en la comarca: por eso se
oye clamar constantemente contra la escasez de dinero; pero esto es un
gran error... ;Qué quieren los que claman por dinero? ... El colono
(farmer) se queja ..., cree que si hubiese mas dinero en el pais podria ven-
der sus productos a buen precio..., es decir, que lo que él quiere no es,
evidentemente. dinero, sino obtener un precio bueno por su

trigo y su ganado, que desearia vender y no puede... ;Y por qué no
consigue obtener un buen precio por sus productos? ... Por una de varias
razones: 1° Porque en este pais hay demasiado trigo y demasiado gana-
do, razén por la cual la mayoria de los que acuden al mercado necesitan
vender lo mismo que él, habiendo en cambio pocos compradores; 2° por-
que se paraliza el mercado habitual de las exportaciones... 3° por la dis-
minucién del consumo, como ocurre por ejemplo cuando la gente, por su
pobreza, no puede gastar tanto como antes en sostener su casa. Por tanto,
para estimular la venta de los productos del colono no hay que pensar
solamente en aumentar el dinero, sino en poner remedio a uno de estos
tres males, que son realmente los que deprimen el mercado. El comerc-
iante y el tendero necesitan también dinero, es decir, necesitan dar salida
a los articulos con que comercian, pues los mercados se estancan. A una
nacién no le va nunca mejor que cuando las riquezas cambian répida-
mente de mano” (Sir Dudly North. Discourses upon Trade, Londres 1691,
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pp- 11-15). Todas las engafiifas de Herrenschwand se reducen a hacernos
creer que, aumentando los medios de circulacién se evitaran las contra-
dicciones que brotan de la propia naturaleza de las mercancias y que se
revelan, por tanto, en la circulacién de éstas. Por lo demas, de esa ilusion
popular que atribuye las paralizaciones del proceso de pro duccién y de
circulacién a la escasez de medios circulatorios no se deriva, ni mucho
menos, la conclusién contraria, a saber: que la verdadera escasez de
medios circulatorios, causada v. gr. por las chapucerias oficiales en que
se incurre a veces al regular el curso del dinero, no provoquen a su vez
paralizaciones.

30 “Hay una determinada cantidad y proporciéon de dinero necesarias
para mantener en marcha el comercio de una nacién, a las que conviene
llegar y de las que no conviene pasar, pues otra cosa pondria en peligro
su normal funcionamiento.

Del mismo modo que en las tiendas pequefias hay que tener siempre a
mano una determinada cantidad de calderilla para cambiar las monedas
de plata y efectuar aquellos pagos que no cabe efectuar ni con las mone-
das de plata més pequefias. . . y asi como la proporcién numérica de la
calderilla que hace falta en una tienda depende del niimero de compra-
dores, de la frecuencia de sus compras y sobre todo del valor de las mo-
nedas de plata mdas pequefias, la proporcién del dinero amonedado (oro
o plata) necesario para el comercio depende de la frecuencia de las transac-
ciones y de la cuantia de los pagos ” (William Petty, A Treatise of Taxes and
Contributions , Londres, 1667, p. 17). La teoria de Hume fue Mendida con-
tra J. Steuart y otros, por A. Young, en su Political Arithmetic, Londres,
1774, donde figura un capitulo especial titulado: “Prices depend on quan-
tity of Money”, pp. 112 ss. En mi Contribucién a la critica, etc., p. 149, ob-
servo: “Al concebir el dinero, muy equivocadamente, como una simple
mercancia (A. Smith), descarta tacitamente el problema que se refiere a la
cantidad de las monedas en circulacién". Pero esto s6lo ocurre cuando A.
Smith estudia el dinero ex officio. (20) De vez en cuando, por ejemplo al
criticar los sistemas anteriores de economia politica, deja escapar la ver-
dad: “La cantidad de dinero amonedado se regula en todos los paises
por el valor de las mercancias a cuya circulacion sirve de m ediador... El
valor de las mercancias compradas y vendidas en un afio y en un pais re-
clama una cierta cantidad de dinero para hacerlas circular y distri buirlas
entre sus verdaderos consumidores, pero no podria encontrar empleo
para mas. El canal circulatorio atrae necesariamente una suma de dinero,
que basta para llenarlo, y no admite mds bajo ningtinn concepto” (Wealth
of Nations , libro IV. capitulo 1). Procediendo de un modo semejante, A.
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Smith comienza también su obra haciendo de oficio la apoteosis de la di-
vision del trabajo, para luego, en el ultimo libro, estudiando las fuentes
de la renta ptblica, reproducir de pasada la acusaciéon de A. Ferguson, su
maestro, contra la divisién de trabajo.

31 “Los precios de las cosas tienen que subir necesariamente, en cada
pais, en la medida que aumenta la cantidad de oro y plata en circulacién;
por la misma razoén, al disminuir en una nacién cualquiera el oro y la
plata, es 16gico que los precios de todas las mercancias disminuyan pro-
porcionalmente a esta dis minucién del dinero”. (Jacob Vanderlint, Mon-
ey answers all Things, Londres, 1734, p. 5). Después de confrontar cuida-
dosamente el libro de Vanderlint y los “ensayos” de Hume, no me cabe
la menor duda de que éste conocia y utiliz6 la obra de aquel autor, obra
por lo demads de cierta importancia. La idea de que la masa de los medios
de circulacién determina los precios, aparece también en Barbon y en au-
tores mucho mas antiguos. “El comercio libre no puede —dice Vanderlint—
ocasionar trastornos, sino por el contrario, grandes beneficios ... pues,
aunque disminuya la cantidad de numerario de las naciones, que es lo
que las medidas prohibitivas tienden a impedir, los paises a los que vaya
a parar este numerario comprobarian con seguridad que todos los obje-
tos suben de precio en la medida en que aumenta la cantidad de numera-
rio dentro de sus fronteras. Y nuestros productos manufacturados y to-
das las demds mercancias abaratardn enseguida en tales proporciones,
que la balanza comercial se inclinard nuevamente a nuestro favor, y eso
hard que el dinero vuelva a refluir hacia nosotros” (Obra cit., p. 44).

32 Es evidente que cada clase especial de mercancias forma, por su pre-
cio, un elemento de la suma de precios de todas las mercancias en circulacion.
Lo que no se comprende en modo alguno es como una masa de valores de
uso inconmensurables entre si va a poder cambiarse por la masa de oro y
plata existente en un pais. Y si se pretende reducir quiméricamente el
mundo de las mercancias a una sola mercancia total, de la que cada mer-
cancifa vendria a representar una parte alicuota, tendriamos el hermoso
ejemplo matemadtico siguiente: Mercancia total = x quintales oro, mercan-
cfa A = parte alicuota de la mercancia total = la misma parte alicuota de x
quintales oro. A esto es a lo que nos lleva, honradamente, el razonamien-
to de Montesquieu: si comparamos la masa de oro y plata reunida en el
mundo con la suma de mercancias existentes, es evidente que podemos
comparar cada producto concreto o cada mercancia con una determina-
da cantidad de dinero. Supongamos, por un momento, que sélo haya en el
mundo un producto o una mercancia, o que sélo se compre una mercancia y
que ésta sea igualmente divisible que el dinero: una determinada parte de
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esta mercancia corresponderd, indudablemente, a una parte de la masa
de dinero; la mitad de la suma total de mercancias corresponderd a la
mitad de la masa total de dinero... La determinacién de los precios de las
mercancias depende siempre, en el fondo, de la proporcién existente en-
tre la suma total de mercancias y la suma total de signos monetarios.
(Montesquieu, Esprit des Lois, en Oeuvres, t. 111, pp. 12-13). Ver mi Contri-
bucion a la critica etc., pp. 140-146 y pp. 150 ss. acerca del des-envolvim-
iento de esta teoria por Ricardo, su discipulo James Mill, Lord Over sto-
ne, etc. J. Stuart Mill se las arregla, con la l6gica ecléctica habitual en él,
para abrazar las ideas de su padre, J. Mill, y al mismo tiempo las contrar-
ias. Comparando el texto de su compendio titulado Principles of political
Economy con el prélogo (a la primera edicién), en que se proclama a si
mismo como el Adam Smith de los tiempos presentes, no se sabe que ad-
mirar mads, si la simpleza de este hombre o la del puablico que lo acata,
bajo su palabra de honor, como a un nuevo Adam Smith, con el cual
guarda, sobre poco més o menos, la misma relacién que el general Gui-
llermo Kars von Kars con el Duque de Wellington. Las investigaciones
originales realizadas en el campo de la economia politica por J. Stuart
Mill, que no son muy extensas ni muy sustanciosas que digamos, desfi-
lan todas en columnas en su obrilla Some Unsettled Questions of Political
Economy, publicada en 1844. Locke expresa directamente la relaciéon que
media entre la carencia de valor del oro y la plata y la determinacién de
su valor por la cantidad. “Como los hombres se han puesto de acuerdo
para asignar al oro y la plata un valor imaginario..., el valor intrinseco
que se atribuye a esos metales no es mas que su cantidad ”. (Some Consi-
derations, etc., 1691, en Works, ed. 1777, it. 11, p. 15).

33 No entra, naturalmente, en mis planes estudiar aqui detalles como
la acufiacién de moneda y otros semejantes. Sin embargo, no estard de
maés oponer a ese romdantico sicofante de Adan Miiller que tanto admira
la grandiosa gene rosidad con que el gobierno inglés acuiia moneda gratis, el
siguiente juicio de Sir Dudley North: “La plata y el oro tienen, como to-
das las mercancias, sus altos y sus bajos. Cuando llega de Espafia una re-
mesa de estos metales, se manda a la Torre, donde se acuiia. Poco des-
pués surge la demanda de barras para la exportaciéon. Si no existen ba-
rras, porque da la coincidencia de que todas se han acufiado, ;qué se ha-
ce? Los metales acufiados se funden nuevamente, sin que esto implique
pérdida alguna, pues la acufiaciéon no le cuesta nada al propietario. Es la
nacién la que paga las costas, ya que tiene que costear el trabajo que su-
pone tejer la paja con la que luego ha de cebarse el burro. Si los comerc-
iantes (y el propio North era uno de los mds importantes en el reinado de
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Carlos II) tuviesen que abonar un precio por la acufiacién del metal, no
se precipitarian a mandar su plata a la Torre, y el dinero acufiado tendria
un valor mads alto que la plata sin acufiar”. (North. Discourses, etc., p. 18).

34 “Si la existencia de monedas de plata no excede nunca de la canti-
dad necesaria para los pequefios pagos, no podra reunirse la suma nece-
saria de ellas para realizar pagos de consideracion. . . El empleo del oro
para grandes pagos incluye también, necesariamente, su empleo en el co-
mercio al por menor. Los poseedores de monedas de oro las emplean
también para pequefias compras, recibiendo en plata, con la mercancia
comprada, el sobrante: de este modo, sale de las manos del comerciante
al por menor y se lanza a la circulacién el exceso de plata, que de otro
modo le estorbaba. Pero, si la plata abunda tanto que los pagos pequefios
puedan efectuarse sin recurrir al oro, entonces el comerciante al por me-
nor recibird plata por las compras, y esa plata se acumulara necesaria-
mente en sus manos”. (David Buchanan, Inquiry into the Taxation and
Commercial Policy of Great Britain, Edimburgo, 1844, pp. 248 s).

35 Al mandarin de pequefias Finanzas Wan-mao—-in se le ocurrié so-
meter al Hijo del Cielo un proyecto cuya mira encubierta era convertir
los asignados del imperio chino en billetes de banco canjeables. En el in-
forme del Comité de asignados que lleva fecha de abril de 1854, se le lla-
ma severamente al orden. El informe no dice si, ademas, se le propin¢ la
obligada tanda de azotes de bambt. “El Comité —dice al final el infor-
me- ha examinado atentamente el proyecto y observa que todo él tiende
a beneficiar a los comerciantes, sin ofrecer ventaja alguna a la Corona”
(Arbeiten der Kaisserlich Russischen Gesandschaft zu Peking iiber China. Aus
dem Russischen, von Dr. K. Abel und F. A. Mecklenburg. Vol. I, Berlin,
1858, pp. 47 s). Acerca de la continua desmetalizacion de las monedas de oro
por su curso, dice un “governor” del Banco de Inglaterra, llamado a de-
clarar como testigo ante la “Comisién” (de “Leyes bancarias”) de la Ca-
mara de los Lores: “Todos los afios hay una tanda reciente de soberanos
(no se trata de ninguna afirmacion politica: “soberano” es el nombre de
la libra esterlina) que pierde en peso. La tanda que un afio pasa completa
en peso, pierde por el desgaste lo suficiente para que al afio siguiente la
balanza se incline en contra suya”. (Hause of Lords" Committee, 1848, n.
429).

36 Nota a la 2 ° ed. Hasta qué punto tergiversan las diversas funciones
del dinero los mejores autores sobre esta materia, lo demuestra, por
ejemplo, el siguiente pasaje tomado de Fullarton: “Por lo que se refiere a
las transacciones que se realizan en el interior de nuestro pais, todas las
funciones del dinero que generalmente corren a cargo de monedas de
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oro o plata pueden realizarse con la misma eficacia por medio de una cir-
culacion de billetes incanjeables que no posean mds valor que este valor
artificial y basado en la convencién que les asigna la ley: hecho éste que,
a nuestro juicio, nadie podrd negar: un valor de esta naturaleza resolve-
ria todos los problemas de un valor interior y harfa incluso inttil la exis-
tencia de un patrén de valor, siempre y cuando que la cantidad re-pre-
sentada por sus emisiones se mantuviese dentro de los limites conven-
ientes”. (Fullarton, Requlation of Currencies, 2° ed., Londres, 1845, p. 21).
Es decir que, segtin este au tor, por el mero hecho de que se la pueda sus-
tituir en la circulacién por un simple signo de valor, la mercancia dinero
es inttil como medida de valores y patrén de precios.

37 Del hecho de que el oro y la plata, considerados como monedas o en
su funcién exclusiva de medios de circulacién, se conviertan en sigrnos de
si mismos, deduce Nicolds Barbon el derecho de los gobiernos “to raise
money”, es decir a asignar, por ejemplo, a una cantidad de plata, llama-
da “silbergros” el nombre de una fraccién mayor de plata, v. gr. el nom-
bre de “talero”, devolviendo “silber grosen " a los acreedores a quienes
se adeuda “taleros” “El dinero se consume y aligera a fuerza de emplear-
se en los pagos . . . Es el nombre y el curso, y no la cantidad de plata, lo
que la gente tiene en cuenta en el comercio. . . “Lo que hace del metal di-
nero es la autoridad del Estado”. (N. Barbon, A. Discourse concerning coi-
ning, etc., pp. 25, 29. 30).

38 “Una riqueza en dinero no es mas que ... una riqueza en productos
convertidos en dinero "(Merciet de !a Riviére, L'ordre naturel, etc., p. 557).
“Un valor en productos no hace mds que cambiar de forma”(Ob. cit., p. 486).

39 “Gracias a esta medida, mantienen tan bajo el nivel de precios de
todos sus articulos y mercancias” (Vanderlint. Money answers, etc., pp.
95s.)

40 “El dinero es una prenda”. ( John Bellers, Essays about the poor, Ma-
nufactures, Trade, Plantations, and Inmorality, Londres, 1699, p. 13).

41 La compra, en el sentido categoérico de esta palabra, presupone ya el
oro o la plata como forma transfigurada de la mercancia, o lo que es lo
mismo como producto de una venta

* Las palabras textuales de Coldn, en la carta citada aqui por Marx, son
éstas: “El oro es excelentisimo: del oro se hace tesoro, y con él, quien lo
tiene, hace cuanto quiere en el mundo, y llega a que echa las dnimas al
paraiso” (M. Fer ndndez de Navarrete, Coleccion de los viajes y descubrim-
ientos. Biblioteca de Autore s espafioles, Madrid, 1954, t. I, n. 238 (Ed.).
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42 Enrique III, rey cristianisimo de Francia, despoj6 a los conventos,
etc., de sus reliquias, para convertirlas en dinero. Y sabido es el papel
que desempefi6 en la historia de Grecia el robo de los tesoros del templo
de Delfos por los focios. Nadie ignora que en la antigiiedad el dios de las
mercancias moraba en los templos. Estos eran los “Bancos sagrados” de
la epoca. Para los fenicios, pueblo comercial por excelencia, el dinero era
la forma abstracta de todas las cosas. Era, pues, 16gico que las doncellas
que en las fiestas de la diosa del amor se entregaran a los hombres, ofren-
dasen a la diosa las monedas recibidas en pago.

43 ;Oro? ;Oro precioso, rojo, fascinante?

Con él, se torna blanco el negro y el feo hermoso,

Virtuoso el malo, joven el viejo, valeroso el cobarde, noble el ruin.
... jOh, dioses! ;Por que es esto? ;Por qué es esto, oh, dioses?
Y retira la almohada a quien yace enfermo;

Y aparta del altar al sacerdote:

Si, este esclavo rojo ata y desata

Vinculos consagrados; bendice al maldito;

Hace amable la lepra; honra al ladrén

Y le da rango, pleitesia e influencia

En el consejo de los senadores; conquista pretendientes

A la viuda anciana y enco rvada.

... jOh, maldito metal,

Vil ramera de los hombres

(Shakespeare, Timon de Atenas.)

44 Pues nada de cuanto impera en el mundo

Es tan funesto como el oro, que derriba

Y arruina a las ciudades y a los hombres,

Y envilece los corazones virtuosos,

Lanzdndolos a los caminos del mal y del vicio;

El oro ensefia al hombre la astucia y la perfidia

Y le hace volver, insolente, la espalda a los dios es.
(Sofocles, Antigona.)

45 “El avaro cree sacar al propio Plutén del centro de la tierra.”
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(Althenaeus, Deipnosophistai.)

46 “Multiplicar en lo posible el nimero de vendedores de una mercan-
cia y disminuir todo lo posible el nimero de compradores: tales son los
puntos angulares en torno a los cuales giran todas las medidas de la eco-
nomia politica”. (Verri, Meditazioni, etc., p. 52.)

47 "Para atender a las necesidades del comercio de cada nacion, es in-
dispen sable disponer de una determinada suma de dinero metalico “(of
specific money ), que oscila y aumenta o disminuye a medida que las cir-
cunstancias lo exigen ... Estos flujos y reflujos del dinero se regulan por si
mismos, sin que los politicos intervengan en esto para nada. . . “Cuando
un cubo sube, el otro baja; cuando el dinero escasea, se acufian barras;
cuando escasean las barras, se funden las monedas.” (Sir D. North, Disc-
ourses upon Trade, p. 22). John Stuart Mill, que fue durante mucho tiem-
po funcionario de la Compafiia de las Indias Orientales, confirma que en
la India las joyas de plata seguian conservando sus funciones directas de
tesoro “Cuando sube el interés, los arreos de plata se funden y acufian
como monedas, para volver a su forma primitiva tan pronto como el tipo
de interés baja”. (J. St. Mill, testimonio prestado en Reports on Bankacts,
1857, n. 2084.) segtin un documento parlamentario de 1864, acerca de las
importaciones y exportaciones de oro y plata en la India, la cifra de oro y
plata importada en 1863 arrojaba un exceso de 19.367,764 libras esterlinas
sobre la exportacion. En los ocho afios anteriores a 1864, el exceso de la
importacion sobre la exportacion de ambos metales preciosos ascendia a
109.652,917 libras esterlinas. En lo que va de siglo, acufiaron en la India
més de 200.000,000 libras esterlinas de oro y plata.

48 Lutero distingue ya el dinero como medio de compra y como medio de
pago. En su obra A los pdrrocos, para predicar contra la usura (Wittenberg,
1540), habla del problema de “no poder pagar aqui ni poder comprar alld

49 Véanse las siguientes lineas acerca del régimen de créditos y deudas
que imperaba entre los comerciantes ingleses a comienzos del si glo
XVIII: “Aqui, en Inglaterra, reina entre los comerciantes un espiritu de
crueldad como no podria encontrarse en ninguna otra sociedad ni en
ningtn otro pais del mando. "(An Essay on Credit and the Bankrupt Act.
Londres, 1707, p. 2.) .

50 Nota a la 2° ed. Por la siguiente cita, tomada de la obra que publi-
qué en 1859, se comprendera por qué en el texto no se da importancia a
la forma opuesta: “Por el contrario, en el proceso D — M el dinero puede
enajenarse corno medio efectivo de compra, realizdndose asi el precio de
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la mercancia antes de que se realice el valor de uso del dinero o la mer-
cancia se enajene. Asi ocurre, por ejem plo, en la forma diaria de los pa-
gos por adelantado (prenumerando). O en la forma en que el gobierno
inglés compra el opio a los ryots indios . . Sin embargo, el dinero s6lo ac-
taa asi bajo la forma, que ya conocemos, de medio de compra . . . Claro
estd que también se adelanta capital en forma de dinero . . . Pero este
punto de vista no cae dentro de los horizontes de la circulacién simple.”
(Carlos Marx, Contribucion a la critica, etc., pp, 119 s.)

51 La crisis de dinero, tal como se define en el texto, como una fase es-
pecial de toda crisis general de produccién y de comercio, no debe confundirse,
indudablemente, con esa modalidad especial de crisis a que se da también el
nombre de crisis de dinero, pero que puede producirse también de un
modo independiente, influyendo luego de rechazo sobre la industria y el
comercio. Son estas crisis que tienen como centro de gravitacion el capi-
tal-dinero y que, por tanto, se mueven directamente dentro de la 6rbita
de los Bancos, de la Bolsa y de la finanza (nota de Marx a la 3 °ed.).

52 “Este salto brusco del sistema de crédito al sistema monetario afiade
al panico préctico el terror tedrico, y los agentes de la circulacién retroce-
den aterrados ante el misterio impenetrable de sus propias relaciones.”
(Carlos Marx, Contri bucidn a la critica, etc., p. 126.) “Los pobres no tienen
trabajo porque los ricos no tienen dinero para emplearlos, a pesar de seg-
uir poseyendo las mismas tierras y las mismas fuerzas de trabajo que an-
tes para poder fabricar viveres y prendas de vestir; y son éstos y no el di-
nero los que forman la verdadera riqueza de una naci6én”. (John Bellers,
Proposals for raising a College of industry, Londres, 1696, p. 3.)

53 He aqui como explotan estas situaciones los “amis du commerce ”:
“En cierta ocasion (1839). un viejo banquero avaricioso (de la City) levan-
t6 la tapa de la mesa de su despacho particular, detrds de la cual estaba
sentado, y, extendiendo delante de un amigo unos cuantos paquetes de
billetes de banco, le dijo, con visible satisfaccién interior, que eran
600,000 libras esterlinas retenidas para que el dinero escasease y lanzarlas
luego al mercado a partir de las tres de la tarde de aquel mismo Dia .”
(The Theory of Exchanges. The Bank Charter of 1844, Londres, 1864, p. 81.)
The Observer, 6rgano semioficial, apunta. en su namero de 24 de abril de
1864: “Corren por ahi algunos rumores peregrinos acerca de los medios
que se ponen en préctica con la mira de provocar una cierta escasez de bille-
tes de banco. . . Y aunque se haga duro de creer que pueda acudirse a se-
mejantes manejos, los in formes que poseemos acerca de esto son tan cop-
iosos, que no tenemos mds remedio que darles crédito. ”
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54 “El importe de las ventas y los contratos celebrados en el transcurso
de un determinado dia, no influye en la cantidad de dinero circulante
durante ese dia, pues en la gran mayoria de los casos ese importe se dis-
uelve en una serie de letras de cambio libradas sobre la suma de dinero
que ha de circular en dias sucesivos y mas o menos lejanos . . . Las letras
hoy autorizadas y los créditos hoy abiertos no tienen por qué presentar,
ni en cuanto a nimero ni en cuanto a importe total o a duracién, la me-
nor semejanza con los créditos concedidos o asumidos para mafiana o el
dia siguiente: lejos de ello, muchos de los créditos y letras de hoy coinci-
den, al vencer, con multitud de obligaciones cuyo origen discurre a lo
largo de una serie de fechas anteriores y perfectamente indeterminadas.
Muchas veces, letras libradas a 12, a 6, a 3 meses 0 a uno coinciden, incre-
mentand o las obligaciones que vencen en un dia fijo y determinado”,
(The Currency Theory Reviewed; in a Letter to the Scottish People. By a Banker
in England. Edimburgo, 1845, pp. 29 ss.)

55 Como ilustraciéon de cudn poco dinero efectivo se consume en las
verdadera operaciones comerciales, reproduciremos el esquema de una
de las casas de comercio mds importantes de Londres (Morrison Dillon &
Co.) acerca de sus ingresos y pagos en dinero durante un afio. Sus tran-
sacciones durante el afio 1856, transacciones que ascienden a muchos mi-
llones de libras esterlinas, aparecen reducidas aqui para simplificar los
calculos, a la suma de un millon.

GASTOS Libras — NGREsos —_[HPres
esterlinas esterlinas
Letras de banqueros y co- Letras pagade-
merciantes, pagaderas ala fe- 533,596 ras alafecha de 302,674
cha de vencimiento vencimiento
Cheques sobre
Cheques de banqueros, ete., 557 795 1 0 cierosde 663,672
pagaderos a la vista Londres
Billetes del Banco Agricola 9,627  Diietesdelban-—,, ;5
co de Inglaterra
Billetes del Banco de 68,554 Oro 9 427
Inglaterra
Oro 28,089 Plata y Cobre 1,484
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Plata y Cobre 1,486
Post Office Orders 933
Total 1.000.000 Total 1.000.000
(Report from the Select Committee on the Bankacts, Julio 1858, p. LXXI.)

56 “El tréfico mercantil ha variado de tal modo, que en vez de cambiar
mer cancias por mercancias y de entregar y recibir objetos, ahora no hay
maés que ventas y pagos, y todos los negocios... presentan la forma de nego-
cios de dinero”. (An Essay upon Public Credit , 3° ed. Londres, 1710, p. 8)

57 “El dinero se ha, convertido en el verdugo de todas las cosas”. “El
arte financiero es la retorta en que se concentra una masa aterradora de
articulos y mer cancias, para obtener este fatal extracto” “El dinero decla-
ra la guerra a todo el género humano”. (Boisguillebert, Dissertation sur la
nature des richesses, de I" argen tet des tributs, ed. Daire “Economistes finan-
ciers ” Paris 1843. vol. 1. pp. 413, 417, 419.)

58 “En el mes de Pascua de 1824 —cuenta Mr. Craig a la Comisién in-
ves tigadora parlamentaria de 1826— reinaba en Edimburgo una deman-
da tan enorme de billetes de banco, que hacia las once no teniamos ya en
nuestro poder ni un solo billete. En vista de esto, mandamos a varios
bancos a buscar algunos pres tados, pero no pudimos conseguirlos, y hu-
bo que celebrar no pocas transacciones por medio de vales. Hacia las tres
de la tarde, habian vuelto a poder de los bancos todos los billetes salidos
de sus cajas. No habian hecho mds que cambiar de mano”. A pesar de
que la circulacién media efectiva de billetes de banco en Escocia asciende
a menos de 3 millones de libras esterlinas, hay durante el afio ciertas fe-
chas en que vencen términos de pago y en que se ponen en movimiento
todos los billetes concentrados en los bancos, con un total aproximado de
7 millones de libras. En estas circunstancias, los billetes no tienen mas
que una funcién tnica y especifica que cumplir, y, una vez cumplida, re-
fluyen a los bancos respectivos de donde sa lieron. ( John Fullarton, Re-
gulation of Currencies, 2° ed., Londres, 1845, p. 85 n). Para poder compren-
der esto conviene advertir que, al publicarse la obrade este autor, en Es-
cocia los bancos no entregaban cheques, sino que emitian billetes a cuen-
ta de los depositos.

59 A la pregunta de “si, suponiendo que fuese necesario realizar
transacciones por valor de 40 millones al afio, bastarian los mismos 6 mi-
llones (oro) para los ciclos y rotaciones correspondientes, provocados por
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el comercio”, Petty contesta, con su acostumbrada maestria: “Contesto
que si: para la suma de 40 millones, bastaria con 40/52 de un millén,
siempre y cuando que las rotaciones se desarrollasen dentro de plazos
breves, es decir semanales, como los que rigen entre los obreros y los artesa-
nos pobres, que reciben y pagan [el dinero] todos los sdbados; en cambio,
si los plazos son trimestrales, como ocurre en nuestro pais con las rentas
del suelo y la percepciéon de impuestos, hardn falta 10 millones. Supon-
iendo, por tanto, que los pagos se efecttien en general entre 1 y 13 sema-
nas, tendremos que sumar 10 millones a 40/52, la mitad de cuya suma
vendrd a representar unos 5 % millones cifra que bastaria, pues, para
atender a todas las nece sidades”. (Williant Petty, Political Anatorny of Ire-
land, 1672. ed. Londres 1691, pp. 13 y 14.)

60 Por eso es una necedad que ciertas legislaciones ordenen a los
bancos nacionales que s6lo atesoren el metal precioso empleado corno
dinero en el interior del pais. Conocidos son, por ejemplo, los “dulces
obstaculos” que de este modo se crea a si mismo el Banco de Inglaterra.
Acerca de las grandes épocas histéricas del cambio relativo de valor del
oro y la plata, véase Carlos Marx, Contribucién a la critica, etc., pp. 136 ss.
Nota a la 2% ed.: Sir Roberto Peel quiso remediar este mal, con su ley ban-
caria de 1844, autorizando al Banco de Inglaterra para emitir billetes so-
bre las barras de plata, pero siempre y cuando que las reservas de plata
no representasen nunca mds que la cuarta parte de las reservas oro. Para
ello, se calcula el valor de la plata atendiendo al precio a que se cotice (en
oro) en el mercado de Londres. (Nota afiadida a la 4® ed.: En la actuali-
dad, volvemos a encontrarnos en una época de fuertes oscilaciones relati-
vas de valor entre el oro y la plata. Hace unos veinticinco afios, la pro-
porcién de valor entre el oro y la plata era de 15 % : 1; actualmente es, so-
bre poco mas o menos, de 22:1 y el valor de la plata sigue bajando, en re-
lacién con el del oro. Ello se debe, principalmente, a los cambios radica-
les sobrevenidos en el régimen de produccién de ambos metales. Antes,
el oro se obtenia casi exclusivamente por el lavado de capas auriferas de
aluvién, producto de la corrosién atmosférica de rocas auriferas. En la
actualidad, este método ya no basta y ha sido relegado a segundo plano
por un procedimiento que antes s6lo se empleaba secundariamente, aun-
que fuese ya conocidisimo de los antiguos (Diodoro, III, 12— 14) : el pro-
cedimiento consistente en explotar directamente los filones auriferos del
cuarzo. Por otra parte ademds de descubrirse riquisimas minas de plata
en las montafias del oeste de América estas minas y los yacimientos de
plata de México fueron abiertos al tréfico por vias férreas, con lo cual se
facilitaba extraordinariamente la aplicacién de maquinaria moderna y de
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combustible y, por consiguiente, la extraccién de plata en gran escala y a
precio reducido. Ademads, hay una gran diferencia en el modo como se
presentan ambos metales en los filones. El oro se presenta casi siempre
en estado puro, pero diseminado en el cuarzo, en cantidades pequeiiisi-
mas, insignif icantes, razén por la cual hay que pulverizar toda la roca y
lavarla para obtener el oro o separar éste por medio del mercurio. Por ca-
da millén de gramos de cuarzo suelen obtenerse de 1 a 3 gramos, o a lo
sumo, rarfsimas veces, de 30 a 60 gramos de oro. La plata, en cambio, ra-
ra vez se presenta en estado puro, pero tiene la ventaja de que aparece
compacta en filones, que pueden separarse de la roca con relativa facili-
dad y que contienen por lo general de un 40 a un 90 por ciento de plata;
o bien se contiene, en cantidades pequenas, en filones de cobre, plomo,
etc., que ya de por si remuneran la explotacién. Como se ve mientras que
el trabajo que supone la produccién del oro aumenta, el trabajo de pro-
duccion de la plata tiende resueltamente a disminuir, lo que explica 16gi-
camente que el valor de ésta baje. Y esta baja de valor se traduciria en
una baja mayor todavia de precio, si no siguiesen empleandose artifi cio-
sos recursos para mantener elevado el precio de la plata. Pero hay que te-
ner en cuenta que solo se ha puesto en explotacién una parte pequefia de
los yacimientos de plata de América, habiendo, por tanto, razones sobra-
das para pensar que el valor de la plata seguira tendiendo a bajar duran-
te mucho tiempo. A esto hay que afiadir el retroceso relativo de la de-
manda de plata para su empleo en articulos de uso y de lujo, su sus titu-
cién por mercancias plateadas, por aluminio, etc. Por todo lo dicho pue-
de juzgarse cuan utdpica es la idea bimetalista de que por medio de un
curso forzoso internacional, podria restaurarse otra vez la plata en su an-
tigua proporcion de valor de 1: 15 % con respecto al oro. Lejos de ello, to-
do parece indicar que la plata tiende a perder mds y mds, incluso en el
mercado mundial, su condicién de dinero. —F. E.)

61 Los adversarios del sistema mercantil, que ven en el saldo favorable
de la balanza comercial cubierto con oro y plata, la finalidad del comerc-
io mundial, desconocian en absoluto, a su vez, la funciéon del dinero
mundial. Ya, analizando detenidamente la doctrina de Ricardo
(Contribuci 6n a la critica, etc., pp. 150 ss.), tuve yo ocasién de exponer c6-
mo la falsa concepcion de las leyes que regulan la masa de los medios de
circulacion se refleja en la falsa concepcién del movimiento internacional
de los metales preciosos. El falso dogma ricardiano de que “una balanza
comer cial desfavorable s6lo puede producirse por un exceso de medios
de circulacién . . . Laexportaciéon de dinero acufiado obedece a su baratu-
ra, y no es el efecto, sino la causa de una balanza desfavorable” aparece
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ya, por tanto, en Barbon: “La balanza comercial, suponiendo que tal cosa exis-
ta, no es la causa de que el dinero salga de un pais; la causa de este fendmeno ra-
dica, por el contrario, en la diferencia de valor de las barras de metales preciosos
en cada pais.” (N. Barbon, A Discourse con cerning coining, etc., pp. 59 s.) En
su obra The Literature of Political Economy, a classified Catalogue, Londres,
1845, Mac Culloch ensalza a Barbon por esta anticipacion, pero se guarda
cautamente de aludir a las formar simplistas que revisten todavia en Bar-
bon las absurdas premisas del currency principle. La falta de sentido criti-
co y hasta de honradez de este “Catdlogo” culmina en los capitulos con-
sagrados a la historia de la teoria del dinero, en los que MacCulloch me-
nea servilmente el rabo como sicofante de Lord Overstone (ex banquero
del Lloyd) a quien llama facile p rinceps argentariorum (26)

62 Asi, por ejemplo, tratdindose de subsidios, empréstitos emitidos pa-
ra una guerra o para la reanudacién de los pagos al contado de los ban-
cos, puede ocurrir que sea indispensable la aportacion de valores en for-
ma de dinero.

63 Nota a la 2° ed. “En realidad, no podria apetecer prueba mas
convincente de que, en paises de patrén metélico, la mecanica del ateso-
ramiento es capaz de cumplir todas las funciones necesarias relacionadas
con el saldo de las obligaciones internacionales, aun sin apoyo percepti-
ble por parte de la circulacién general, que la facilidad con que Francia,
cuando comenzaba apenas a reponerse de la catdstrofe de una invasién
devastadora del enemigo, en un plazo de veintisiete meses, pagé a las
potencias aliadas la indemnizacién de guerra de cerca de 20 millones que
éstas le impusieron, haciendo efectiva una parte considerable de esta su-
ma en metdlico, sin que la circulacién monetaria en el interior del pais
sufriese ninguna restricciéon alarmante. ” (Fullarton, Regulation of Curren-
cies, p. I91.) (Nota adicionada a la 4° ed. Un ejemplo todavia mds elocuen-
te lo tenemos en la faci lidad con que en 1871-73 la misma Francia abon6
en treinta meses una indem nizacién de guerra diez veces mayor, hacién-
dolo también en gran parte en meta lico. —F. E.)

64 “El dinero se distribuye entre las naciones con arreglo a sus necesi-
dades..., ya que es atraido siempre por los productos.” (Le Trosne, De I’
Interét Social, ob cit ; p. 916.) “Las minas, que suministran continuamente
oro y plata, rinden lo suficiente para proveer a cada nacién de la canti-
dad necesaria.” (J. Vanderlint, Money answers, etc., p. 40.)

65 “Los cursos del cambio suben y bajan todas las semanas, y en cier-
tas épocas del afio se elevan en contra de una nacién, para ascender en
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otras épocas a favor suyo”. (N. Barbon, A Discourse concening coi ning,
etc., p. 39.)

66 Entre estas distintas funciones puede estallar un conflicto, tan pron-
to como los billetes de banco asumen ademads la funcién de un fondo de
conversion.

67 “El dinero que exceda de lo estrictamente indispensable para cubrir
las necesidades del comercio interior representa un capital muerto y no re-
porta beneficio alguno al pais, a no ser que se importe y exporte en el co-
mercio exterio r.” (John Bellers, Essays, etc., pagina 12.) “ Pero, ;qué ocu-
rre si tenemos demasiado dinero acufiado? Podemos fundir el de mas ki-
lates y convertirlo en preciosos cubiertos, 0 mandarlo en concepto de
mercancia a los sitios en que haya apetencia y necesidad de él, o prestar-
lo a réditos, alli donde abonen un tipo alto de interés. ” (W. Petty, Quan-
tulumcumaque, etc., p. 39.) “El dinero no es més que la grasa del organismo
del Estado: por eso si el Estado posee dinero en demasia padece su movi-
lidad y si posee demasiado poco se siente enfermo . .. Del mismo modo
que las grasas facilitan el juego de los musculos y, a falta de sustancias
nutritivas, sirven de reserva a limenticia , llenan los vacios perjudiciales
y embellecen el cuerpo, el dinero facilita los movimientos del Estado, im-
porta viveres de fuera cuando reina la carestia dentro del pais, paga fac-
turas y salda deudas... y embellece a la nacién; claro esta [concluye el au-
tor, irbnicamente] que embellece principalmente a los individuos que lo po-
seen en abundancia ”. (W. Petty, Political Anatomy of Ireland, p. 14 .)
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Parte 2
La transformacion del dinero en capital
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CAPITULO IV: COMO SE CONVIERTE EL DINERO EN
CAPITAL
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1. La férmula general del capital

La circulacién de mercancias es el punto de arranque del capital. La
producciéon de mercancias y su circulacién desarrollada, o sea, el comerc-
io, forman las premisas historicas en que surge el capital. La biografia mo-
derna del capital comienza en el siglo XVI, con el comercio y el mercado
mundiales.

Si prescindimos del contenido material de la circulacién de mer canci-
as, del intercambio de diversos valores de uso, y nos limitamos a analizar
las formas econémicas que este proceso engendra, veremos que su resul-
tado final es el dinero. Pues bien; este resultado final de la circulacién de
mercancias es la forma inicial en que se presenta el capital.

Histéricamente, el capital empieza enfrentdndose en todas partes con
la propiedad inmueble en forma de dinero, bajo la forma de patrimon-
io—dinero, de capital comercial y de capital usurario. ! Sin embargo, no
hace falta remontarse a la historia de los origenes del capital para encon-
trarse con el dinero como su forma o manifes tacién inicial. Esta historia
se repite diariamente ante nuestros ojos. Todo capital nuevo comienza
pisando la escena, es decir, el mercado, sea el mercado de mercancias, el
de trabajo o el de dinero, bajo la forma de dinero, dinero que, a través de
determinados procesos, tiende a convertirse en capital.

El dinero considerado como dinero y el dinero considerado como capi-
tal no se distinguen, de momento, mas que por su diversa forma de
circulacion.

La forma directa de la circulacion de mercancias es M — D — M, o sea,
transformacion de la mercancia en dinero y de éste nuevamente en mer-
cancia: vender para comprar. Pero, al lado de esta forma, nos encontramos
con otra, especificamente distinta de ella, con la forma D — M — D, o sea,
transformacion del dinero en mercancia y de ésta nuevamente en dinero:
comprar para vender.

El dinero que gira con arreglo a esta forma de circulacion es el que se
transforma en capital, llega a ser capital y lo es ya por su destino.

Examinemos maés de cerca la circulaciéon D — M — D. Este ciclo recorre,
al igual que la circulacién simple de mercancias, dos fases contrapuestas.
En la primera fase, D — M o compra, el dinero se convierte en mercancia.
En la segunda fase, M — D o venta, la mercancia se convierte nuevamente
en dinero. Pero ambas fases, unidas, forman el proceso total, en el que se
cambia dinero por mercancia y esta misma mercancia nuevamente por di-
nero: o lo que es lo mismo, en el que se compra una mercancia para

129



venderla, o, si queremos pasar por alto las diferencias formales de com-
pra y venta, en el que se compran mercancias con dinero y dinero con
mercan cias.” El resultado en que desemboca todo este proceso es el inter
cambio de dinero por dinero, D-D. Si compro 2,000 libras de algodén por
100 libras esterlinas y las vuelvo a vender por 110, no habré hecho, en ul-
timo resultado, mds que cambiar 100 por 110 libras esterlinas, es decir,
dinero por dinero.

Ahora bien, es evidente que el proceso de circulacion D — M — D resul-
tarfa carente de todo sentido si se diese ese rodeo para cambiar valores
iguales en dinero, v. gr. para cambiar 100 libras esterlinas por 100 libras
esterlinas. Mucho mas sencillo y seguro es el método del atesorador, que,
en vez de lanzar al peligro circulatorio sus 100 libras esterlinas, las retie-
ne y las guarda. Por otra parte aunque el comerciante venda por 110 li-
bras esterlinas el algodén que ha comprado por 100, o se vea obligado a
venderlo por las mismas 100 libras esterlinas y aun por 50, lo cierto es
que su dinero recorre un proceso caracteristico y original, completamente
distinto del que recorre en la circulacién simple de mercancias, v. gr. en
manos del labriego que vende trigo para comprar con el dinero obtenido
prendas de vestir. Por tanto, lo primero que tenemos que hacer es anali-
zar las diferencias de forma que median entre los ciclos D -M-D y M -D
—M. Con ello, se pondrén a la vez de manif iesto las diferencias materia-
les que se esconden detras de esa distincion de caracter formal.

Veamos, ante todo, qué es lo que tienen de comun entre si ambas
formas.

Ambos ciclos se desdoblan en las mismas dos fases contrapuestas, M —
D, venta, y D — M, compra. En cada una de estas dos fases, se enfrentan
los mismos dos elementos materiales, mercancia y dinero, y dos perso-
nas revestidas con los mismos papeles econémicos, un comprador y un
vendedor. Ambos ciclos representan la unidad de las mismas fases con-
trapuestas, y en ambos se opera esta unidad por la actuacion de tres con-
tratantes: uno que no hace mas que vender, otro que se limita a comprar
y un tercero que desempenia alternativamente los papeles de comprador
y vendedor.

Hay algo, sin embargo, que distingue desde luego ambos ciclos, M. —
D-MyD—-M-D,y es el orden inverso en que se desarrollan las mismas fa-
ses contrapuestas del proceso de circulaciéon. La circulaciéon simple de
mercancias comienza con la venta y acaba con la compra: la circulacion
del dinero en funcién de capital comienza con la compra y acaba con la
venta. Alli, el punto de arranque y la meta final del movimiento es la
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mercancia; aqui, el dinero. En la primera forma es el dinero, en la segunda,
la mercancia, 1o que sirve de agente mediador del proceso total.

En la circulaciéon M — D — M, el dinero acaba siempre convirtiéndose en
una mercancia, empleada como valor de uso. Por tanto, aqui, el dinero se
gasta definitivamente. En cambio, en la forma opuesta, D - M — D, el
comprador s6lo desembolsa dinero para volver a embolsarlo como ven-
dedor. Al comprar la mercancia, lanza a la circulacién dinero, para vol-
ver a retirarlo de ella vendiendo la mercancia que compré. S6lo se des-
prende del dinero con la intencién premeditada de volver a apoderarse
de é1. No hace, por tanto, més que adelantarlo

En la forma M — D — M, la misma pieza de dinero cambia de sitio dos ve-
ces. El vendedor la recibe de manos del comprador, para entregarla ense-
guida a otro vendedor. El proceso total, que comienza recibiendo dinero
por mercancia, termina entregando por mercancia dinero. Al revés de lo
que ocurre en la forma D — M — D. Aqui, no es la misma pieza de dinero, si-
no la misma mercancia la que cambia dos veces de mano. El comprador la
recibe de manos del vendedor, para ponerla enseguida en manos de otro
comprador. Y asi como en la circulacién simple de mercancias al cambiar
dos veces de sitio la misma pieza de dinero, ésta pasa definitivamente de una
mano a otra, aqui, al cambiar dos veces de sitio la misma mercancia, el dinero
refluye a su punto de partida inicial.

El reflujo del dinero a su punto de partida no depende del hecho de que la
mercancia se venda mads cara de lo que se compré. Esta circunstancia sé-
lo influye en la magnitud de la suma de dinero que refluye. El fenémeno
del reflujo se produce tan pronto como la mercancia comprada vuelve a
venderse, es decir, tan pronto como se cierra el ciclo D — M — D. Entre la
circulacién del dinero corno capital y su circulacién como dinero pura y
simplemente, media, pues, como se ve, una diferencia perceptible a tra-
vés de los sentidos.

El ciclo M — D — M se recorre en su totalidad tan pronto como la venta de
una mercancia arroja dinero y éste es absorbido por la compra de otra
mercancia. Si, a pesar de ello, el dinero afluye a su punto de partida, es
porque todo ese proceso se renueva o repite. Si vendo un quarter de trigo
por 3 libras esterlinas y con estas 3 libras esterlinas compro un traje, ha-
bré invertido definitivamente, en lo que a mi toca, esta cantidad. Esas 3
libras esterlinas ya no tienen nada que ver conmigo. Han pasado a ma-
nos del sastre. Si vendo un segundo quarter de trigo, volvera a refluir a
mis manos dinero, pero no ya en virtud de la primera transaccién, sino
por obra de otra distinta. Y este dinero se alejard nuevamente de mi tan
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pronto como cierre la segunda transaccién y vuelva a comprar. Por tanto,
en la circulacion M — D — M, la inversién del dinero no tiene absoluta-
mente nada que ver con su reflujo. En cambio, en el ciclo D — M - D el re-
flujo del dinero estd directamente condicionado por el cardcter de su in-
version. De no producirse este reflujo, la operacion, fracasa o el proceso
se interrumpe y queda truncado, por falta de su segunda fase, o sea de la
venta que completa y corona la compra.

El ciclo M — D — M arranca del polo de una mercancia y se cierra con el
polo de otra mercancia, que sale de la circulacién y entra en la 6rbita del
consumo. Su fin altimo es, por tanto, el consumo, la satisfacciéon de nece-
sidades, o, dicho en otros términos, el valor de uso. Por el contrario, el ci-
clo D - M - D arranca del polo del dinero para retornar por tltimo al
mismo polo. Su motivo propulsor y su finalidad determinante es, por
tanto, el propio valor de cambio.

En la circulacién simple de mercancias ambos polos presentan la mis-
ma forma econémica. Ambos son mercancias. Son ademdas, mercancias de
la misma magnitud de valor. Pero, cualitativa mente, son valores de uso
distintos, v. gr. trigo y traje. El intercambio de productos, el cambio de
diversas materias, en que toma cuerpo el trabajo social, es lo que forma
aqui el contenido del movimiento. No asi en la circulacion D - M - D. A
primera vista, este ciclo parece absurdo porque acaba por donde empe-
z6. Ambos polos presentan en él la misma forma econémica. Ambos son
dinero, y, por tanto, valores de uso entre los que no media ninguna dife-
rencia cualitativa, pues el dinero no es, como sabemos, mas que la forma
transfigurada de las mercancias, en la que se borran todas las huellas de
sus valores especificos de uso. Cambiar 100 libras esterlinas por algodén
para luego cambiar este mismo algodén por 100 libras es terlinas; es de-
cir, cambiar, dando un rodeo, dinero por dinero, una cantidad de dinero
por otra igual, seria, evidentemente, una operacién absurda e inatil.% Las
sumas de dinero sélo se distinguen por su magnitud. Por tanto, el proceso
D — M - D no debe su contenido a ninguna diferencia cualitativa entre sus
dos polos, pues ambos son dinero, sino simplemente a una diferencia
cuantitativa. El proceso acaba siempre sustrayendo a la circulacién mas
dinero del que a ella se lanz6. El algodén comprado por 100 libras ester-
linas se vende, por ejemplo, por 100 + 10, o sea por 110 libras esterlinas.
La férmula completa de este proceso es por tanto: D — M — D’, donde D’
=D + D D, o lo que es lo mismo igual a la suma de dinero primeramente
desembolsada mds un incremento. Este incremento o excedente que que-
da después de cubrir el valor primitivo es lo que yo llamo plusvalia
(surplus value). Por tanto, el valor primeramente desembolsado no sélo
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se conserva en la circulacién, sino que su magnitud de valor experi menta,
dentro de ella, un cambio, se incrementa con una plusvalia, se valoriza. Y
este proceso es el que lo convierte en capital.

Cabe, indudablemente, que en la férmula M — D — M, los dos polos M
y M, v. gr. el trigo y el traje, sean también magnitudes de valor cuantitativa-
mente distintas. El labriego puede, evidentemente, vender su trigo por
maés de lo que vale o comprar el traje por menos de su valor. También
puede ocurrir que el sastre le engafie. Sin embargo, en esta forma de cir-
culacién, las tales dife rencias de valor son puramente fortuitas. Por el
hecho de que ambos polos, el trigo y el traje, sean equivalentes, el cambio
no pierde radicalmente su sentido y razén de ser, como ocurre con el
proceso D — M — D. Por el contrario, la equivalencia de estos dos factores,
es aqui, condicién para el desarrollo normal del proceso.

La repeticion o renovacion del acto de vender para comprar tiene su pau-
ta y su meta, como el propio proceso, en un fin altimo exterior a él: en el
consumo, en la satisfacciéon de determinadas necesidades. En cambio,
cuando se compra para vender, el proceso comienza y acaba por el mismo
factor, por el dinero o valor de cambio, y ya esto hace que el proceso sea
interminable. Cierto es que D se ha convertido en D +A D, las 100 libras
esterlinas en 100 + 10. Pero, cualitativamente consideradas, las 110 libras
es terlinas son lo mismo que las 100, a saber: dinero. Y, consideradas
cuantitativamente, las 110 libras esterlinas son, como las 100, una suma
limitada de valor. S1 las 110 libras esterlinas se gastasen como dinero, falta-
rian a su papel. Dejarian de ser capital. Sustraidas a la circulacién, se pe-
trificarian en forma de tesoro y no harian brotar ni un céntimo, aun cuan-
do estuviesen encerradas en su cueva hasta el dia del Juicio final. Por
tanto, si se trata de valorizar el valor, a la misma necesidad responde la va-
lorizacién de 110 libras es terlinas que la de 100, pues ambas cantidades
son expresiones limitadas del valor de cambio y ambas tienen, por consi-
guiente, la mision de acercarse a la riqueza incrementando su magnitud.
Cierto es que el valor primitivamente desembolsado de 100 libras ester
linas se distingue durante breves instantes de la plusvalia de 10 libras es-
terlinas que hace brotar en la circulacién, pero esta diferencia se esfuma
enseguida. Al terminar el proceso, no nos encontramos con el valor origi-
nal de 100 libras esterlinas a un lado y a otro lado la plusvalia de 10. Lo
que brota del proceso es un valor iinico de 110 libras esterlinas, valor que
se presenta, para repetir el proceso de valorizacién, bajo la misma forma
que el de las 100 libras esterlinas originales. Al terminarse el proceso, el
dinero brota nuevamente como su punto inicial.” El final de cada ciclo
aislado, en el que se consuma la operacién de comprar para vender,
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forma por tanto, de suyo, el comienzo de un ciclo nuevo. La circulacién
simple de mercancias —el proceso de vender para comprar— sirve de me-
dio para la consecucién de un fin tltimo situado fuera de la circulacion:
la asimilacién de valores de uso, la satisfaccién de necesidades. En camb-
io, la circulacién del dinero como capital lleva en si mismo su fin, pues la
valorizacion del valor s6lo se da dentro de este proceso constantemente re-
novado. El movimiento del capital es por tanto, incesante.®

Como agente consciente de este movimiento, el poseedor de dinero se
convierte en capitalista. El punto de partida y de retorno del dinero se
halla en su persona, o por mejor decir en su bolsillo, EI contenido objetivo de
este proceso de circulacién —la valoriza cién del valor— es su fin subjetivo,
y s6lo acttia como capitalista, como capital personificado, dotado de conc-
iencia y de voluntad, en la medida en que sus operaciones no tienen mas
motivo propulsor que la apropiacién progresiva de riqueza abstracta. El
valor de uso no puede, pues, considerarse jamds como fin directo del capi-
talista.” Tampoco la ganancia aislada, sino el apetito insaciable de ganar.?
Este afdn absoluto de enriquecimiento, esta carrera desenfrenada en pos
del valor’ hermana al capitalista y al atesorador ; pero, mientras que éste
no es mds que el capitalista trastornado, el capitalista es el atesorador ra-
cional. El incremento insaciable de valor que el atesorador persigue, pug-
nando por salvar a su dinero de la circulacion,'? 1o consigue, con mas in-
teligencia, el capitalista, lanzandolo una y otra vez, incesantemente, al to-
rrente circulatorio.!!

Las formas auténomas, formas—dinero, que el valor de las mercancias
asume en la circulaciéon simple, limitanse a servir de mediadoras del in-
tercambio de mercancias, para desaparecer en el resultado final del pro-
ceso. En cambio, en la circulacion D — M — D, ambas formas, la mercancia
y el dinero, funcionan como simples modalidades distintas de existencia del
propio valor: el dinero como su modalidad general; la mercancia como su
modalidad especifica o transfigurada, por decirlo asi.'? El valor pasa
constantemente de una forma a otra, sin perderse en estos transitos y
convirtiéndose asi en sujeto automatico. Si plasmamos las formas 0 mani-
festaciones especificas que el valor que se valoriza reviste sucesivamente
a lo largo del ciclo de su vida, llegaremos a las siguientes definiciones: ca
pital es dinero; capital es mercancia."> En realidad, el valor se erige aqui en
sujeto de un proceso en el que, bajo el cambio constante de las formas de
dinero y mercancia, su magnitud varia automaticamente, desprendién-
dose como plusvalia de si mismo como valor originario, o lo que tanto
vale, valorizdndose a si mismo. En efecto; el proceso en que engendra plus-
valia es su propio proceso, y, por lo tanto, su valorizacion la valorizacion
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de si mismo. Ha obtenido la virtud oculta y misteriosa de engendrar valor
por el hecho de ser valor. Lanza al mundo crias vivientes, o al menos po-
ne huevos de oro.

Como sujeto mudable de este proceso, en el que tan pronto reviste cor-
no abandona la forma de dinero y de mercancia, pero manteniéndose in-
tegro y expandiéndose a través de estos cambios, el valor necesita ante
todo de una forma independiente en que se contraste su identidad consi-
go mismo. Esta forma sélo puede darsela el dinero. Por eso el dinero
constituye el punto de arranque y el punto final de todo proceso de valo-
rizacion. Comenzo6 siendo 100 libras esterlinas, para convertirse ahora en
110, y asi sucesivamente. Pero el dinero sélo acttia aqui como una de las
formas del valor, pues tiene dos. Sin revestir la forma de mercancia, el dine-
ro no puede convertirse en capital. Por tanto, el dinero, aqui, no se alza
po lémicamente contra la mercancia, como en el atesoramiento. El ca pi-
talista sabe que todas las mercancias, por despreciables que parezcan o
por mal que huelan, son, por su fe y por su verdad, dinero, judios inter-
iormente circuncidados, y ademds medios maravillosos para extraer del
dinero nuevo dinero.

En la circulacién simple, el valor de las mercancias reviste, a lo sumo,
frente a su valor de uso, la forma auténoma del dinero: en cambio, aqui
se nos presenta stibitamente como una sustancia progresiva, con movim-
ientos propios, de que la mercancia y el dinero no son més que simples
formas. Atn hay mas. En vez de representar relaciones entre mercancias,
el valor aparece revistiendo, como si dijéramos, una relacién privada consi-
go mismo. Considerado como valor originario se distingue de si mismo en
cuanto plusvalia, a la manera como el Dios Padre se distingue del Dios
Hijo, aunque ambos tengan la misma edad y formen de hecho una sola
persona, pues la plusvalia de 10 libras esterlinas es lo que convierte a las
100 libras esterlinas en capital, y tan pronto como esto ocurre, tan pronto
como el Hijo, y, a través de él el Padre, es engendrado, se borran de nue-
vo sus diferencias, y ambos se reducen a una unidad, a 110 libras
esterlinas.

El valor se convierte, por tanto, en valor progresivo, en dinero progresivo,
o lo que es lo mismo, en capital. El valor proviene de la circulacién y re-
torna nuevamente a ella, se mantiene y multiplica en ella, refluye a ella
incrementado y reinicia constantemente el mismo ciclo."* D - D’, dinero
que incuba dinero, money which begets money, reza la definicién del capi-
tal en boca de sus primeros intérpretes, los mercantilistas.
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Comprar para vender, o dicho mds exactamente, comprar para vender mds
caro, D — M — D’, parece a primera vista como si s6lo fuese la férmula
propia de una modalidad del capital, del capital mercantil. Pero no es asi:
el capital industrial es también dinero que se convierte en mercancia, para
convertirse nuevamente en mds dinero, mediante la venta de aquélla.
Los actos que puedan producirse entre la compra y la venta, fuera de la
Orbita de circulacién, no alteran en lo mas minimo esta forma del proce-
so. Finalmente, en el capital dado a interés la circulacion D — M — D’ se pre-
senta bajo una forma concentrada, sin fase intermedia ni mediador, en
estilo lapidario por decirlo asi, como D — D’, o sea dinero, que es a la par
mads dinero, valor superior a su propio volumen.

D - M — D’ es, pues, en suma, la férmula genérica del capital, tal y como
se nos presenta directamente en la 6rbita de la circulacion.
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2. Contradicciones de la férmula general

La forma de circulacién en que el dinero sale de la crisdlida convertido
en capital contradice a todas las leyes que dejamos expuestas acerca de la
naturaleza de la mercancia, del valor, del dinero y de la propia circula-
cién. Lo que distingue a esta forma de la circulacién simple de mercanci-
as es la serie inversa en que se desarrollan los dos procesos antagoénicos,
que son los mismos en ambos casos: la venta y la compra. ;Cémo se ex-
plica que esta diferencia puramente formal haga cambiar como por en-
canto el caracter de estos procesos?

Ademas, esta inversion s6lo existe para una de las tres partes que inter-
vienen en el trato. El capitalista compra la mercancia a A y la revende a
B; en cambio, el poseedor simple de mercancias vende su mercancia a B,
para luego comprar otra a A. Para los contratantes A y B, esta diferencia
a que nos referimos no existe. Ellos s6lo actian como comprador y ven-
dedor de mercancias, respectivamente. A su vez, el tercero se enfrenta
con ellos, segtin los casos, como simple poseedor de dinero o como pose-
edor de mercancias, como comprador o vendedor; unas veces, este terce-
ro es respecto a uno de los contratantes un simple comprador y respecto
al otro un simple vendedor, para el uno dinero y para el otro mercancia,
y para ninguno de los dos capital o capitalista; es decir, representante de
algo superior al dinero o a la mercancia y capaz de pro ducir efectos dis-
tintos a los de la mercancia o a los del dinero. Para este tercero, el hecho
de comprar a A y de vender a B son dos fases légicas de un mismo proce-
so. Pero entre estos dos actos solo para él existe una ilacién légica. A no
se preocupa en lo mas minimo de su transaccién con B, y a éste le tiene
sin cuidado su trato con A. Y si el tercero en cuestion pretendiera demos-
trarles la ventaja que supone para él el invertir el orden, ellos le probarian
que se equivocaba en cuanto a este orden y que la operaciéon total no co-
menzaba por una compra para terminar en una venta, sino al revés. En
efecto; desde el punto de vista de A, el primer trato cerrado por el terce-
ro, la compra, constituye una venta, y el segundo trato, la venta, consti-
tuye, desde el punto de vista de B, una compra. No contentos con esto, A
y B sostendrian que toda esta operacion era perfectamente inttil, como
un juego malabar. A su modo de ver, bastaria con que A hubiese vendi-
do su mercancia directamente a B, y éste se la hubiera comprado directa-
mente a A. Con esto, toda la operacién se desmoronaria, para convertirse
en un acto unilateral, en uno de tantos actos de la circulacién vulgar de
mercancias, que desde el punto de vista de A seria una simple venta y
desde el punto de vista de B una simple compra. Como vemos, la
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inversion del orden no nos permite remontarnos sobre la 6rbita de la cir
culacion simple de mercancias; no tenemos, pues, mas remedio que detener-
nos a investigar si, por su naturaleza, esa circulacién consiente la valori-
zaciéon de los valores sobre que versa, y por tanto, la formacion de
plusvalia.

Enfoquemos el proceso de circulacién en una forma en que no envuel-
va mas que un simple intercambio de mercancias. Es esto lo que acontece
siempre que ambos poseedores se compran uno a otro mercancias y sal-
dan en el dia de su vencimiento la diferencia entre sus créditos respecti-
vos. Aqui, el dinero es un simple dinero aritmético, cuya misién se redu-
ce a expresar en sus precios los valores de las mercancias, sin enfrentarse
materialmente con éstas. Si s6lo nos fijamos en el valor de uso, es evidente
que ambas partes contratantes pueden salir ganando con el cambio. Am-
bos se desprenden de mercancias que como valores de uso no les sirven
de nada, obteniendo a cambio otras de cuyo uso necesitan. Y puede ocu-
rrir que esta utilidad no sea la tnica. A, que vende vino y compra trigo,
produce acaso mds vino del que podria producir trabajando el mismo
tiempo el agricultor B, y éste, a su vez, mas trigo del que, trabajando el
mismo tiempo, podria producir el cosechero de vino A. Por el mismo valor
de cambio, A, obtendrd, pues, mds trigo y B mds vino que si ambos hub-
ieran de producir trigo y vino respectivamente para sus necesidades, sin
acudir al intercambio. En lo que toca al valor de uso, cabe, pues, afirmar,
que “el cambio es una operacién en la que ambas partes salen ganan-
do”.1> Otra cosa acontece con el valor de cambio. “Un hombre que posee
mucho vino y ningun trigo, trata con otro que posee mucho trigo y nin-
gun vino, y entre ellos se cambia trigo por valor de 50 por un valor de 50
en vino. Esta operacion no implica incremento del valor de cambio para nin-
guna de las dos partes, pues, antes de celebrarse, ambas poseian ya un
valor igual al que por medio de este trato obtienen.”!® El hecho de que
entre las mercancias se deslice como medio de circulacién el dinero, des-
doblando visiblemente los actos de la compra y la venta, no hace cambiar
el asunto en lo més minimo.'” El valor de las mercancias aparece ya ex-
presado en sus precios antes de que se lancen a la circulacion; es, por tanto,
premisa y no efecto de ésta.!®

Considerada en abstracto, es decir, dejando a un lado todos los hechos
que no se derivan de las leyes inmanentes de la circulacién simple de
mercancias, en ésta s6lo se opera, aparte de la sustitucién de un valor de
uso por otro, una metamorfosis, un simple cambio de forma de la mercan-
cfa. En manos del poseedor de mercancias persiste el mismo valor, es de-
cir, la misma cantidad de trabajo social materializado primero en forma
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de su propia mercancia, luego bajo la forma de dinero en que ésta se con-
vierte, y por dltimo bajo la forma de la mercancia en que ese dinero vuel-
ve a invertirse. Pero este cambio de forma no envuelve cambio alguno,
en lo que a la magnitud de valor se refiere. Por su parte el cambio que ex-
perimenta en este proceso el valor de la mercancia se reduce a un cambio
de su forma dinero. Esta, que al principio sélo existia en cuanto precio de la
mercancia puesta en venta, existe luego como suma de dinero, aunque
ya expresada antes en el precio de la mercancia, y, por tltimo, como el
precio de una mercancia equivalente. De suyo, este cambio de forma no
entrafia ni el mds leve cambio en punto a la magnitud del valor, del mismo
modo que un billete de cinco libras no aumenta ni disminuye de valor en
lo mas minimo al cambiarse por soberanos, medios soberanos y chelines.
Por tanto, si la circulacién de la mercancia sélo se traduce en un cambio de
forma de su valor, su funcién se reduce, suponiendo que el fenémeno se
desarrolle en toda su pureza, a operar un simple cambio de equivalentes. La
propia economia vulgar, con no sospechar siquiera lo que es el valor,
siempre que quiere, a su modo, investigar el fendmeno en toda su pure-
za, parte del supuesto de que la demanda y la oferta se equilibran, cesan-
do por tanto, en absoluto, sus efectos. Por consiguiente, si con relacién al
valor de uso ambas partes contratantes pueden salir ganando, es imposi-
ble que respecto al valor de cambio ganen las dos. Aqgui rige otra norma:
“Donde hay equivalencia, no puede haber lucro.””” Cabe, indudable-
mente, que las mercancias se vendan por un precio divergente de su va-
lor, pero esta divergencia no es mds que una transgresion de la ley del
cambio de mercancias.?? En su forma pura, el cambio de mercancias es
siempre un cambio de equivalentes y, por tanto, no da pie para lucrarse
obteniendo més valor.?!

Detrés de las tentativas de quienes se esfuerzan por presentar la circu-
lacién de mercancias como la fuente de la plusvalia se esconde, pues, casi
siempre, un quid pro quo, una confusiéon de valor de uso y valor de camb-
io. Tal ocurre, por ejemplo, en Condillac: “No es exacto que el cambio de
mercancias verse sobre el intercambio de valores iguales. Es al revés. De
los dos contratantes, uno entrega siempre un valor inferior, para recibir a
cambio otro més grande. . . En efecto, si se cambiasen siempre valores ig-
uales, ninguno de los contratantes podria obtener una ganancia, y sin embar-
go, ambos ganan, o por lo menos ambos debieran ganar. ;Por qué? El va-
lor de los objetos reside, pura y simplemente, en su relacién con nuestras
necesidades. Lo que para uno es mds es para el otro menos y, viceversa ...
No se puede partir del supuesto de que ofrezcamos en venta objetos in-
dispensables para las necesidades de nuestro consumo... Nos
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desprendemos de cosas que nos son inttiles con objeto de obtener a cam-
bio otras que necesitamos: damos menos por més ...Cuando los objetos
cambiados sean iguales en valor a la misma cantidad de dinero, es natu-
ral pensar que el cambio versa sobre valores iguales... Pero hay que tener
en cuenta también otro factor, a saber: que ambos cambiamos lo que nos
sobra por lo que nos falta.”?? Como se ve, Condillac no sélo mezcla y con-
funde el valor de uso y el valor de cambio, sino que, procediendo de un
modo verdaderamente pueril, atribuye a una sociedad basada en un ré-
gimen desarrollado de producciéon de mercancias un estado de cosas en
que el productor produce directamente sus medios de sub sistencia y s6-
lo lanza a la circulacién lo que le sobra después de cubrir sus necesida-
des, el excedente®3 Y, sin embargo, el argumento de Condillac aparece
empleado frecuentemente por los economistas modernos, sobre todo
cuando se trata de presentar como fuente de plusvalia la forma desarro-
llada de circulacién de mercancias, el comercio. “El comercio—dice, por
ejemplo un autor— afiade valor a los productos, pues éstos, siendo los mis-
mos, tienen mds valor en manos del consumidor que en manos del pro-
ductor, razén por la cual el comercio debe ser considerado estrictamente
como acto de pro duccién”.?* Pero lo cierto es que las mercancias no se
pagan dos veces, una por su valor de uso y otra por su valor. Y si para el
comprador el valor de uso de la mercancia es més 1til que para el vende-
dor, a éste le interesa mas que al comprador su forma en dinero. De no
ser asi, no la venderfa. De modo que lo mismo podria mos decir que el
comprador realiza estrictamente un “acto de Pro duccién” al convertir en
dinero, por ejemplo, las medias que le vende el comerciante.

Si lo que se cambia son mercancias o mercancias y dinero con el mis-
mo valor de cambio, es decir, equivalentes, es innegable que nadie puede
sacar de la circulaciéon mds valor del que meti6 en ella. No es, pues, aqui
donde se forma la plusvalia. En su forma pura, el proceso de circulacién
de mercancias presupone el intercambio de equivalentes. Sin embargo,
en la realidad las cosas no se presentan en toda su pureza. Partamos,
pues, del intercambio de no equivalentes.

Desde luego, en el mercado no hay més que poseedores de mer-canci-
as, y el poder que estas personas pueden ejercer unas sobre otras es, pura
y simplemente, el poder de sus respectivas mercancias. La diversidad
material de las mercancias es el motivo material a que responde el camb-
io y hace que los poseedores de mercancias dependan los unos de los
otros y viceversa, puesto que ninguno de ellos tiene en sus manos el ob-
jeto que necesita, y en cambio todos poseen el que necesitan los demas.
Fuera de esta diversidad material, de sus valores de uso, entre las
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mercancias no media més diferencia que la que existe entre su forma na-
tural y su forma transfigurada, o sea entre la mercancia y el dinero. He
aqui por qué los poseedores de mercancias solo se distinguen los unos de
los otros como vendedores o poseedores de mercancias y compradores o
poseedores de dinero.

Supongamos que, gracias a un misterioso privilegio, al vendedor le sea
dado vender la mercancia por encima de su valor, a 110 por ejemplo, a
pesar de que s6lo vale 100, es decir, con un recargo no minal del 10 por
ciento. El vendedor se embolsard, por tanto, una plusvalia de 10. Pero,
después de ser vendedor, se convierte en comprador. Ahora, se enfrenta
con un tercer poseedor de mercancias que hace funciones de vendedor y
que goza, a su vez, del privilegio de vender su mercancia un 10 por cien-
to mds cara. Nuestro hombre habrd ganado 10 como vendedor, para vol-
ver a perder 10 como comprador.?® Visto en su totalidad, el asunto se re-
duce, en efecto, a que todos los poseedores de mercancias se las vendan
unos a otros con un 10 por ciento de recargo sobre su valor, que es exacta-
mente lo mismo que si las vendiesen por lo que valen. Este recargo nomi-
nal de precios impuesto a las mercancias con cardcter general produce los
mismos efectos que si, por ejemplo, los valores de las mercancias se tasa-
sen en plata en vez de tasarse en oro. Las expresiones en dinero, es decir,
los precios de las mercancias, crecerian, pero sus proporciones de valor
permanecerian invariables.

Supongamos, por el contrario que es el comprador quien tiene el privi-
legio de comprar las mercancias por debajo de su valor. No hace falta siqu-
iera recordar que el comprador serd, a su vez, cuando le llegue el turno,
vendedor. Mejor dicho, lo ha sido ya, antes de actuar como comprador.
Por tanto, antes de ganar, como comprador, el 10 por ciento, habra perdi-
do la misma suma como ven dedor.2® No habra cambiado absolutamente
nada.

La creacién de la plusvalia y, por tanto, la transformacién del dinero
en capital, no puede, como se ve, tener su explicacién en el hecho de que
el vendedor venda las mercancias por mds de lo que valen o el comprador
las adquiera por menos de su valor.?’”

Y el problema no se simplifica, ni mucho menos, deslizando de contra-
bando factores ajenos a él, diciendo, por ejemplo, con el coronel Torrens:
“La demanda efectiva consiste en la capacidad e inclinacién (!) del consu-
midor a dar por las mercancias, mediante intercambio directo o indirecto,
una determinada porcién de ingredientes del capital, superior a la que
cuesta su produccién.”?® En la circulacién, productores y consumidores
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sOlo se enfrentan como vendedores y compradores, respectivamente.
Afirmar que la plusvalia del productor tiene su origen en el hecho de
que los consumidores pagan la mercancia por encima de su valor, equiva-
le a mantener embozadamente la sencilla tesis de que los poseedores de
mercancias tienen, como vendedores, el privilegio de vender demasiado
caro. Si el vendedor produce directamente la mercancia o representa a su
productor, el comprador, a su vez, ha producido personalmente la mer-
cancia materializada en su dinero, o representa, por lo menos, a su pro-
ductor. Son, pues, dos productores los que se enfrentan. Lo tinico que los
separa es que el uno compra y el otro vende. Sosteniendo que el posee-
dor de mercancias, al que damos el nombre de productor, venda la mer-
cancia por menos de lo que vale, que bajo el nombre de consumidor la pa-
ga mds cara, no avanzaremos ni un solo paso.>’

Por eso los que mantienen consecuentemente la ilusién de que la plus-
valia brota de un recargo nominal de precios, o sea de un privilegio que
permite al vendedor vender la mercancia por més de lo que vale, parten
de la existencia de una clase que compra sin vender, o, lo que es lo mismo,
que consume sin producir. Ateniéndonos al punto de vista en que estamos
colocados, al punto de vista de la cir culacién simple, la existencia de esa
clase es, para nosotros, por el momento, un hecho inexplicable. Pero,
adelantemos un poco lo que habré de exponerse en su lugar. El dinero de
que se sirva esa clase para sus continuas compras deberé afluir a ella di-
rectamente y de un modo constante desde los poseedores de mercancias,
sin cambio, gratuitamente, en virtud de determinados titulos juridicos o
por obra de la violencia. Vender esta clase las mercancias por mas de lo
que valen equivale sencillamente a reembolsarse por el engafio de una
parte del dinero arrebatado sin dar nada a cambio.?V Asi por ejem plo,
las ciudades del Asia Menor pagaban a Roma todos los afios un tributo
en dinero. Con este dinero, Roma les compraba mercancias, pagédndolas
por mds de su valor. Los habitantes de las ciudades conquistadas enga-
fiaban a los romanos, arrancando a sus conquistadores, por medio del
comercio, una parte del tributo. A pesar de esto, los engafiados seguian
siendo ellos, los vendedores, puesto que los romanos les pagaban sus
mercancias con su propio dinero. No es éste, evidentemente, un método
para enriquecerse ni para crear plusvalia.

Atengdmonos, por tanto, a los limites del cambio de mercancias, en el
que los vendedores son compradores y éstos, a su vez, vendedores.
Nuestra perplejidad proviene, acaso, de que nos hemos limitado a enfo-
car las personas como categorias personificadas y no con su personalidad
individual.
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Puede ocurrir que el poseedor de mercancias A sea tan astuto, que en-
gafie a sus colegas B o C y que éstos, pese a toda su buena voluntad, no
sean capaces de tomarse la revancha. A vende a B vino por valor de 40 li-
bras esterlinas y recibe a cambio trigo por valor de 50 libras. Mediante
esta operacion A habrd convertido sus 40 libras en 50, sacando mas dine-
ro del que invirtié y transformando su mercancia en capital. Observemos
la cosa més de cerca. Antes de realizarse esta operacion, tenfamos en ma-
nos de A vino por valor de 40 libras esterlinas, y en manos de B trigo por
valor de 50 libras, o sea, un valor total de 90 libras esterlinas. Realizada la
operacion, el valor total sigue siendo el mismo: 90 libras. El valor circulan-
te no ha aumentado ni un dtomo: lo tnico que ha variado es su distribu-
cion entre A y B. Lo que de un lado aparece como plusvalia, es del otro la-
do minusvalia; lo que de una parte representa un mads, representa de la
otra un menos. Si A hubiese robado abiertamente las 10 libras a B, sin
guardar las formas del intercambio, el resultado seria el mismo. Es evi-
dente que la suma de los valores circulantes no aumenta, ni puede au-
mentar, por muchos cambios que se operen en su distribucién, del mis-
mo modo que la masa de los metales preciosos existentes en un pais no
aumenta por el hecho de que un judio venda un céntimo del tiempo de la
reina Ana por una guinea. La clase capitalista de un pais no puede enga-
farse a si misma en bloque.31

Por muchas vueltas que le demos, el resultado serd siempre el mismo.
Si se cambian equivalentes, no se produce plusvalia, ni se produce tam-
poco aunque se cambien valores no equivalemtes.32 La circulacién o el
cambio de mercancias no crea valor .33

Esa es la razén de que en nuestro andlisis de la forma bdsica del capital,
de la forma en que éste determina la organizaciéon econémica de la socie-
dad moderna, prescindamos totalmente, por el mo mento, de sus mani-
festaciones vulgares y antediluvianas, por decirlo asi: el capital comercial y
el capital a interés.

En el verdadero capital comercial es donde se presenta con mayor pure-
za la forma D — M — D, comprar para vender més caro. Ademds, todo él
se mueve dentro de la 6rbita de la circulacion. Pero, como es imposible ex-
plicar la transformacién del dinero en capital, la creacién de plusvalia,
ateniéndose exclusivamente a la circulacion, el capital comercial se repre-
senta como una imposibilidad cuando versa sobre el cambio de equiva-
lentes, 3* y por eso procura explicérsele por el doble engafio de los produc-
tores de mercancias que las compran y las venden y que son victimas,
por igual, del comerciante que parasitariamente se interpone entre unos
y otros. En este sentido, dice Franklin: “La guerra es un robo; el comercio,
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una estafa.”> Para que la valorizacion del capital comercial no se nos repre-
sente como una simple estafa de que se hace victima a los productores de
mercancias, tiene que darse una larga serie de esla bones intermedios,
que, por el momento, no se dan, puesto que aqui nos hemos de atener a
la circulacié n de mercancia en su as pecto simple.

Y lo que decimos del capital comercial es también aplicable, en mayor
grado todavia al capital a interés. En el capital comercial, los dos extre-
mos, el del dinero que se lanza al mercado y el del dinero que en canti-
dad mayor se retira — de él. aparecen por lo enlazados mediante una
compra y una venta, mediante el movimiento de la circulacién. En cambio,
en el capital a interés la formula D — M — D’ se reduce a los dos extremos
escuetos D — D" dinero que se cambia por més dinero, férmula que con-
tradice a la naturaleza del dinero y que es, por tanto, inexplicable desde el
, punto de Vista del cambio de mercancias. Por eso dice Aristételes: “como la
cre matistica es de dos clases, una para el comercio y otra para la eco no-
mia, esta tltima necesaria y laudable, la primera, en cambio, basada en la
circulacién y con razén censurada, (pues no descansa en la naturaleza, si-
no en el mutuo engafo), la usura es odiada, y con toda razén, pues aqui
el dinero es fuente directa de lucro y no se emplea para lo que se invent6
Pues el dinero se cre para el cambio de mercancias y el interés hace del di-
nero mas dinero. De ahi su nombre ( tscsV, que en griego quiere decir in-
terés y criatura), pues las criaturas semejan siempre al criador. Y el inte-
rés es dinero de dinero, es decir, la mas antinatural de todas las ramas de
lucro.”3

En el curso de nuestra investigacion, nos encontraremos con el capital
comercial y con el capital a interés, como formas derivadas, y veremos tam-
bién por qué, historicamente, estas formas son ante riores a la forma bdsica
moderna del capital.

Hemos visto que la plusvalia no puede brotar de la circulacién, que,
por tanto, al crearse, tiene necesariamente que operar a sus espaldas como
algo invisible en si misma.>” Pero ;es que la plusvalia puede brotar de otra
fuente que no sea la circulaciéon? La circulacién es la suma de todas las re-
laciones de cambio que se establecen entre los poseedores de mercancias.
Fuera de la circulaciéon, el poseedor de mercancias no se relaciona mas
que con las mercancias de su propiedad. Por lo que se refiere a su valor,
el problema se reduce a que las mercancias encierran una cantidad de
trabajo propio, medida con arreglo a determinadas reglas sociales. Esta
cantidad de trabajo se expresa en la magnitud de valor de la mercancia vy,
como la magnitud de valor se representa por el dinero aritmético, no se
traduce en un precio, v. gr. de 10 libras esterlinas. Pero su trabajo no se
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traduce en el valor de la mercancia, ni en un superdvit de su propio va-
lor, v. gr. en un precio de 10 que representa, al mismo tiempo, un precio
de 11, en un valor superior a si mismo. El poseedor de mercancias puede,
con su trabajo, crear valores, pero no valores que engendren nuevo valor. Pue-
de aumentar el valor de una mercancia, aftadiendo al valor existente
nuevo valor mediante un nuevo trabajo, v. gr. convirtiendo el cuero en
botas. La misma materia, el cuero, encerrard ahora mas valor, puesto que
contiene una cantidad mayor de trabajo. Las botas valen mas que el cue-
ro, indudablemente, pero el valor del cuero sigue siendo el que era. No
ha engendrado un nuevo valor, ni ha arrojado plusvalia durante la fabri-
cacion de las botas. Es imposible, por tanto, que el productor de mercan-
cias, fuera de la 6rbita de la circulacion, sin entrar en contacto con otros
poseedores de mercancias, valorice su valor, transformando, por tanto, en
capital, el dinero o la mercancia.

Como se ve, el capital no puede brotar de la circulacién, ni puede bro-
tar tampoco fuera de la circulacién. Tiene necesariamente que brotar en
ella y fuera de ella, al mismo tiempo. Llegamos, pues, a un doble
resultado.

La transformacién del dinero en capital ha de investigarse a base de
las leyes inmanentes al cambio de mercancias, tomando, por tanto, como
punto de partida el cambio de equivalentes. 38 Nuestro. poseedor de dinero,
que, por el momento, no es més que una larva de capitalista, tiene nece-
sariamente que comprar las mercancias por lo que valen y que venderlas
por su valor, y sin embargo, sacar al final de este proceso mas valor del
que invirtié. Su metamorfosis en mariposa tiene que operarse en la 6rbita
de la circulacion y fuera de ella a un tiempo mismo. Tales son las condic-
iones del problema. Hic Rhodus, hic salta! (35)
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3. Compra y venta de la fuerza de trabajo

La transformacion de valor del dinero llamado a convertirse en capital no
puede operarse en este mismo dinero, pues el dinero, como medio de
compra y medio de pago, no hace mds que realizar el precio de la mer-
cancia que compra o paga, manteniéndose inalterable en su forma genui-
na, como cristalizacién de una magnitud permanente de valor.’” La
transformacion del dinero en capital no puede brotar tampoco de la se-
gunda fase de la circulacion, de la reventa de la mercancia, pues este acto
se limita a convertir nuevamente la mer cancia de su forma natural en la
forma dinero. Por tanto, la transformacién tiene necesariamente que ope-
rarse en la mercancia comprada en la primera fase, D — M, pero no en su
valor, puesto que el cambio versa sobre equivalentes y la mercancia se
paga por lo que vale. La transformacién a que nos referimos sélo puede,
pues, brotar de su valor de uso como tal, es decir, de su consumo. Pero, para
poder obtener valor del consumo de una mercancia, nuestro poseedor de
dinero tiene que ser tan afortunado que, dentro de la érbita de la circulacion,
en el mercado descubra una mercancia cuyo valor de uso posea la peregri-
na cualidad de ser fuente de valor, cuyo consumo efectivo fuese, pues, al
propio tiempo, materializacién de trabajo, y, por tanto, creacién de valor. Y,
en efecto, el poseedor de dinero encuentra en el mercado esta mercancia
especifica: la capacidad de trabajo o la fuerza de trabajo.

Entendemos por capacidad o fuerza de trabajo el conjunto de las condicio-
nes fisicas y espirituales que se dan en la corporeidad, en la personalidad
viviente de un hombre y que éste pone en accién al producir valores de
uso de cualquier clase.

Sin embargo, para que el poseedor de dinero pueda encontrar en el
mercado, como una mercancia, la fuerza de trabajo, tienen que concurrir
diversas condiciones. El cambio de mercancias no implica de suyo mds
relaciones de dependencia que las que se desprenden de su propio caracter.
Arrancando de esta premisa, la fuerza de trabajo sélo puede aparecer en el
mercado, como una mercancia, siempre y cuando que sea ofrecida y ven-
dida como una mercancia por su propio poseedor, es decir, por la persona a
quien pertenece. Para que éste, su poseedor, pueda venderla como una
mercancia, es necesario que disponga de ella, es decir, que sea libre prop-
ietario de su capacidad de trabajo, de su persona.*’ El poseedor de la
fuerza de trabajo y el poseedor del dinero se enfrentan en el mercado y
contratan de igual a igual como poseedores de mercancias, sin mds distin-
cién ni diferencia que la de que uno es comprador y el otro vendedor:
ambos son, por tanto, personas juridicamente iguales. Para que esta relacion
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se mantenga a lo largo del tiempo es, pues, necesario que el duefio de la
fuerza de trabajo s6lo la venda por cierto tiempo, pues si la vende en blog-
ue y para siempre, lo que hace es venderse a si mismo, convertirse de li-
bre en esclavo, de poseedor de una mercancia en mercancia. Es necesario
que el duefio de la fuerza de trabajo, considerado como persona, se compor-
te constantemente respecto a su fuerza de trabajo como respecto a algo
que le pertenece y que es, por tanto, su mercancia, y el tinico camino pa-
ra conseguirlo es que sélo la ponga a disposiciéon del comprador y sélo la
ceda a éste para su consumo pasajeramente, por un determinado tiempo,
sin renunciar por tanto, a su propiedad, aunque ceda a otro su disfrute. 1

La segunda condicién esencial que ha de darse para que el po seedor
de dinero encuentre en el mercado la fuerza de trabajo como una mercancia,
es que su poseedor, no pudiendo vender mercancias en que su trabajo se
materialice, se vea obligado a vender como una mercancia su propia fuerza de
trabajo, identificada con su corpo reidad viva.

Para poder vender mercancias distintas de su fuerza de trabajo, el hom-
bre necesita poseer, evidentemente, medios de produccion, materias pri-
mas, instrumentos de trabajo, etc. No puede hacer botas sin cuero. Ade-
mads, necesita medios de vida. Nadie, por muy optimista que sea, puede vi-
vir de los productos del porvenir, ni por tanto de valores de uso atin no
producidos por completo, y, desde el dia en que pisa la escena de la tie-
rra, el hombre consume antes de poder producir y mientras produce. Si
sus productos se crean con el caracter de mercancias, necesariamente tie-
nen que venderse después de su produccién, y por tanto, s6lo pueden
satisfacer las necesidades del productor después de vendidos. Al tiempo
necesario para la producciéon hay que afiadir el tiempo necesario para la
venta.

Para convertir el dinero en capital, el poseedor de dinero tiene, pues,
que encontrarse en el mercado, entre las mercancias, con el obrero libre; libre
en un doble sentido, pues de una parte ha de poder disponer libremente
de su fuerza de trabajo como de su propia mercancia, y, de otra parte, no
ha de tener otras mercancias que ofrecer en venta; ha de hallarse, pues,
suelto, escotero y libre de todos los objetos necesarios para realizar por
cuenta propia su fuerza de trabajo.

Al poseedor de dinero, que se encuentra con el mercado de trabajo co-
mo departamento especial del mercado de mercancias, no le interesa sa-
ber por qué este obrero libre se enfrenta con él en la 6rbita de la circula-
cién. Por el momento, tampoco a nosotros nos interesa este problema.
Nos atenemos tedricamente a los hechos, a los mismos hechos a que el
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poseedor de dinero se atiene practicamente. Pero, hay algo indiscutible,
y es que la naturaleza no produce, de una parte, poseedores de dinero o
de mercancias, y de otra parte simples poseedores de sus fuerzas perso-
nales de trabajo. Este estado de cosas no es, evidentemente obra de la his-
toria natural, ni es tampoco un estado de cosas social comun a todas las é-
pocas de la historia. Es, indudablemente, el fruto de un desarrollo histo6-
rico precedente, el producto de una larga serie de transformaciones eco-
némicas, de la destrucciéon de toda una serie de formaciones més antig-
uas en el campo de la produccién social.

Las categorias econémicas que hemos estudiado dejan también su hue-
lla histérica. En la existencia del producto como mercancia van implicitas
condiciones histéricas determinadas. Para convertirse en mercancia, es
necesario que el producto no se cree como medio directo de subsistencia para
el propio productor. S1 hubiéramos se guido investigando hasta averiguar
bajo qué condiciones los productos todos o la mayoria de ellos revisten la
forma de mercancia, habriamos descubierto que esto sélo acontece a base
de un régimen de produccién especifico y concreto, el régimen de produc-
cion capi talista. Pero esta investigacion no tenia nada que ver con el andli-
sis de la mercancia. En efecto, puede haber produccién y circulacién de
mercancias aunque la inmensa mayoria de los articulos producidos se
destinen a cubrir las propias necesidades de sus productores, sin conver-
tirse por tanto en mercancias, es decir, aunque el proceso social de la pro-
duccién no esté presidido todavia en todas sus partes por el valor de
cambio. La transformacién del producto en mercancia lleva consigo una di-
vision del traba jo dentro de la sociedad tan desarrollada, que en ella se con-
suma el divorcio entre el valor de uso y el valor de cambio, que en la fase
del trueque directo no hace mas que iniciarse. Pero esta fase de progreso
se presenta ya en las mdas diversas formaciones econdmicas sociales de
que nos habla la historia.

Si analizamos el dinero, vemos que éste presupone un cierto nivel de
progreso en el cambio de mercancias. Las diversas formas especiales del di-
nero: simple equivalente de mercancias, medio de circulacién, medio de
pago, atesoramiento y dinero mundial, apun tan, segtin el alcance y la
primacia relativa de una u otra funcién, a fases muy diversas del proceso
de producciéon social. Sin embargo, la experiencia ensefia que, para que
todas estas formas existan, basta con una circulacion de mercancias rela-
tivamente poco desarrollada. No acontece asi con el capital. Las condicio-
nes historicas de exis tencia de éste no se dan, ni mucho menos, con la cir-
culacién de mercancias y de dinero. El capital s6lo surge alli donde el po-
seedor de medios de produccién y de vida encuentra en el mercado al
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obrero libre como vendedor de su fuerza de trabajo, y esta condicion histé
rica envuelve toda una historia universal. Por eso el ca pital marca, desde
su aparicion, una época en el proceso de la produccién social A2

Detengamonos a analizar un poco de cerca esta peregrina mercancia
que es la fuerza de trabajo. Posee, como todas las demds mercancias, un va-
lor.®3 ;C6mo se determina este valor?

El valor de la fuerza de trabajo, como el de toda otra mercancia, lo de-
termina el tiempo de trabajo necesario para la produc cién, incluyendo, por
tanto, la reproduccién de este articulo especifico. Considerada como va-
lor, la fuerza de trabajo no representa mds que una determinada canti-
dad de trabajo social medio ma terializado en ella. La fuerza de trabajo s6-
lo existe como actitud del ser viviente. Su produccién presupone, por
tanto, la existencia de este. Y, partiendo del supuesto de la existencia del
individuo, la produccién de la fuerza de trabajo consiste en la reproduc-
cién o conservacion de aquél. Ahora bien; para su conservacion, el ser vi-
viente necesita una cierta suma de medios de vida. Por tanto, el tiempo
de trabajo necesario para producir la fuerza de trabajo viene a reducirse
al tiempo de trabajo necesario para la produccién de estos medios de vi-
da: o lo que es lo mismo, el valor de la fuerza de trabajo es el valor de los me-
dios de vida necesarios para asegurar la subsistencia de su poseedor. Sin
embargo, la fuerza de trabajo solo se realiza ejercitdndose, y sélo se ejer-
cita trabajando. Al ejer citarse, al trabajar, se gasta una determinada canti-
dad de musculos, de nervios, de cerebro humano, etc., que es necesario
reponer, Al intensificarse este gasto, tiene que intensificarse también,
forzosamente, el ingreso.44 Después de haber trabajado hoy, el propietar-
io de la fuerza de trabajo tiene que volver a repetir mafiana el mismo
proceso, en idénticas condiciones de fuerza y salud. Por tanto, 1a suma
de viveres y medios de vida habra de ser por fuerza suficiente para man-
tener al individuo trabajador en su estado normal de vida y de trabajo.
Las necesidades naturales, el alimento, el vestido, la calefaccién, la viv-
ienda, etc., varfan con arreglo a las condic iones del clima y a las demas
condiciones naturales de cada pais. Ademas, el volumen de las llamadas ne-
cesidades naturales, asi como el modo de satisfacerlas, son de suyo un pro-
ducto histérico que depende, por tanto, en gran parte, del nivel de cultura
de un pais y, sobre todo, entre otras cosas, de las condiciones. los habitos
y las exigencias con que se haya formado la clase de los obreros libres.®
A diferencia de las otras mercancias, la valoraciéon de la fuerza de trabajo
encierra, pues, un elemento histérico moral. Sin embargo, en un pais y en
una época determinados, la suma media de los medios de vida ne cesarios
constituye un factor fijo.
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El poseedor de la fuerza de trabajo es un ser mortal. Por tanto, para
que su presencia en el mercado sea continua, como lo requiere la trans-
formacion continua de dinero en capital, es necesario que el vendedor de
la fuerza de trabajo se perpettie, “como se perpettia todo ser viviente, por
la procreacién”.46 Por lo menos, habran de reponerse por un nimero igual
de fuerzas nuevas de trabajo las que retiran del mercado el desgaste y la
muerte. La suma de los medios de vida necesarios para la produccién de
la fuerza de trabajo incluye, por tanto, los medios de vida de los sustitu-
tos, es decir, de los hijos de los obreros, para que esta raza especial de po-
seedores de mercancias pueda perpetuarse en el mercado.’

Para modificar la naturaleza humana corriente y desarrollar la habili-
dad y la destreza de hombre para un trabajo determinado, desarrollando
y especializando su fuerza de trabajo, hdcese necesaria una determinada
cultura o instruccién, que, a su vez, exige una suma mayor o menor de
equivalentes de mercancias. Los gastos de educacién de la fuerza de tra-
bajo varfan segtn el cardcter mas o menos calificado de ésta. Por tanto,
estos gastos de aprendizaje, que son insignificantes tratdndose de la fuer-
za de trabajo corriente, entran en la suma de los valores invertidos en su
produccion.

El valor de la fuerza de trabajo se reduce al valor de una deter minada suma
de medios de vida. Cambia, por tanto, al cambiar el valor de éstos, es decir,
al aumentar o disminuir el tiempo de trabajo necesario para su
produccién.

Una parte de los medios de vida, v. gr. los viveres, el, combus tible,
etc., se consume diariamente y tiene que reponerse dia tras dia. Otros
medios de vida, tales como los vestidos, los muebles, etc., duran mas, y
por tanto s6lo hay que reponerlos més de tarde en tarde. Unas mercanci-
as hay que comprarlas o pagarlas diariamente, otras semanalmente, tri-
mestralmente, etc. Pero, cualquiera que sea el modo como estos gastos se
distribuyen durante el afio, por ejemplo, lo cierto es que han de cubrirse
dia tras dia con los ingresos medios. Suponiendo que la masa de las mer-
cancias que exige diariamente la produccién de la fuerza de trabajo sea =
A, la de las mercancias que reclama semanalmente = B, la de las que exi-
ge trimestralmente = C, etc., tendriamos que la media diaria de estas
mercancias seria = 365 A + 52 B + 4 C + etc. / 365. Supongamos que en
esta masa de mercancias indispensables para cubrir las necesidades med-
ias de cada dia se contengan 6 horas de trabajo social; segun esto, la fuerza
de trabajo de un dia vendrd a representar medio dia de trabajo social medio; o,
dicho de otro modo, la produccién diaria de la fuerza de trabajo exigirad
medio dia de trabajo. Esta cantidad de trabajo necesaria para su
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produccién diaria constituye el valor de un dia de fuerza de trabajo, o sea, el
valor de la fuerza de trabajo diariamente reproducida. Y si representa-
mos medio dia de trabajo social medio por una masa de oro de 3 chelines
o un talero, tendremos que es un tilero el precio correspondiente al valor
diario de la fuerza de trabajo. Si el poseedor de la fuerza de trabajo la
ofrece en el mercado por un tdlero diario, su precio en venta serd igual a su
valor y, segin el supuesto de que aqui partimos, el po seedor de dinero &-
vido de convertirlo en capital paga, en efecto, este valor.

El limite Gltimo o minimo de;j valor de la fuerza de trabajo lo sefiala el
valor de aquella masa de mercancias cuyo diario aprovisionamiento es
indispensable para el poseedor de la fuerza de trabajo, para el hombre,
ya que sin ella no podria renovar su proceso de vida; es decir, el valor de
los medios de vida fisicamente indispen sables. Si el precio de la fuerza es in-
ferior a este minimo, descendera por debajo de su valor, ya que, en estas
condiciones, s6lo podrd mantenerse y desarrollarse de un modo raquitico.
Y el valor de toda mercancia depende del tiempo de trabajo necesario
para suministrarla en condiciones normales de buena calidad.

Es de un sentimentalismo extraordinariamente barato tachar de burda
esta valoracién de la fuerza de trabajo derivada de la propia naturaleza del
fenémeno y exclamar, con Rossi: “Concebir la capacidad de trabajo
(puissance de travail) haciendo caso omiso de los medios de subsistencia
del trabajo durante el proceso de pro duccién, equivale a concebir un
parto cerebral (étre de raison). Quien dice trabajo, quien dice capacidad de
trabajo, dice al propio tiempo obrero y medios de subsistencia del obre-
ro, obrero y salario.”*8 Noj; quien dice capacidad de trabajo no dice traba-
jo, del mismo modo que no es lo mismo capacidad para digerir que di-
gestion. Para digerir no basta, ciertamente, con tener un buen estémago.
Cuando decimos capacidad de trabajo, no hacemos caso omiso de los
medios de vida necesarios para alimentarla. Lejos de ello, expresamos el
valor de éstos en el valor de aquélla. Y si no logra venderla, al obrero no
le sirve de nada; antes al contrario, considera como una cruel fatalidad el
que su capacidad de trabajo exija una determinada cantidad de medios
de vida para su produccién y siga exigiéndolos constantemente para su
reproduccién. Y descubre, con Sismondi, que “la capacidad de trabajo... no

es nada, si no se la vende”. ¥

El caracter peculiar de esta mercancia especifica, de la fuerza de traba-
jo, hace que su valor de uso no pase todavia de hecho a manos del compra-
dor al cerrarse el contrato entre éste y el vendedor. Como toda mercan-
cfa, tenia ya un valor antes de lanzarse a la circulacién, puesto que, para
producirla, fue necesaria un determinada cantidad de trabajo social. Pero
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su valor de uso no se manifiesta hasta después, pues reside en el empleo o
aplicacion de la fuerza de trabajo. Por tanto, la enajenacién de la fuerza
de trabajo y su ejercicio real y efectivo, es decir, su existencia como valor
de uso, no coinciden en el tiempo. Y ya sabemos que, tratdindose de mer-
cancias®® en que la enajenacién formal del valor de uso mediante la ven-
ta y su entrega real y efectiva al comprador se desdoblan en el tiempo, el
dinero del comprador funciona casi siempre como medio de pago. En los
paises en que impera el régimen de produccion capitalista, la fuerza de
trabajo no se paga nunca hasta que ya ha funcionado durante el plazo se-
fialado en el contrato de compra, v. gr. al final de cada semana. Es decir,
que el obrero adelanta en todas partes al capitalista el valor de uso de la
fuerza de trabajo y el comprador la consume, la utiliza, antes de habérsela
pagado al obrero, siendo, por tanto, éste el que abre crédito al capitalista. Y
que esto no es ninguna fantasia lo demuestra el hecho de que, de vez en
cuando, los obreros pierdan los salarios devengados, al quebrar el capita-
lista,51 y lo evidencia también toda una serie de efectos menos circuns-
tanciales.”? Sin embargo, el que el dinero funcione como medio de com-
pra o como medio de pago no altera para nada el cardcter del cambio de
mercancias. El precio de la fuerza de trabajo se fija contractualmente,
aunque no se realice hasta después de entregada la mercancia, como ocu-
rre con el alquiler o la renta de una casa. La fuerza de trabajo queda ven-
dida, aunque no se pague hasta més tarde. Sin embargo, para enfocar el
fendmeno en toda su pureza, es conveniente partir del supuesto provis-
ional de que al poseedor de la fuerza de trabajo se le abona el precio con-
tractualmente estipulado en el momento mismo de venderla.

Ya sabemos cémo se determina el valor que el poseedor del di nero pa-
ga al poseedor de esta caracteristica mercancia que es la fuerza de trabajo.
Qué valor de uso obtiene aquél a cambio del dinero que abona es lo que ha
de revelar el consumo efectivo de la mercancia, el proceso de consumo de, la
fuerza de trabajo. El poseedor del dinero compra en el mercado de mer-
cancias y paga por todo lo que valen los objetos necesarios para este pro-
ceso, las materias primas, etc. El proceso de consumo de la fuerza de trabajo
es, al mismo tiempo, el proceso de produccion de la mercancia y de la plusva-
lia. E1 con sumo de la fuerza de trabajo, al igual que el consumo de cualg-
uier otra mercancia, se opera al margen del mercado o de la érbita de la cir-
culacion. Por eso, ahora, hemos de abandonar esta ruidosa escena, situa-
da en la superficie y a la vista de todos, para trasladarnos, siguiendo los
pasos del poseedor del dinero y del poseedor de la fuerza de trabajo, al
taller oculto de la produccién, en cuya puerta hay un cartel que dice: “No
admittance except on business.” (36) Aqui, en este taller, veremos no sélo
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como el capital produce, sino también como se produce él mismo, el capital. Y
se nos revelard def initivamente el secreto de la produccion de la plusvalia.

La drbita de la circulacién o del cambio de mercancias, dentro de cuyas
fronteras se desarrolla la compra y la venta de la fuerza de trabajo, era,
en realidad, el verdadero paraiso de los derechos del hombre. Dentro de estos
linderos, sélo reinan la libertad, la igualdad, la propiedad, y Bentham. La li-
bertad, pues el comprador y el vendedor de una mercancia, v. gr. de la
fuerza de trabajo, no obedecen a més ley que la de su libre voluntad. Con-
tratan como hombres libres e iguales ante la ley. El contrato es el resultado
final en que sus voluntades cobran una expresion juridica comiin. La ig-
ualdad, pues compradores y vendedores sélo contratan como poseedores
de mercancias, cambiando equivalente por equivalente. La propiedad, pues
cada cual dispone y solamente puede disponer de lo que es suyo. Y
Bentham, pues a cuantos intervienen en estos actos s6lo los mueve su inte-
rés. La tnica fuerza que los une y los pone en relacién es la fuerza de su
egoismo, de su provecho personal, de su interés privado. Precisamente por
eso, porque cada cual cuida solamente de si y ninguno vela por los de-
maés, contribuyen todos ellos, gracias a una armonia preestablecida de las co-
sas o bajo los auspicios de una providencia omniastuta, a realizar la obra
de su provecho mutuo, de su conveniencia colectiva, de su interés social.

Al abandonar esta 6rbita de la circulacién simple o cambio de mercan-
cfas, adonde el librecambista vulgaris va a buscar las ideas, los conceptos
y los criterios para enjuiciar la sociedad del capital y del trabajo asalaria-
do, parece como si cambiase algo la fisonomia de los personajes de nues-
tro drama. El antiguo poseedor de dinero abre la marcha convertido en
capitalista, y tras él viene el poseedor de la fuerza de trabajo, transforma-
do en obrero suyo; aquél, pisando recio y sonriendo desdefioso, todo aje-
treado; éste, timido y receloso, de mala gana, como quien va a vender su
propia pelleja y sabe la suerte que le aguarda: que se la curtan.
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Notas al pie capitulo IV

1 Hay dos proverbios franceses que expresan claramente la distincion
entre el poder que representa la propiedad de la tierra, poder basado en
vinculos perso nales de vasallaje y sefiorio, y el poder impersonal del di-
nero: nulle terte sans seigneur y l'argent n'a pas de maitre. (27)

77

2 “Con dinero se compran mercancias, y con mercancias dinero.
(Mercier de la Riviere, L'odre naturel et essentiel des sociétés politiques, p.
543.)

3 “Cuando se compra una cosa para volver a venderla, la suma inverti-
da en ella se llama dinero adelantado; si no se compra para revenderla,
puede dérsele el nombre de dinero gastado.” (James Steuart, Works, etc.,
cds. por el general Sir James Steuart. su hijo. Londres, 1801, vol. 1, p.
274.)

4 “No se cambia dinero por dinero”, dice Mercier de la Riviere, diri-
giéndose a los mercantilistas. (L'ordre naturel, etc., p. 486.) En una obra
que trata ex profeso del “comercio” y de la “especulacién”. leemos: “Todo
comercio versa sobre el intercambio de objetos de distintas clases, y la
ventaja (;para el comerciante?) brota precisamente de esta divercidad.
Cambiar una libra de pan por una libra de pan... no supondria ventaja al-
guna... de aqui el ventajoso contraste que media entre el comercio y el jue-
g0, el cual sélo consiste en cambiar dinero por di nero. ” (Th. Corbet, An
Inquiry into the Causes and Modes of the Wealth of Individuals; or the Prin-
ciples of Trade and Speculation explained. (28) Londres, 1841, p. 5.) Aun-
que Corbet no advierte que D — D, es decir, el cambio de dinero por dine-
ro, es la forma caracteristica de circulaciéon no sélo del capital comercial,
sino de fodo capital, reconoce por lo menos que esta forma se da en una
clase de comercio, en la especulacién, a la par que en el juego; y luego vie-
ne MacCulloch y descubre que comprar para vender es especular, con lo
cual cae por tierra la diferencia entre la especulacién y el comercio. “Toda
operacion por medio de la cual una persona compra un producto para volver a
venderlo, constituye de hecho un acto de es peculacién. ” MacCulloch, A
Dictionary practical, etc. of Com merce, Londres. 1847. p. 1009.) Pinto, el
Pindaro de la Bolsa de Amsterdam, se expresa en términos incompara-
blemente més ingenuos: “El comercio es un juego (frase tomada de Locke),
y jugando con mendigos no se puede ganar nada. Si durante mucho
tiempo se les quitase a todos cuanto llevan encima, no habria més reme-
dio que devolver amigablemente la mayor parte de las ganancias, para
poder reanudar el juego. ” Pinto, Traité de la Circulation et du Crédit,
Amsterdam, 1771, p. 231.)
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5 “El capital se divide... en el capital primitivo y la ganancia o incre-
mento del capital. . . , aunque en la practica esta ganancia se incorpore
inmediatamente al capital y se ponga en circulaciéon con éste.” (F. Engels,
“Umrisse zu einer Kritik der Nationalokonomie”, en
Deutsch—Franzosische Jahrbiicher, (29) eds. por Arnold Ruge y Carlos
Marx, Paris, 1844, p. 99.)

6 Aristoteles distingue entre la crematistica y la economia. Arranca de és-
tay entiende que, en cuanto arte de lucro, se limita a procurar los
elementos necesarios para la vida y los articulos ttiles para la casa o para
el Estado. “La verdadera riqueza estd formada por estos valores de uso,
pues la cantidad de fortuna de ésta, suficiente para vivir bien, no es ilimi-
tada. Pero hay otra clase de arte de lucro, a la que suele darse, acertada-
mente, el nombre de crematistice y para la cual no parecen existir limites
en punto a la riqueza y a la posesién. El comercio de mercancias, que sig-
nifica literalmente el negocio del tendero, y Aristételes acepta esta for-
mula porque en ella prevalece el valor de uso, no forma de suyo parte in-
tegrante de la crematistica, ya que en él el intercambio se limita a lo nece-
sario para las partes que en él intervienen (para comprador y vende-
dor.)” Por eso, sigue razonando Aristételes , la forma primitiva del co-
mercio de mercaderias fue el trueque, hasta que, al desarrollarse, surgi6
forzosamente el dinero. Con la invencién del dinero, el trueque hubo de
convertirse forzosamente en comercio de mercaderias, y éste, a su vez,
rompiendo con su tendencia primitiva, se desarroll6 bajo la forma de cre-
matistica, o sea, del arte de hacer dinero. Esta, la crematistica, se disting-
ue de la economia, en que “para ella la fuente de la riqueza es la circula-
cién y parece girar en torno al dinero, pues el dinero es el comienzo y el fin
de esta clase de cambio. Por eso, la riqueza a que aspira la crematistica es
ilimitada, como lo es en su ambicién todo arte que considera su fin, no co-
mo medio, sino como fin supremo, pues se esfuerza por acercarse cada
vez maés a él; en cambio, las artes que s6lo persiguen medios para un fin
no son jlimitadas, pues el propio fin se encarga de trazarles un limite; asi,
esta crematistica no encuentra ningtin dique a su ambicién, que es enrig-
uecerse de un modo absoluto. Es la economia, y no la crematistica, la que
tienen un limite. . . ; la primera aspira a algo distinto del dinero, la segun-
da no aspira mds que a aumentar éste. . . La confusién de ambas formas,
que influyen la una en la otra, lleva a algunos autores a la creencia de
que el fin tnico de la economia es la conservacién e incrementacién del
dinero hasta el infinito”. (Aris tételes, De Repuiblica, ed. Bokker, libro I,
caps.8y9.)
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7 “Las mercancias” (en el sentido de valores de uso) “no son la finali-
dad determinante del capitalista que negocia . . . ; su finalidad determi-
nante es el di nero.” (Th. Chalmers, On Political Econorny , etc., 2° ed.,
Londres, 1832, p. [165] 166.)

8 “Aunque el comerciante no desdefie la ganancia ya obtenida, su mi-
rada esta siempre pendiente de la ganancia futura.” (A. Genovesi, Lezioni
di Economia Civile (1765), ed. de los Economistas italianos, de Custodi,
Parte Moderna, vol. VIII, p. 139.)

9 “Es la pasién insaciable de ganancia, la auri sacra farnes, (30) la que
impulsa siempre al capitalista ” (MacCulloch, The Principles of Political
Econorny, Lon dres, 1830, p. 179). Por supuesto esta conciencia no impide
al propio MacCulloch y consortes, puestos en una perplejidad tedrica, v.
gr. al estudiar la superproduc cién, convertir al mismo capitalista en un
excelente ciudadano cuya tnica preocu pacién es producir valores de uso
y en quien se desarrolla incluso una verdadera hambre canina de zapa-
tos, sombreros, huevos, percal y otras categorias de valores de uso de los
mads vulgares.

10 Salvar es uno de los términos caracteristicos de los griegos para ex-
presar al atesoramiento. En inglés ocurre lo mismo: to save significa
“salvar” y “ahorrar”.

11 “Lo que las cosas no tienen de infinito en su progreso, lo tienen en
su ciclo.” (Galiani, Della moneta, p. 156.)

12 “No es la materia, sino el valor de esta materia, lo que forma el capi-
tal. (J. B. Say, Traité d’Economie Politique, 3° ed., Paris 1817. volumen II, p.
429.)

13 “El medio de circulacién (j) empleado para fines productivos es el
ca pital.” (MacLeod, The Theory and Practice of Banking, Londres, 1855,
vol. I, cap. I [p. 55]. “Capital es mercancia.” (James Mill, Elements of Politi-
cal Eco nomy, Londres, 1821, p. 74.)

14 “Capital... valor permanente que se multiplica.” (Sismondi, Nouve-
aux Principes de I'Economie Politique [Paris, 1819], vol. I, p. [88] 89.)

15 “El cambio es un negocio maravilloso, en el que ambas partes
contratantes ganan siempre (1) (Destutt de Tracy, Traité de la volonté et de
ses effets, Paris, 1826, p. 68). Es la misma obra publicada maés tarde con el
titulo de Traité d’Economie Politique.

16 Mercier de la Riviere, L'Ordre naturel, etc., p. 544.
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17 “El que uno de estos dos valores sea dinero o ambos sean simples
mercancias es, de suyo, lo més indiferente del mundo.” (Mercier de la Ri-
viére, ob. cit., p. 543.)

18 “No son los contratantes los que deciden acerca del valor; este es ya
anterior al contrato.” (Le Trosne, De I'intérét social, p. 906.)

19 “Dove égualita non & lucro.” (3 1) (Galiani, Della Moneta, en Custo-
di, Parte Moderna, t. IV, p. 244.)

20 “El cambio resulta desfavorable para una de las dos partes cuando
se interpone alguna circunstancia extrafia que aumenta o disminuye el
precio: en este caso, se quiebra la igualdad, pero este quebranto obedece
a la causa mencionada y no al cambio mismo.” (Le Trosne, De 1 interet
Social, p. 904.)

21 “El cambio es, por su naturaleza, un contrato de igualdad celebrado
entre un valor y otro valor igual a él. No es, por tanto, ningiin medio de enri-
quecerse, ya que se da tanto como se recibe.— (Le Trosne, ob. cit., p. 903.)

22 Condillac, Le Commerce et le Gouvernement, 1776, ed., Daire y Moli-
nari, en M;langes d’Economie Politique, Paris, 1847. p. 267 [291].

23 Por eso Le Trosne contesta muy certeramente a su amigo Condillac:
“En una sociedad desarrollada, no hay nada superfluo.” Y. al mismo
tiempo, le dedica esta pulla: “Si las dos partes que intervienen en el cam-
bio obtienen la misma cantidad de més por la misma cantidad de menos
obtendrdn las dos lo mismo.” Un hombre como Condillac, que no tiene
ni la menor idea de lo que es el valor de cambio, es el fiador més adecuado
que podia encontrar el sefior profesor Wilhelm Roscher para apoyar en él
sus conceptos infantiles. Véase su obra Die Grundtagen der Nationalokono-
mie, 3° ed., 1858

24 S. P. Newman, Elements of Political Economy. Andover y Nueva York.
1835. p. 175.

25 “Los vendedores no se enriquecen... subiendo el valor nominal del
producto ... pues lo que ganan como vendedores lo pierden integramente
en su calidad de compradores.” (The Essential Principles of the Wealth of
Nations, etc.. Londres, 1797. P. 66.)

26 “El vendedor que se vea obligado a desprenderse por 18 libras de
una cantidad de productos que represente en realidad un valor de 24, al
invertir la misma suma de dinero como comprador obtendrd también el
valor de 24 libras por 18." (Le Trosne, De 1'intérét social, p. 897.)

27 "Por tanto, ningtn vendedor puede, normalmente, elevar el precio
de sus mercancias sin verse obligado a pagar también mads caras las
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mercancias de los otros vendedores; y, por idéntica razén, ningtin consu-
midor puede, normalmente, comprar mds barato sin verse obligado, al
mismo tiempo, a bajar de precios las mercancias que vende.” (Mercier de
la Riviere, L'Ordre naturel, etc., p. 555.)

28 R. Torrens, An Essay on the Production of Wealth, Londres, 1821, p.
349

29 “La idea de que son los consumidores los que pagan las ganancias es,
evidentemente, una idea de todo punto absurda. ;Quiénes son consumi-
dores?" (G. Ramsay, An Essay on the Distribution of the Wealth, Edimbur-
go, 1836. p. 183.)

30 “Cuando alguien no encuentra demanda para sus productos, ;qué
le aconseja el sefior Malthus? ;Pagar a otra persona para que se los com-
pre? pregunta un ricardiano indignado a Malthus, quien al igual que su
discipulo, el cura Chalmers, se dedica a glorificar econémicamente a la
clase de simples comprado res o consumidores. Véase An Inquiry into
those principles respecting the Nature of Demand and the Necessity of Con-
sumption, lately advocated by Mr. Mal thus, (32) etc., Londres, 1821, p. 55

31 De parecer contrario era Destutt de Tracy, a pesar de ser —o acaso
por serlo— membre de I'Institut. Los capitalistas industriales, dice, obtienen
sus ganancias “vendiéndolo todo més caro de lo que les ha costado pro-
ducirlo. ;Y a quién lo venden? En primer lugar, se lo venden unos a
otros”. (Traitéi de ln Volonté, etc., p. 239.)

32 “El cambio de dos valores iguales no aumenta ni disminuye la masa
de los valores existentes en la sociedad. El cambio de dos valores desig-
uales... no altera tampoco la suma de los valores sociales, aunque afiada
al patrimonio de una persona lo que resta al patrimonio de otra.” (J. B.
Say, Traité d'Economie Poli tique , t. II, pp. 443 ss.) Say toma esta afirma-
cién de los fisidcratas casi al pie de la letra, sin preocuparse, naturalmen-
te, de las consecuencias que de ella se derivan. Por el siguiente ejemplo,
puede comprobarse de qué modo explotaba este autor, para aumentar su
propio “valor”, las obras de esta escuela, ya olvidadas en su tiempo. La
“famosisima frase” de monsieur Say: “On n' achéte des produits qu’avec
des produits ” (obra cit., t. II, p. 441) reza asi, en su original fisiocrético:
“Les productions ne se paient qu’'avec des p roductions”. (Le Trosne, De
l'intérit Social, p. 899.) (33)

33 “El cambio no infunde a los productos absolutamente ningtin va-
lor.” (F. Wayland, The Elements of Political Economy, Boston, 1853, p. 168.)

34 “Bajo el imperio de equivalentes inmutables, no habria comercio posi-
ble.” (G. Opdyke, A Treatise on Political Economy, Nueva York, 1851, p.
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69.) "La diferencia entre el valor real de cambio se basa en un hecho, a sa-
ber: que el valor de una cosa es distinto del llamado equivalente que por
ella se entrega en el comercio; es decir, que este equivalente no es tal eqg-
uivalente.— (F. Engels Urnrisse zu einer Kritik der National6lionomie, c.
1, p.96.)

35 Benjamin Franklin, Works, t. II. ed, Sparks en Positions to be exami-
ned concerning National Wealth. (34)

36 Aristoteles, De Repuiblica, libro 1, cap. 10

37 "Bajo las condiciones usuales del mercado, la ganancia no nace del
cambio. Si no existiese con anterioridad, no podria existir tampoco después de
esta transaccion.” (Ramsay, on An Essay the D istribution of Wealth, p. 184.)

38 Después de la explicacion anterior, el lector se dara cuenta de que
esto solo quiere decir que la creacién de capital tiene necesariamente que
ser posible aun cuando el precio de las mercancias sea igual a su valor. La
creacion del capital no puede explicarse por la divergencia entre los precios
y los valores de las mercancias. Si los precios difieren realmente de los
valores, lo primero que hay que hacer es reducirlos a éstos: es decir, pres-
cindir de esta circunstancia como de un factor fortuito, para enfocar en
toda su pureza el fendmeno de la creacion del capital sobre la base del
cambio de mercancias, sin dejarse extraviar en su observacién por cir-
cunstancias secundarias, perturbadoras y ajenas al verdadero proceso
que se estudia. Sabemos, por lo demads, que esta operacién no es, ni mu-
cho menos, una simple operacién cientifica. Las oscilaciones, constantes
de los precios en el mercado, su alza y su baja, se compensan y nivelan
mutuamente, reduciéndose por si mismas al precio medio como a su ley
interior. Esta ley es la que guia, por ejemplo, al comerciante o al industr-
ial, en todas las empresas de cierta duracién. El comerciante o el industr-
ial sabe que enfocando en conjunto un periodo un poco largo, las mercan-
cfas no se venden realmente por encima ni por debajo de su precio medio
sino a este precio. Por tanto, si a él le interesase especular en balde, es de-
cir, sin lucro, tendria necesariamente que plantearse el problema de la
creacion del capital asi: ;Cémo puede nacer el capital, estando los precios
regulados por el precio medio, que tanto vale decir, en iltima instancia,
por el valor de la mercancia? Y digo “en tultima instancia”, porque los
precios medios no coinciden directamente con las magnitudes de valor
de las mercancias, como entienden A. Smith, Ricardo y otros.

39 “Bajo la forma de dinero... el capital no engendra ganancia alguna ”.
(Ricardo, Principles of Political Economy, p. 267.)
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40 En algunas enciclopedias de la Antigiiedad clasica puede leerse el
absurdo de que en el mundo antiguo estaba ya plenamente desarrollado
el capital, “con la sola diferencia de que no existian obreros libres ni crédi-
to”. También el senor Mommsen incurre, en su Historia de Roma, en un
quid pro quo tras otro.

41 Por eso hay algunas legislaciones que sefialan un limite maximo de
tiempo para los contratos de trabajo. En los pueblos en que reina el traba-
jo libre, todos los c6digos reglamentan las condiciones de denuncia del
contrato. En algunos paises, sobre todo en México (y, antes de la guerra
norteamericana de Secesion, en los territorios desmembrados de México
como se ha hecho también, en cuanto al fondo del problema, en las pro-
vincias del Danubio hasta el destronamiento de Kusa), la esclavitud apa-
rece disfrazada bajo la forma de peonaje. Mediante anti cipos que han de
rescatarse trabajando y que se transmiten de generacién en generacion, el
peoén, y no soélo él, sino también su familia, pasa a ser, de hecho, pro-pie-
dad de otras personas y de sus familias. Judrez aboli6 el peonaje. Pero el
titulado emperador Maximiliano volvié a restablecer esta institucion por
medio de un de creto que en la Camara de representantes de Washington
hubo de ser denunciado acertadamente como el restablecimiento de la es-
clavitud en México. “De mis especiales aptitudes y posibilidades de acti-
vidad fisica y espiritual puedo ceder a otro un uso limitado en cuanto al
tiempo, pues, asi delimitadas, se destacan de mi totalidad y generalidad. Ce-
diendo todo mi tiempo, concretado por el trabajo, y la totalidad de mi pro-
duccién, convertiria en propiedad de otro lo sustancial de ella mi actividad
y realidad general, mi personalidad.” (Hegel. Philosophie des Rechts, Berlin,
1840, pagina 104, S 67.)

42 Lo que caracteriza, por tanto, la época capitalista es que la fuerza de
trabajo asume, para el propio obrero, la forma de una mercancia que le
pertenece, y su trabajo, por consiguiente, la forma de trabajo asalariado.
Con ello se generaliza, al mismo tiempo, la forma mercantil de los pro-
ductos del trabajo

43 “El valor (value or worth) de un hombre es, como el de todas las de-
mads cosas, su precio, o lo que es lo mismo, lo que se paga por el uso de su
fuerza.” (Th. Hobbes, Leviathan, en Works, ed. Molesworth, Londres,
1839-44, Vol. 111, pagina 76.)

44 Por eso el villicus que en la Roma antigua vigilaba, como una espec-
ie de capataz, a los esclavos agricolas percibia “una racién menor que los
siervos, ya que su trabajo era también maés ligero” (T. Mommsen, Historia
de Roma [vol, 1,21 ed. Berlin] 1,856, p. SIO.)
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45 Cfr. Over— Popiilation and its Remedy. Londres, 1846, por W. Th.
Thorriton,

46 Petty

47 “Su precio natural, (es decir, el precio natural del trabajo. . . ) consis-
te en la cantidad de medios de vida y de disfrute (comforts) necesarios,
con arreglo al clima y a los hédbitos de un pais, para asegurar la subsisten-
cia del obrero y permitirle criar una familia que garantice la oferta constante
de trabajo en el mercado.” R.. Torrens. An Essay on the external Corn Trade,
Londres, 1815, p. 62. Aqui se emplea la palabra “trabajo” impropiamen-
te, como sinénimo de "fuerza de trabajo".

48 Rossi, Cours d’ Economie Politique, Bruselas, 1842, p. 370
4 9. Sismondi, Nouveaux Principes, etc. t. I, p. 113.

50 "El trabajo se paga siempre después de terminado." (An Inquiry into
those Principles respecting the Nature of Demand, etc., p. 104.) “El crédito co-
mer cial tenia necesariamente que comenzar a partir del momento en que
al obrero, pri mer agente de la produccién, le permitian sus ahorros ag-
uardar hasta el final de la semana, de la quincena, del mes, del trimestre,
etc., para cobrar su salario.” (Ch. Ganilli, Des Systémes de I’Economie Poli-
tique, 24 ed., Paris, 1821, t. II, p. 150)

51 "El obrero presta su laboriosidad (industry) ; pero, afiade astuta-
mente Storch, “no arriesga nada” mds que “perder su salario . .. El obrero
no trans fier e ningtn objeto material". (Storch, Cours d’Economie
Politique, Petersburgo, 1815, t. 11, p. 37.)

52 Un ejemplo. En Londres existen dos clases de panaderos: los “full
priced”, que venden el pan por todo lo que vale, y los “undersellers”,
que lo venden por menos de su valor. Esta tdltima clase abarca més de las
tres cuartas partes del censo total de panaderos (p. XXXII del Report del
Comisario de gobierno H. S. Tre menheere acerca de las Grievances compl-
ained of by the journeymen bahers, etc., Londres, 1862). Estos undersellers
venden casi todos ellos un pan adulterado con mezcla de alumbre, jabén,
ceniza, cal, arena de Derbyshire y otros ingredientes igualmente sanos,
agradables y nutritivos (Véase el Libro azul que citamos mds arriba, asi
como el informe del Committee of 1855 on the Adulteration of Bread y la
obra del doctor Hassals Adulteraflons Detected, 2° ed. Londres, 186l.) Sir
John Gordon declaré ante el Comité de 1855 que, “a consecuencia de es-
tas adul teraciones, el pobre que vive de dos libras diarias de pan, no re-
cibe hoy, de hecho, ni la cuarta parte de esta materia nutritiva: esto, sin
contar con los dafios que supone para su salud”. Preguntando por qué
“una parte grandisima de la clase obrera, conociendo perfectamente la
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adulteracion, sigue comprando alumbre, arena, etc.”, Tremenhecre res-
ponde (véase obra cit., p. XLVIII) que “no tiene mds remedio que tomar
el pan que su panadero o su chandler’s s hop quiera darles”. Como no les
pagan hasta el final de la semana de trabajo, "tienen que aguardar tam-
bién hasta el final de la semana para pagar el pan consumido durante és-
ta por sus familias"; “y es notorio —afiade Tremenheere, aportando decla-
raciones de tes tigos— que el pan elaborado con esas mezclas se destina
expresamente a esta clase de clientes”(It is notorius that bread composed
of those mixtures, is rnade ex pressly for sale in this mannen”) En mu-
chos distritos agricolas de Inglaterra (y més todavia en Escocia) los salar-
ios se pagan de dos en dos semanas y hasta de mes en mes. Con estos
largos plazos de pago, el obrero agricola no tiene més remedio, como es
l6gico, que comprar sus mercancias a crédito... Se ve obligado a pagar
precios maés altos que los demds y vive encadenado materialmente al ten-
dero, que le fia. Asi por ejemplo, en Horningsham (Wilts), en que los sa-
larios se abonan de mes en mes, la harina que en otras partes cuesta 1
chelin y 10 pe niques a él le cuesta. 2 chelines y 4 peniques por stone.
(Sixth Report on Public Health by "The Medical Officer of the Privy Council",
etc., 1864, p. 264.) “Los estampadores manuales de percal de Paisly y Kil-
marnock (occidente de Escocia) consiguieron en 1853, gracias a una huel-
ga, que el plazo de paga se redujese de un mes a dos semanas.” (Reports
of the Inspectors of Factories 31st Oct. 1853, p. 34.) Otro lindo desarrollo del
crédito que el obrero abre al capitalista es, en cierto modo, el método seg-
uido por muchos industriales mineros ingleses y que consiste en pagar a
los obreros a fin de mes, haciéndoles entretanto entregas a cuenta, mu-
chas veces en forma de mercancias, que les cargan por mas de lo que va-
len en el mercado (sistema truck). “Entre los patronos de las minas (coal
masters), es corriente pagar a los obreros una vez al mes, haciéndoles en-
tregas a cuenta al final de cada semana. Estas entregas a cuenta se le ha-
cen en la tienda (es decir, en el “tommy- shop” o economato pertenec-
iente al propio duerio). El obrero toma el dinero con una mano y lo suelta
con la otra.” (Children’s Employment Commission, I1I Report, Londres, 1864,
p- 38, n. 192.)
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Parte 3
La produccion de la plusvalia absoluta
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CAPITULO V: PROCESO DE TRABAJO Y PROCESO DE
VALORIZACION
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1. El proceso de trabajo

El uso de la fuerza de trabajo es el trabajo mismo. El comprador de la
fuerza de trabajo la consume haciendo trabajar a su vendedor. Este se
convierte asi en fuerza de trabajo en accié n , en obrero, lo que antes sélo
era en potencia. Para materializar su trabajo en mercancias, tiene, ante to-
do, que materializarlo en valores de uso, en objetos aptos para la satisfac-
cién de necesidades de cualquier clase. Por tanto, lo que el capitalista ha-
ce que el obrero fabrique es un determinado valor de uso, un articulo de-
terminado. La produccion de valores de uso u objetos iitiles no cambia de ca-
racter, de un modo general, por el hecho de que se efecttie para el capita-
lista y bajo su control. Por eso, debemos comenzar analizando el proceso
de trabajo, sin fijarnos en la forma social concreta que revista.

El trabajo es, en primer término, un proceso entre la naturaleza y el
hombre, proceso en que éste realiza, regula y controla mediante su prop-
ia accion su intercambio de materias con la naturaleza. En este proceso,
el hombre se enfrenta como un poder natural con la materia de la natura-
leza. Pone en accién las fuerzas naturales que forman su corporeidad, los
brazos y las piernas, la cabeza y las manos, para de ese modo asimilarse,
bajo una forma ttil para su propia vida, las materias que la naturaleza le
brinda. Y a la par que de ese modo acttia sobre la naturaleza exterior a él
y la transforma, transforma su propia naturaleza, desarrollando las po-
tencias que dormitan en él y sometiendo el juego de sus fuerzas a su pro-
pia disciplina. Aqui, no vamos a ocuparnos, pues no nos interesan, de las
primeras formas de trabajo, formas instintivas y de tipo animal. Detras
de la fase en que el obrero se presenta en el mercado de mercancias como
vendedor de su propia fuerza de trabajo, aparece, en un fondo prehisto-
rico, la fase en que el trabajo humano no se ha desprendido atn de su
primera forma instintiva. Aqui, partimos del supuesto del trabajo plas-
mado ya bajo una forma en la que pertenece exclusivamente al hombre.
Una arafia ejecuta operaciones que semejan a las manipulaciones del teje-
dor, y la construccién de los panales de las abejas podria avergonzar, por
su perfeccion, a mas de un maestro de obras. Pero, hay algo en que el pe-
or maestro de obras aventaja, desde luego, a la mejor abeja, y es el hecho
de que, antes de ejecutar la construccion, la proyecta en su cerebro. Al fi-
nal del proceso de trabajo, brota un resultado que antes de comenzar el
proceso existia ya en la mente del obrero; es decir, un resultado que tenia
ya existencia ideal. El obrero no se limita a hacer cambiar de forma la ma-
teria que le brinda la naturaleza, sino que, al mismo tiempo, realiza en ella
su fin, fin que él sabe que rige como una ley las modalidades de su

165



actuacion y al que tiene necesariamente que supeditar su voluntad. Y es-
ta supeditacién no constituye un acto aislado. Mientras permanezca tra-
bajando, ademads de esforzar los 6rganos que trabajan, el obrero ha de
aportar esa voluntad consciente del fin a que llamamos atencion, atencién
que deberd ser tanto mds reconcentrada cuanto menos atractivo sea el
trabajo, por su caracter o por su ejecucion, para quien lo realiza, es decir,
cuanto menos disfrute de él el obrero como de un juego de sus fuerzas fi-
sicas y espirituales.

Los factores simples que intervienen en el proceso de trabajo son: la ac-
tividad adecuada a un fin, o sea, el propio trabajo, su objeto y sus medios.

El hombre se encuentra, sin que él intervenga para nada en ello, con Ia
tierra (concepto que incluye también, econémicamente, el del agua), tal y
como en tiempos primitivos surte al hombre de provisiones y de medios
de vida aptos para ser consumidos directamente, 1 como el objeto general
sobre que versa el trabajo humano. Todas aquellas cosas que el trabajo
no hace més que desprender de su contacto directo con la tierra son obje-
tos de trabajo que la naturaleza brinda al hombre. Tal ocurre con los pe-
ces que se pescan, arrancandolos a su elemento, el agua, con la madera
derribada en las selvas virgenes; con el cobre separado del filon. Por el
contrario, cuando el objeto sobre que versa el trabajo ha sido ya, diga-
moslo asi, filtrado por un trabajo anterior, lo llamamos materia prima. Es el
caso, por ejemplo, del cobre ya arrancado al filén para ser lavado. Toda
materia prima es objeto de trabajo, pero no todo objeto de trabajo es ma-
teria prima. Para ello es necesario que haya experimentado, por medio
del trabajo, una cierta transformacion.

El medio de trabajo es aquel objeto o conjunto de objetos que el obrero
interpone entre él y el objeto que trabaja y que le sirve para encauzar su
actividad sobre este objeto. El hombre se sirve de las cualidades mecani-
cas, fisicas y quimicas de las cosas para utilizarlas, conforme al fin perseg-
uido, como instrumentos de actuacién sobre otras Cosas.” El objeto que el
obrero empufia directamente —si prescindimos de los viveres aptos para
ser consumidos sin mas manipulacién, de la fruta, por ejemplo, en cuyo
caso los instru mentos de trabajo son sus propios érganos corporales — no
es el objeto sobre que trabaja, sino el instrumento de trabajo. De este mo-
do, los productos de la naturaleza se convierten directamente en 6rganos
de la actividad del obrero, 6rganos que él incorpora a sus propios 6rga-
nos corporales, prolongando asi, a pesar de la Biblia, su estatura natural.
La tierra es su despensa primitiva y es, al mismo tiempo, su primitivo ar-
senal de instrumentos de trabajo. Le suministra, por ejemplo, la piedra
que lanza, con la que frota, percute, corta, etc. Y la propia tierra es un
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instrumento de trabajo aunque exija, para su cultivo, para poder ser utili-
zada como instrumento de trabajo, toda otra serie de instrumentos y un
desarrollo de la fuerza de trabajo relativamente grande.3 Tan pronto co-
mo el proceso de trabajo se desarrolla un poco, reclama instrumentos de
trabajo fabricados. En las cuevas humanas mds antiguas se descubren
instrumentos y armas de piedra. Y en los origenes de la historia humana,
los animales domesticados, es decir, adaptados, transformados ya por el
trabajo, desempefian un papel primordial como instrumentos de trabajo,
al lado de la piedra y la madera talladas, los huesos y las conchas.* El uso y
la fabricaciéon de medios de trabajo, aunque en germen se presenten ya
en ciertas especies animales, caracterizan el proceso de trabajo especifica-
mente humano, razén por la cual Franklin define al hombre como “a tool-
making animal”, o sea como un animal que fabrica instrumentos. Y asi co-
mo la estructura y armazoén de los restos de huesos tienen una gran im-
portancia para reconstituir la organizacién de especies ani males desapa-
recidas, los vestigios de instrumentos de trabajo nos sirven para apreciar
antiguas formaciones econémicas de la sociedad, ya sepultadas. Lo que
distingue a las épocas econémicas unas de otras no es lo que se hace, si-
no el como se hace, con qué instru mentos de trabajo se hace.? Los instru-
mentos de trabajo no son solamente el barémetro indicador del desarro-
llo de la fuerza de trabajo del hombre, sino también el exponente de las
condiciones sociales en que se trabaja. Y, dentro de la categoria de los
instrumentos de trabajo, los instrumentos mecdnicos, cuyo conjunto forma
lo que podriamos llamar el sistema dseo y muscular de la produccion, acusan
las caracteristicas esenciales de una época social de produccién de un
modo mucho més definido que esos instrumentos cuya funcién se limita
a servir de receptdculos de los objetos de trabajo y a los que en conjunto
podriamos designar, de un modo muy genérico, como el sistema vascular
de la produccion, v. gr., los tubos, los barriles, las canastas, los jarros, etc.
La industria quimica es la tinica en que estos instrumentos revisten una
importancia consi derable. ©

Entre los objetos que sirven de medios para el proceso de trabajo cuén-
tanse, en un sentido amplio, ademads de aquellos que sirven de mediado-
res entre los efectos del trabajo y el objeto de éste y que, por tanto, actian
de un modo o de otro para encauzar la actividad del trabajador, todas ag-
uellas condiciones materiales que han de concurrir para que el proceso de
trabajo se efecttie. Tratase de con diciones que no se identifican directa-
mente con dicho proceso, pero sin las cuales éste no podria ejecutarse, o
s6lo podria ejecutarse de un modo imperfecto. Y aqui, volvemos a encon-
trarnos, como medio general de trabajo de esta especie, con la tierra
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misma, que es la que brinda al obrero el locus stand (3 7) y a su actividad
el campo de accién (field of empilogment). Otros medios de trabajo de este
género, pero debidos ya al trabajo del hombre, son, por ejemplo, los loca-
les en que se trabaja, los canales, las calles, etc.

Como vemos, en el proceso de trabajo la actividad del hombre consigue,
valiéndose del instrumento correspondiente, transformar el objeto sobre
que versa el trabajo con arreglo al fin perseguido. Este proceso desembo-
ca y se extingue en el producto. Su producto es un valor de uso, una mater-
ia dispuesta por la naturaleza y adaptada a las necesidades humanas me-
diante un cambio de forma. El trabajo se compenetra y confunde con su
objeto. Se materializa en el objeto, al paso que éste se elabora. Y lo que en
el trabajador era dinamismo, es ahora en el producto, plasmado en lo
que es, quietud. El obrero, es el tejedor, y el producto el tejido.

Si analizamos todo este proceso desde el punto de vista de su resulta-
do, del producto, vemos que ambos factores, los medios de trabajo y el objeto
sobre que éste recae, son los medios de produccién.” y el trabajo un trabajo
productivo.8

Para engendrar un valor de uso como producto, el proceso de trabajo
absorbe, en concepto de medios de produccién, otros valores de uso, pro-
ducto a su vez de procesos de trabajo anteriores. Y el mismo valor de uso
que forma el producto de este trabajo, constituye el medio de produccién
de aquél. Es decir, que los productos no son solamente el resultado, sino
que son, al mismo tiempo, la con dicién del proceso de trabajo.

Excepcion hecha de la industria extractiva, aquella a la que la naturaleza
brinda el objeto sobre que trabaja, v. gr. la mineria, la caza, la pesca, etc.
(la agricultura s6lo entra en esta categoria cuando se trata de la rotura-
cién y cultivo de tierras virgenes), todas las ramas industriales recaen so-
bre objetos que tienen el cardcter de materias primas, es decir, sobre mater-
iales ya filtrados por un trabajo anterior, sobre objetos que son ya, a su
vez, productos de trabajo. Tal ocurre, por ejemplo, con la simiente, en la
agricultura.

Los animales y las plantas, que solemos considerar como productos
naturales, no son solamente productos del afio anterior, supongamos, si-
no que son, bajo su forma actual, el fruto de un proceso de trans-forma-
cién desarrollado a lo largo de las generaciones, controlado por el hom-
bre y encauzado por el trabajo humano. Por lo que se refiere a los instru-
mentos de trabajo, la inmensa mayoria de éstos muestran atn a la mirada
superficial las huellas de un trabajo, anterior.
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Las materias primas pueden formar la sustancia principal de un pro-
ducto o servir sim plemente de materias auxiliares para su fabri cacién. Las
materias auxiliares son absorbidas por el mismo instrumento de trabajo, el
carbén por la maquina de vapor, el aceite por la rueda, el heno por el ca-
ballo de tiro, o incorporadas a la materia prima, para operar en ella una
transformacién de cardcter material, como ocurre con el cloro que se em-
plea para blanquear las telas, con el carbén que se mezcla al hierro, con el
color que se da a la lana, etc.; otras veces, sirven para ayudar simplemen-
te a la ejecucion del trabajo, que es lo que acontece, v. gr. con los materiales
empleados para iluminar y calentar los locales en que se trabaja. En la
verdadera industria quimica, se borra esta distinciéon entre materias prin-
cipales y auxiliares, ya que en la sustancia del producto no reaparece
ninguna de las materias primas empleadas.’

Como todas las cosas poseen numerosas cualidades, siendo por tanto
susceptibles de diversas aplicaciones ttiles, el mismo producto puede
entrar como materia prima de los procesos de trabajo mds diversos. El
trigo, por ejemplo, es materia prima para el fabricante de harina y para el
fabricante de almidén, para el destilador de aguardiente, para el ganade-
ro, etc. Ademads, es, como simiente, materia prima de su propia produc-
cién. El carbén es producto de la industria carbonifera, y a la par medio
de produccién de la misma rama industrial.

Un mismo producto puede servir de medio de trabajo y de materia
prima en el mismo proceso de produccién. Asi, por ejemplo, en la gana-
deria, el ganado, o sea, la materia prima que se elabora es al mismo tiem-
po un medio para la produccién de abono animal.

Puede ocurrir que un producto apto para ser directamente con sumi-
do, se emplee de nuevo como materia prima para la elaboracién de otro
producto, como se hace por ejemplo con la uva para la fabricacién de vi-
no. Otras veces el trabajo arroja su producto bajo una forma en que sélo
puede emplearse como materia prima. A estas materias primas se les da
el nombre de articulos a medio fabricar, aunque mds exacto seria denomi-
narlas articulos intermedios, como son por ejemplo el algodén, el hilado,
la hebra, etc. Aun siendo ya de suyo un producto, puede ocurrir que la
materia prima originaria tenga que recorrer toda una gradacién de
diferentes procesos, en los que va funcionando sucesivamente como ma-
teria prima, bajo una forma distinta cada vez, hasta llegar al proceso de
trabajo final, del que sale convertida en medio de vida apto para su consu-
mo o en instrumento de trabajo terminado.
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Como se ve, el que un valor de uso represente el papel de materia pri-
ma, medio de trabajo o producto, depende tnica y exclusivamente de las
funciones concretas que ese valor de uso desempena en el proceso de tra-
bajo, del lugar que en él ocupa; al cambiar este lugar, cambian su destino
y su funcién.

Por tanto, al entrar como medio de produccién en un nuevo proceso de
trabajo, el producto pierde su cardcter de tal. Ahora, ya sé6lo funciona co-
mo factor material del trabajo vivo. Para el tejedor, el huso no es més que
el instrumento con que teje y la hebra el material tejido. Claro esta que
no es posible tejer sin materia prima y sin huso. Para comenzar a tejer, es
condicién indispensable, por tanto, la existencia de este producto. Pero,
en lo que toca al proceso mismo de tejer, es de todo punto indiferente que
la hebra y el huso sean producto de un trabajo anterior, del mismo modo
que en el proceso de la nutricién es indiferente que el pan sea producto
de trabajos anteriores ejecutados por el labrador, el molinero, el panade-
ro, etc. En realidad, cuando los instrumentos de produccién acusan en el
proceso de trabajo su cardcter de productos de un trabajo anterior es
cuando presentan algtun defecto. Cuando el cuchillo no corta o la hebra
se rompe a cada paso es cuando los que manejan estos materiales se ac-
uerdan del que los fabricé. En el producto bien elaborado se borran las
huellas del trabajo anterior al que debe sus cualidades ttiles.

Una maquina que no presta servicio en el proceso de trabajo es una
magquina inatil. Y no sélo es inttil, sino que ademds cae bajo la accion
destructora del intercambio natural de materias. El hierro se oxida, la
madera se pudre. La hebra no tejida o devanada es algodén echado a
perder. El trabajo vivo tiene que hacerse cargo de estas cosas, resucitarlas
de entre los muertos, convertirlas de valores de uso potenciales en valo-
res de uso reales y activos. Lamidos por el fuego del trabajo, devorados
por éste como cuerpos suyos, fecundados en el proceso de trabajo con
arreglo a sus funciones profesionales y a su destino, estos valores de uso
son absorbidos, pero absorbidos de un modo provechoso y racional, co-
mo elementos de creaciéon de nuevos valores de uso, de nuevos produc-
tos, aptos para , ser absorbidos a su vez como medios de vida por el con-
sumo indi vidual o por otro nuevo proceso de trabajo, si se trata de med-
ios de produccion,

Por tanto, los productos existentes no son solamente resultados del pro-
ceso de trabajo, sino también condiciones de existencia de este; ademads, su
incorporacién al proceso de trabajo, es decir, su contacto con el trabajo
vivo es el tnico medio de conservar y realizar corno valores de uso estos
productos de un trabajo anterior.
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El trabajo devora sus elementos materiales, su objeto y sus instrumen-
tos, se alimenta de ellos —, es, por tanto, su proceso de consumo. Este con-
sumo productivo se distingue del consumo individual en que éste devora los
productos como medios de vida del ser viviente, mientras que aquél los
absorbe como medios de vida del trabajo, de la fuerza de trabajo del in-
dividuo, puesta en accioén. El producto del consumo individual, es, por
tanto, el consumidor mismo; el fruto del consumo productivo es un produc-
to distinto del consumidor.

En todos aquellos casos en que recae sobre productos y se ejecuta por
medio de ellos, el trabajo devora productos para crear produc tos, o desgasta
productos corno medios de produccién de otros nuevos. Pero, si en un princip-
io, el proceso de trabajo se entablaba solamente entre el hombre y la tie-
rra, es decir, entre el hombre y algo que existia sin su cooperacién, hoy
intervienen todavia en él medios de produccién creados directamente
por la naturaleza y que no presentan la menor huella de trabajo humano.

El proceso de trabajo, tal y como lo hemos estudiado, es decir, fijandonos
solamente en sus elementos simples y abstractos, es la actividad racional
encaminada a la produccién de valores de uso, la asimilacién de las ma-
terias naturales al servicio de las necesidades humanas, la condicién ge-
neral del intercambio de materias entre la naturaleza y el hombre, la con-
dicién natural eterna de la vida humana, y por tanto, independiente de
las formas y modalidades de esta vida y comtn a todas las formas socia-
les por igual. Por eso, para exponerla, no hemos tenido necesidad de pre-
sentar al trabajador en relaciéon con otros. Nos bastaba con presentar al
hombre y su trabajo de una parte, y de otra la naturaleza y sus materias.
Del mismo modo que el sabor del pan no nos dice quién ha cultivado el
trigo, este proceso no nos revela tampoco las condiciones bajo las cuales
se ejecutd, no nos descubre si se ha desarrollado bajo el latigo brutal del
capataz de esclavos o bajo la mirada medrosa del capitalista, si ha sido
Cincinato quien lo ha ejecutado, labrando su par de j ugera, o ha sido el
salvaje que derriba a una bestia de una pedrada.10

Retornemos a nuestro capitalista in spe. (3 8) Le habiamos dejado en el
mercado de mercancias, comprando todos los elementos nece sarios para
un proceso de trabajo: los elementos materiales o medios de produccion y los
elementos personales, o sea la fuerza de trabajo. Con la mirada alerta del
hombre que conoce el terreno que pisa, el capitalista en ciernes elige los
medios de produccién y las fuerzas de trabajo mds convenientes para su
rama especial de industria: hilados, fabricacién de zapatos, etc. Nuestro
capitalista se dispone, pues, a consumir la mercancia que ha comprado,
la fuerza de trabajo, es decir, hace que su poseedor, o sea, el obrero, consuma
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trabajando los medios de produccién. Claro estd que el caracter general del
proceso de trabajo no varia por el hecho de que el obrero lo ejecute para
el capitalista, en vez de ejecutarlo para si. Tampoco cambia, de primera
intencién, porque en este proceso venga a deslizarse el capitalista, la ma-
nera concreta de hacer botas o de hilar hebra. El capitalista empieza, como
es logico, tomando la fuerza de trabajo tal y corno se la brinda el merca-
do, y lo mismo, naturalmente, su trabajo, fruto de una época en que no
existian capitalistas. Tiene que pasar todavia algtn tiempo para que el
sistema de produccion se transforme por efecto de la sumisién del trabajo al
capital; por eso no habremos de estudiar aqui, sino en su lugar, esta
transformacion.

Ahora bien, el proceso de trabajo, considerado como proceso de consumo
de la fuerza de trabajo por el capitalista, presenta dos fenémenos
caracteristicos.

El obrero trabaja bajo el control del capitalista, a quien su trabajo pertene-
ce. El capitalista se cuida de vigilar que este trabajo se ejecute como es
debido y que los medios de produccién se empleen convenientemente, es
decir, sin desperdicio de materias primas y cuidando de que los instru-
mentos de trabajo se traten bien, sin desgastarse mas que en aquella par-
te en que lo exija su empleo racional.

Pero hay algo mas, y es que el producto es propiedad del capita lista y no
del productor directo, es decir, del obrero. El capitalista paga, por ejem-
plo, el valor de un dia de fuerza de trabajo. Es, por tanto, duefio de utilizar
como le convenga, durante un dia, el uso de esa fuerza de trabajo, ni mas
ni menos que el de otra mercancia cualquiera, v. gr. el de un caballo que
alquilase durante un dia. El uso de la mercancia pertenece a su compra-
dor, y el poseedor de la fuerza de trabajo s6lo puede entregar a éste el
valor de uso que le ha vendido entregdndole su trabajo. Desde el instante
en que pisa el taller del capitalista, el valor de uso de su fuerza de trabajo,
y por tanto su uso, o sea, el trabajo, le pertenece a éste. Al comprar la fuerza
de trabajo, el capitalista incorpora el trabajo del obrero, como fermento vi-
vo, a los elementos muertos de creacién del producto, propiedad suya
también. Desde su Punto de vista, el proceso de trabajo no es mdas que el
consumo de la mercancia fuerza de trabajo comprada por él, si bien sélo
la puede consumir facilitindole medios de produccion. El proceso de trabajo
es un proceso entre objetos comprados por el capitalista, entre objetos perte-
necientes a él Y el producto de este proceso le pertenece, por tanto, a él, al ca-
pitalista, ni mds ni menos que el producto del proceso de fermentacién
de los vinos de su bodega.!!
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2. El proceso de valorizacién

El producto —propiedad del capitalista— es un valor de uso: hilado, bo-
tas, etc. Pero, aunque las botas, por ejemplo, formen en cierto modo la
base del progreso social y nuestro capitalista sea un hombre progresivo
como el que més, no fabrica las botas por amor al arte de producir calza-
do. El valor de uso no es precisamente, en la produccién de mercancias, la
cosa qu'on aime pour lut—-meme. (39) En la produccién de mercancias los valo-
res de uso se producen pura y simplemente porque son y en cuanto son
la encarnacion material, el, soporte del valor de cambio. Y nuestro capitalista
persigue dos objetivos. En primer lugar, producir un valor de uso que
tenga un valor de cambio, producir un articulo destinado a la venta, una
mercancia. En segundo lugar, producir una mercancia cuyo valor cubra y re-
base la suma de valores de las mercancias invertidas en su produccion, es decir,
de los medios de produccién y de la fuerza de trabajo, por los que adelan-
t6 su buen dinero en el mercado de mercancias. No le basta con producir
un valor de uso; no, él quiere producir una mercancia; no sélo un valor de
uso, sino un valor; y tampoco se contenta con un valor puro y simple, si-
no que aspira a una plusvalia, a un valor mayor.

Hasta aqui, nos hemos limitado a estudiar un aspecto del proceso, pues
se trata de la produccion de mercancias. Y asi como la mercancia es unidad
de valor de uso y valor, su proceso de produccién tiene necesariamente que
englobar dos cosas: un proceso de produccion y un proceso de creacion de valor.

Sabemos que el valor de toda mercancia se determina por la cantidad
de trabajo materializado en su valor de uso, por el tiempo de trabajo social-
mente necesar io para su produccion. Este criterio rige también para el pro-
ducto que va a parar a manos del capitalista, como resultado del proceso
de trabajo. Lo primero que hay que ver, pues, es el trabajo materializado en
este producto.

Supongamos, por ejemplo, que se trata de hilado.

Para la fabricacién del hilado se ha necesitado, en primer lugar, la ma-
teria prima correspondiente, digamos por ejemplo 10 libras de algodén. El
valor del algodén no hace falta investigarlo, pues el capitalista lo compra
en el mercado por lo que vale, v. gr. por 10 chelines. En el precio del algo-
doén se contiene ya, como trabajo social general, el trabajo necesario para
su produccién. Supondre mos, ademads, que la masa de husos desgastada
para fabricar el algodén, que representa para nosotros todos los demas
medios de trabajo invertidos, posee un valor de 2 chelines. Si una masa
de oro de 12 chelines es el producto de 24 horas de trabajo, o sea de dos
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jornadas de trabajo, tendremos que en el hilo aparecen materializadas
dos jornadas de trabajo.

El hecho de que el algodén cambie de forma y de que la masa de husos
desgastada desaparezca radicalmente, no debe movernos a confusién. Con
arreglo a la ley general del valor, 10 libras de hilado, por ejemplo, equi-
valen a 10 libras de algodén y a 1/4 de huso, siempre y cuando que el
valor de 40 libras de hilado sea igual al de 40 libras de algodén més el de
un huso entero, o, lo que es lo mismo, siempre y cuando que para produ-
cir los dos términos de esta ecuacion se requiera el mismo tiempo de traba-
jo. Arrancando de esta premisa, el mismo tiempo de trabajo aparece repre-
sentado, de una parte, en el valor de uso hilado y de otra parte en los va-
lores de uso algodén y huso. Al valor le tiene, pues, sin cuidado el que
aparezca encarnado en hilado, huso o algodén. El hecho de que el, huso
y el algodén, en vez de yacer inméviles, el uno junto al otro, se combinen
en el proceso de la hilatura, combinacién que altera sus formas ftiles,
convirtiéndolos en hilado no afecta para nada a su valor; es exactamente lo
mismo que si se trocasen por un equivalente de hilado mediante un sim-
ple cambio.

El tiempo de trabajo necesario para producir el algodén es parte inte-
grante del tiempo de trabajo necesario para producir el hilado al que sir-
ve de materia prima, y se contiene, por tanto, en éste. Y otro tanto acon-
tece con el tiempo de trabajo necesario para pro ducir la masa de husos
sin cuyo desgaste o consumo no podria hilarse el algodém.12

Asi, pues, cuando se analiza el valor del hilado, el tiempo de trabajo nece-
sario para su produccién, podemos considerar como fases distintas y su-
cesivas del mismo proceso de trabajo los diversos procesos concretos de trabajo,
separados en el espacio y en el tiempo, que es necesario recorrer para
producir el algodén y la masa de husos consumida, hasta convertir por
fin en hilado los husos y el algodén. Todo el trabajo contenido en el hila-
do es trabajo pretérito. Pero el hecho de que el tiempo de trabajo necesario
para la produccién de sus elementos integrantes se haya ejecutado antes,
esté, por decirlo asi, en pluscuamperfecto, mientras que el trabajo
invertido directamente para llevar a término el proceso final, el hilar, se
halle mds cerca del presente, en pretérito perfecto, digdmoslo asi, es un
hecho absolutamente indiferente. Si para construir una casa se requiere
una determinada masa de trabajo, digamos por ejemplo 30 dias de traba-
jo, el hecho de que la tdltima jornada de trabajo se incorpore a la produc-
cién 29 dias después que la primera no altera en nada el total del tiempo
de trabajo absorbido por la casa. Para estos efectos, es como si el tiempo
de trabajo que se contiene en los instrumentos de trabajo y en la materia

175



prima se hubiese invertido en una fase anterior del proceso de hilatura,
con anterioridad al que en la fase final se afiade bajo la forma de hilado.

Por tanto, los valores de los medios de produccién, el valor del algo-
doén y el de los husos, expresados en el precio de 12 chelines, forman par-
te integrante del valor del hilado, o sea, del valor del producto.

Mas para ello han de darse dos condiciones. La primera es que el algo-
doén y los husos sirvan real y verdaderamente para la pro duccién de un
valor de uso. En nuestro ejemplo, para la fabricacion de hilado. Al valor le
es indiferente en qué valor de uso tome cuerpo, pero tiene que tomar
cuerpo necesariamente en un valor de uso, sea el que fuere. La segunda
condicién es que solamente se invierta el tiempo de trabajo necesario pa-
ra las condiciones sociales de produccion reinantes. Asi por ejemplo, si para
producir 1 libra de hilado sélo se requiere 1 libra de algodén, no debera
emplearse més. Y lo mismo por lo que se refiere a los husos. 51 al capita-
lista se le ocurriera, por un acto de su fantasia, emplear husos de oro en
vez de husos de acero, cargaria con las consecuencias, pues en el valor del
hilado solamente cuenta el trabajo socialmente necesario, o sea, el tiempo de
trabajo necesario para producir husos de acero.

Ya sabemos qué parte representan, en el valor del hilado, los medios
de produccién, o sea, el algodén y los husos. Representan 12 chelines, es
decir, la materializacién de dos jornadas de trabajo. Ahora, tratase de sa-
ber cudl es la parte de valor que el hilandero, con su trabajo, afiade al
algodon.

Este trabajo ha de ser enfocado aqui desde un punto de vista totalmen-
te distinto de aquel en que nos situdbamos para analizar el proceso de tra-
bajo. En el proceso de trabajo, todo giraba en tomo a un actividad enca-
minada a un fin: la de convertir el algodén en hilado. Cuanto mds apto
para su fin sea el trabajo, tanto mejor serd el hilado suponiendo que to-
das las demads circunstancias no varien. El trabajo del hilandero era un
trabajo especificamente dis tinto de otros trabajos productivos, y la dife-
rencia se revelaba subjetiva y objetivamente en la finalidad especial de
hilar, en sus espe ciales manipulaciones, en el caracter especial de sus
medios de pro duccién y en el valor de uso especial de su producto. El
algodon y el huso son medios de vida del trabajo de hilanderia, pero no sir-
ven para fundir cafiones. En cambio, enfocado como fuente de valor, el tra-
bajo del hilandero no se distingue absolutamente en nada del trabajo del
perforador de cafiones, ni, para no salimos demasiado del campo de
nuestro ejemplo, de los trabajos del plantador de algodén y del fabrican-
te de husos, materializados en los medios de produccion del hilado. Esta
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identidad es la que permite que el plantar algodon, el fabricar husos y el
hilar sean otras tantas partes s6lo cuan tita tivamente distintas del mismo
valor total, o sea, del valor del hilo. Aqui, ya no se trata de la calidad, de la
natura leza y el contenido del trabajo, sino pura y exclusivamente de su
cantidad. Y ésta se calcula por una sencilla operacion aritmética. Para ello,
suponemos que el trabajo de hilar es trabajo simple, trabajo social medio.
Mas adelante, veremos que el supuesto contrario no hace cambiar los tér-
minos del problema.

A lo largo del proceso de trabajo, éste se trueca constantemente de ing-
uietud en ser, de movimiento en materialidad. Al final de una hora de
trabajo, las manipulaciones del hilandero se traducen en una determina-
da cantidad de hilado, o, lo que es lo mismo, una determinada cantidad
de trabajo, una hora de trabajo, se materializa en el algodén. Decimos hora
de trabajo, o lo que tanto vale, inversién de las fuerzas vitales del hilan-
dero durante una hora, porque aqui el trabajo del hilandero sélo interesa
en cuanto inversién de fuerza de trabajo, y no como la modalidad especi-
fica de trabajo que supone el hilar.

Ahora bien, es de una importancia extraordinaria, decisiva, el que,
mientras dura el proceso de transformacion del algodén en hilados, este
proceso no absorba mas que el tiempo de trabajo socialmente necesari o. Si,
en condiciones normales, es decir, en las con diciones sociales medias de
produccién, durante una hora de trabajo a libras de algodén se convier-
ten en b libras de hilado, s6lo podré considerarse como jornada de traba-
jo de 12 horas aquella que convierta 12 X a libras de algodén en 12 X b li-
bras de hilo. S6lo el tiempo de trabajo socialmente necesario cuenta como
fuente de valor.

Al igual que el trabajo, las materias primas y el producto pre sentan
aqui una fisonomia completamente distinta de la que presentaban cuan-
do enfocdbamos estos elementos desde el punto de vista del proceso de
trabajo en sentido estricto. Ahora, la materia prima sélo interesa en cuan-
to absorbe y asimila una determinada cantidad de trabajo. Si la materia prima
se convierte efectivamente en hilado mediante esta absorcién, es porque
la fuerza de trabajo se despliega y se le incorpora en forma de trabajo de
hilatura. Pero aqui, el producto, el hilado no es mas que el termémetro
del trabajo absorbido por el algodén. Si durante una hora se tejen 12/3,
libras de algodoén o se transforman en 12/3, libras de hilo, 10 libras de hi-
lado equivaldrdn a 6 horas de trabajo absorbido. Aqui, deter minadas
cantidades de productos, fijadas por la experiencia, no representan mas que
determinadas cantidades de trabajo, una determ inada masa de tiempo
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de trabajo cuajado. Son, simplemente, la materializacion de 1 hora, de 2
horas, de un dia de trabajo social.

El hecho de que el trabajo sea precisamente trabajo de hilan derfa, su
materia prima algodén y su producto hilado, no interesa nada para estos
efectos, como tampoco interesa la circunstancia de que el objeto sobre que
recae el trabajo sea ya, a su vez, producto de otro trabajo anterior. Si el
obrero, en vez de trabajar en el ramo de hilanderia trabajase en una mina
de carbon, el objeto de su trabajo, el carbdn, seria de distinta naturaleza,
pero, a pesar de ello, una cantidad determinada de carbén arrancado a la
veta, v. gr. un quintal de hulla, representaria una determinada cantidad
de trabajo absorbido.

Al tratar de la venta de la fuerza de trabajo, partiamos del supuesto de
que su valor diario era de 3 chelines, encarnandose en las tltimas 6 horas
de la jornada y siendo, por tanto, necesaria esta cantidad de trabajo para
producir la suma normal de los medios diarios de vida del obrero. Ahora
bien, si durante una hora de trabajo nuestro tejedor transforma 12/3 li-
bras de algodén en 12 /3 libras de hilad0,13en 6 horas transformara 10 li-
bras de algodén en 10 libras de hilado; por tanto, durante el proceso de
hilado, el algodén absorbera 6 horas de trabajo. Este tiempo de trabajo
estd representado por una cantidad de oro equivalente a 3 chelines. El te-
jedor incorpora, pues, al algodén, con su trabajo, un valor de 3 chelines.

Analicemos el valor total del producto, o sea, de las 10 libras de hilado. En
él se materializan 2 1/2 jornadas de trabajo: 2 en el algodén y en la masa
de husos consumida y 1/2 en el proceso de trabajo del hilandero. Este
tiempo de trabajo representa una masa de oro de 15 chelines. El precio
adecuado al valor de las 10 libras de hilo es, por tanto, de 15 chelines, y
el de una libra de hilado 1 chelin y 6 peniques.

Al llegar aqui nuestro capitalista se queda perplejo. Resulta que el valor
del producto es igual al valor del capital desembolsado. El valor desembolsado
por el capitalista no se ha valorizado, no ha engendrado plusvalia; o, 1o que
es lo mismo, el dinero no se ha convertido en capital. El precio de las 10 li-
bras de hilo son 15 chelines, los mismos 15 chelines que el capitalista hu-
bo de invertir en el mercado para adquirir los elementos integrantes del
producto, o lo que tanto vale, los factores del proceso de trabajo: 10 chelines
en el algodoén, 2 chelines en la masa de husos desgastada y 3 chelines en
la fuerza de trabajo. De nada sirve que el valor del hilo se haya incrementa-
do, pues su valor no es mas que la suma de los valores que antes se distri-
buian entre el algodoén, los husos y la fuerza de trabajo, y de la simple su-
ma de valores existentes jamds puede brotar un valor nuevo, la plusvalia.'*
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Lo que hacen estos valores es concentrarse en un objeto, pero esto no sig-
nifica nada, pues ya lo estaban en la suma de dinero de 15 chelines, antes
de desperdigarse en las tres mercancias compradas.

De suyo, este resultado no tiene nada de sorprendente. Una libra de
hilado vale 1 chelin y 6 peniques. Es, pues, 16gico que nuestro capitalista
abone 15 chelines en el mercado por 10 libras de hilado. Tanto da que
compre su casa particular, lista y terminada, en el mercado o que la man-
de edificar: ninguna de estas operaciones aumentaré el dinero invertido
en adquirir la casa.

Tal vez el capitalista, versado en materia de economia vulgar, diga que
ha desembolsado su dinero con la intencién de obtener del negocio mas di
nero del que invirtié. Pero, el infierno estd empedrado de buenas intencio-
nes, y del mismo modo podia abrigar la de obtener dinero sin produ-
cir.1° El capitalista amenaza. No volverdn a engafarle. En adelante, com-
prara la mercancia, lista y terminada, en el mercado, en vez de fabricarla
por su cuenta. Pero, si todos sus hermanos capitalistas hacen lo mismo,
ide donde van a salir las mercancias, para que él se encuentre con ellas
en el mercado? No va a comerse su dinero. El capitalista sermonea. Nos
habla de su abstinencia. Dice que podia haberse gastado para su placer los
15 chelines, y que, en vez de hacerlo, los ha consumido productivamente,
convirtiéndolos en hilado. Gracias a ello, tiene en sus manos hilado, en
vez de tener remordimientos. Y no va a dejarse arrastrar nuevamente a la
tentacion del atesorador, pues ya veiamos, en el ejemplo de éste, lo que
daba de si el ascetismo. Ademéds, al que nada tiene el rey le hace libre. Y
por grandes que sean los méritos de su pri vacién, no hay nada con qué
premidrsela, toda vez que el valor del producto que brota del proceso eq-
uivale, como veiamos, a la suma de los valores de las mercancias que lo
alimentan. Nuestro capitalista, tiene, pues, que contentarse con que la
virtud encuentre en si misma su recompensa. Pero, lejos de ello, insiste y
apremia. El hilado no le sirve de nada. Lo ha producido para venderlo.
Asi, pues, o lo vende o en lo sucesivo se limita —cosa mucho més sen ci-
lla — a producir objetos para su uso personal, que es la receta que su mé-
dico de cabecera MacCulloch le prescribe como remedio eficaz contra la
epidemia de la superproduccion. El capitalista no cede. ; Acaso el obrero
puede crear productos de trabajo, producir mer cancias, con sus brazos
inermes, en el vacio? ;Quién sino él, el capi talista, le suministra la mate-
ria con la cual y en la cual materializa el obrero su trabajo ? Y, como la in-
mensa mayoria de la sociedad ,estd formada por descamisados de esos,
ino presta a la sociedad un servicio inapreciable con sus medios de pro-
duccién, su algodén y sus husos, y no se lo presta también a los mismos
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obreros, a quienes ademas, por si eso fuese poco, les suministra los med-
ios de vida necesarios? Y este servicio, ;no ha de cobrarlo? Pero, pregun-
tamos nosotros, ;jes que el obrero, a su vez, no le presta a él, al capitalista,
el servicio de transformar en hilado el algodén y los husos? Ademas,
aqui no se trata de servicios.'® Servicio es la utilidad que presta un valor
de uso, mercancia o trabajo.!” Aqui se trata del valor de cambio. El capita-
lista abona al obrero el valor de 3 chelines. El obrero, al incorporar al al-
godon un valor de 3 chelines, le devuelve un equivalente exacto: son dos
valores iguales que se cambian. De pronto, nuestro amigo abandona su
soberbia de capitalista para adoptar el continente modesto de un simple
trabajador. ;Es que no trabaja también él, vigilando y dirigiendo el traba-
jo del tejedor? ;Y es que este trabajo suyo no crea también valor? Su over-
looker y su manager se alzan de hombros. Entretanto, ya nuestro capita-lis-
ta ha recobrado, con una sonrisa de satisfaccién, su fisonomia acostum-
brada. Se ha estado burlando de nosotros, con toda esa letania. A él, to-
das estas cosas le tienen sin cuidado. Para inventar todos esos subterfug-
ios y argucias y otras parecidas, estdn ahi los profesores de economia po-
litica, que para eso cobran. El, el capitalista, es un hombre préctico, que,
si no siempre piensa lo que dice fuera de su negocio, al frente de éste sa-
be muy bien siempre lo que hace.

Analicemos la cosa mds despacio. El valor de un dia de fuerza de trabajo
ascendia a 3 chelines, porque en él se materializaba media jornada de tra-
bajo; es decir, porque los medios de vida necesarios para producir la fuer-
za de trabajo durante un dia costaban media jornada de trabajo. Pero el
trabajo pretérito encerrado en la fuerza de trabajo y el trabajo vivo que
ésta puede desarrollar, su costo diario de conservacién y su rendimiento
diario, son dos magnitudes completamente distintas. La primera deter-
mina su valor de cambio, la segunda forma su valor de uso. El que para
alimentar y mantener en pie la fuerza de trabajo durante veinticuatro ho-
ras haga falta media jornada de trabajo, no quiere decir, ni mucho menos,
que el obrero no pueda trabajar durante una jornada entera. El valor de la
fuerza de trabajo y su valorizacién en el proceso de trabajo son, por tanto,
dos factores completamente distintos. Al comprar la fuerza de trabajo, el
capitalista no perdia de vista esta diferencia de valor. El caracter til de la
fuerza de trabajo, en cuanto apto para fabricar hilado o botas, es conditio
sine qua non, (40) toda vez que el trabajo, para poder crear valor, ha de in-
vertirse siempre en forma ttil. Pero el factor decisivo es el valor de uso es-
pecifico de esta mer cancia, que le permite ser fuente de valor, y de mads va-
lor que el que ella misma tiene. He aqui el servicio especifico que de ella
espera el capitalista. Y, al hacerlo, éste no se desvia ni un apice de las
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leyes eternas del cambio de mercancias. En efecto, el vendedor de la
fuerza de trabajo, al igual que el de cualquier otra mercancia, realiza su
valor de cambio y enajena su valor de uso. No puede obtener el primero sin
desprenderse del segundo. El valor de uso de la fuerza de trabajo, o sea,
el trabajo mismo, deja de pertenecer a su vendedor, ni mas ni menos que
al aceitero deja de pertenecerle el valor de uso del aceite que vende. El
poseedor del dinero paga el valor de un dia de fuerza de trabajo: le perte-
nece, por tanto, el uso de esta f uerza de trabajo durante un dia, el trabajo de
una jornada. El hecho de que la diaria conservacién de la fuerza de trabajo
no suponga mds costo que el de media jornada de trabajo, a pesar de po-
der funcionar, trabajar, durante un dia entero; es decir, el hecho de que el
valor creado por su uso durante un dia sea el doble del valor diario que
encierra, es una suerte bastante grande para el comprador, pero no supo-
ne, ni mucho menos, ningtn atropello que se cometa contra el vendedor.

Nuestro capitalista habia previsto el caso, con una sonrisa de satisfac-
cién. Por eso el obrero se encuentra en el taller con los medios de produc-
cidén necesarios, no para un proceso de trabajo de seis horas, sino de do-
ce. Si 10 libras de algodén absorbian seis horas de trabajo y se transfor-
maban en 10 libras de hilado, 20 libras de algodén absorberdn doce horas
de trabajo y se convertirdn en 20 libras de hilado. Analicemos el producto
de este proceso de trabajo prolongado. Ahora, en las 20 libras de hilo se mate-
rializan 5 jornadas de trabajo: 4 en la masa de algodén y de husos consu-
mida y 1 en el trabajo absorbido por el algodén durante el proceso de la
hilatura. La expresion en oro de 5 jornadas de trabajo son 30 chelines, o
sea, 1 libra esterlina y 10 chelines. Tal es, por tanto, el precio de las 20 li-
bras de hilo. La libra de hilo sigue costando 1 chelin y 6 peniques. Pero,
la suma de valor de las mercancias que alimentan el proceso representa-
ba 27 chelines. El valor del hilo representa 30. Por tanto, el valor del pro-
ducto excede en 1/9 del valor desembolsado para su produccién. Los 27
chelines se convierten en 30. Arrojan una plusvalia de 3 chelines. Por fin,
la jugada maestra ha dado sus frutos. El dinero se ha convertido en capital.

Y todas las condiciones del problema se han resuelto sin infringir en lo
mdés minimo las leyes del cambio de mercancias. Se ha cam biado un eq-
uivalente por otro. Como comprador, el capitalista ha pagado todas las
mercancias, el algodén, la masa de husos y la fuerza de trabajo, por su
valor. Después de comprarlas, ha hecho con estas mercancias lo que hace
todo comprador: consumir su valor de uso. El proceso de consumo de la
fuerza de trabajo, que es al mismo tiempo proceso de produccion de la mer-
cancia, arroja un producto de 20 libras de hilo, que representan un valor
de 30 chelines. El capitalista retorna al mercado a vender su mercancia,
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después de haber comprado las de otros. Vende la libra de hilo a 1 chelin
y 6 peniques, ni un céntimo por encima o por debajo de su valor. Y, sin em-
bargo, saca de la circulacién 3 chelines mds de lo que invirti6 en ella al
comenzar. Y todo este proceso, la trans formacién de dinero en capital, se
opera en la 6rbita de la circulacién y no se opera en ella. Se opera por med-
io de la circulacién, pues estd condicionado por la compra de la fuerza de
trabajo en el mercado de mercancias. No se opera en la circulacién, pues
este proceso no hace mds que iniciar el proceso de valorizacién, cuyo centro
reside en la drbita de la produccion. Y asi, todo marcha “pour le mieux
dans le meilleur des mondes possibles”. (41 )

Al transformar el dinero en mercancias, que luego han de servir de
materias para formar un nuevo producto o de factores de un proceso de
trabajo; al incorporar a la materialidad muerta de estos factores la fuerza
de trabajo viva, el capitalista transforma el valor, el trabajo, pretérito, ma-
terializado, muerto, en capital, en valor que se valoriza a si mismo, en una es-
pecie de monstruo animado que rompe a “trabajar” como si encerrarse
un alma en su cuerpo.

Si comparamos el proceso de creacion de valor y el proceso de valorizacion
de un valor existente, vemos que el proceso de valor izacién no es mas
que el mismo proceso de creaciéon de valor pro longado a partir de un de-
terminado punto. Si éste sélo llega hasta el punto en que el valor de la
fuerza de trabajo pagada por el capital deja el puesto a un nuevo equiva-
lente, estamos ante un proceso de simple creacién de valor. Pero, si el
proceso rebasa ese punto, se tratara de un proceso de valorizacion.

S1 establecemos el paralelo entre el proceso de valorizacion y el proceso de
trabajo, observaremos que éste consiste en el trabajo 1til que produce valo-
res de uso. Aqui, la dindmica se enfoca en su aspecto cualitativo, atendien-
do a su modalidad especial, a su fin y a su contenido. En el proceso de
creacion de valor, este proceso de trabajo, que es el mismo, slo se nos revela
en su aspecto cuantitativo. Aqui, s6lo interesa el tiempo que el trabajo req-
uiere para ejecutarse, o sea, el tiempo durante el cual se invierte Gtilmen-
te la fuerza de trabajo. Para estos efectos, las mercancias que alimentan el
proceso de trabajo no se consideran ya como factores funcionalmente
concretos, materiales, de la fuerza de trabajo apta para un fin. Sélo cuen-
tan como cantidades concretas de trabajo materializado. Y ya se encierre
en los medios de produccion o se incorpore mediante la fuerza de traba-
jo, aqui el trabajo s6lo cuenta por su medida en el tiempo. Representa tan-
tas horas, tantos dias, etc.
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Pero, cuenta tan s6lo en la medida en que el tiempo empleado en la
produccion del valor de uso sea socialmente necesario. Son varios los facto-
res que esto envuelve. En primer lugar, es necesario que la fuerza de tra-
bajo funcione en condiciones normales. Si el instrumento de trabajo que
impera socialmente en el ramo de hilado es la maquina de hilar, no debe
ponerse al obrero a trabajar en una rueca. Asimismo ha de suministrérse-
le algod6n de calidad normal y no algodén de mala calidad, que se rom-
pa a cada instante. En cualquiera de ambos casos, necesitaria més tiempo
del socialmente necesario para producir una libra de hilo, y este tiempo
superfluo no crearia dinero ni crearia valor. Sin embargo, el caracter nor-
mal de los factores materiales que intervienen en el trabajo no depende
del obrero, sino del capitalista. Otra condicién que ha de ser tenida en
cuenta es el cardcter normal de la propia fuerza de trabajo. Es necesario que
ésta, en el ramo en que se aplica, retina el grado medio de aptitud, des-
treza 'y rapidez. Nuestro capitalista compra en el mercado fuerza de tra-
bajo de calidad normal. Esta fuerza de trabajo debe aplicarse con el gra-
do medio habitual de esfuerzo, poniendo el grado de intensidad socialmen-
te acostumbrado en su inversion. El capitalista se cuida de velar celosa-
mente por que el trabajador no disipe su tiempo. Ha comprado la fuerza
de trabajo por un tiempo determinado. Quiere, naturalmente, que se le
entregue lo que es suyo y no tolera que se le robe. Y finalmente —y para
conseguirlo, el capitalista se cuida de promulgar un Cédigo Penal ex pro-
feso—, en el consumo de materias primas e instrumentos de trabajo no de-
berd nunca excederse de la tasa racional, pues los materiales o instru-
mentos de trabajo desperdiciados representan determinadas cantidades
de trabajo materializado invertido superfluamente y que, por tanto, no
cuentan ni entran en el producto del proceso de creaciéon de valor.!8

Como vemos, la diferencia entre el trabajo considerado como fuente de
valor de uso y el mismo trabajo en cuanto crea valor, con la que en su lu-
gar nos encontramos al analizar la mercancia, se nos presenta ahora al es-
tudiar los diversos aspectos del proceso de produccion.

Como unidad de proceso de trabajo y proceso de creacion de valor, el proceso
de produccion es un proceso de producciéon de mercancias; como unidad de
proceso de trabajo y de proceso de valorizacion, el proceso de produccion es
un proceso de produccion capitalista, la forma capitalista de la produccion
de mercancias.

Ya deciamos mads arriba que, para los efectos del proceso de valoriza-
cién, es de todo punto indiferente el que el trabajo apropiado por el capi-
talista sea trabajo simple, trabajo social medio, o trabajo complejo, trabajo de
peso especifico mds alto que el normal. El trabajo considerado como trabajo
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mas complejo, més elevado que el trabajo social medio, es la manifesta-
cion de una fuerza de trabajo que representa gastos de preparacién superio-
res a los normales, cuya produccién representa mas tiempo de trabajo y,
por tanto, un valor superior al de la fuerza de trabajo simple. Esta fuerza
de trabajo de valor superior al normal se traduce, como es 16gico, en un
trabajo superior, materializdndose, por tanto, durante los mismos periodos
de tiempo, en valores relativamente mds altos. Pero, Cualquiera que sea la di-
ferencia de gradacion que medie entre el trabajo del tejedor y el trabajo
del joyero, la porcién de trabajo con la que el joyero se limita a reponer el
valor de su propia fuerza de trabajo no se distingue en nada, cualitativa-
mente, de la porciéon adicional de trabajo con la que crea plusvalia. Lo
mismo en este caso que en los anteriores, la plusvalia sélo brota median-
te un exceso cuantitativo de trabajo, prolongando la duracion del mismo pro-
ceso de trabajo, que en un caso es proceso de produccién de hilo y en otro
caso de produccién de joyas.'”

Por otra parte, en todo proceso de creacién de valor, el trabajo comple-
jo debe reducirse siempre al trabajo social medio, v. gr. un dia de trabajo
completo a x dias de trabajo simple.20 Por tanto, partiendo del supuesto
de que el obrero empleado por el capital ejecuta un simple trabajo social
medio, nos ahorramos una ope racién inttil y simplificamos el andlisis
del problema.
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Notas al pie del Capitulo V

1 “Los productos naturales de la tierra, pocos y totalmente independ-
ientes del hombre, son como una concesién de la naturaleza que podria
compararse a esa pequefia suma de dinero que suele darse a los jévenes
para que trabajen y prueben su suerte.” ( James Steuart, Principles of Poli-
tical Economy, ed. Dublin, 1770, t. I, p, 116.)

2 "La razén es tan astuta como poderosa. La astucia consiste en esa acti-
vidad mediadora que, haciendo que los objetos acttien los unos sobre los
otros y se desgasten mutuamente como cumple a su caracter, sin mez-
clarse directamente en ese proceso, no hace mas que conseguir su propio
tin.” (Hegel, Enzyklopadie, primera parte. “La 16gica”, Berlin, 1840, p. 382.)

3 En su obra por lo demés bastante pobre, titulada Théorie de | Economie
Po litigue, Paris, 1815. Ganilh sefiala acertadamente, replicando a los fisi6-
cratas, la larga serie de procesos de trabajo que tiene como premisa la agri-
cultura en sentido estricto.

4 En las Réflexions sur la Formation et la Distribution des Richeses (1766).
Turgot explica muy bien la importancia de los animales domesticados en
los origenes de la cultura

5 Las mercancias de lujo son, en realidad, las menos importantes para
establecer comparaciones tecnoldgicas entre diversas épocas de
produccion.

6 Nota a la 2° ed. Aunque los historiadores actuales desdefian y omi-
ten el desarrollo de la produccién material, y por tanto la base de toda la
vida social y de toda la historia real, por lo menos para lo referente a la
prehistoria se procede a base de investigaciones de ciencias naturales y
no a base de las llamadas investigaciones histdricas, clasificando los ma-

teriales e instrumentos y armas en edad de la piedra, edad del bronce y
edad del hierro

7 Parece paraddjico llamar medio de produccion, por ejemplo, al pez atin
no, pescado. Pero hasta hoy no se ha inventado el arte de pescar en sitios
en que no hay peces

8 Este concepto del trabajo productivo, tal como se desprende desde el
punto, de vista del proceso simple de trabajo, no basta, ni mucho menos,
para el proceso capitalista de produccién

9 Storch distingue la materia prima en sentido estricto de las materias
auxi liares, dandoles los nombres respectivos de “matiére” vy

185



“matériaux”; Cherbuliez da a las materias auxiliares el nombre de
"matiéres instrumentales".

Es sin duda, esta razén altamente l6gica la que lleva al coronel Torrens
a ver en la piedra del salvaje . . . jel origen del capital! “En la primera pie-
dra que el salvaje lanza a la bestia por él acosada, en el primer palo que
empufia para derribar el fruto al que no llega con la mano, vemos los ori-
genes de la apropiacion de un articulo para la adquisicién de otro, descu-
briendo ast los origenes del capital.” (R. Torrens, An Essay on the Production
of Wealth, etc., pp. 70 a.) Seguramente que de aquel Stock [Stock, en ale-
maén, es palo; se trata de un juego de palabras (Ed.)] se deriva la palabra
stock, que designa en inglés el capital.

11. “Los productos se apropian antes de convertirse en capital; esta
transfor macién no los sustrae aquella apropiacion.” (Cherbuliez, Riche
ou Pauvre ed. Paris, 1841, pp. 53 s.) “El proletario al vender su trabajo por
una determinada cantidad de viveres (approvisionnement), renuncia in-
tegramente a toda partici pacién en el producto. La apropiacion de lo
producido sigue siendo la misma de antes; el convenio aludido no la al-
tera en lo mds minimo. El producto pertenece exclusivamente al capita-
lista que suministra la materia prima y los viveres. Es ésta una consec-
uencia rigurosa de la ley de la apropiacién, cuyo principio fundamental a
la inversa era el derecho exclusivo de la propiedad de todo obrero sobre
su producto.” (Obra cit., p. 58) James Mill, Elements of Political Economy,
etc., p. 70: “Cuando los obreros trabajan por un salario, el capitalista es
propietario, no solamente del capital (el autor alude aqui a los medios de
produccién), sino también del trabajo (of the labour also). Incluyendo co-
mo suele hacerse, en el concepto de capital lo que se abona como salario,
es absurdo hablar del trabajo como algo distinto del ca pital. La palabra ca-
pital, en este sentido abarca ambas cosas: el capital y el trabajo.”

12. “En el valor de las mercancias no influye solamente el trabajo di-
rectamente aplicado en ellas, sino también el que se invierte en las
herramientas, instrumentos y edificios de que se vale ese trabajo.”
(Ricardo, Principles of Politcal Economy, p. 16.)

13. Estas cifras son puramente imaginarias.

14. Es ésta la tesis fundamental en que descansa la teoria fisiocratica de
la improductividad de todo trabajo no agricola, tesis incontrovertible pa-
ra los economis tas... de profesion. “Este procedimiento, que consiste en
imputar a una sola cosa el valor de varias, por ejemplo al lienzo el costo
de vida del tejedor, acumulando por tanto en capas, por decirlo asi, di-
versos valores sobre uno solo, hace que éste crezca en la misma
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proporcion... La palabra suma expresa muy bien la manera como se for-
ma el precio de los productos del trabajo; este precio no es més que totaliza-
cion de varios valores absorbidos y sumados; sin embargo, sumar no es
multiplicar.— (Mercier de la Riviére, L'Ordre Naturel, etc., P. 599.)

15 Asi, por ejemplo, en los afios de 1844—47 los capitalistas retiraron
una parte de sus capitales de los negocios productivos, para dedicarla a
especular en acciones ferroviarias. Y, durante la guerra norteamericana
de Secesién, cerraron sus fabricas y lanzaron al arroyo a los obreros fa-
briles, para dedicarse a jugar en la Bolsa algodonera de Liverpool.

16 “Deja que se vanaglorien, se adornen y pongan afeites... Quien to-
ma mds o toma algo mejor (de lo que da), comete usura y no hace servicio,
sino dafio a su préjimo, a quien hurta y roba. No todo lo que llaman ser-
vicio y beneficio es servir y beneficiar al préjimo. Pues una adultera y un
adultero se prestan entre si grande servicio y complacencia. Y el caballe-
ro que ayuda al incendiario y al asesino a robar en las carreteras, le pres-
ta también un gran servicio caballeresco. Los papistas hacen a los nues-
tros gran servicio, al no ahogarlos, quemarlos o asesinarlos a todos, o ha-
cer que se pudran en las prisiones, dejando con vida a algunos y arrojan-
dolos de su tierra o despojdndolos de lo que poseen. Y el propio demon-
io hace a su Sefior, un grande, inmenso servicio. . En suma, el mundo es-
td lleno de grandes, de magnificos, de diarios servicios y beneficios.”
(Martin Lutero, A los pdrrocos, para que prediquen contra la usura, etc., Wi-
temberg, 1540.)

17 Acerca de esto, digo en mi Contribucion a la critica de la economia poli-
tica, pagina 14 s.: “Se comprende el 'gran servicio' que la categoria del
'servicio' (service) presta a cierta casta de economistas, como J. B. Say y F.
Bastiat ”

18 Es ésta una de las razones que encarecen la produccién basada en la
escla vitud. Aqui, para emplear la feliz expresion de los antiguos, el obre-
ro solo se distingue del animal y de los instrumentos muertos, en que el
primero es un instru mentum vocale, mientras que el segundo es un instru-
mentum s emivocale y el tercero un instrumentum mutuum . Por su parte, el
obrero hace sentir al animal y a la herramienta que no es un igual suyo,
sino un hombre. Se complace en la diferencia que le separa de ellos a
fuerza de maltratarlos y destruirlos pasionalmente. Por eso en este régi-
men de produccién impera el principio econémico de no emplear mas
que herramientas toscas, pesadas, pero dificiles de destruir por razén de
su misma tosquedad. Asi se explica que, al estallar la guerra de indepen-
dencia, se en contrasen en los Estados de esclavos bafiados por el Golfo
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de México arados de viejo tipo chino, que hozaban la tierra como los cer-
dos o los topos, pero sin ahondar en ella ni volverla. Cfr. J. E. Cairnes,
The S lave Power, Londres, 1862, pp. 46 ss. En su Sea Board Slave States [pp.
46 s.], refiere Olmsted: “Aqui, me han mostrado herramientas con las
que en nuestro pais ninguna persona razonable cargarfa al obrero a qu-
ien paga un jornal. A mi juicio, su peso extraordinario y su tosquedad
hacen el trabajo ejecutado con ellas un diez por ciento mas pesado, cuan-
do menos, que con las que nosotros solemos emplear. Sin embargo, me
aseguran que, dada la manera negligente y torpe con que los esclavos las
manejan, seria imposible confiarles con buenos resultados herramientas
maés ligeras o delicadas. En los campos de cereales de Virginia no durari-
an un dia herramientas como las que nosotros confiamos continuamente
a nuestros obreros y de las que sacamos buenas ganancias, a pesar de
que estos campos son mas dificiles y menos pedregosos que los nuestros.
Habiendo preguntado yo por qué habia una tendencia tan general a sus-
tituir los caballos por mulos, me dieron también como razén primordial
y decisiva, segtin confesion suya, la de que los caballos no resistian el tra-
to que les daban constantemente los negros. Los caballos se baldaban e
inutilizaban a cada paso por los malos tratos; en cambio, los mulos so-
portaban sin grave detrimento corporal los golpes y la falta de uno o dos
piensos. Ademads, no se enfriaban ni enfermaban por el abandono o por
el exceso de trabajo. No tengo méas que asomarme a la ventana del cuarto
en que escribo, para presenciar casi continuamente el trato que aqui dan
al ganado, trato que a cualquier granjero del Norte le bastarfa para poner
en la calle a los peones.”

19 La diferencia entre el trabajo complejo y el trabajo simple, lo que los
ingleses 11 aman skilled y unskilled labour descansa en parte en simples
ilusiones, o a lo Menos en diferencias que hace ya largo tiempo que han
dejado de ser reales, aunque perduren en el terreno del convencionalis-
mo tradicional: en parte, descansa también en la situacion desesperada
de ciertos sectores de la clase trabajadora que les impide, més todavia
que a los otros, imponer por la fuerza el valor de su fuerza de trabajo. En
esta distincion desempefian un papel tan importante las causas fortuitas,
que hay clases de trabajo que cambian constantemente de categoria. Por
ejemplo, alli donde la sustancia fisica de la clase obrera estd desnutrida y
relativamente agotada, como ocurre en todos los paises de capitalismo
avanzado, trabajos de cardcter brutal, que reclaman una gran fuerza
muscular, se truecan generalmente en trabajos de naturaleza elevada,
mientras que otras actividades mucho mds delicadas descienden a la ca-
tegoria de trabajos vulgares; asi, por ejemplo, en Inglaterra, el trabajo de
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un brichlayer tiene una categoria mucho maés alta que el de tejedor de da-
masco. Por otra parte, el trabajo de un fustian cutter, aun exigiendo un es-
fuerzo fisico mucho mayor y siendo, ademds, muy malsano, se considera
como un trabajo “simple”. Por lo demads, seria falso creer que el llamado
skilled labour represente una proporcidn cuantitativamente considerable
en el trabajo nacional. Laing calcula que en Inglaterra (y Gales) viven del
trabajo simple més de 11 millones de hombres. Si descontamos un millén
de aristocratas y millén y medio de mendigos, vagabundos, criminales,
prostitutas, etc., tendremos que de los 18 millones de habitantes que exis-
tian al publicarse su obra, quedan 4.650,000 para la clase media, inclu-
yendo los pequefios rentistas, los empleados, escritores, artistas, maes-
tros, etc. Para separar a estos 4°/7 millones, el autor incluye entre la par-
te' trabajadora de la clase media, ademas de los banqueros, etc., a todos los
“obreros fabriles” mejor retribuidos. De la categoria de los "obreros poten-
tados" no estan tampoco ausentes los “bricklayers”. Gracias a todas estas
operaciones, el autor a que nos referimos llega a los 11 millones citados
(S. Laing, National Distress , etc., Londres, 1844 [pp. 51 s.] “La gran clase
que no puede dar a cambio de los medios de subsistencia mas que un
trabajo corriente es la gran masa del pueblo.” (James Mill, en el articulo
"Colony", Suplemento a la Encyclopaedia Britannica, 1831 [p. 81].)

20 “Siempre que la palabra trabajo se emplea con el significado de me-
dida de valor, se alude necesariamente a un trabajo de determinada cla-
se... ”, y la proporcién que guardan con él las otras clases de trabajo es fa-
cil de averiguar. (Outlines of Political Economy. Londres, 1832, pp. 22y 23.)
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CAPITULO VI: CAPITAL CONSTANTE Y CAPITAL
VARIABLE

Los diversos factores que entran en el proceso de trabajo no intervie-
nen todos por igual en la formacién del valor del producto.

El obrero afiade al objeto sobre el que recae el trabajo nuevo valor, in-
corpordndole una determinada cantidad de trabajo, cualesquiera que el
contenido concreto, el fin y el caracter técnico de este trabajo sean.

De otra parte, los valores de los medios de produccién absorbidos rea-
parecen en el producto como partes integrantes de su valor; asi, por ejem-
plo, los valores del algodén y los husos reaparecen en el valor del hilo.
Por tanto, el valor de los medios de produccién se conserva al transferirse
al producto. Esta transferencia se opera al transformarse los medios de
produccién en producto, es decir, durante el proceso de trabajo. Se opera
por medio del trabajo. Pero ;jcomo?

El obrero no realiza un trabajo doble al mismo tiempo, de una parte para
afiadir valor al algodén por medio de su trabajo y de otra parte para con-
servar su valor anterior, o lo que es lo mismo, para transferir al producto,
al hilo, el valor del algodén que fabrica y de los husos con los que lo ela-
bora. Lo que hace es conservar el valor anterior por la simple adicién de
un valor nuevo. Pero, como la adicién de nuevo valor al objeto sobre que
trabaja y la conservacion de los valores anteriores en el producto, son
dos resultados perfectamente distintos que el obrero crea en el mismo
tiempo, aunque sélo trabaje una vez durante €él, es evidente que este doble
resultado s6lo puede explicarse por el doble cardcter del trabajo mismo. Du-
rante el mismo tiempo, el trabajo, considerado en uno de sus aspectos,
crea valor, a la par que, considerado en el otro aspecto conserva o transf-
iere un valor ya creado.

Ahora bien, ;c6mo incorpora el obrero tiempo de trabajo, y por tanto
valor? Siempre tnica y exclusivamente bajo la forma de su trabajo pro-
ductivo peculiar. El hilandero sélo incorpora tiempo de trabajo hilando,
el tejedor tejiendo, el herrero forjando. Esta forma apta para un fin en que
el obrero incorpora a una materia trabajo en general, y por tanto nuevo va-
lor, el hilar, el tejer, el forjar, convierte a los medios de produccién, el al-
godoén y los husos, el hilo y el telar, el hierro y el yunque, en elementos
integrantes de un producto, de un nuevo valor de uso.' La forma anterior
de su valor de uso desaparece, pero es para incorporarse a una nueva
forma de valor de uso. Y, al analizar el proceso de creaciéon de valor, vei-
amos que siempre que un valor de uso se consume racionalmente para
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producir un nuevo valor de uso, el tiempo de trabajo necesario es, por
tanto, un tiempo de trabajo transferido de los medios de produccién des-
gastados al nuevo producto. Por tanto, el obrero no conserva los valores
de los medios de produccién desgastados, o lo que es lo mismo, no los
transfiere como elementos de valor al producto, incorpordndoles trabajo
abstracto, sino por el caracter ttil concreto, por la forma especifica produc-
tiva del trabajo que incorpora. Es su trabajo productivo racional, el hilar,
el tejer, el forjar, el que con su simple contacto hace resucitar a los medios
de produccién de entre los muertos, les infunde vida como factores del
proceso del trabajo y los combina, hasta formar con ellos pro ductos.

Si el trabajo especifico, productivo, del obrero no fuese hilar, no trans-
formaria el algodén en hilo, ni por tanto transferiria a éste los valores del
algodoén y de los husos. Y si el obrero cambia de oficio y se hace carpinte-
ro, seguira afiadiendo valor a su material con cada jornada de trabajo. Lo
que, por tanto, afiade valor es su trabajo, pero no el trabajo del hilandero o
del carpintero, sino el trabajo social, abstracto, general, y si este trabajo afia-
de una determinada magnitud de valor, no es porque tenga un caracter
atil especifico, sino porque dura un determinado tiempo. Por tanto, en
su aspecto abstracto, general, considerado como aplicacién de la fuerza hu-
mana de trabajo sin mds, el trabajo del hilandero afiade nuevo valor a los
valores del algodén y de los husos, y en su aspecto concreto, especifico, 1i-
til, enfocado como proceso de hilar, transfiere el valor de estos medios de
produccién al producto, conservando asi en éste su valor. Asi se explica el
doble cardcter del resultado del trabajo obtenido durante el mismo tiempo.

La simple incorporacién cuantitativa del trabajo afiade nuevo valor; la
calidad del trabajo incorporado conserva en el producto los valores que ya
poseian los medios de produccién. Este doble efecto del mismo trabajo,
proveniente de su doble cardcter, se revela de un modo palpable en una
serie de fendémenos.

Supongamos que un invento cualquiera permite al hilandero hilar en
seis horas la misma cantidad de algodén para la que antes necesitaba tr-
einta y seis. Considerada como actividad 1til encaminada a un fin, como
actividad productiva, su trabajo sextuplica su potencia. Ahora, su pro-
ducto es seis veces mayor: 36 libras de hilado en vez de seis. Pero estas
36 libras de hilado sélo absorben el tiempo de trabajo que antes absorbi-
an seis. Se les incorpora seis veces menos trabajo nuevo que con el méto-
do antiguo, y por tanto sélo se les afiade una sexta parte del valor anter-
ior. Mas, por otra parte, el nuevo producto, las 36 libras de hilado siguen
encerrando el valor sextuplicado del algodon. Las seis horas de trabajo del
hilandero conservan y transfieren al producto un valor seis veces mayor de
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materia prima, a pesar de que a esta materia prima se incorpora un valor
nuevo seis veces menor. Esto demuestra que el caracter del trabajo como
conservador de valores durante el mismo proceso indi visible es sustanc-
ialmente distinto de su cardcter como fuente de nuevo valor. Cuanto ma-
yor es el tiempo de trabajo necesario absor bido durante la operacién de
hilado por la misma cantidad de algodon, tanto mayor también el valor nue-
vo que al algodoén se afiade; en cambio, a medida que aumentan las libras
de algodén que se hilan durante el mismo tiempo de trabajo, aumenta tam-
bién el valor antiguo conservado en el producto.

Si las condiciones técnicas del proceso de hilado no se alteran, ni se
opera tampoco ningtn cambio de valor en los medios de produccion, el hi-
landero seguird consumiendo durante el mismo tiempo de trabajo canti-
dades iguales de materia prima y maquinaria por un valor igual. En este
caso, el valor que conserve en el producto estarad en razén directa al nuevo
valor que le afiada. En dos semanas afiadird al producto doble de trabajo,
y por tanto doble de valor que en una, y al mismo tiempo consumiré el
doble de material, con el doble de valor, y desgastard dos veces mas ma-
quinaria y dos veces mds valor que para el producto de una semana; en
el producto de dos semanas, conservard por tanto el doble de valor que en
el producto de una. Permaneciendo invariables las condiciones de pro
duccién dadas, el obrero conservard tanto mas valor cuanto mayor valor
incorpore, pero no conservard mds valor porque incorpore més valor, sino
porque lo incorpora bajo condiciones invariables e inde pendientes de su
propio trabajo.

Cierto es que, en un sentido relativo, puede decirse que el obrero con-
serva siempre los valores creados en la misma proporcion en que afade
nuevo valor. Si el valor del algodén sube de 1 chelin a 2 chelines o baja a
6 peniques, en el producto de una hora de trabajo, el obrero sélo conser-
vard la mitad de valor del algodén que en dos horas, por mucho que ese
valor cambie. Y lo mismo si varia el rendimiento de su trabajo, aumentan-
do o disminuyendo; en una hora de trabajo, supongamos, el obrero po-
dré hilar una cantidad mayor o menor de algodén que antes, y por tanto
conservar en el producto de esa hora de trabajo una semana mayor o me-
nor de valor, segtin la cantidad de algodén hilado. Pero, es evidente que
en dos horas de trabajo conservard el doble de valor que en una.

Si prescindimos de la representaciéon puramente simbolica de los sig-
nos de valor, el valor s6lo existe encarnado en valores de uso, en objetos. (El
mismo hombre, considerado simplemente como encar nacién de la fuer-
za de trabajo, es un objeto natural, un objeto material, aunque vivo y con
una conciencia propia, y el trabajo la manifestaciéon material de aquella
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fuerza). Por tanto, al perderse el valor de uso, se pierde también el valor
encarnado en él. Los medios de produccién no pierden su valor al perder
el valor de uso, porque si el proceso de trabajo destruye la forma primiti-
va de su valor de uso es simplemente para infundirles en el producto la
forma de un valor de uso nuevo. Y para el valor es importantisimo exis-
tir en un valor de uso, pero le tiene sin cuidado, como demuestra la me-
tamorfosis de las mercancias, el valor de uso que sea. De donde se sigue
que, en el proceso de trabajo, el valor de los medios de produccién sélo
se transfiere al producto en la medida en que los medios de produccién
pierden, al mismo tiempo que su valor de uso propio, su valor de camb-
io. Al producto sélo pasa el valor que los medios de produccion pierden
como tales medios de produccion. Y los factores materiales del proceso de
trabajo no se comportan todos idénticamente en este respecto.

El carbén que se quema en la méquina desaparece sin dejar rastro, al
igual que el aceite con que se engrasan las bielas. Los colorantes y otras
materias auxiliares desaparecen también, pero se manifiestan en las cua-
lidades del producto. Las materias primas forman la sustancia del pro-
ducto, aunque cambiando de forma. Ma terias primas y materias auxilia-
res pierden, por tanto, la forma inde pendiente con que entran, como va-
lores de uso en el proceso de trabajo. No acontece asi con los medios de
trabajo en sentido es tricto. Un instrumento, una maquina, un edificio fa-
bril, un reci piente, etc., sélo prestan servicio en el proceso de trabajo
mientras conservan su forma primitiva, y mafiana vuelven a presentarse
en el proceso de trabajo bajo la misma forma que tenian ayer. Conservan
su forma independiente frente al producto lo mismo en vida, durante el
proceso de trabajo, que después de muertos. Los cadaveres de las maqui-
nas, herramientas, edificios fabriles, etcétera no se confunden jamés con
los productos que contribuyen a crear. Si recorremos todo el periodo du-
rante el cual presta servicio uno de estos medios de trabajo, desde el dia
en que llega al taller hasta el dia en que se le arroja, inservible ya, al mon-
ton de chatarra, veremos que a lo largo de este periodo su valor de uso es
absorbido integramente por su trabajo y su valor de cambio se transfiere
por tanto, integramente también, al producto. Si por ejemplo, una maqui-
na de hilar tiene 10 afios de vida, su valor total pasara al producto dece-
nal durante un proceso de 10 afios. El plazo de vida de un medio de tra-
bajo contiene, por tanto, una serie mds o menos numerosa de procesos de
trabajo constantemente renovados con él. A los medios de trabajo les
ocurre como a los hombres. Todo hombre muere 24 horas al cabo del dia.
Sin embargo, el aspecto de una persona no nos dice nunca con exactitud
cudntos dias de vida le va restando ya la muerte. Lo cual no impide a las
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compafiias de seguros de vida establecer calculos acerca de la vida media
del hombre, sacando de ellos conclusiones bastante de fiar, y sobre todo
bastante provechosas. Pues lo mismo ocurre con los medios de trabajo.
La experiencia ensefia cuanto tiempo vive, por término medio, un medio
de trabajo, v. gr. una maquina de determinada clase. Supongamos que el
valor de uso de esta maquina, en el proceso de trabajo, no dura més que
6 dias. Cada dia de trabajo supondra para ella, por término medio, la pér
dida de 1/6, de su valor de uso, o lo que es lo mismo, cada dia que traba-
je transferird al producto 1/6 de su valor. Asi es como se calcula el des-
gaste de todos los medios de trabajo, v. gr. el valor de uso que diariamente
pierden y el valor que, por tanto, transfieren diariamente al producto.

Esto demuestra palmariamente que un medio de produccién no puede
jamads transferir al producto més valor que el que pierde en el proceso de
trabajo, al destruirse su propio valor de uso. Si no tuviese valor alguno
que perder, es decir, si é]l mismo no fuese, a su vez, producto del trabajo
humano, no transferiria al producto ningtin valor. Contribuiria a crear
un valor de uso sin intervenir en la creacién de un valor de cambio. Tal
es lo que acontece, en efecto, con todos los medios de produccién que
brinda la naturaleza sin que medie la mano del hombre: la tierra, el aire,
el agua, el hierro nativo, la madera de una selva virgen, etc.

Otro interesante fenémeno se nos presenta aqui. Supongamos que una
mdéquina valga 1000 libras esterlinas y tenga 1000 dias de vida. Ello que-
rrd decir que cada dia que funcione transferird a su producto diario
1/1000 de su valor. Pero, aunque su fuerza vital disminuya, la maquina
seguird actuando en conjunto en el proceso de trabajo. Tenemos, pues,
aqui un factor del proceso de trabajo, un medio de produccién, que es total-
mente absorbido por el proceso de trabajo, pero que sélo desaparece en par-
te en el proceso de valori zacidn.. La diferencia existente entre el proceso
de trabajo y el proceso de valorizacion se refleja aqui en sus factores mate-
riales, puesto que el mismo medio de produccién, considerado como ele-
mento del proceso de trabajo cuenta integramente, y en cuanto elemento del
proceso de creacién de valor s6lo cuenta fragmentariamente en el mismo
proceso de producciém.2

Y puede también ocurrir lo contrario, es decir, que un medio de pro-
duccién sea integramente absorbido por el proceso de valoriza cién y s6-
lo intervenga fragmentariamente en el proceso de trabajo. Supongamos
que, al hilar el algodén, de cada 115 libras diarias haya 15 que no dan hi-
lo, sino dev il’s dust [desperdicio]. A pesar de ello, si este desperdicio del
15 por ciento es normal, inseparable de la elaboracién media del algo-
don, el valor de las 15 libras de algodén perdidas se transfiere al valor

194



del hilo, ni mas ni menos que el valor de las 100 libras que forman su
sustancia. Para fabricar 100 libras de hilo, no hay més remedio que sacri-
ficar el valor de uso de las 15 libras de algodén que se desperdician. La
pérdida de este algodén es una de tantas condiciones de produccién del
hilo. Por eso su valor se transfiere al de éste. Y lo mismo ocurre con todos
los excrementos del proceso de trabajo, a lo menos en la medida en que for-
man nuevos medios de produccién, y por tanto nuevos valores de uso
independientes. Asi por ejemplo, en las grandes fdbricas de maquinaria
de Manchester se ven montafnas de hierro de desecho, removidas como
virutas de madera por unas cuantas maquinas c iclépeas y transportadas
por la noche, en grandes carros, de la fabrica a la fundicién, para volver

al dia siguiente de la fundiciéon a la fabrica convertidas en hierro
fundido.

Los medios de produccién sélo transfieren un valor a la nueva forma
del producto en la medida en que, durante el proceso de trabajo, pierden
valor bajo la forma de su antiguo valor de uso. El mdximo de pérdida de va-
lor que en el proceso de trabajo pueden experimentar estd limitado, evi-
dentemente, por la magnitud primitiva de valor con que entran en el proce-
so de trabajo o por el tiempo de trabajo necesario para su propia produc-
cién. Por tanto, los medios de produccion no pueden jamds afiadir al producto
mds valor que el que ellos mismos poseen independientemente del proceso de tra-
bajo al que sirven. Por 1til que sea un material, una maquina, un medio de
produccion, si ha costado 150 libras esterlinas, 500 dias de trabajo supon-
gamos, no afladird nunca mds de 150 libras esterlinas al producto total
que contribuye a crear. Su valor depende, no del proceso de trabajo que
alimenta como medio de produccién, sin o del proceso de trabajo del que
brota como producto. En el proceso de trabajo sélo actta como valor de
uso, como objeto dotado de ciertas propiedades iitiles, y no transferiria al pro-
ducto ningan valor si é]l mismo no hubiera tenido ninguno antes de in-
corporarse a este proceso™

El trabajo productivo, al transformar los medios de produccién en ele-
mentos creadores de un nuevo producto, opera con su valor una especie
de transmigracion de las almas. Este transmigra del cuerpo absorbido
por el proceso de trabajo a una nueva envoltura corporal. Pero, esta
transmigracion de las almas se opera en cierto modo a espaldas del tra-
bajo real. El obrero no puede incorporar nuevo trabajo, ni por tanto crear
valor, sino conservar los valores ya creados, pues tiene necesariamente que
incorporar su trabajo, siempre, bajo una forma ttil determinada, y no
puede incorporarlo bajo una forma ttil sin convertir ciertos productos en
medios de produccién de otros nuevos, transfiriendo con ello a éstos su
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valor. El conservar valor afiadiendo valor es, pues, un don natural de la fuer-
za de trabajo puesta en accion, de la fuerza de trabajo viva, un don natu-
ral que al obrero no le cuesta nada y al capitalista le rinde mucho, pues
supone para él la conservacion del valor de su capital.* Mientras los negoc-
ios marchan bien, el capitalista estd demasiado abstraido con la obten-
cién de ganancias para parar mientes en este regalo del trabajo. Tienen
que venir las interrupciones violentas del trabajo, las crisis, a ponérselo
de manifiesto de un modo palpable.

Lo que se consume en los medios de produccién es su valor de uso, cu-
yo consumo hace que el trabajo cree productos. Su valor no se consume
realmente,® ni puede, por tanto, reproducirse. Lo que hace es conservarse,
pero no porque sufra operaciéon de ninguna clase en el proceso de traba-
jo, sino porque el valor de uso en que existia anteriormente desaparece
para transformarse en otro distinto. Por tanto, el valor de los medios de
produccién reaparece en el valor del producto, pero no se reproduce, ha-
blando en términos estrictos. Lo que se produce es un nuevo valor de
uso, en el que reaparece el valor de cambio anterior.”

Otra cosa acontece con el factor subjetivo del proceso de trabajo, con la
fuerza de trabajo puesta en acciéon. Mientras que por su forma ttil, enca-
minada a un fin, el trabajo transfiere al producto el valo r de los medios
de produccién y lo conserva, cada momento de su dindmica crea valor
adicional, nuevo valor. Supongamos que el proceso de produccion se inte-
rrumpe en el punto en que el obrero produce un equivalente del valor de su
fuerza propia de trabajo, en que, por ejemplo, después de seis horas de tra-
bajo, crea un valor de 3 chelines. Este valor forma el remanente del valor
del producto sobre la parte integrante que se debe al valor de los medios
de produccién. Es el inico valor original que ha brotado dentro de este proce-
so, la unica parte de valor del producto creada por el propio proceso. Claro
estd que este valor no hace més que reponer el dinero adelantado por el
capitalista al comprar la fuerza de trabajo e invertido por el obrero en ad-
quirir medios de vida. En relacién con los 3 chelines desembolsados, el
nuevo valor de 3 chelines parece una simple reproduccién. Pero es una re-
produccidn real y no aparente, como la del valor de los medios de produc-
cién. Aqui, la sustitucion de un valor por otro se opera mediante una crea-
cion de nuevo valor.

Sabemos, sin embargo, que el proceso de trabajo se remonta sobre el
punto en que reproduce y afiade al objeto sobre que recae un simple equi-
valente del valor de la fuerza de trabajo. En vez de las seis horas que bas-
tan para eso, el proceso de trabajo dura, por ejemplo, doce horas. Por
tanto, la fuerza de trabajo puesta en accién no se limita a reproducir su
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propio valor, sino que produce un valor nuevo. Esta plusvalia forma el re-
manente del valor del producto sobre el valor de los factores del producto consu-
midos, es decir, los medios de produccién y la fuerza de trabajo.

Al exponer las diversas funciones que desempefian en la for macién del
valor del producto los diversos factores del proceso de trabajo, lo que he-
mos hecho en realidad ha sido definir las funciones de las diversas partes in-
tegrantes del capital en su propio proceso de valorizacion. El remanente del
valor total del producto sobre la suma de valor de sus elementos inte-
grantes es el remanente del capital valorizado sobre el valor primitivo del ca-
pital desembolsado. Los medios de produccién, de una parte, y de otra la
fuerza de trabajo no son mds que dos diversas modalidades de existencia
que el valor ori ginario del capital reviste al desnudarse de su forma de
dinero para transformarse en los dos factores del proceso de trabajo.

Como vemos, la parte de capital que se invierte en medios de produccion,
es decir, materias primas, materias auxiliares e instru mentos de trabajo,
no cambia de magnitud de valor en el proceso de produccién. Teniendo esto
en cuenta, le doy el nombre de parte constante del capital, o mas concisa-
mente, capital constante.

En cambio, la parte de capital que se invierte en fuerza de trabajo cambia
de valor en el proceso de produccién. Ademads de reproducir su propia
equivalencia, crea un remanente, la plusvalia, que puede también variar,
siendo més grande o mds pequefio. Esta parte del capital se convierte
constantemente de magnitud constante en variable. Por eso le doy el
nombre de parte variable del capital, o mas concisamente, capital variable.
Las mismas partes i ntegrantes del capital que desde el punto de vista del proceso
de trabajo distin guiamos como factores objetivos y subjetivos, medios de
produccién y fuerza de trabajo, son las que desde el punto de vista del pro-
ceso de valorizacion se distinguen en capital constante y capital variable.

El concepto del capital constante no excluye, ni mucho menos, la posi-
bilidad de una revolucién en el valor de los elementos que lo integran. Su-
pongamos que la libra de algodén cuesta hoy 6 peniques y que mafiana a
consecuencia de la mala cosecha, sube hasta un chelin. El algodén viejo
que contintia elabordndose afiade al producto un valor de un chelin, a
pesar de haberse comprado a razén de 6 peniques. Y lo mismo ocurre
con el algodén ya elaborado, que puede incluso circular en el mercado
convertido en hilo: afiade también al producto el doble de su primitivo
valor. Vemos, sin embargo, que estas alteraciones de valor son independ-
ientes de la valorizacion del algodon en el mismo proceso del hilado. El al-
godon viejo podria revenderse a 1 chelin en vez de a 6 peniques, aun sin
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necesidad de que el proceso de trabajo se hubiese iniciado siquiera. Mas
aun; cuanto menos procesos de trabajo haya recorrido, tanto mas seguro sera
este resultado. Por eso, ante estas revoluciones de valor, es una ley de la
especulacion especular sobre las materias primas lo mds en bruto posi-
ble, sobre hilo mejor que sobre telas, y sobre algodén mejor que sobre hi-
lo. Aqui, el cambio de valor brota en el proceso que produce el algodén,
pero no en el proceso en que éste funciona como medio de produccién, y
por tanto como capital constante. Cierto es que el valor de una mercancia
se determina por la cantidad de trabajo contenido en ella, pero, a su vez,
esta cantidad estd socialmente determinada. Si varia el tiempo de trabajo
socialmente necesario para su produccion —la misma cantidad de algodon,
por ejemplo, representa una cantidad mayor o menor de trabajo, segin la
buena o mala cosecha-, este cambio repercute sobre las viejas mercancias,
consideradas siempre como ejemplares sueltos de su género® y cuyo va-
lor se mide en todo momento por el trabajo socialmente necesario, sin que
por tanto puedan perderse nunca de vista al determinar éste, las condic-
iones sociales del momento.

Al igual que ocurre con el valor de las materias primas, también el va-
lor de los medios de trabajo, maquinaria, etc., empleados en el proceso de
produccién, puede cambiar, cambiando también, por tanto, la parte del
valor que transfieren al producto. Asi por ejemplo, si, gracias a un nuevo
invento, se llega a reproducir con menor costo maquinaria de la misma
clase, la maquinaria antigua resultard mas o menos depreciada y transferi-
rd, por tanto, al producto una parte relativamente mds pequefia de valor.
Pero aqui, el cambio de valor brota también al margen del proceso de pro-
duccién en que la méquina funciona como medio productivo. Dentro de
este proceso, la maquina no puede jamads transferir més valor que el que
ella misma posee independientemente de él.

Y del mismo modo que los cambios sobrevenidos en el valor de los
medios de produccién, aunque puedan repercutir cuando se dan después
de incorporarse al proceso de trabajo, no hacen cambiar su caracter de
capital constante, los cambios que puedan surgir en cuanto a la proporcion
entre capital constante y capital variable, no alteran tampoco su diferencia
funcional. Puede ocurrir, por ejemplo, que las condiciones técnicas del
proceso de trabajo se transformen tan radicalmente, que donde antes ha-
cfan falta 10 obreros, manejando 10 instrumentos de escaso valor para
elaborar una masa relativamente pequefia de materia prima, ahora un
solo obrero, pertrechado con una mdaquina cara, elabore cien veces mas
material. En este ejemplo, el capital constante, o sea, la masa de valor de
los medios de produccion empleados, crece extraordinariamente,
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mientras d iminuye en proporciones también extraordinarias la parte va-
riable del capital, la invertida en fuerza de trabajo. Sin embargo, este camb-
io s6lo viene a alterar la proporcion de magnitudes entre el capital constante
y el variable, la proporcion en que el capital total se distribuye en capital
constante y en capital variable, pero sin hacer cambiar en lo mas minimo la
diferencia entre los dos factores.
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Notas al pie del Capitulo VI

1 El trabajo crea un nuevo producto, que viene a ocupar el lugar de
otro el cual se destruye (An Essay on the Political Econorny of Nations, Lon-
dres, 1821, p. 13).

2 Aqui no nos referimos a las reparaciones de los instrumentos de traba-
jo, méquinas, edificios, etc. Una maquina en reparacién no funciona co-
mo instrumento de trabajo, sino como material de trabajo. No es la maquina
la que trabaja, sino que se trabaja en ella, para restaurar su valor de uso.
Para nuestros fines, estos trabajos de reparacion deben considerarse incl-
uidos siempre en el trabajo necesario para la produccién del instrumento
de trabajo de que se trata. En el texto nos referimos a ese desgaste que nin-
gun médico puede curar y que acarrea poco a poco la muerte a esa clase
de desgaste que no es posible restaurar de tiempo en tiempo y que acaba
poniendo, por ejemplo, a un cuchillo en un estado en que el cuchillero
dice que no vale ya la pena de cambiarle la hoja. Méas arriba, hemos visto
que una méquina, por ejemplo, entre integramente en cada proceso aisla-
do de trabajo, pero sélo entra de un modo fragmentario en el proceso de
valorizaciéon que se desarrolla simultdneamente con éste. Juzguese por
esto la siguiente confusién de conceptos: “Ricardo habla de la cantidad
de trabajo invertida por un constructor de maqui naria en la fabricacién
de una maquina de medias” como de un trabajo contenido por ejemplo,
en el valor de un par de medias. “Sin embargo, la totalidad del trabajo que
produce cada par de medias. . . incluye todo el trabajo del constructor de ma-
quinaria y no s6lo una parte de él, pues si una maquina h ace muchos pa-
res de medias, sin la existencia de esta maquina en su integridad no po-
dria fabricarse ni un solo par” (Observations on certain verbal disputes in
Polilical Economy par ticularly relating to Value, and to Demand and Supply ,
Londres, 1821, p. 54.)

El autor de esta obra, un “wiseacre ” [sabihondo] increiblemente jac-
tancioso, s6lo tiene razoén, al incurrir en esta confusién y, por tanto, al
plantear esta polémica, en el sentido de que ni Ricardo ni ningtn otro
economista antes o después de él distingue con precision los dos aspectos
del trabajo, ni mucho menos analiza la diversa funcién de ambos en el
proceso de creacion de valor.

3 Jazguese, pues, de la necedad de ese insustancial J. B. Say, cuando
quierededucir la plusvalia (interés, ganancias, renta) de las services produc-
tives que los medios de produccioén, la tierra. los instrumentos, el cuero,
etc. prestan, con sus valores de uso, en el proceso de trabajo. El sefior
Wilhelm Roscher, atento siempre a registrar las amables ocurrencias
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apologéticas, exclama: “J. B. Say, Traité, t. I. cap. 4, observa muy acertada-
mente “que “el valor producido por un molino de aceite, después de dedu-
cir todos los gastos, es un valor nuevo sustancialmente distinto del traba-
jo que cre6 el propio molino de aceite”. (Die Grundlagen der Na tionalo-
konomie, 3° ed., 1850, p. 82. nota.) jMuy acertadamente! ;EIl “aceite” produ-
cido por el molino es algo sustancialmente distinto del trabajo que ha
fabricado éste! El sefior Roscher entiende por “valor” cosas como el
“aceite” puesto que el “aceite” tiene valor y “la naturaleza” nos brinda
aceite mineral, aunque no “mu cho ” relativamente; consideracién en la
que seguramente descansa también, este otro pensamiento suyo: “(la na-
turaleza) no produce casi nunca valores de cambio” (p. 79). A la naturaleza
del sefior Roscher le pasa con el valor de cambio lo que a aquella moza
tonta con el nifio: jera “tan pequefito”! Este mismo sabio (“sa vant seri-
eux”) apunta, a proposito del problema anterior: “La escuela de Ricardo
suele también englobar el capital bajo el concepto de trabajo, corno
“trabajo acu mulado”. Esto es desacertado (j) ya que (!) el poseedor (j) del
capital (!) hace indudablemente (!) algo mas (!) que producir (?) y (??)
conservar simplemen te (?!) el mismo (?qué mismo?), a saber ( ? !?) : abs-
tenerse de su propio disfrute cambio de lo cual reclama, por ejemplo (j
i ), los intereses (obra cit.) jCuan “acertado” es este método automati-
co—fis iolégico de economia politica, que se las arregla para deducir el
concepto del “valor” de los simples “deseos! ”

4 “De todos los instrumentos de que se vale el agricultor, el trabajo del
hombre es ... aquél a que més se ve obligado a recurrir para reponer su ca-
pital. Los otros dos — ganado con que trabaja y los cirros, arados, aperos,
etc.— no son nada sin una cierta cantidad del primero.” (Edmund Burke,
Thoughts and Details on Scarcity, originally presented to the Rt. Hon. W. Pitt
in The Month of November , 1795, ed. Londres, 1800, p. 10.)

5. En el “Times” de 26 de noviembre de 1872, un fabricante cuya hilan
deria emplea 800 obreros y consume semanalmente un promedio de 150
balas de algodén indio, o unas 130 balas de algodén americano, llora al
publico lo que le cuesta al afio tener parada su fabrica. El cifra estos gas-
tos en 6000 libras esterlinas. Entre estos quebrantos aparece una serie de
partidas que aqui no nos interesan nada, como son la renta del suelo, los
impuestos, primas de seguros, salarios a obreros contratados por afios,
sueldos de manager, contables, ingenieros, etc. Ademads, pone en cuenta
150 libras esterlinas de carbon para calentar la fabrica de vez en cuando y
echar a andar alguna vez la maquina de vapor, y los jornales abonados a
los obreros que impiden que la maquinaria se inutilice, trabajando de
tiempo en tiempo. Finalmente, calcula 1200 libras esterlinas por deterioro
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de maquinaria, ya que “el tiempo y la ley natural de la decadencia no
suspenden sus efectos porque la maquina de vapor deje de rodar”. Y
apunta expresamente que si esta suma de 1200 libras esterlinas es tan re-
ducida, se debe a que la maquinaria se encuentra ya en un estado de des-
gaste considerable.

6. “Consumo productivo: alli donde el consumo de una mercancia forma
parte del proceso de produccion... En casos tales, no se da consumo alguno de
valor.”(S. P. Newman, Elements of Political Economy, p. 296.)

7. En un manual norteamericano, del que tal vez se habran hecho 20
edicio nes , leemos: “No interesa saber en qué forma reaparece el capi-
tal.” Y, después de una elocuente enumeracién de todos los ingredientes
que pueden entrar en la produccién y cuyo valor reaparece en el produc-
to, dice: “Del mismo modo se transforman las diversas clases de alimen-
to, vestido y techo necesarias para la existencia y comodidad del hombre.
Se retinen y acumulan de tiempo en tiempo, y su valor reaparece en las
nuevas fuerzas que infunden al cuerpo y al espiritu del hombre, forman-
do asi un nuevo capital que vuelve a aplicarse en el proceso de produc-
cién.” (F. Wayland, Elements of Political Economy, pp. 31 y 32.) Prescind-
iendo de algunas otras singularidades no creemos que sea, por ejemplo,
el precio del pan el que reaparezca en forma de nuevas formas infundidas
al hombre, sino sus sustancias alimenticias. Y lo que reaparece como va-
lor de esas fuerzas no son precisamente los viveres mismos, sino su va-
lor. Si estos viveres s6lo cuestan la mitad, producirdn exactamente la
misma cantidad de musculos, de huesos, etc., en suma la misma fuerza,
pero no una fuerza del mismo valor. Claro estd que este trueque de
“valor” y “fuerza” y toda esta farisaica vaguedad no persigue mas desig-
nio que encubrir el intento, inttil por lo demads, de explicar la plusvalia
por la simple reapa ricion de los valores desembolsados

8 “Los productos de una misma clase forman todos, en realidad, una
sola masa, cuyo precio se determina con cardcter general y sin atender a
las circunstancias especificas”. (Le Trosne, De l'intéret social, p. 893.)
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CAPITULO VII: LA CUOTA DE PLUSVALIA
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1. Grado de explotacién de la fuerza de trabajo

La plusvalia que el capital desembolsado C arroja en el proceso de pro-
duccién, o sea, la valorizacién del valor del capital desembolsado C, se
presenta a primera vista como el remanente del valor del producto sobre la
suma del valor de sus elementos de produccion.

El capital C se descompone en dos partes: una suma de dinero, ¢, in-
vertida en medios de produccién, y otra suma de dinero, v, invertida en
fuerza de trabajo; c representa la parte de valor convertida en capital
constante, v, la que se convierte en capital variable. Al comenzar el proce-
so, C, es, por tanto, = ¢ + v, por ejemplo el capital de 500 libras esterlinas
desembolsado = 410 li bras esterlinas (c) + 90 libras esterlinas (v). Al ter-
minar el proceso de produccion, brota una mercancia cuyo valor es = (¢ +
v) + p, representando por p la plusvalia: asi, por ejemplo, 410 libras ester-
linas (c) + 90 libras esterlinas (v) + 90 libras esterlinas (p). El capital primi-
tivo C se ha convertido en C’, de 500 libras ester linas en 590. La diferenc-
ia entre ambas cantidades es = p, representa una plusvalia de 90. Como el
valor de los elementos de produccion es igual al valor del capital desembolsado,
resulta en realidad un redundancia decir que el remanente del valor del
producto sobre el valor de sus elementos de produccién equivale a la va-
lorizacion del capital desembolsado, o sea, a la plusvalia obtenida.

Sin embargo, esta redundancia merece ser analizada un poco dete-ni-
damente. Lo que se compara con el valor del producto es el valor de los
elementos de produccién absorbidos para crearlo. Ahora bien; hemos visto
que la parte del capital constante empleado que se invierte en medios de
trabajo no transfiere al producto mas que un fragmento de su valor,
mientras que el resto persiste bajo la forma en que existia con anteriori-
dad. Como esta parte no desem pefia ningtn papel en el proceso de crea-
cion de valor, prescindimos de ella. Nuestros calculos no variaran en lo mas
minimo por tomarla en consideracién. Supongamos que ¢ = 410 libras
esterlinas representa materias primas por valor de 312 libras esterlinas,
materias auxiliares por valor de 44 libras esterlinas y 54 libras esterlinas
por la maquinaria que se desgasta en el proceso, asignando a la maquina-
ria empleada un valor de 1054 libras esterlinas. Como valor desembolsado
para crear el del producto, solo incluimos en nuestros calculos las 54 li-
bras esterlinas que la maquinaria pierde por su funcionamiento y que
transfiere, por tanto, al producto. Si incluyésemos en el calculo las 1000
libras que siguen existiendo bajo su forma anterior, en forma de méaquina
de vapor, etc., no tendriamos més remedio que poner esta cantidad en
ambas columnas, en la del valor desembolsado y en la del valor del
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producto,1 con lo que obtendriamos, respectivamente, 1500 y 1590 libras
esterlinas. La diferencia o plusvalia seguiria siendo, por tanto, de 90 li-
bras esterlinas. Por consiguiente, si otra cosa no se desprende de la posi-
cién, entendemos siempre por capital constante desembolsado para la
produccion del valor, solamente el de los medios de produccién absorbi-
dos para producirlo.

Sentado esto, volvemos a la férmula C = c + v que, al transformarse en
C’" = (c + v) + p, transforma a C en C". Sabemos que el valor del capital
constante se limita a reaparecer en el producto. Es decir, que el producto
de valor que brota en el proceso como algo realmente nuevo se distingue
del valor del producto conservado en ese proceso; por consiguiente, no
es, como parece a primera vista, (c + v) + p o, lo que es lo mismo, (410 li-
bras esterlinas (c) + 90 libras esterlinas (v) + 90 libras esterlinas (p), sino v
+ p, o lo que es lo mismo 90 libras esterlinas; no 590 libras esterlinas sino
180. Si s capital constante, fuese = 0, o, dicho en otros términos, si existie-
sen ramas de produccién en que la capitalista no necesite emplear nin-
gun medio de produccién producido, ni materias primas, ni materias au-
xiliares, ni instrumentos de trabajo, sino simplemente las materias brin-
dadas por la naturaleza y la fuerza de trabajo, no habria porque transferir
al producto parte alguna de valor constante. Este elemento de valor del
producto, representado en nuestro ejemplo por 410 libras esterlinas, de-
sapareceria, pero el producto de valor de 180 libras esterlinas, con 90 de
plusvalia, seguiria teniendo la misma magnitud que si c representase la
suma méxima de valor. Tendriamos C = (0 + v) = v, y C’, 0 sea el capital
valorizado, = v + p y C’, exactamente igual que antes, = p. Por el contrario
si p, fuese = 0, o, dicho en otros términos si la fuerza de trabajo cuyo va-
lor se desembolsa en el capital variable s6lo produjere una equivalente,
tendriamos que C = c + v, y C’ (el valor del producto) = (c + v) + 0, y por
tanto C = C’. Es decir que el capital desembolsado no habria rendido va-
lor alguno.

Sabemos ya, en efecto que la plusvalia no es més que el resultado de los
cambios de valor que se operan en v, es decir, en la parte del capital inver-
tida en fuerza de trabajo; que, por tanto, v + p = v + A v (v més incremen-
to de v ). Lo que ocurre es que los cambios reales de valor y la proporcion en
que el valor cambia aparecen oscurecidos por el hecho de que, al crecer la
parte variable, crece también el capital total desembolsado. De 500 se convierte
en 590. Para analizar el proceso en toda su pureza hay que prescindir,
pues, de aquella parte del valor del producto en que el valor del capital
constante se limita a reaparecer, cifrando por consiguiente en 0 el capital
constante y aplicando asi una ley matematica que consiste en operar con
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magnitudes variables y constantes, de tal modo que esta sélo se relacio-
nen con aquéllas por medio de una suma o de una sustraccion.

Otra dificultad es la que oponen la forma primitiva del capital variable.
Asi, en nuestro ejemplo anterior, C’ = 410 libras esterlinas capital cons-
tante + 90 libras esterlinas capital variable + 90 libras esterlinas plusvalia.
Pero, estas 90 libras esterlinas son una magnitud dada, constante, razén
por la cual parece incongruente considerarlas como magnitud variable.
Sin embargo, las 90 libras esterlinas (v) o 90 libras de capital variable no
son aqui, en realidad, mas que un simbolo del proceso que recorre este valor.
La parte de capital desembolsada para comprar fuerza de trabajo en una
cantidad determinada de trabajo materializado; es, por tanto, una magnitud de
valor constante, ni mas ni menos que el valor de la fuerza de trabajo com-
prada. Pero, en el proceso de produccion, las 90 libras esterlinas desem-
bolsadas ceden el puesto a la fuerza de trabajo puesta en accién, el traba-
jo muerto cede el puesto al trabajo vivo, una magnitud estética es sustit-
uida por una magnitud dindmica, la magnitud constante se ve desplaza-
da por una magnitud variable. Resultado de esto es la reproduccién de v
maés el incremento de v. Desde el punto de vista de la produccién capita-
lista, todo este proceso no es més que la propia dindmica del valor cons-
tante primitivo que se invierte en la fuerza de trabajo. Es a éste a quien se
abona en cuenta el proceso y sus frutos. Y si la férmula de 90 libras ester-
linas de capital variable o valor que se valoriza nos parece contradictoria,
ella no hace més que reflejar una contradicciéon inmanente a la produc-
cién capitalista.

A primera vista, parecerd extrafio que cifremos el capital constante en
0. Y, sin embargo, estd operacién se esta produciendo a cada paso, todos
los dias. Asi, por ejemplo, si queremos calcular lo que gana Inglaterra,
con la industria de algodén lo primero que tenemos que hacer es descon-
tar el precio de algodén abonado por ella a los Estados Unidos, a la Ind-
ia, a Egipto, etc., es decir, reducir a 0 el valor del capital que se limita a
reaparecer en el valor del producto.

Cierto es que no sélo tiene una gran importancia econémica la relacién
entre la plusvalia y la parte de capital de que brota directamente y cuyos
cambios de valor expresa, sino también su relacién con el capital total de-
sembolsado. Por eso estudiamos detenidamente esta relacién en el libro
tercero de nuestra obra. Para valorizar una parte del capital invirtiéndola
en fuerza de trabajo, no hay mas remedio que invertir otra parte en med-
ios de produccién. Para que el capital variable funcione, tiene necesaria-
mente que desembolsarse capital constante en las proporciones adecuadas,
segun el cardcter técnico concreto del proceso de trabajo. Sin embargo, el
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hecho de que para operar un proceso quimico hagan falta retortas y otros
recipientes, no quiere decir que no podamos prescindir de estos recipien-
tes en el andlisis del proceso. Si se trata de estudiar la creacién y los cam-
bios de valor por si mismos, es decir, en toda su pureza, los medios de
produccién, o sean, las formas materiales en que toma cuerpo el capital
constante, se lim itan a suministrarnos la materia en que se plasma la
fuerza fluida, creadora de valor; por tanto, la naturaleza de esta materia,
sea algodon o hierro, es indiferente. Asimismo es indiferente su valor.
Basta con que exista en proporciones suficientes para poder absorber la
cantidad de trabajo que ha de desplegarse durante el proceso de produc-
cién. Siempre y cuando que esas proporciones existan, su valor puede
crecer o disminuir, o puede incluso carecer en absoluto de valor, como la
tierra y el mar, sin que ello afecte para nada al proceso de creaciéon del
valor y de sus cambios.?

Teniendo en cuenta todo esto, comenzamos reduciendo a 0 el capital
constante. De este modo, el capital desembolsado se reduce dec + v a v,
y el valor del producto (¢ + v) + p al producto del valor (v + p). Suponien-
do que el producto del valor sea = 180 libras esterlinas, en las que se ma-
terializa el trabajo desplegado durante todo el proceso de produccién,
tendremos que deducir el valor del capital variable = 90 libras esterlinas
para obtener la plusvalia = 90 libras esterlinas. La cifra de 90 libras ester-
linas = p expresa aqui la magnitud absoluta de la plusvalia creada. Su mag-
nitud proporcional, o sea la proporciéon en que se ha valorizado el capital
variable, depende, evidentemente, de la razén entre la plusvalia y el capital
variable, ex presdndose en la férmula

p/ov.
En nuestro ejemplo anterior serd, por tanto, de 90/90 = 100 por 100.

Esta valorizacién proporcional del capital variable o esta ma§nitud pro-
porcional de la plusvalia es la que yo llamo cuota de plusvalia.

Veiamos més arriba que, durante una etapa del proceso de trabajo, el obre-
ro se limita a producir el valor de su fuerza de trabajo, es decir, el valor de
sus medios de subsistencia. Pero, como se desenvuelve en un régimen
basado en la division social del trabajo, no produce sus medios de sub-
sistencia directamente, sino en forma de una mercancia especial, hilo por
ejemplo, es decir, en forma de un valor igual al valor de sus medios de sub-
sistencia o al dinero con que los compra. La parte de la jornada de trabajo
dedicada a esto serd mayor o menor segtn el valor normal de sus medios
diarios de subsistencia, o, lo que es lo mismo, segtn el tiempo de trabajo
que necesite, un dia con otro, para su produccion. Si el valor de sus
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medios diarios de subsistencia viene a representar una media de 6 horas
de trabajo materializadas, el obrero debera trabajar un promedio de 6 ho-
ras diarias para producir ese valor. Si no trabajase para el cap italista sino
para si, como productor independiente, tendria forzosamente que traba-
jar, suponiendo que las demds condiciones no variasen, la misma parte ali-
cuota de la jornada, por término medio, para, producir el valor de su fuerza
de trabajo, y obteniendo con él los medios de subsistencia necesarios para
su propia conservacion y repro duccion. Pero, como durante la parte de
la jornada en que produce el valor diario de su fuerza de trabajo, diga-
mos 3 chelines, no hace mas que producir un equivalente del valor ya abo-
nado a cambio de ella por el capitalista ;4 como por tanto, al crear este
nuevo valor, no hace més que reponer el valor del capital variable desembol-
sado, esta produccién de valor presenta el cardcter de una mera reproduc-
cion. La parte de la jornada de trabajo en que se opera esta reproduccién
es la que yo llamo tiempo de trabajo necesario, dando el nombre de trabajo
necesario al desplegado durante ella.> Necesario para el obrero, puesto
que es independiente de la forma social de su trabajo. Y nece sario para
el capital y su mundo, que no podria existir sin la exis tencia constante
del obrero.

La segunda etapa del proceso de trabajo, en que el obrero rebasa las
fronteras del trabajo necesario, le cuesta, evidentemente, trabajo, supone
fuerza de trabajo desplegada, pero no crea valor alguno para él. Crea la
plusvalia, que sonrie al capitalista con todo el encanto de algo que brotase
de la nada. Esta parte de la jornada de trabajo es la que yo llamo tiempo
de trabajo excedente, dando el nombre de trabajo excedente (surplus labour)
al trabajo desplegado en ella. Y, del mismo modo que para tener concien-
cia de lo que es el valor en general hay que concebirlo como una simple
materializacion de tiempo de trabajo, como trabajo materializado pura y
simplemente, para tener conciencia de lo que es la plusvalia, se la ha de
concebir como una simple materializacion de tiempo de trabajo excedente, co-
mo tra bajo excedente materializado pura y simplemente. Lo tinico que
dis tingue unos de otros los tipos econémicos de sociedad, v. gr. la socie-
dad de la esclavitud de la del trabajo asalariado, es la forma en que este
trabajo excedente le es arrancado al productor inmediato, al obrero.®

Como el valor del capital variable = al valor de la fuerza de trabajo
comprada por él, y el valor de ésta determina la parte nece saria de la jor-
nada de trabajo, y a su vez la plusvalia estd determinada por la parte res-
tante de esta jornada de trabajo, resulta que la plusvalia guarda con el capi-
tal variable la misma relacion que el trabajo excedente con el trabajo necesario,
por donde la cuota de plusvalia,
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P/V=

Trabajo excedente / Trabajo necesario

Ambas razones expresan la misma relacién, aunque en distinta forma:
la primera en forma de trabajo materia lizado, la segunda en forma de
trabajo fluido.

La cuota de plusvalia es, por tanto, la expresion exacta del grado de ex7plo—
tacion de la fuerza de trabajo por el capital o del obrero por el capitalista .

En nuestro ejemplo, el valor del producto era = (410 libras ester linas
(c) + 90 libras esterlinas (v) + 90 libras esterlinas (p) ), y el capital desem-
bolsado = 500 libras esterlinas. Como | a plusvalia, aqui, es = 90 y el capi-
tal desembolsado = 500, procediendo por la via acostumbrada de calculo
llegariamos al resultado de que la cuota de plusvalia (que se confunde
con la cuota de ganancia) es = 18 por 100, porcentaje cuya pequefiez emoc-
ionaria a Mr. Carey y a otros armoni cistas. Pero, no hay tal. La cuota de
plusvalia no

es=(p/c)6(p/c+v)sino=p/v

es, por tanto 90/500, sino 90/90, o sea del 100 por 100, es decir, més
del quintuplo del grado aparente de explotacién. Asi, pues, aunque no co-
nozcamos, en el caso concreto, la duracién absoluta de la jornada de trabajo,
ni el periodo del proceso de trabajo (dias, semanas, etc.), ni conozcamos
tampoco, finalmente, el nimero de obreros que el capital variable de 90
libras esterlinas pone en accién simultdneamente, la cuota de plusvalia
p/v nos revela con toda precisién , por su precisién, por su conversibili-
dad en:

trabajo excedente / trabajo necesario

la proporcién que media entre las dos partes integrantes de la jornada
de trabajo. Esta proporcién es del 100 por 100. Es decir, que el obrero tra-
baja la mitad de la jornada para si y la otra mitad para el capitalista.

El método para calcular la cuota de plusvalia es, pues, concisamente
expuesto, éste: se toma el valor total del producto y se reduce a cero el valor
del capital constante, que no hace mds que reaparecer en él. La suma de
valor restante es el tinico producto de valor realmente creado en el pro-
ceso de produccién de la mercancia. Fijada la plusvalia, la deducimos de
este producto de valor para encontrar el capital variable. Si conociendo
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éste, deseamos fijar la plusvalia, se procede a la inversa. Encontrados
ambos factores, no queda mas que la operacion final: calcular la relacién
entre la plusvalia y el capital variable, p /v

A pesar de lo sencillo que es este método, creemos conveniente ilustrar
al lector con algunos ejemplos acerca de las ideas que le sirven de base,
ideas desacostumbradas para él.

Sea el primer ejemplo el de una hilanderia de 10,000 husos “Mule”,
que produzcan hilo nim. 32 con algodén americano, fa bricando una li-
bra de hilo a la semana en cada huso. Supongamos que el desperdicio
sea el 6 por 100. Seguin esto, al cabo de la semana se convertirdn 10,600 li-
bras de algodén en 10,000 libras de hilado y 600 libras de desperdicio. En
abril de 1871, este algodon se cotiza a 7 3/4 peniques la libra, lo que re-
presenta, en ntimeros redondos, 342 libras esterlinas para las 10,600 li-
bras de algodén. Los 10,000 husos, incluyendo la maquinaria preparator-
ia del hilado y la maquina de vapor, salen a 1 libra esterlina por cada hu-
so, o sea 10,000 libras esterlinas en total. Su desgaste se cifra en 10 por
100 = 1,000 libras esterlinas, o sean 20 libras esterlinas semanales. El alg-
uiler de los locales de la fabrica asciende a 300 libras ester linas, 6 libras
por semana. Carbon (a razén de 4 libras por hora y caballo de fuerza, pa-
ra 100 caballos de fuerza [contador] y 60 horas por semana, incluyendo
la calefaccion de los locales) : 11 toneladas a la semana, a 8 chelines y 6
peniques la tonelada, cuestan en ntimeros redondos, 41/2 libras esterli-
nas semanales; gas, 1 libra esterlina a la semana; aceite, 41/2 libras ester-
linas por semana; otras materias auxiliares, 10 libras esterlinas semana-
les. Como se ve, la parte de valor constante asciende a 378 libras esterli-
nas por semana. Los salarios se cifran en 52 libras esterlinas semanales.
El precio del hilado es de 121/4 peniques la libra, por tanto, 10,000 libras
= 510 libras esterlinas; la plusvalia, 510 — 430 = 80 libras esterlinas. Redu-
cimos a 0 la parte del valor constante de las 378 libras ester linas, porque
no interviene para nada en la creacién del valor semanal. Queda, pues,
un producto semanal de valor de 132 = 52 (v) + 80 (p) libras esterlinas. La
cuota de plusvalia es, por tanto de 80/52 =153 11/13 por 100 . Suponiendo
que la jornada de trabajo sea de diez horas por término medio, obtendre-
mos este resultado: trabajo necesario == 3 31/33 horas; trabajo excedente
=62 /33 horas. 8

Jacob establece, para el afio 1815, sefialando al trigo un precio de 80
chelines el quarter y una cosecha media de 22 bushels por acre, lo que re-
presenta un rendimiento de 11 libras esterlinas por acre, el siguiente cal-
culo, que si bien es bastante defectuoso, por haber sido compensadas ya
en él diferentes partidas, sirve perfectamente para nuestros fines.
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Produccién de valor por acre

Simiente de 1 ? Diezmos, plazos, tasas 1 L
trigo libra chel. /P ’ libra  chel.
2 10 1 8
Abono libras chel. Renta libra  chel.
Salari 3 10 Ganancia del arrendatario 1 2
AAHOS " libras chel. e intereses libra  chel.

6 29 3 11
Total libras chel. Total libras chel.

Aqui, la plusvalia, siempre partiendo de la premisa de que el precio del
producto == su valor, aparece distribuida entre distintas rtibricas: ganan-
cia, intereses, diezmos, etc. Para nosotros, estas rubricas son indiferentes.
Suméndolas, obtenemos una plusvalia de 3 libras esterlinas y 11 chelines.
Las 3 libras esterlinas y 19 chelines de simiente y abono las reducirnos a
cero, como capital cons tante Y nos queda un capital variable desembolsa-
do de 3 libras esterlinas y 10 chelines, con el cual se produce un valor nue-
vo de 3 libras esterlinas y 10 chelines y 3 libras esterlinas y 11 chelines.

p 3 libras esterl. 11 chel.
Por tanto, = representa mas del 100 por 100. Es decir, que el obrero
v 3 libras esterl. 10 chel.

Invierte mas de la mitad de su jornada de trabajo en producir una
plusvalia que varias personas se reparten luego con diversos pretextos.”
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2. Examen del valor del producto en las partes proporcionales
de éste

Volvamos al ejemplo a la luz del cual veifamos cémo se las arregla el
capitalista para convertir el dinero en capital. El trabajo necesario de su hi-
landero representaba 6 horas, el trabajo excedente otras 6; el grado de ex-
plotacion de la fuerza de trabajo era, por tanto, del 100 por ciento.

El producto de esta jornada de trabajo de doce horas Son 20 libras de
hilado, con un valor de 30 chelines. Nada menos que 8/10 de este valor
del hilo (24 chelines) estan formadas por el valor de los medios de pro-
duccién absorbidos, valor que se limita a reaparecer en el del producto
(20 libras de algodoén, 20 chelines; husos, etc., 4 chelines), es decir, consti-
tuyen el capital constante. Los 2/10 restantes son el valor nuevo de 6
chelines creado durante el proceso de la hilatura, de los cuales la mitad
viene a reponer el valor diario adelantado por la fuerza de trabajo, o sea
el capital variable, y la otra mitad constituye la plusvalia, representada
por 2 chelines. Por tanto, el valor global de las 20 libras de hilo se des-
compone del modo siguiente:

Valor del hilo, 30 chelines = 24 chelines (c) + 3 chelines (v) + 3 chelines
()

Como este valor global aparece materializado en el producto global de
las 20 libras de hilado, los diversos elementos de valor que lo integran
tienen necesariamente que hallarse contenidos también en partes propor-
cionales del producto.

Si en 20 libras de hilado se contiene un valor de hilo de 30 chelines, en
8/10 del mismo producto, o sea, en 16 libras de hilo deberdn contenerse
necesariamente 8/10 de ese valor o de su parte constante, representada
por 24 chelines. De las 16 libras, 13 1/3 libras esterlinas representan el
valor de la materia prima empleada, o sea, del algodén hilado, cifrado en
20 chelines, y 22/3 libras el valor de las materias auxiliares e instrumen-
tos de trabajo, husos, etc., con sumidos, valor que asciende a 4 chelines.

Es decir, que si examinamos el producto global de 20 libras de hilado,
vemos que 131/3 libras esterlinas representan todo el algodén elaborado,
la materia prima del producto global, pero ni un céntimo mas. Es cierto
que en ellas s6lo se contienen 13 1/2 de algodén, con un valor de 13 1/2
chelines, pero su valor adicional de 62/3 chelines constituye un equiva-
lente del algodén elaborado para formar las otras 62/3 libras de hilado.
Es como si de estas tltimas se hubiese escapado el algodén y todo el del
producto global se hubiese concentrado en 131/3 libras. Las restantes no
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contienen ni un solo a4tomo del valor de las materias auxiliares e instru-
mentos de trabajo consumidos, ni del valor nuevo creado en el proceso
de la hilatura.

Y otro tanto acontece con las otras 22/3 libras de hilado en que se cont-
iene el resto del capital constante (= 4 chelines): no encierran ni un centa-
vo de valor, fuera del de los instrumentos de trabajo y materias auxilia-
res consumidos en el producto global de las 20 libras de hilo.

Por tanto, ocho décimas partes del producto, o sean, 16 libras de hila-
do que, fisicamente consideradas, como valor de uso, como hilo, son
obra del trabajo del hilandero, ni mds ni menos que las partes restantes
del producto, no encierran asi enfocadas, trabajo alguno de hilatura, nin-
gun trabajo absorbido durante el proceso mismo de hilado. Es como si se
hubiesen transformado en hilo sin que nadie las hilase, como si su forma
de hilo fuese un puro engafio.

En efecto, cuando el capitalista las vende por 24 chelines con los que
vuelve a comprar sus medios de produccién, se demuestra que las 16 li-
bras de hilo no son méas que algodén , husos, combustible, etc., disfraza-
dos de hilo.

En cambio, los 2/10 restantes del producto, o sean 4 libras de hilado,
no representan ahora nada fuera del nuevo valor de 6 chelines produci-
do en las doce horas del proceso de hilatura. Todo lo que en ellas se en-
cerraba de valor de los medios de trabajo y materias primas empleadas
habia ido a refugiarse ya en las 16 libras primeras de hilado. El trabajo de
hilatura materializado en las 20 libras de hilo se concentra en los 2/1 0
del producto. Como si el hilandero produjese en el aire 4 libras de hilo, o
las crease con algodén y husos existentes por obra de la naturaleza sin
intervencion del trabajo humano y que, por tanto, no afiaden al producto
ningun valor.

De estas 4 libras de hilado en que viene a concentrarse todo el produc-
to del valor arrojado por el proceso diario de la hilatura, la mitad no hace
maés que reponer el valor de la fuerza de trabajo invertida, es decir, el ca-
pital variable de 3 chelines; las 2 libras de hilado restante representan ex-
clusivamente la plusvalia de 3 chelines.

Y si las 12 horas de trabajo del hilandero se materializan en 6 chelines,
en el valor de 30 chelines de hilado se materializaran 60 horas de trabajo.
Estas se traducen en 20 libras de hilado, de las cuales 8/10 o 16 libras son
la materializa cién de 48 horas de trabajo invertidas antes de comenzar el
proceso de la hilatura, o sea, las que representan el trabajo materializado
en los medios de produccién del hilo, y 2/10, equivalentes a 4 libras, la
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materializacién de las 12 horas de trabajo aplicadas al proceso mismo de
la hilatura.

Antes, veiamos que el valor del hilado era igual a la suma del valor
nuevo arrojado por su produccién y de los valores preexis tentes en los
medios empleados para ésta. Ahora, se nos revela como pueden anali-
zarse como partes proporcionales del producto mismo las partes i ntegrantes de
su valor, entre las que cabe establecer una diferencia funcional o de concepto.

Este desdoblamiento del producto —o sea, del resultado del proceso de pro-
duccién- en una cantidad de producto que se limita a materializar el tra-
bajo contenido en los medios de produccion o parte constante del capital,
otra cantidad que no hace mds que representar el trabajo necesario incorpo-
rado al proceso de produccién, o capital variable, y por fin, una cantidad
en la que se condensa el trabajo excedente afiadido en el mismo proceso, o
sea la plusvalia, es algo tan sencillo como importante, segtin hemos de
ver cuando lo apliquemos a toda una serie de problemas complicados y
que estan atin sin resolver.

Hace un momento, veiamos en el producto total el fruto defini tivo de
una jornada de trabajo de doce horas. Mas, podemos también remontar-
nos a su proceso de origen, sin perjuicio estudiar los productos parciales
como partes funcionalmente distintas del producto.

El hilandero produce en doce horas 20 libras de hilo, lo que equivale a
12/3 libras de hilo en una hora y a 13 1/3 en 8; es, por tanto, un produc-
to parcial del valor total del algodén hilado durante la jornada de trabajo
entera. Siguiendo el mismo cdlculo, vemos que el producto parcial de la
hora y 36 minutos que viene a continuacién equivale a 2 2/3 libras de hi-
lo, representando por tanto el valor de los medios de trabajo consumidos
durante las 12 horas de la jornada. En la hora y 12 minutos que viene
después, el hilandero produce 2 libras de hilo, equivalentes a 3 chelines,
producto de valor igual al del producto integro que crea durante 6 horas
de trabajo necesario. Finalmente, en las dltimas 6/5 horas produce asimis-
mo 2 libras de hilo, cuyo valor es igual a la plusvalia engendrada por med-
ia jornada de trabajo excedente. Este calculo lo hace todos los dias el fabri-
cante inglés, diciéndose, por ejemplo, que durante las primeras 8 horas o
los 2 /3 de la jornada de trabajo costea su algodén, y asi sucesivamente.
Como se ve, la féormula es exacta: en realidad, no es més que la primera
férmula trasplantada del espacio, en que las diversas partes del producto
aparecen plasmadas las unas junto a las otras, al tiempo, donde se suce-
den en serie. Pero esta férmula puede ir acompafiada también de ideas
un tanto barbaras cuando se trate de cabezas cuyo interés practico por el
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proceso de valorizacion corra parejas con el interés de tergiversar tedri-
camente este proceso. En estas condiciones, puede haber quien se imagi-
ne que nuestro hilandero, por ejemplo, durante las 8 primeras horas de
su jornada de trabajo, se limita a pro duci r o reponer el valor del algodén,
en la hora y 36 minutos s iguientes el valor de los medios de trabajo ab-
sorbidos y en la hora y 12 minutos que vienen a continuacion el valor del
salario, de tal modo que s6lo dedica al patrono, a la produccién de plus-
valia, la famo sisima “hora final”. De este modo, se echa sobre los hom-
bros del hilandero el doble milagro de producir el algodén, los husos, la
maé quina de vapor, el carbon, el aceite, en el instante mismo en que hila
con ellos, convirtiendo una jornada de trabajo de un determinado grado
de intensidad en cinco jornadas iguales. En efecto, la produc cién de la
materia prima y de los medios de trabajo reclama, en nuestro ejemplo,
24/6, o sean, 4 jornadas de trabajo de doce horas, siendo necesaria para
transformarlos en hilo otra jornada de trabajo igual. Hay un ejemplo his-
térico famoso que revela la ceguera con que la codicia cree en estos mila-
gros y como no falta nunca un sicofante doctrinal que se lo demuestre.
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3. La hora final de Senior

Una buena mafana del afio 1836, Nassau W. Senior, afanado por su
ciencia econémica y su brillante estilo, y que era algo asi como el Clauren
de los economistas ingleses, fue llamado de Oxford a Manchester, para
aprender aqui Economia Politica en vez de ensefiarla en su colegio. Los
fabricantes le contrataron para guerrear contra el Factory Act, que acaba-
ba de decretarse y contra la campafia de agitacién, més ambiciosa toda-
via, de las diez horas. Con su habitual agudeza practica, los patronos
comprendieron que el sefior profe sor “wanted a good deal of finishing ”
(42) y le trajeron a Manchester para afinarle. Por su parte, el sefior profe-
sor estiliz6 la lecciéon aprendida de los patronos manchesterianos en un
folleto con este titulo: Letters on the Factory Act, as it affets the cotton manu-
facture. Londres, 1837.

En este folleto, podemos leer, entre otras cosas, las siguientes edifican-
tes lineas.

“Bajo el imperio de la ley actual, ninguna fébrica que emplee obreros
menores de 18 afios puede trabajar mis de 11 1/2 horas al dia, o sean 12 ho-
ras durante los primeros 5 dias de la semana, y 9 el sabado. El siguiente
analisis (!) demuestra que en tales fabricas la ganancia neta se deriva toda
ella de la hora final. Un fabricante desembolsa 100,000 libras esterlinas:
80,000 libras esterlinas en edificios y maquinaria y 20,000 libras en mater-
ias primas y jornales. Suponiendo que el capital gire una vez al afio y la
ganancia bruta ascienda al 15 por 100, tendremos que el volumen anual de
pro duccién de la fabrica estd necesariamente representado por mercan-
cias con un valor de 115,000 libras esterlinas ... Cada una de las 23 medias
horas de trabajo produce diariamente 5/115, o sea 1/23 de esas 115,000 libras
esterlinas. De estas 23/23 que forman el total de las 115,000 libras esterli-
nas (constituting the whole 115,000 Pfd. St), 20/23, o sean 100,000 libras
esterlinas de las 115,000 se limitan a reponer el capital desembolsado;
1/23, o sean 5,000 libras esterlinas de las 15,000 de ganancia bruta (j) repo-
nen el desgaste de valor de la fabrica y la maquinaria, y los 2/23 restantes,
o lo que es lo mismo, las dos tltimas medias horas de cada jornada, pro-
ducen la ganancia neta del 10 por 100. Por tanto, si, permaneciendo los pre-
cios inalte rables, la fébrica pudiera trabajar 13 horas en lugar de 11 1/2,
se conseguiria méds que duplicar la ganancia neta con un suplemento de
capital de unas 2,600 libras esterlinas. En cambio, reduciendo 1 hora mads
al dia la jornada de trabajo, la ganancia neta desapareceria, y si la reduc-

cién fuese de hora y media, desapareceria también la ganancia b ruta” 1Y
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iY a esto le llama “andlisis” el sefior profesor! Si compartia la queja pa-
tronal de que el obrero disipa la mejor parte de la jornada en la produc-
cién, y por tanto en la reproduccién o reposicion del valor de los edificios,
mdéquinas, algodén, combustible, etc., holgaba todo anélisis. Le bastaba
con contestar: Sefiores, si obligdis a trabajar 10 horas en vez de 111/2, el
consumo diario de algodén, maquinaria, etc., descenderd en hora y med-
ia, y, suponiendo que todas las demds circunstancias no varien, ganaréis
por un lado lo que perdéis por otro, En lo sucesivo, vuestros obreros tra-
bajardn hora y media menos al dia para reproducir o reponer el valor del
capital desembolsado. Y si no se fiaba de sus palabras y se crefa obliga-
do, como técnico, a entrar en un anadlisis, lo primero que tenia que hacer,
ante un problema cémo éste, que gira todo él en torno a la relacién o pro-
porcié n entre la ganancia neta y la duracién de la jornada de trabajo, era

rogar a los sefiores fabricantes que no involucrasen en abigarrada mes-
colanza maquinaria y edificios, materias primas y trabajo, sino que se
dignasen poner en partidas distintas el capital constante inver tido en edi-
ficios, maquinaria, materias primas, etc., de una parte, y de otra el capital
desembolsado para pago de salarios. Y si, hecho esto, resultaba acaso que, se-
gun el cdlculo patronal, el obrero repro ducia o reponia en 2 /2 horas de
trabajo, o sea en una hora, lo inver tido en su salario, nuestro hombre po-
dia proseguir su andlisis en los siguientes términos:

Segun vuestros célculos, el obrero produce en la pentltima hora su sa-
lario y en la dultima vuestra plusvalia o la ganancia neta. Como en canti-
dades de tiempo iguales se producen valores iguales, el producto de la
hora pentltima encierra el mismo valor que el de la final. Ademas, el
obrero sélo produce valor en cuanto invierte trabajo, y la cantidad de éste
se mide por el tiempo que trabaja. Este es, segtin nuestros cédlculos, de 11
1/2 horas al dia. Una parte de estas 11 % horas la invierte en producir o
reponer su salario, otra parte en producir vuestra ganancia neta. A eso se
reduce su jornada de trabajo. Pero como, segtin los cdlculos de que parti-
mos, su salario y la plusvalia por él creada, son valores iguales, es evi-
dente que el obrero produce su salario en 5 3/4 horas, y en otras tantas
vuestra plusvalia. Ademads, como el valor del hilado producido en dos horas
es igual a la suma de valor de su salario y de vuestra ganancia neta, este
valor del hilado tiene forzosamente que medirse por 11 1/2 horas de traba-
jo, el producto de la hora pentltima por 5 3/4 horas y el de la tltima por
otras tantas. Aqui, llegamos a un punto un tanto peligroso. jOjo avisor!
La pendltima hora de trabajo es una hora de trabajo normal y corriente,
como la primera. Ni plus ni moins. (43) ;Cémo, entonces, puede el hilan-
dero producir en una hora de trabajo un valor en hilo que representa 5 3/4

217



horas de la jornada? No hay tal milagro. El valor de uso que produce el
obrero durante una hora de trabajo es una determinada cantidad de hilo. El
valor de este hilo tiene su medida en 5 3/4 horas de trabajo, de las cuales
4 3/4 se encierran, sin que él tenga arte ni parte en ello, en los medios de
produccién consumidos hora por hora, en el algodén, la maquinaria, etc. ,
el resto 4 /4 o sea una hora, es lo que él mismo afiade. Por tanto, como su
salario se produce en 5 3/4 horas y el hilo producido durante una hora de hi-
lado encierra asimismo 5 3/4 horas de trabajo, no es ninguna brujeria que
el producto de valor de sus 5 3/4 horas de hilado sea igual al producto de valor
de una hora de hilatura. Pero, si creéis que el obrero pierde un solo dtomo
de tiempo de su jornada de trabajo con la reproduccién “reposicion” de
los valores del al godén, la maquinaria, etc., os equivocdis de medio a
medio. El valor del algodén y de los husos pasa automiticamente al hilo
por el mero hecho de que el trabajo del obrero convierte en hilo los usos y
el al godén, por el mero hecho de hilar. Este fendmeno radica en la calidad
de ese trabajo, no en su cant idad. Claro estd que en una hora transferira
al hilo mas valor de algodoén, etc., que en media hora, pero es sencilla-
mente porque en una hora el obrero hila més algodén que en media. Os
daréis, pues, cuenta de que cuando decis que en la hora pentltima de la
jornada el obrero produce el valor de su salario y en la hora final la ga-
nancia neta, lo que queréis decir es que en el producto-hilo de dos horas de
su jornada de trabajo se materializan lo mismo si estdan al comienzo que si
estan al final, 11 1/2 horas de trabajo, exactamente las mismas que com-
ponen su j ornada entera. Y cuando decis que durante las primeras 5 3/4
horas el obrero produce su salario y durante las 5 3/4 horas finales pro-
duce vuestra ganancia neta, no queréis decir mds que una cosa, a saber:
que sOlo le pagdis las 5 3/4 horas primeras, dejandole a deber las res-tan-
tes. Y hablo de pagar el trabajo y no la fuerza de trabajo, para hacerme
comprender de vosotros. Comparad, sefiores mios, la proporcién entre el
tiempo de trabajo que pagdis y el que no pagdis, y veréis que esa propor-
cién es de media y media jornada de trabajo, o sea del 100 por 100, lo que
representa un porcentaje bastante lucido. Y no ofrece tampoco ni la mas
leve duda que si arrancdis a vuestros obreros 13 horas al dia en vez de 11
y media, lo que en vosotros no es por cierto ninguna fantasia, esta hora y
media mas va a aumentar la plusvalia arrojada, haciendo que ésta sea de
7 1/4 horas en vez de cinco horas y 3/4 y aumentando la cuota de plusva-
lia del 100 por 100 al 126 2/23 por 100. Seriais demasiado osados si cre
yérais que, por afiadir hora y media a la jornada de trabajo, la cuota de
plusvalia va a subir del 100 al 200 por 100 y atin mds, “mds que a dupli-
carse”. Y, por el contrario —el corazén humano es algo misterioso, sobre
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todo cuando ese corazon reside en la bolsa— pecédis de excesivamente pe-
simistas si teméis que, por reducir la jornada de trabajo de 11 horas y
media a 10 horas y media, va a malograrse toda vuestra ganancia. Nada
de eso. Si todas las demds circunstancias permanecen invariables, la
plusvalia no hard mas que bajar de 5 3% a 4 3/4 horas, lo que supone to-
davia, por cierto, una cuota de plusvalia bastante aceptable: el 82 14 /23
por 100. En el fondo de esa fatal “hora final” en torno a la que habéis teji-
do més fabulas que los quiliastas en torno al fin del mundo, no hay mas
que charlata neria. Su pérdida no os costard la “ganancia neta”, por la que
tanto clamadis, ni costara a los nifios de ambos sexos explotados por voso-

tros su “ pureza de alma v 1

Cuando real y verdadera mente llegue vuestra “horita final”, pensad en
el profesor de Oxford. Y ahora, hasta la vista y ojald que tengamos el
gusto de volver a encontrarnos en un mundo mejor.'? El 15 de abril de
1848 James Wilson, uno de los grandes manda rines de la economia vol-
via a lanzar, polemizando contra la ley de la jornada de diez horas desde
las columnas del London Economist, el trompetazo de la “hora final” descu-
bierta por Senior en 1836.
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4. El producto excedente

La parte del producto (1/10 de 20 libras de hilo, o sean 2 libras de hilo,
en el ejemplo que poniamos bajo el epigrafe 2) en que se materializa la
plusvalia, es lo que llamamos nosotros producto exc edente (surplus pro-
duct, produit net). Y asi como la cuota de plusvalia se determina, no por su
proporcién con la suma total, sino con la parte variable del capital, la
magnitud del producto excedente no se mide por la proporcién que guarda
con el resto del producto total, sino por la que guarda con aquella parte
del producto en que toma cuerpo el trabajo necesario. Y como la produc-
cién de plusvalia finalidad propulsora de la produccién capitalista, el ni-
vel de la riqueza no se gradta por la magnitud absoluta de lo producido,
sino por la magnitud relativa del producto excedente.

La suma del trabajo necesario y del trabajo excedente, del espacio de tiempo
en que el obrero repone el valor de su fuerza de trabajo y aquel en que
produce la plusvalia, forma la magnitud absoluta de su tiempo de trabajo,
o sea la jornada de trabajo (working day).

220



Notas al pie del capitulo VII

1. “Si calculamos el valor del capital fijo invertido como una parte del
capital desembolsado, al final del afio tendremos que calcular el rema-
nente de valor de este capital como una parte de la renta anual”.
(Malthus, Principles of Political Economy, 2° ed. Londres, 1836, p. 269.)

2 Nota a la 2° ed. De suyo se comprende que, como decia Lucrecio, nil
posse creari de nihilo. De la nada no sale nada, “crear valor” es convertir
en trabajo la fuerza de trabajo. A su vez, la fuerza de trabajo no es, sobre
todo, mds que un, conjunto de materias naturales plasmadas en forma de
organismo humano.

3 En el mismo sentido en que los ingleses hablan de “rate of profits”,
“rate of interest”, etc. Por el libro III, se verd que la cuota de ganancia es
de facil inteligencia, tan pronto como se conocen las leyes de la plusvalia.
Siguiendo el camino inverso, no se comprende ni I" un ni I” autre, (ni lo
uno ni lo otro).

4 Nota a la 3° ed. El autor se sirve aqui de la terminologia econémica
corriente, Recuérdese que en la p. 136 qued6é demostrado que, en reali-
dad, no era el capitalista el que “adelantaba al obrero”, sino éste al capi-
talista— F. E.

5 Hasta aqui, en esta obra la frase de “tiempo de trabajo necesario” se ha
empleado siempre para designar el tiempo de trabajo socialmente nece-
sario para la produccién de una mercancia en general. A partir de ahora,
la empleamos también para indicar el tiempo de trabajo necesario para la
produccién de la mercancia especifica fuerza de trabajo. E1 empleo de los
mismos términos técnicos con sen tidos diferentes es deplorable, pero
imposible de evitar en absoluto. No hay mds que comparar, por ejemplo,
las matematicas superiores y las elementales.

6 Con una genialidad verdaderamente gottschediana el sefior Wilhelm
Thuky dides Roscher descubre que, si hoy dia la creacién de plusvalia o de
producto excedente, y la consiguiente acumulacién, se debe al ahorro del
capitalista, quien a cambio de ello “exige, por ejemplo, sus intereses”,
“en las fases mas bajas de cultura los més débiles son obligados a ahorrar
por los més fuertes”. (Die Grundlagen , etc., p. 78.) { Ahorrar trabajo, o aho-
rrar productos sobrantes que no existen? No es s6lo su ignorancia real, sino
también su miedo apologético a analizar concienzudamente el valor y la
plusvalia y a atentar acaso contra las ordenanzas poli ciacas, lo que lleva
a Roscher y consortes a convertir las razones justificativas mas o menos
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plausibles que da el capitalista de su apropiacién de la plusvalia existente
en las causas de que nace la plusvalia.

7 Nota a la 2° ed. Aunque expresion exa cta del grado de explotaciéon
de la fuerza del trabajo, la cuota de plusvalia no expresa la magnitud ab-
soluta de la explotacion. Asi por ejemplo, si el trabajo necesario es = 5 ho-
ras y el trabajo excedente = 5 horas, el grado de explotacién sera de 100
por 100. Aqui, la magnitud de la explotaciéon se mide por 5 horas. Pero, si
el trabajo necesario es = 6 horas y el plustrabajo = 6, el grado de explota-
cién de 100 por 100 no habra variado, a pesar de lo cual la magnitud de
la explotacién serd un 20 por 100 mayor; 6 horas en vez de 5.

8 Nota a la 2° ed. El ejemplo de una hilanderia del afio 1860, que poni-
amos en la primera edicién, contenia algunos errores de hecho. Los datos
absolutamente precisos que se recogen en el texto nos fueron facilitados
por un fabricante de Manchester. Adviértase que en Inglaterra los caba-
llos de fuerza antiguos se calculaban por el didmetro del cilindro, mien-
tras que los nuevos se calculan segin la fuerza real marcada por el
contador.

9 Los célculos aducidos sirven sélo de ilustraciéon. Se parte, en efecto,
de la premisa de que los precios son iguales a los valores. En el libro III
veremos que esta equiparacion no se opera, ni aun respecto a los precios
medios, de un modo tan sencillo.

10 Senior, obra cit., pp. 12 y 13. No entraremos a examinar ciertos deta-
lles curiosos indiferentes para nuestro objeto, por ejemplo la afirmacion
de que los fa bricantes calculan entre las ganancias brutas o netas, sucias o
limpias, la reposicion de la maquinaria desgastada, etc.; es decir, una par-
te integrante del capital. Ni la exactitud o falsedad de las cifras que da este
autor. Que estas cifras no valen més que su llamado “anélisis” lo han de-
mostrado Leonhard Horner en A letter to Mr. Senior, etc., Londres, 1837.
Leonhard Horner, uno de los Factory Inquiry Com missioners de 1833 e
inspector de fabrica —en realidad, censor de fibrica— hasta 1859, ha sabido
conquistar méritos inmortales al servicio de la clase obrera inglesa. No
sOlo tuvo que luchar durante toda su vida con los fabricantes irritados,
sino también con los ministros, a quienes interesaba muchisimo mas con-
tar los “votos” de los fabricantes en la Cdmara de los Comunes que las
horas de trabajo de “sus” obreros en la fabrica.

Adicién a la nota anterior. La exposiciéon de Senior es confusa, aun
prescindiendo de la falsedad de su contenido. Lo que él realmente queria
decir, era esto: El fabricante utiliza al obrero 11 1/2 o 23/2 horas diarias.
El trabajo del afio se compone, como la jornada suelta de trabajo, de 11
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1/2 0 23/2 horas (multiplicadas por el nimero de dias de trabajo que tie-
ne el afio) . Partiendo de este supuesto, las 23/2 horas de trabajo arrojan
un producto anual de 115,000 libras esterlinas; media hora de trabajo
produce 1/23 de 115,000 libras esterlinas; 20/2 horas de trabajo produ-
cen 20/23 de 115,000 libras esterlinas = 100,000 libras esterlinas, es decir,
que no hacen més que reponer el capital desembolsado. Quedan 3/2 ho-
ras de trabajo, que producen 3/23 de 115,000 libras esterlinas = 5,000, o
lo que es lo mismo, la cantidad estrictamente necesaria para reponer el
desgaste de la maquinaria y de la fabrica. las dos tltimas medias horas
de trabajo, es decir, la hora de trabajo final, produce 2/23 de 115,000 li-
bras esterlinas = 10,000 libras esterlinas, o sea, la ganancia neta. En el tex-
to, Senior convierte los ultimos 2/23 del producto en partes de la misma
jornada de trabajo.

11 Si Senior prueba que “de la iltima hora de trabajo” dependen la ga-
nancia neta del fabricante, la existencia de la industria algodonera inglesa
y la prepo tencia de Inglaterra en el mercado mundial, el Dr. Andrew
Ure prueba, a su vez, que los nifios y jévenes menores de 18 afios emple-
ados en las fébricas a quienes no se retiene las 12 horas enteras en la céli-
da y pura atmosfera del taller, lanzandolos “una hora” antes al frio y fri-
volo mundo exterior, ven peligrar la salud de su alma, presa de la holga-
zaneria y del vicio. Desde 1848, los inspectores de fdbricas no se cansan
de tentar a los fabricantes, en sus “reports ” semes trales, con la “hora 1il-
tima”, con la “hora fatal” He aqui, por ejemplo, lo que dice Mr. Howell,
en su informe fabril de 31 de mayo de 1855: “Si el siguiente agudo cdlcu-
lo (citando a Senior), fuese exacto, no habria en el Reino Unido, desde
1850, una sola fabrica que no hubiese trabajado con pérdidas.” (Reports of
the Insp. of Fact, for the half year ending 30th April 1855, pp. 19-20.) Al apro-
barse por el parlamento, en 1848, la ley de las diez horas, los fabricantes
accedieron, de buen grado, a una peticién formulada por los obreros nor-
males de las hilanderias rurales de lino dispersas entre los condados de
Dorset y Somerset, en la que se decia, entre otras cosas: “Vuestros petic-
ionarios, padres de familia, creen que una hora mas de descanso no con-
duciria a més resultado que a la demoraliacién de sus hijos, pues el ocio
es el origen de todos los vicios.” A propésito de esto, observa el informe
fabril de 31 de octubre de 1848: “La atmosfera de las hilanderias de lino
en que trabajan los hijos de estos padres tan sentimentalmente virtuosos
estd cargada de particulas tan innumerables de polvo y de hebra, que re-
sulta desagradabilisimo permanecer diez minutos en aquellos locales,
pues los o0jos, los oidos, las narices y la boca se os tupen inmediatamente
de borra, sin que haya manera de defenderse de ello. En cuanto al
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trabajo, éste requiere, por la velocidad febril con que funciona la maqui-
naria, un derroche in cansable de pericia y de movimientos, vigilados
por una atencién que no puede decaer ni un momento, y nos parece algo
duro que los padres puedan llamar “ha raganes” a sus propios hijos, en-
cadenados 10 horas enteras, si descontamos lo que invierten en comer, a
este trabajo y a esta atmdsfera . . Estos muchachos trabajan més que los
gafanes de las aldeas vecinas ... Hay que anatematizar como el mds puro
cant y la hipocresia més desvergonzada esos topicos crueles de “ocio y
vicio. . . ” Aquella parte del publico que hace unos doce afios se subleva-
ba viendo el aplomo con que se proclamaba, en ptblico y con toda la ser-
iedad del mundo, bajo la sancién de una alta autoridad, que toda la
“ganancia neta” del fabricante provenia de la “hora final” y que, por tanto,
al reducir la jornada de trabajo en una hora equivaldria a destruir la ga-
nancia neta: aquella parte del publico, decimos, no dara crédito a sus ojos
cuando vea que, desde entonces, aquel original descubrimiento acerca de
las virtudes de la “hora final” ha hecho tantos progresos, que auna ya los
conceptos de “moral” y “ganancia”, puesto que, por lo visto, el limitar a
10 horas completas la jornada de trabajo infantil es tan atentatorio para la
moral del nifio como para la ganancia neta de sus patronos, por depender
ambos de esta ultima fatal.” (“Rep. of Insp. of Fact. 31st Oct. 1848”, p. 10L.)
Mas adelante, este mismo informe fabril aduce algunas pruebas elocuen-
tes de la “moral” y la “virtud” que inspiran a estos sefiores fabricantes,
de los amafios y los ardides, las tentaciones, las amenazas, los fraudes,
etc., que ponen en préctica para conseguir que unos cuantos muchachos
completamente desamparados firmen peticiones y es critos que luego
ellos hacen pasar ante el parlamento por mensajes de toda una industria
y de condados enteros. Es altamente caracteristico, como demostrativo
del estado en que se halla actualmente la “ciencia” econdmica, el hecho
de que ni Senior —que mds tarde, dicho sea en su honor, habia de abogar
enérgicamente por la legislacion fabril- ni sus primeros y sucesivos con-
tradictores acertasen a poner al descubierto los sofismas de aquel
“descubrimiento original”. No sabian méas que apelar a la experiencia re-
al. El why y el wherefore (44) permanecian en el misterio.

12 Sin embargo, algo habia aprendido el sefior profesor en su excur-
sion man chesteriana. En las Letters on the Factory Act, toda la ganancia ne-
ta, el “beneficio”, el “interés”, y hasta “something rnore” jdependen de una
hora de trabajo no re tribuido del obrero! Un afio antes, en sus Outlines of Po-
litical Econorny, obra compuesta a la mayor honra y gloria de los estud-
iantes de Oxford y de los filisteos instruidos, Senior, refutando la teoria
ricardiana de la determinaciéon de valor por el tiempo de trabajo,
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“descubria” que el beneficio provenia del trabajo del capi talista y el interés
de su ascetismo, de su “abstencién ” . Aunque la patrafa era vieja, la pala-
bra encerraba cierta novedad. El sefior Roscher la germanizé acertada-
mente por “Enthaltung ” [abstencién]. Pero sus compatriotas, los Wirts,
los Schulzes y demés Miquels, menos versados en latin, le dieron cierto
aire monacal, traduciéndola por “abstinencia”

13 “Para un individuo dotado de un capital de 20,000 libras esterlinas
que arrojen una ganancia anual de 2,000 seria completamente indiferente
que su capital diese empleo a 100 obreros o a 1,000 y que las mercancias
producidas se vendiesen por 10,000 libras esterlinas o por 20,000, siem-
pre y cuando que su ganancia no fuese nunca ni por ningtn concepto in-
ferior a aquella suma. ;Y no es el mismo el interés real de una nacién?
Siempre y cuando que sus ingresos netos efectivos, sus rentas y sus ga-
nancias, no se alteren, no tiene la menor importancia que compongan la
naciéon 10 millones de habitantes o 12” (Ricardo, Principles, etc., p. 416.)
Antes de que viniese Ricardo, ya ese fandtico del plusproducto lla mado
Arthur Young, autor chalatanesco y superficial, cuya fama estd en razén
inversa a sus méritos, escribia: “;De qué le serviria a un reino moderno
una provincia entera cuyo territorio se cultivase a la antigua usanza ro-
mana, por pequefios labradores independientes, por muy bien que se
cultivase? No tendria ninguna finalidad, fuera de la de procrear hombres
(the mere purpose of breeding men), que no cons tituye de suyo finali-
dad alguna” (“is a most useless purpose”). Arthur Young, Political Arith-
metic, etc. Londres, 1774, p. 47.

Adicién a la nota anterior. Es curiosa “la marcada propensién a pre-
sentar la riqueza sobrante (net wealth) como algo ventajoso para la clase
trabajadora, toda vez que le brinda posibilidades de trabajo. Pero, aun
cuando asi sea, es evidente que no presta ese servicio por el hecho de ser
sobrante”. (Th. Hopkins, On Rent of Land, etc. Londres, 1828, p. 126.)
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CAPITULO VIII: LA JORNADA DE TRABAJO
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1. Los limites de la jornada de trabajo

Para hacer nuestras deducciones, partiamos del supuesto de que la
fuerza del trabajo se compra y se vende por su valor. Este valor se deter-
mina, como el de cualquier otra mercancia, por el tiempo de trabajo nece-
sario para su produccién. Por tanto, si la produccién de los medios de vi-
da del obrero, exige, un dia con otro, 6 horas, deberd trabajar también 6
horas diarias por término medio, para producir su fuerza diaria de traba-
jo o reproducir el valor obtenido con su venta. La parte necesaria de su jor-
nada de trabajo asciende, por tanto, a 6 horas y representa, como se ve,
siempre y cuando que las demds condiciones no varien, una magnitud de-
terminada. Pero esto no nos dice por si solo cual sea la duracié n de la jorna-
da de trabajo.

Supongamos que la linea @ —b representa la du racién o longitud del
tiempo trabajo necesario, digamos 6 horas. Alargando en 1, 3 o 6 horas,
etc., el trabajo representado por la linea a — b, obtenemos los tres esque-
mas siguientes:

Jornada de, trabajo 1: a — b —c,

Jornada de trabajo 11: a — b —c,

Jornada de trabajo 111: a — b —c,

que representan tres distintas jornadas de trabajo de 7, 9 y 12 horas,
respectivamente. La linea de prolongaciéon b — ¢ representa la longitud
del trabajo excedente. Como la jornada de trabajo

es=ab+bc osea
ab/bc

varia al variar la magnitud variable b c. Las varia ciones de és ta pue-
den medirse siempre por comparacién con la magn itud constante a b. En
la jornada de trabajo I, la proporcién es de 1/6, en la jornada de trabajo II
de 3/6 en la jornada de trabajo III de 6/6. Ademds, como la razén

tiempo de trabajo excedente / tiempo de trabajo necesario

determina la cuota de plusvalia, para obtener ésta no hay més que es-
tablecer aquella proporcién. Asi ateniéndonos a nuestro ejemplo, la cuo-
ta de plusvalia es, en las tres jornadas de trabajo a que aludimos, del
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162/3, del 50 y del 100 por 100 respectivamente. En cambio, la cuota de
plusvalia por si sola no nos diria jamas la duracién de la jornada de trabajo.
Asi, por ejemplo , aun siendo del 100 por 100 la cuota de plusvalia, la jor-
nada de trabajo podria ser de 10 o de 12 0 més horas. Aquélla nos indica-
ria iinicamente que las dos partes integrantes de la jornada de trabajo, el
trabajo necesario y el trabajo excedente, eran iguales entre si, pero no nos
diria la magnitud de cada una de ellas.

La jornada de trabajo no representa, por tanto, una magnitud constante,
sino variable. Una de las dos partes que la integran se halla condicionada
por el tiempo de trabajo requerido para la reproduccién continua del
propio obrero, pero su duracién total cambia al cambiar la longitud o du-
racion del trabajo excedente. Es decir, que la jornada de trabajo es sus-
ceptiblle de determinacién, pero no constituye de suyo un factor determi-
nado.

Pero, aun no siendo una magnitud fija, sino variable, es lo cierto que la
jornada de trabajo s6lo puede oscilar dentro de ciertos limites. Nos encon-
tramos, sin embargo, con que su limite minimo es indeterminable. Claro
estd que reduciendo a 0 la linea de prolongacion b ¢, o sea el trabajo exce-
dente, obtenemos un limite minimo, a saber: la parte del dia que el obre-
ro tiene forzosamente que trabajar para vivir. Pero, dentro del régimen
capitalista de produccion, el trabajo necesario forma siempre, quiérase o
no, una parte de la jornada de trabajo, que jamés se reduce ni puede re-
ducirse a este minimum. En cambio, la jornada de trabajo tropieza con
un limite mdximo, del cual no puede pasar. Este limite maximo se deter-
mina de un doble modo. De una parte, por la limitacion fisica de la fuerza
de trabajo. Durante un dia natural de 24 horas, el hombre s6lo puede des-
plegar una determinada cantidad de fuerzas. Un caballo, por ejemplo,
sOlo puede trabajar, un dia con otro, 8 horas. Durante una parte del dia,
las energias necesitan descansar, dormir; otra parte del dia la dedica el
hombre forzosamente a satisfacer otras necesidades fisicas, a alimentar-
se, a lavarse, a, vestirse, etc. Aparte de este limite puramente fisico, la pro-
longacién de la jornada de trabajo tropieza con ciertas fronteras de cardcter
moral. El obrero necesita una parte del tiempo para satisfacer necesidades
espirituales y sociales cuyo ntimero y extensiéon dependen del nivel ge-
neral de cultura. Como vemos, las oscilaciones de la jornada de trabajo se
contienen dentro de limites fisicos y sociales. Pero, unos y otros tienen
un cardcter muy eldstico y dejan el mas amplio margen. Asi se explica
que nos encontremos con jornadas de trabajo de 8, 10, 12, 14, 16 y 18 ho-
ras, es decir de la mds variada duracion.
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El capitalista compra la fuerza de trabajo por su valor diario. Le perte-
nece, pues, su valor de uso durante una jornada, y con él, el derecho a ha-
cer trabajar al obrero a su servicio durante un dia. Pero, ;qué se entiende
por un dia de tmbajo?2 Menos, desde luego, de un dia natural. ;Cémo
cuanto menos? El capitalista tiene sus ideas propias en punto a esta lti-
ma Thule, a esta frontera necesaria de la jornada de trabajo. Como capitalista,
él no es mas que el capital personificado. Su alma es el alma del capital.
Y el capital no tiene mds que un instinto vital: el instinto de acrecentarse,
de crear plusvalia, de absorber con su parte constante, los medios de pro-
duccién, la mayor masa posible de trabajo excedente.’ El capital es traba-
jo muerto que no sabe alimentarse, como los vampiros, més que chupan-
do trabajo vivo, y que vive mds cuanto més trabajo vivo chupa. El tiem-
po durante el cual trabaja el obrero es el tiempo durante el que el capita-
lista consume la fuerza de trabajo que c:omprc’).4 Y el obrero que emplea
para si su tiempo disponible roba al capitalista.’

El capitalista se acoge, pues, a la ley del cambio de mercancias. Su
afan, como el de todo comprador, es sacar el mayor provecho posible del
valor de uso de su mercancia. Pero, de pronto, se alza la voz del obrero,
que habia enmudecido en medio del trafago del proceso de produccién.

La mercancia que te he vendido, dice esta voz, se distingue de la chus-
ma de las otras mercancias en que su uso crea valor, mdas valor del que
costd. Por eso, y no por otra cosa, fue por lo que ti la compraste. Lo que
para ti es explotacién de un capital, es para mi estrujamiento de energias.
Para ti y para mi no rige en el mercado més ley que la del cambio de
mercancias. Y el consumo de la mercancia no pertenece al vendedor que
se desprende de ella, sino al comprador que la adquiere. El uso de mi
fuerza diaria de trabajo te pertenece, por tanto, a ti. Pero, hay algo més, y
es que el precio diario de venta abonado por ella tiene que permitirme a
mi reproducirla diariamente, para poder venderla de nuevo. Prescind-
iendo del desgaste natural que lleva consigo la vejez, etc., yo, obrero, ten-
go que levantarme mafiana en condiciones de poder trabajar en el mismo
estado normal de fuerza, salud y diligencia que hoy. Tt me predicas a
todas horas el evangelio del "ahorro" y la "abstencion". Perfectamente. De
aqui en adelante, voy a administrar mi Ginica riqueza, la fuerza de traba-
jo, como un hombre ahorrativo, absteniéndome de toda necia disipacion.
En lo sucesivo, me limitaré a poner en movimiento, en accién, la canti-
dad de energia estrictamente necesaria para no rebasar su duracién nor-
mal y su desarrollo sano. Alargando desmedidamente la jornada de tra-
bajo, puedes arrancarme en un solo dia una cantidad de energia superior
a la que yo alcanzo a reponer en tres. Por este camino, lo que tt ganas en
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trabajo lo pierdo yo en sustancia energética. Una cosa es usar mi fuerza
de trabajo y otra muy distinta desfalcarla. Calculando que el periodo nor-
mal de vida de un obrero medio que trabaje racionalmente es de 30 afios,
tendremos que el valor de mi fuerza de trabajo, que tit me abonas un dia
con otro, representa 1/365x30 o sea 1/10950 de 365 X 30 su valor total.
Pero si dejo que la consumas en 10 afios y me abones 1/10950 en vez de
1/3650 de su valor total, resultard que sélo me pagas 1/3 de su valor dia-
rio, robdndome, por tanto 2/3 diario del valor de mi mercancia. Es como si
me pagases la fuerza de trabajo de un dia, empleando la de tres. Y esto
va contra nuestro contrato y contra la ley del cambio de mercancias. Por
eso exijo una jornada de trabajo de duracién normal, y, al hacerlo, sé que
no tengo que apelar a tu corazén, pues en materia de dinero los sentim-
ientos salen sobrando. Podras ser un ciudadano modelo, pertenecer aca-
so a la Liga de proteccion de los animales y hasta vivir en olor de santi-
dad, pero ese objeto a quien representas frente a mi no encierra en su pe-
cho un corazén. Lo que parece palpitar en él son los latidos del mio. Exijo,
pues, la jornada normal de trabajo, y, al hacerlo, no hago mas que exigir el
valor de mi mercancia, como todo vendedor.®

Como se ve, fuera de limites muy eldsticos, la mercancia del cambio de
mercancias no traza directamente un limite a la jornada de trabajo, ni,
por tanto, a la plusvalia. Pugnando por alargar todo lo posible la jornada
de trabajo, llegando incluso, si puede, a convertir una jornada de trabajo
en dos, el capitalista afirma sus derechos de comprador. De otra parte, el
caracter especifico de la mercancia vendida entrafia un limite opuesto a
su consumo por el comprador, y al luchar por reducir a una determinada
magnitud normal la jornada de trabajo, el obrero reivindica sus derechos
de vendedor. Nos encontramos, pues, ante una antinomia, ante dos dere-
chos encontrados, sancionados y acufiados ambos por la ley que rige el
cambio de mercancias. Entre derechos iguales y contrarios, decide la
fuerza. Por eso, en la historia de la produccién capitalista, la reglamenta-
cién de la jornada de trabajo se nos revela como una lucha que se libra en
torno a los limites de la jornada; lucha ventilada entre el capitalista univer-
sal, o sea, la clase capitalista, de un lado, y de otro el obrero universal, o
sea, la clase obrera.
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2. El hambre de trabajo excedente. Fabricante y boyardo

El trabajo excedente no fue inventado por el capital. Donde quiera que
una parte de la sociedad posee el monopolio de los medios de produc-
cién nos encontramos con el fenémeno de que el trabajador, libre o escla-
vizado, tiene que afiadir al tiempo de trabajo necesario para poder vivir
una cantidad de tiempo suplementario, durante el cual trabaja para pro-
ducir los medios de vida destinados al propietario de los medios de pro-
duccién’ dando lo mismo que este propletarlo sea el "kalos kagathos"
(45) ateniense, el tedcrata etrusco, el civis romanus, el barén normando, el
esclavista norteamer1cano el boyardo de la Valaquia, el terrateniente
moderno, o el capitalista.® Sin embargo, es evidente que en aquellas soc-
iedades econémicas en que no predomina el valor de cambio, sino el valor
de uso del producto, el trabajo excedente se halla circunscrito a un sector
maéas o menos amplio de necesidades, sin que del cardcter mismo de la pro-
duccion brote un hambre insaciable de trabajo excedente. Por eso donde
en la Antigiiedad se revela el més espantoso trabajo sobrante es alli don-
de se trata de producir el valor de cambio en su forma especifica de dine-
ro, es decir, en la produccién de oro y plata. En estas ramas, la forma ofi-
cial del trabajo excedente son los trabajos forzados llevados hasta la
muerte. Para convencerse de ello, basta leer a Diodoro Siculo.” Sin em-
bargo, en el mundo antiguo esto no pasa de ser excepcional. Pero, tan
pronto como los pueblos cuyo régimen de produccion se venia desenvol-
viendo en las formas primitivas de la esclavitud, prestaciones de vasalla-
je, etc., se ven atraidos hacia el mercado mundial, en el que impera el ré-
gimen capitalista de produccién y donde se impone a todo el interés de
dar salida a los productos para el extranjero, los tormentos barbaros de la
esclavitud, de la servidumbre de la gleba, etc., se ven acrecentados por
los tormentos civilizados del trabajo excedente. Por eso en los Estados
norteamericanos del Sur el trabajo de los negros conservé cierto suave
caricter patriarcal mientras la produccién se circunscribia sustancial-
mente a las propias necesidades. Pero, tan pronto como la exportacién de
algodén pasé a ser un resorte vital para aquellos Estados, la explotacion
intensiva del negro se convirtié en factor de un sistema calculado y cal-
culador, llegando a darse casos de agotarse en siete afios de trabajo la vi-
da del trabajador. Ahora, ya no se trataba de arrancarle una cierta canti-
dad de productos utiles. Ahora, todo giraba en torno a la produccion de
plusvalia por la plusvalia misma. Y otro tanto acontecié con las prestaciones
de vasallaje, v. gr. en los principados del Danubio.
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Ofrece especial interés comparar el hambre de plusvalia que impera en
los principados del Danubio con la que reina en las fabricas inglesas, por
una razon: porque en las prestaciones de los vasallos la plusvalia reviste una
forma sustantiva y tangible.

Supongamos que la jornada de trabajo abarca 6 horas de trabajo nece-
sario y 6 horas de trabajo excedente. Tendremos que el obrero libre sumi-
nistra al capitalista, al cabo de la semana, 6 X 6, es decir, 36 horas de tra-
bajo sobrante. Es lo mismo que si trabajase 3 dias de la semana para él
mismo y 3 dias gratis para el capitalista. S6lo que esto no se ve. El trabajo
excedente y el trabajo necesario se confunden, formando un bloque. Po-
driamos, por tanto, expresar también esta proporcién diciendo que de
cada minuto de trabajo del obrero trabaja 30 segundos para si y 30 se-
gundos para el capitalista, y asi sucesivamente. En las prestaciones del va-
sallo las cosas se presentan de otro modo. El trabajo necesario que realiza,
por ejemplo, el campesino de la Valaquia para poder vivir no se confun-
de en el espacio con el trabajo excedente que rinde para el boyardo. El pri-
mero lo realiza en su propia tierra, el segundo en la finca del sefior. Las
dos partes que integran el tiempo de trabajo adoptan, por tanto, una
existencia independiente. Bajo la forma de prestacion de vasallaje, el trabajo
excedente aparece claramente desglosado del trabajo necesario. Esta for-
ma diversa de manifestarse no altera para nada, evidentemente, la pro-
porcién cuantitativa entre ambas clases de trabajo. Tres dias de trabajo ex-
cedente a la semana siguen siendo, lldmense prestaciéon de vasallaje o
trabajo asalariado, tres dias de trabajo por los que el obrero no percibe
equivalente alguno. Sin embargo, para el capitalista, el hambre de trabajo
excedente se traduce en el impulso desmedido de alargar la jornada de trabajo,
mientras que para el boyardo Oprovoca, sencillamente, la codicia de au-
mentar los dias de prestacion.!

En los principados del Danubio, las prestaciones de los vasallos lleva-
ban aparejadas rentas en especie y todo lo que constituye el aparato de la
servidumbre de la gleba; aquellas prestaciones constituian, sin embargo,
el tributo principal abonado a la clase gobernante. Donde esto acontece,
lo normal es que la servidumbre de la gleba surja de las prestaciones de
vasallaje, yno a la inversa.ll Tal, por ejemplo, en las provincias rumanas.
El régimen primitivo de produccién de estos territorios se basaba en la
propiedad colectiva, pero no al modo eslavo, ni mucho menos al modo
indio. Una parte de las tierras se cultivaba individualmente por los
miembros de la colectividad, como propiedad individual libre; otra parte
—el ager publicus (46)— era cultivada en comun. Una parte de los produc-
tos de este trabajo colectivo se destinaba a formar un fondo de reserva
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para hacer frente a las malas cosechas y a otras eventualidades; otra par-
te, a alimentar el erario, a sufragar los gastos de la guerra, de la religién y
demads atenciones colectivas. Andando el tiempo, los dignatarios guerre-
ros y eclesidsticos usurparon la propiedad colectiva y sus prestaciones. El
trabajo de los campesinos libres sobre sus tierras colectivas se convirtio
en trabajo de vasallos para los usurpadores de la propiedad comunal. A la
par con esto, fueron desarrolldindose toda una serie de relaciones de va-
sallaje, relaciones que, sin embargo, sélo tenian una existencia de hecho.
Hasta que Rusia, la redentora universal, so pretexto de abolir el vasallaje,
elev) esas relaciones a ley. Huelga decir que el Cédigo de trabajo de presta-
cion, proclamado en 1831 por el general ruso Kisselev, habia sido dictado
por los propios boyardos. De este modo, Rusia se atraia de un golpe a los
magnates de los principados del Danubio y se ganaba las simpatias char-
latanescas de los cretinos liberales de toda Europa.

Segun el Réglement organique (47) —como se titulaba aquel Cédigo del
vasallaje—, el campesino de la Valaquia viene obligado a entregar al pre-
tendido propietario de la tierra que trabaja, ademds de toda una serie de
tributos en especie, que se detallan: 1° doce dias de trabajo de caracter
general, 2° un dia de trabajo en el campo y 3° un dia de recogida y trans-
porte de lefia. Sumna summarum (48) 14 dias al afio. Sin embargo, dando
pruebas de una gran perspicacia en materia de Economia politica, el dia
de trabajo no se interpreta aqui en su sentido ordinario, sino como la jor-
nada de trabajo necesaria para crear un producto diario medio; y da la cas-
ualidad de que este producto diario medio se determina con tal ampli-
tud, que ni un ciclope podria rendirlo en 24 horas. Es el propio
"Réglement" el que declara con palabras secas de auténtica ironia rusa,
que por 12 dias de trabajo se debe entender el producto de un trabajo de
36 dias, por un dia de trabajo de campo tres dias, y por un dia de recogi-
da y transporte de lefia también el triple. Total: 42 dias de prestacion. Pe-
ro, a esto hay que afiadir la llamada "yobagia", o sean las prestaciones
adeudadas al sefior de la tierra para atender a las necesidades extraordi-
narias de la prestacién. Cada aldea viene obligada a rendir un determi-
nado contingente anual para la "yobagia", contingente proporcional a su
censo de poblacion. Estas prestaciones adicionales se calculan a razén de
14 dias al afio para cada campesino de la Valaquia. Tenemos, pues, que
el trabajo de vasallaje prescrito por la ley asciende a 56 jornadas de traba-
jo al afio. En la Valaquia, el afio agricola s6lo cuenta, por razén del mal
clima de aquella regién, 210 dias, de los que hay que descontar 40 do-
mingos y dias festivos y 30, por término medio, en que no se puede tra-
bajar por el mal tiempo: total, 70. Quedan 140 dias de trabajo utiles. La
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proporcion existente entre el trabajo de vasallaje y el trabajo necesario
56/84, o sea el 66 2/3 por ciento, expresa una cuota de plusvalia muy in-
ferior a la que regula el trabajo del obrero agricola o fabril inglés. Pero,
téngase en cuenta que se trata solamente del trabajo de prestacion exigi-
do por la ley. El Réglement organique, animado de un espiritu todavia mas
"liberal" que la legislacion fabril inglesa, da todo género de facilidades
para su transgresion. Después de convertir los 12 dias de prestacion en
54, reglamenta el trabajo nominal de cada uno de los 54 jornadas de pres-
tacion dé tal modo, que tienen necesariamente que imponer una sobreta-
sa sobre las jornadas siguientes. Asi, por ejemplo, se dispone que en un
dia habrd que escardarse una extension de tierras que en las tierras de
maiz exige mucho més tiempo, v. gr., el doble. En algunas labores agrico-
las la ley puede ser interpretada de tal modo, que el dia de prestacién co-
mience en el mes de mayo y termine en el mes de octubre. Y en Moldavia
las normas son todavia mds duras. "Los doce dias de prestaciéon que
prescribe el "Réglement organique" —exclamaba un boyardo embriagado
por su triunfo— jvienen a ser unos 365 dias al afio!"12

Y si el "Réglement organique" de los principados del Danubio es una
expresion positiva del hambre insaciable de trabajo excedente, sancionada
en cada uno de sus articulos, los Factory —Acts ingleses son una expresion
negativa del mismo fenédmeno. Estas leyes fabriles vienen a poner un fre-
no a la avidez del capital, a su codicia de explotar sin medida la fuerza
de trabajo, limitando coactivamente la jornada de trabajo por imperio del Esta-
do, por imperio de un Estado gobernado por capitalistas y terratenientes.
Prescindiendo del movimiento obrero, cada dia mds fuerte y amenaza-
dor, esta traba puesta al trabajo fabril fue dictada por la misma necesidad
que trajo el guano a las tierras inglesas. La misma codicia ciega que en
un caso agoto la sustancia de la tierra, atent6 en el otro contra las raices
de la fuerza vital de la nacién. De ello son sintomas tan elocuentes las
epidemias periédicas como el descenso de la talla de los soldados en Alema-
nia y en Francia.'3

El Factory — Act de 1850, vigente en la actualidad (1867), autoriza como
media diaria de trabajo, en los dias de semana, 10 horas: durante los pri-
meros 5 dias de la semana 12 horas, de las 6 de la manana a las 6 de la
tarde, de las que la ley descuenta media hora para el almuerzo y una ho-
ra para la comida, quedando, por tanto, 10 % horas, y los sdbados 8 ho-
ras, desde las 6 de la mafiana a las 2 de la tarde, menos media hora para
el almuerzo. Quedan, pues, 60 horas de trabajo, 10 % por cada uno de los
5 primeros dias y 7 % el dltimo dia de la semana'®. La ley nombra vigi-
lantes especiales, que dependen directamente del ministerio de la
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Gobernacion: los inspectores de fabrica, cuyos informes publica semestral-
mente el Parlamento. Estos informes constituyen, pues, una estadistica
permanente y oficial para documentar el hambre de trabajo excedente de

los capitalistas.

Detengdmonos un momento a escuchar a los inspectores de fabrica.'®

"El fabricante tramposo abre el trabajo un cuarto de hora, a veces mas,
a veces menos, antes de las 6 de la mafiana y lo cierra un cuarto de hora,
a veces mads, a veces menos, después de las 6 de la tarde. Recorta a la me-
dia hora nominalmente concedida para el almuerzo, 5 minutos del com-
ienzo y 5 del final y escamotea 10 minutos al comienzo y al final de la ho-
ra prevista para la comida. Los sdbados pone fin al trabajo un cuarto de
hora més tarde de las 2. a veces mds, a veces menos. Por todos estos pro-
cedimientos, logra reunir:

Antes de las 6 de la mafiana 15 minutos

Después de las 6 de la tarde 15 minutos

Del almuerzo 10 minutos
De la comida 20 minutos
60 minutos

Total en 5 dias: 300 minutos

Los sdbados

Antes de las 6 de la mafiana 15 minutos
Después del almuerzo 10 minutos
Después de las 2 de la tarde 15 minutos

Ganancia total al cabo de la semana: 300 minutos

O sea, 5 horas y 40 minutos semanales, que, multiplicadas por 50 se-
manas de trabajo y deduciendo 2 semanas de dias de fiesta y demads inte-
rrupciones, hacen un total de 27 dias de trabajo 16

"Alargando la jornada de trabajo 5 minutos al dia sobre su duracién
normal, se ganan dos dias y medio de produccién al cabo del afio."!” Una

235



hora de maés todos los dias, conseguida a fuerza de hurtar un pedacito de
tiempo aqui y alla, convierte los 12 meses del afio en 13."8

Las crisis que vienen a interrumpir la produccién y que sélo permiten
trabajar algunos dias de la semana, no merman, naturalmente, la codicia
de alargar la jornada de trabajo. Cuantos menos negocios se hagan, ma-
yor ha de ser la ganancia obtenida por los negocios hechos. Cuanto me-
nos tiempo se trabaje, mds tiempo de trabajo excedente hay que arrancar.
Oigamos, por ejemplo, cOmo se expresan los inspectores de fabrica en
sus informes acerca del periodo de crisis de 1857 a 1858:

"Parecera un contrasentido que se den casos de trabajo prolongado
abusivamente en momentos en que el comercio marcha tan mal, pero es
precisamente el mal estado de los negocios lo que incita a gentes sin es-
cripulos a cometer abusos; de este modo, se aseguran una ganancia extra-
ordinaria...” "A la par que en mi distrito —dice Leonhard Horner— han sido
definitivamente abandonadas 122 f4bricas, hallandose cerradas 143 y el
resto condenadas a trabajar s6lo una parte de la semana, contintia desa-
rrolldndose el trabajo abusivo por encima de la jornada 1ega1."19 "A pesar
—dice Mr. Howell- de que en la mayoria de las fébricas la crisis s6lo per-
mite trabajar la mitad del tiempo, sigo recibiendo el mismo ntimero de
quejas acerca de los abusos que se cometen, mermando el tiempo legal-
mente tasado a los obreros para sus comidas y descansos, con objeto de

escamotearles (to snatche) media hora o tres cuartos de hora al cabo del
dia."?0

Y con el mismo fendmeno volvemos a encontrarnos, aunque en escala
mas reducida, durante la espantosa crisis algodonera de 1861 a 1865.2

"A veces, cuando sorprendemos a obreros trabajando durante las ho-
ras de comida o a horas ilegales, se alega que no quieren abandonar la fibri-
ca en modo alguno y que hay que apelar a la fuerza para obligarlos a inte-
rrumpir su trabajo (limpieza de las médquinas, etc.), sobre todo los saba-
dos por la tarde. Pero el hecho de que los obreros sigan en la fabrica des-
pués de parar las maquinas se debe sencillamente a que durante las ho-
ras legales de trabajo, desde las 6 de la mafiana a las 6 de la tarde, no se
les deja ni un momento libre para ejecutar esas faenas."??

"Para muchos fabricantes, esa ganancia extraordinaria que puede obte-
nerse alargando el trabajo por encima de la jornada legal es una tenta-
cion irresistible. Especulan sobre la probabilidad de que no serdn descu-
biertos y se hacen cuenta de que, aunque los descubran, la insignificancia
de las multas y de las costas judiciales les dejara todavia un saldo gananc-
ioso”?3 "Alli donde el tiempo abusivo se consigue por medio de la
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multiplicacion de pequefios hurtos (a multiplication of small thejts) al cabo del
dia, los inspectores tropiezan con dificultades de prueba casi insupera-
bles".?* Estos "pequefios hurtos” inferidos por el capital al tiempo de que el
obrero dispone para comer y descansar son calificados también por los
inspectores de fdbrica como "petty pilferings of minutes", raterfas de mi-
nutos?> "snatching a few minutes", escamoteo de unos cuantos minu-
tos,%% o, para emplear el lenguaje técnico de los obreros, nibbling and crib-
bling at meal times [pellizcar y mordisquear las horas de las comidas].?’

Como se ve, en este ambiente, la creacion de plusvalia por el trabajo exce-
dente no guarda ningtn secreto. "Autoriceme usted —-me dijo un fabrican-
te muy respetable— para hacer trabajar a mis obreros 10 minutos diarios
de mds, y me meterd usted en el bolsillo 1,000 libras esterlinas al cabo del
afio."?® "Los dtomos del tienpo son los elementos creadores de la ganancia”>

Nada maés caracteristico en este respecto que el nombre de "full timers”
que se da a los obreros que trabajan todo el tiempo, reservando el de "half
timers” para los nifios menores de 13 afios, a los que la ley sé6lo autoriza
para trabajar durante 6 horas.>’ Aqui, el obrero no es més que tiempo de
trabajo personificado. Todas las diferencias, todos los matices individua-
les se borran en la diferencia capital de “obreros de tiempo completo” y
"obreros de medio tiempo”
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3. Ramas industriales inglesas sin limite legal de explotacion

Hasta aqui, hemos observado el instinto de prolongacién de la jornada, el
hambre insaciable de trabajo excedente, en un terreno en que los abusos
desmedidos, no sobrepujados, como dice un economista burgués de In-
glaterra, por las crueldades de los espafioles contra los indios en Améri-
ca,>! obligaron por fin a atar el capital a las cadenas de la ley. Volvamos
ahora la vista a algunas ramas de la produccién en que el estrujamiento
de la fuerza de trabajo del obrero se halla atin, o se hallaba hasta hace po-

co, libre de toda traba.

"Presidiendo una asamblea, celebrada en el salén municipal de fiestas
de Nottingham el 14 de enero de 1860, Mr. Broughton, un County Magistra-
te (50), declar6 que en el sector de la poblacién urbana que vivia de la fa-
bricacion de encajes reinaba un grado de tortura y miseria desconocidos en
el resto del mundo civilizado... A las 2, a las 3, a las 4 de las manana, se
sacan a la fuerza de sus sucias camas a nifios de 9 a 10 afios, y se les obli-
ga a trabajar para ganarse un misero sustento hasta las 10, las 11 y las 12
de la noche, mientras su musculatura desaparece, su figura se va hacien-
do mds y mds raquitica, los rasgos de su cara se embotan y todo su ser
adquiere un pétreo torpor, que con sélo contemplarlo hace temblar. No
nos extrafia que Mr. Mallet y otros fabricantes interviniesen para protestar
contra toda discusion... El sistema, tal como lo ha descrito el rev. Montagu
Valpy, es un sistema de esclavitud desenfrenada en todos los sentidos, en el
social, en el fisico, en el moral y en el intelectual... ;Qué pensar de una
ciudad en la que se celebra una asamblea publica para pedir que la jornada
de trabajo de los hombres se reduzca ja 18 horas al dia!?... Nos hartamos de
clamar contra los plantadores de Virginia y de las Carolinas. Pero, ;es
que sus mercados de negros, aun con todos los horrores del latigo y del
trafico en carne de hombres, son mas abominables que esta lenta carnice-
ria humana que se ha montado aqui para fabricar velos y cuellos de en-
caje en provecho del capitalista? "32

La cerdmica (potterie) de Staffordshire ha sido objeto de tres encuestas par-
lamentarias en el transcurso de los tltimos 22 afios. Los resultados de es-
tas encuestas aparecen registrados en el informe elevado en 1841 por Mr.
Scriven a los Children’s Employment Commissioners, en el informe redacta-
do en 1860 por el Dr. Greenhow y publicado por orden del funcionario
médico del Privy Council (Public Health, 3 rd Report, I, 112-13) y en el in-
forme cursado en 1863 por Mr. Longe y que figura en el First Report of the
Children’s Employment Commission de 13 de junio de 1863. Para nuestro
objeto, bastara con tomar de los informes de 1860 y 1863 unas cuantas
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declaraciones testificales de los propios nifios explotados. Arrancando de
los nifios, se podran sacar las conclusiones referentes a los adultos, sobre
todo en lo tocante a las mujeres y a las nifias, y téngase en cuenta que se
trata de una industria junto a la cual las hilanderias de algodén 27 otras
semejantes podrian pasar por industrias hasta agradables y sanas. 3

Guillermo Wood, de 9 afios, "tenia 7 afios y 10 meses cuando comenzé
a trabajar". Se le dedic6 desde el primer momento a "runmoulds" (es de-
cir, a transportar al secadero las piezas acabadas y devolver al taller las
formas vacias). Entra todos los dias, menos los domingos, a las 6 de la
mafiana y, abandona el trabajo a las 9 de la noche aproximadamente.
"Trabajo todos los dias de la semana hasta las 9. Llevo asi, por ejemplo, 7
y 8 semanas." Resultado: j15 horas de trabajo diario para un nifio de siete
afios! J. Murray, de doce afios, declara: "I run moulds and turn jigger"
(darle a la rueda). "Entro hacia las 6, y a veces hacia las 4 de la mafiana.
Ayer trabajé toda la noche, hasta las 8 de la mafiana de hoy. No me meti
en la cama desde la noche anterior. Conmigo, trabajaron toda la noche 8
0 9 chicos més. Todos, menos uno, han vuelto a entrar al trabajo hoy por
la mafiana. A mi me pagan 3 chelines y 6 peniques a la semana. Cuando
me quedo trabajando toda la noche, no cobro mds. Durante estas tltimas se-
manas, he trabajado dos noches enteras." Fernybough, chico de 10 afios:
"No dispongo siempre de una hora entera para comer: muchas veces, to-
dos los jueves, viernes y sdbados, no me dejan mas que media hora 34

El Dr. Greenhow declara que el limite de vida en los distritos alfareros
de Stoke — upon —Trent y Wolstanton es extraordinariamente corto. Aung-
ue en el distrito de Stoke sélo trabajan en esta industria el 30.6 y en el de
Wolstanton el 30.4 , del censo masculino superior a veinte afios, mds de la
mitad de los hombres de esta categoria que mueren de tuberculosis en el
primer distrito, y hacia unos 2/5 de los que fallecen de las mismas enfer-
medades en el segundo distrito mencionado son alfareros. El Dr. Boothr-
oyd, médico de Hanley, declara: "Cada nueva generacion de alfareros es
mads raquitica y mas débil que la anterior." Y lo mismo declara otro médi-
co, Mr. McBean: "En los 25 afios que llevo ejerciendo la profesiéon entre
los alfareros, he observado como progresaba a ojos vistas la degenera-
cién de esta clase, comprobada en el descenso de peso y talla." Estos tes-
timonios estdn tomados del informe presentado por el Dr. Greenhow en

1860.%°

He aqui ahora algunos datos tomados del informe de los comisarios de
1863: El Dr. J. T. Arledge, médico —director del Hospital de North Staf-
fordshire—, declara: "Como clase, los alfareros, hombres y mujeres, repre-
sentan...un sector de poblacién fisica y moralmente degenerado. Son, por
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regla general, raquiticos, mal formados y muchas veces estrechos de pe-
cho. Envejecen prematuramente y viven poco; flematicos y anémicos, su
débil constitucion se revela en tenaces ataques de dispepsia, perturbacio-
nes del higado y los rifiones y reumatismo. Pero, las enfermedades a que
se hallan mas expuestos son las del pecho: neumonia, tuberculosis, bron-
quitis y asma. Hay, incluso, una forma de asma peculiar en ellos y que se
conoce con el nombre de asma del alfarero o tisis del alfarero. La escrofu-
losis de las amigdalas, de los huesos y de otras partes del cuerpo es en-
fermedad que padecen mds de las dos terceras partes de los alfareros. Y
si la degeneracion (degenerescence) de los habitantes de este distrito no es
todavia mayor, se debe a que sus pobladores se reclutan en las aldeas del
contorno y a los enlaces matrimoniales con razas sanas." Mr. Charles Pe-
arson, que era hasta hace poco House Surgeon(51) del mismo hospital,
escribe, en carta dirigida al comisario Longe y otros: "S6lo puedo hablar
por observacién personal y no sobre datos estadisticos, pero no puedo
por menos de decir que mi indignacion estallaba cada vez que tenia que
contemplar aquellas pobres criaturas cuya salud servia de pasto a la co-
dicia de sus padres y de sus patronos." El declarante enumera las causas
de las enfermedades de los alfareros y hace culminar la enumeracién en
las long bours ("largas horas de trabajo"). El informe de los comisarios
confia en que "una manufactura tan destacada ante los ojos del mundo
no siga llevando por mucho tiempo la mécula de que sus grandes avan-
ces vayan aparejados con la degeneracion fisica, toda suerte de sufrim-
ientos corporales y la muerte prematura de la poblacién obrera a cuyo
trabajo y a cuya pericia debe esa industria resultados tan magnificos."
Y otro tanto puede decirse de la industria alfarera escocesa.’’

La manufactura de cerillas data de 1833, en que se invento la aplicacion
del fésforo a la cerilla. A partir de 1845, esta industria comienza a propa-
garse rapidamente por Inglaterra, difundiéndose por los sectores mas
densos de poblacién de Londres y por Manchester, Birmingham, Liver-
pool, Bristol, Norwich, Newcastle, Glasgow, etc., y con ella el trismo, en-
fermedad que un médico vienés descubre ya en 1845 como caracteristica
de los cerilleros. La mitad de los obreros de esta industria son nifios me-
nores de 13 afios y jovenes de menos de 18. La manufactura cerillera tie-
ne tal fama de malsana y repugnante, que s6lo le suministra nifios,
"nifios andrajosos, hambrientos, abandonados y sin educar", la parte més
desamparada de la clase obrera, viudas medio muertas de hambre, etc.38
De los testigos de esta industria examinados por el comisario White
(1863), 250 tenfan menos de 18 afios, 50 menos de 10, 10 menos de 8, y 5
no habfan cumplido atn los 6 afios. Jornadas de trabajo de 12 a 14 y 15
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horas, trabajo nocturno, comidas sin horas fijas y casi siempre en los mis-
mos lugares de trabajo, apestando a fosforo.>? En esta manufactura, el
Dante encontraria superadas sus fantasias infernales mds crueles.

En las fdbricas de alfombras, las clases mds bastas se imprimen a maqui-
na, las de calidad mas fina a mano (block printing). Los meses en que hay
més demanda, y por tanto mds trabajo, caen entre comienzos de octubre
y fines de abril. Durante estos meses, suele trabajarse casi sin interrupcibn
desde las 6 de la mafiana hasta las 10 de la noche, y aun muy avanzada
ésta.

J. Leach declara: "El invierno pasado (1862), de las 19 muchachas em-
pleadas en el taller, tuvieron que abandonar el trabajo 6, a consecuencia
de enfermedades adquiridas por exceso de trabajo. Para que no decaigan
en sus tareas, no tengo mas remedio que gritarles.” W. Duffy: "Muchas
veces, los nifios no podian abrir los ojos, de cansados que estaban; a no-
sotros mismos nos ocurria no pocas veces lo mismo." J. Lightbourne:
"Tengo 13 afios...El invierno pasado trabajadbamos hasta las 9 de la noche,
y el invierno anterior hasta las 10. El invierno pasado, llegaba a casa casi
todas las noches llorando de lo que me dolian los pies." G. Apsden:
"Cuando ese chico tenia 7 afios, solia llevarle a hombros sobre la nieve y
trabajaba casi siempre ;16 horas diarias!.... No pocas veces, tenia que arro-
dillarme para darle de comer junto a la mdquina, pues no podia abandonarla
ni pararla.” Smith, socio y gerente de una fdbrica de Manchester:
"Nosotros [se refiere a "sus" obreros, los que trabajan para "nos"] trabaja-
mos sin interrumpir las faenas para comer, de modo que la jornada de 10
Y% horas termina a las 4 y media, y lo demas es trabajo extraordinalio. )
(Dudamos mucho que el sefior Smith no pruebe bocado durante las 10 ho-
ras y media.) Nosotros (contintia el mismo sefior Smith) rara vez acaba-
mos antes de las 6 de la tarde (se refiere al funcionamiento de "sus" mag-
uinas de fuerza de trabajo), de modo que en realidad casi todo el afio
rendimos (idem de idem) trabajo extraordinario... Los nifios y los adultos
(152 nifios y jovenes menores de 18 afios y 140 adultos) han venido a tra-
bajar unos con otros, durante los tltimos 18 meses, por término medio,
cuando menos, 7 dias a la semana, o sean 78 horas y media semanales. En 6
semanas, hasta el 2 de mayo de este afio (1863), el promedio de trabajo
fue mas alto: ;8 dias, o sean 84 horas semanales!” Pero, este mismo senor
Smith, tan aficionado al pluralis malestatis,(52) afiade: "El trabajo a la maq-
uina es facil." Los que emplean el block prinfig dicen lo mismo: "el traba-
jo manual es mds sano que el trabajo a la mdquina". Y los sefiores fabri-
cantes, en bloque, se declaran indignados contra la proposicion de "parar
las mdquinas, por lo menos, durante las comidas”. "Una ley —dice Mr. Otley,

241



director de una fabrica de alfombras en Borough (Londres)- que permit-
iese trabajar desde las 6 de la mafiana hasta las 6 de la tarde, nos (!) pare-
ceria muy bien, pero las horas del Factory Act desde las 6 de la mafiana
hasta las 6 de la tarde no sirven para nosotros(!)... Nuestra maquina se pa-
ra durante la comida (jqué magnanimidad!). Esta parada no origina ningu-
na pérdida considerable de papel ni de color." "Pero —afiade, con un ges-
to de simpatia el informante— comprendo que se rehuya la pérdida que esto
lleva aparejada.” El informe del comisario opina candorosamente que el
temor de algunas "empresas destacadas" a perder tiempo, es decir, tiem-
po de apropiacion de trabajo ajeno, y por tanto, a "perder ganancia" no es
"razon suficiente" para "hacer perder" la comida de mediodia durante 12
a 16 horas a nifios de menos de 13 afios y a jévenes menores de 18, o para
hacérsela ingerir como se hace ingerir a la mdquina de vapor carbén y
agua, a la lana jabdn, a los engranajes aceite, etc., durante el mismo proceso
de produccion, como si se tratase de una simple materia auxiliar del instru-
mento de tmbajo.41

No hay en Inglaterra ninguna industria (prescindiendo del pan elabo-
rado mecdnicamente, que comienza a abrirse paso), en que impere un ré-
gimen de produccién tan arcaico y tan precristiano (el que quiera verlo,
no tiene mds que consultar los poetas del imperio romano) como la de
panaderia. Ya hemos dicho que al capital le es indiferente, por el momen-
to, el cardcter técnico del proceso de trabajo de que se aduefia. Por el mo-
mento, lo toma como lo encuentra.

Las inverosimiles adulteraciones del pan, extendidas sobre todo en
Londres, fueron descubiertas y proclamadas por primera vez por el Co-
mité “sobre adulteracion de alimentos” nombrado por la Cdmara de los Co-
munes (1850-1856) y por la obra del Dr. Hassal "Adulterations detec-
ted".*? Fruto de estas revelaciones fue la ley dictada el 6 de agosto de
1860 "for preventing the adulteration of articles of food and drink" (53)
ley perfectamente infructuosa, ya que en ella, como es l6gico, se adopta
la més delicada actitud para con todo aquel industrial que se propone "to
turri an honest periny"(54) por medio de la compra y venta de articulos
adulterados.*3 Por su parte, el Comité formuld, mas o menos candorosa-
mente, su persuasion de que el comercio libre versaba sustancialmente
sobre materias adulteradas o "sofisticadas", como dicen los ingleses, con
ingeniosa frase. Es cierto; estos “sofistas” saben mds que Protdgoras en
eso de convertir lo negro en blanco o viceversa y aventajan a los eléatas
en el arte de demostrar ad oculos(55) la mera apariencia de todo lo real A4

De todos modos, este Comité parlamentario tuvo la virtud de concen-
trar la atencion del publico en el "pan de cada dia", y por tanto en la
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industria panadera. Al mismo tiempo, se alzaba al parlamento, en miti-
nes y mensajes, el clamor de los oficiales panaderos londinenses quejan-
dose del exceso de trabajo, etc. Y el clamor se hizo tan apremiante, que
fue necesario nombrar Comisario real de instrucciéon a Mr. H. S. Tre-
menheere, miembro de la Comisién parlamentaria varias veces citada. Su
inforrne,45 con las declaraciones testificales adjuntas, removi6 no el cora-
z0n, sino el estomago del publico. El buen inglés, versado en su Biblia,
sabia muy bien que el hombre no destinado por la gracia de Dios a ser ca-
pitalista o terrateniente usufructuario de una sinecura, habia nacido para
ganarse el pan con el sudor de su frente; lo que no sabia era que le obli-
gaban a comer todos los dias pan amasado con sudor humano, mezclado
con supuraciones de pustulas, telas de arafia, cucarachas muertas y ave-
na podrida, amén de alumbre, arena y otros ingredientes minerales ig-
ualmente agradables. En vista de esto, y sin guardar el menor miramien-
to a la santidad de la "industria libre", el parlamento (al final de la legis-
latura de 1863), acord6 someter a la vigilancia de inspectores del Estado
la rama hasta entonces "libre" de la panaderia, y por la misma ley se
prohibid para los obreros panaderos de menos de 18 afios el trabajo desde
las 9 de la noche a las 5 de la mafiana. Esta tltima cldusula vale por unos
cuantos voltmenes, por la elocuencia con que revela hasta qué limites
llega el exceso de trabajo en esta industria al parecer tan patriarcal.

"Un oficial panadero comienza generalmente a trabajar hacia las 11 de
la noche. Lo primero que hace es preparar la masa, operacion fatigosisi-
ma que dura media hora o tres cuartos de hora, segtin la cantidad de pan
que haya de amasar y su finura. Luego, se tiende en la tabla de amasar,
que sirve al mismo tiempo de tapadera de la artesa en que se prepara la
masa, y duerme un par de horas con la cabeza apoyada en un saco de ha-
rina y tapdndose con otro. Enseguida viene un trabajo veloz e ininte-
rrumpido de 4 horas, consistente en trabajar, pesar, modelar la masa, me-
terla en el horno, sacarla del horno, etc. La temperatura de una panaderia
oscila entre 75 y 90 grados [24° y 32° C], y en las panaderias pequefias
maés bien es mayor que menor. Cuando se ha terminado la faena de hacer
panes, panecillos, bollos, etc., comienza la del reparto, y una buena parte
de los jornaleros que se han pasado la noche dedicados al duro trabajo
que acabamos de describir, se dedican durante el dia a repartir el pan en
canastos de casa en casa o a tirar del carrito por la calle, sin perjuicio de
acudir a la panaderia a trabajar en los ratos que esta ocupacion les deja li-
bres. La jornada termina entre 1 y 6 de la tarde, segtin la época y la canti-
dad de trabajo; otra parte de los oficiales trabaja en la panaderia hasta
mas de media noche."*® "Durante la temporada, los oficiales panaderos
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del Westend de Londres empleados en las panaderias de precio
"completo” comienzan a trabajar, por regla general, hacia las 11 de la no-
che y trabajan en las faenas de panaderia hasta las 8 de la mafiana, sin
mds interrupcién que una o dos pausas breves. Después, se les emplea
hasta las 4, las 5, las 6 y hasta las 7 de la tarde en el reparto, y a veces en
la propia panaderia, para la elaboracién del bizcocho. Acabadas estas fa-
enas, disfrutan de un suefio de 6 horas, que muchas veces quedan redu-
cidas a 5 y a 4. Los viernes, cl trabajo comienza siempre mds temprano,
hacia las 10 de la noche, y dura sin interrupcion, bien en la elaboracién o
en el reparto del pan, hasta las 8 de la noche del sdbado siguiente o hasta
las 4 o las 5 de la mafiana del domingo, como suele ocurrir. En las pana-
derias de lujo, que venden el pan a su "precio completo", suele trabajarse
también los domingos durante 4 o 5 horas, preparando el trabajo para el
dia siguiente... Los oficiales panaderos que trabajan para "underselling
masters" (aquellos que venden el pan por debajo de su precio completo) y
que representan, como mads arriba deciamos, més de la 3/4 de los pana-
deros londinenses, tienen una jornada de trabajo todavia mas larga, pero
su faena se circunscribe casi exclusivamente a la panaderia, pues sus ma-
estros, fuera del suministro a pequefas tiendas, s6lo venden en el despa-
cho propio. Al final de la semana..., es decir, los jueves, el trabajo com-
ienza aqui hacia las 10 de la noche y dura, con breves interrupciones,
hasta bien entrada la noche del domingo.47

Por lo que se refiere a los underselling masters, hasta el criterio burgués
comprende que "la concurrencia se basa en el trabajo no retribuido de los
oficiales" (the unpaid labour of the men).* Y el fult priced baher (56) de-
nuncia a sus competidores ante la Comisién investigadora como ladro-
nes de trabajo ajeno y adulteradores. "S6lo engafiando al puablico y arran-
cando a sus oficiales 18 horas de trabajo por un salario de 12 horas consi-
guen salir adelante."#’

La adulteracién del pan y la formacién de una clase de panaderos que
vende su mercancia por debajo de su precio integro son fenémenos que
comienzan a desarrollarse en Inglaterra desde comienzos del siglo XVIII,
al perder esta industria su cardcter gremial y aparecer detrds del maestro
panadero nominal el capitalista, en figura de harinero o de intermediario
de la harina.”® Con ello se echaban las bases para la produccion capitalis-
ta, para la prolongacion desmedida de la jornada de trabajo y para el tra-
bajo nocturno, aunque éste no se aclimatase seriamente en el mismo Lon-
dres hasta 1824.%!

Por todo lo expuesto, no nos sorprenderd que el informe de la Comi-
sién investigadora clasifique a los oficiales panaderos entre los obreros
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de vida corta, pues, después de escapar con vida de las enfermedades in-
fantiles que diezman todos los sectores de la clase trabajadora, rara vez
llegan a los 42 afos. Y a pesar de ello, la industria panadera tiene siem-
pre exceso de brazos en demanda de trabajo. En Londres, las fuentes de
suministro de estas "fuerzas de trabajo" son: Escocia, los distritos agrico-
las del oeste de Inglaterra, y Alemania.

En los afios de 1858 a 1860, los oficiales panaderos de Irlanda organiza-
ron, por su cuenta, grandes mitines de protesta contra el trabajo noctur-
no y dominical. El ptblico, como ocurrié por ejemplo en el mitin de Du-
blin, en mayo de 1870, tom¢ partido por ellos, con la fogosidad proverb-
ial de los irlandeses. Gracias a este movimiento, logré imponerse el tra-
bajo exclusivamente diurno en Wexford, Kilkenny, Clonmel, Waterford
etc. "En Limerick, donde como es sabido, las torturas de los obreros asa-
lariados rebasaban toda medida, este movimiento fracasé por la oposi-
cién de los maestros panaderos, y sobre todo la de los maestros moline-
ros. El ejemplo de Limerick determiné un movimiento de retroceso en
Ennis y Tipperary. En Cork, donde el descontento ptblico se manifesta-
ba en las formas mads vivas, los maestros hicieron fracasar el movimiento
poniendo por obra su derecho a dejar en la calle a los oficiales. En Du-
blin, los maestros desplegaron la resistencia mds rabiosa y, persiguiendo
a los oficiales que figuraban a la cabeza del movimiento y sometiendo a
los demas, los obligaron a plegarse al trabajo nocturno y dominical.”>? La
comisioén del gobierno inglés, armado en Irlanda hasta los dientes, recon-
viene, en estos términos de ftnebre amargura, a los inexorables maestros
panaderos de Dublin, Limerick, Cork, etc.: "El Comité entiende que las
horas de trabajo se hallan circunscritas por leyes naturales que no pueden
transgredirse impunemente. Los maestros, al obligar a sus obreros a vio-
lentar sus convicciones religiosas, a desobedecer las leyes del pais y a
despreciar la opinién publica (todas estas consideraciones se refieren al
trabajo dominical), envenenan las relaciones entre el capital y el trabajo y
dan un ejemplo peligroso para la moral y el orden ptublico. El Comité es-
tima que el prolongar la jornada de trabajo mds de 12 horas supone una
usurpacion de la vida doméstica y privada del obrero, que conduce a re-
sultados morales funestos, invadiendo la 6rbita doméstica de un hombre e in-
terponiéndose ante el cumplimiento de sus deberes familiares como hijo, her-
mano, esposo y padre. Més de 12 horas de trabajo tienden a minar la sa-
lud del obrero, provocan la vejez y la muerte prematura y causan, por tan-
to, el infortunio de las familias obreras, a las que se priva de los cuidados
y deEISBapoyo del cabeza de familia precisamente cuando mads lo necesi-
tan."
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Pasemos ahora de Irlanda al otro lado del Canal, a Escocia. Aqui, el
bracero del campo, el hombre del arado, denuncia sus 13 a 14 horas de tra-
bajo bajo el mas duro de los climas, con 4 horas de trabajo adicional los
domingos (en el pais de los santurrones),’* al tiempo que ante un Gran
Jury de Londres comparecen tres obreros ferroviarios, un conductor de
trenes, un maquinista y un guardabarrera. Una gran catastrofe ferroviar-
ia ha expedido al otro mundo a cientos de viajeros. La causa de la catés-
trofe reside en la negligencia de los obreros ferroviarios. Estos declaran
ante un jurado, unanimemente, que hace 10 o 12 afios s6lo trabajaban 8
horas diarias. Durante los tltimos 5 o 6 afios, se les habia venido aumen-
tando la jornada hasta 14. 18 y 20 horas, y en épocas de mucho trafico de
viajeros, por ejemplo en las épocas de excursiones, la jornada era de 40 a
50 horas ininterrumpidas. Ellos eran seres humanos, y no ciclopes. Al lle-
gar a un determinado momento, sus fuerzas fallaban y se aduefiaba de
ellos el torpor. Su cerebro y sus ojos dejaban de funcionar. El muy
"honorable Jurado britdnico" respondi6 a estas razones con un veredicto
enviandoles a la barra como culpables de "homicidio", a la par que, en
una benévola posdata, apuntaba el piadoso voto de que los sefiores mag-
nates capitalistas de las empresas ferroviarias se sintiesen en adelante un
poco mds generosos al comprar las "fuerzas de trabajo" precisas y un po-
co mas “abstemios”, "prudentes” o "ahorrativos” al estrujar las fuerzas de
trabajo compradas.”

De entre el abigarrado tropel de obreros de todas las profesiones, eda-
des y sexos que nos acosan por todas partes como a Odiseo las almas de
los estrangulados y en cuyas caras se lee a primera vista, sin necesidad
de llevar bajo el brazo los Libros azules, el tormento del exceso de traba-
jo, vamos a destacar por dltimo dos figuras, cuyo llamativo contraste de-
muestra que para el capital todos los hombres son iguales: una modista y
un herrero.

En las dltimas semanas del mes de junio de 1863, toda la prensa de
Londres publicaba una noticia encabezada con este epigrafe
"sensacional": "Death from simple Overwork” ["Muerta por simple exceso
de trabajo"]. Tratdbase de la muerte de la modista Mary Anne Walkley,
de veinte afios, empleada en un honorabilisimo taller de modisteria de
lujo que explotaba una dama con el idilico nombre de Elisa. Gracias a ese
episodio, se descubria como cosa nueva la vieja y resabida historia®® de
las pobres muchachas obligadas a trabajar, un dia con otro, 16 horas y
media, y durante la temporada hasta 30 horas seguidas sin interrupcion,
para lo cual habia que mantener muchas veces en tension su "fuerza de
trabajo", cuando fallaba, por medio de sorbos de jerez, vino de Oporto o
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café. Estdbamos precisamente en lo mas dlgido de la temporada. Habia
que confeccionar en un abrir y cerrar de ojos, como si fuesen obra de ha-
das, aquellos vestidos maravillosos con que las damas nobles iban a ren-
dir homenaje, en una sala de baile, a la princesa de Gales, recién importa-
da. Mary Anne Walkley llevaba trabajando 26 horas y media seguidas
con otras 60 muchachas, acomodadas en dos cuartos que no encerrarian
ni la tercera parte de los metros ctbicos de aire indispensable para respi-
rar; por las noches, dormian de dos en dos en una cama instalada en un
agujero, donde con unos cuantos tabiques de tabla se improvisaba una
alcoba®. Y este taller era uno de los mejores talleres de modas de Lon-
dres. Mary Anne Walkley cay6 enferma un viernes y murié un domingo,
sin dejar terminada, con gran asombro de su maestra Elisa, la altima pie-
za. El médico Mr. Keys, a quien llamaron junto al lecho mortuorio cuan-
do ya era tarde, informa ante el "Coroner’s Jury" (57), con palabras secas:
"Mary Anne Walkley murié por exceso de horas de trabajo en un taller abarro-
tado de obreras y en una alcoba estrechisima y mal ventilada." Pero, que-
riendo dar al médico una leccién en materia de bien vivir, el jurado de-
clara: " La victima ha fallecido de apoplejia, si bien hay razén para temer que
su muerte ha sido acelerada por exceso de trabajo en un taller estrecho."
Nuestros “esclavos blancos”, exclamaba al dia siguiente el Morning Star,
organo de los primates del librecambio Cobden y Brigth, "nuestros escla-
vos blancos son lanzados a la tumba a fuerza de trabajo y agonizan y mueren

en silencio".>8

"Matarse trabajando es algo que estd a la orden del dia, no sélo en los ta-
lleres de modistas, sino en mil lugares, en todos los sitios en que florece
la industria... Fijémonos en el ejemplo del herrero. Segtin los poetas, no
hay oficio mds vital ni més alegre que éste. El herrero se levanta antes de
que amanezca y arranca al hierro chispas antes de que luzca el sol: come,
bebe y duerme como ningtn otro hombre, y es cierto que, ateniéndonos
al puro aspecto fisico, la situacién del herrero seria inmejorable, si no tra-
bajase mas de lo debido. Pero, sigamos sus huellas en la ciudad y vea-
mos el agobio de trabajo que pesa sobre sus hombros fornidos y el lugar
que ocupa esta profesion en los indices de mortalidad de nuestro pais.
En Marylebone (uno de los barrios més pobres de Londres) muere todos
los afios un 3 1 por 100 de herreros, o sea, 11 hombres, cifra que rebasa el
grado medio de mortalidad de los hombres adultos en Inglaterra. Esta
ocupacion, que es casi un arte instintivo de la humanidad, impecable de
por si, se convierte por el simple exceso de trabajo, en aniquiladora del
hombre que la desemperia. El hombre puede descargar tantos martilla-
zos diarios, andar tantos pasos, respirar tantas o cuantas veces, ejecutar
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tanta o cuanta tarea, viviendo de este modo 50 afios, v. gr., por término
medio. Pero se le obliga a descargar tantos o cuantos martillazos mas, a
andar tantos o cuantos pasos mds, a respirar tantas o cuantas veces mas
durante el dia, y todo ello junto hace que su desgaste diario de vida sea una
cuarta parte mayor. Se lanza al ensayo, y el resultado de todo esto es que
ejecute una cuarta parte mas de tarea durante un periodo limitado, viv-
iendo 37 afios en vez de vivir 50.">
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4. Trabajo diario nocturno. El sistema de turnos

El capital constante, es decir, los medios de produccién, no tienen, con-
siderados desde el punto de vista del proceso de incrementacién del capital,
maés finalidad que absorber trabajo, absorbiendo con cada gota de trabajo
una cantidad proporcional de trabajo excedente. Mientras estdn inmoviles, su
simple existencia implica una pérdida negativa para el capitalista, ya que
durante el tiempo que permanecen inactivos representan un desembolso
ocioso de este capital, y esta pérdida se convierte en positiva tan pronto
como su paralizaciéon exige desembolsos adicionales para reanudar el
trabajo. Prolongando la jornada de trabajo por encima de los limites del dia na-
tural, hasta invadir la noche, no se consigue mds que un paliativo, sélo se
logra apagar un poco la sed vampiresa de sangre de trabajo vivo que
siente el capital. Por eso es algo inmanente a la produccién capitalista la
ambicién de absorber trabajo durante las 24 horas del dia. Pero, como es-
to es fisicamente imposible estrujando dia y noche sin interrupcién las
mismas fuerzas de trabajo, para vencer este obstaculo fisico no queda mas
camino que relevar las fuerzas de trabajo devoradas durante el dia y du-
rante la noche, relevo que admite diferentes métodos, pudiendo por
ejemplo organizarse de tal modo, que una parte del personal obrero tra-
baje una semana de dia y otra de noche, etc. Como es sabido, este sisterma
de relevos o régimen de turnos era el aplicado durante el periodo juvenil y
prospero de la industria algodonera inglesa, entre otras, y es también el
que florece actualmente en las hilanderias de algodén del departamento
de Moscu. Como sistema, este proceso de produccion de 24 horas diarias
sOlo impera hoy en muchas ramas industriales inglesas todavia libres, v.
gr., en los altos hornos, forjas, talleres de laminacién y otras manufactu-
ras de metales de Inglaterra, Gales y Escocia. En estas industrias, el pro-
ceso de trabajo no s6lo abarca las 24 horas de los 6 dias de labor, sino
también, en su mayor parte, las 24 horas del domingo. El personal obrero
estd formado por hombres y mujeres adultos y nifios de ambos sexos. La
edad de los nifios y jovenes oscila desde los 8 (en algunos casos desde los
6) hasta los 18 anos.?0 En algunas ramas, las muchachas y las mujeres
trabajan también durante la noche mezcladas con los hombres.®!

Dejando a un lado los dafios que en general acarrea el trabajo noctur-
n0,%2 la duracién ininterrumpida del proceso de produccién durante las
24 horas del dia y de la noche brinda una magnifica y gratisima ocasion
para rebasar las fronteras de la jornada nominal de trabajo. Asi, por ejem-
plo, en las ramas industriales que menciondbamos més arriba, ramas fa-
tigosisimas, la jornada oficial de trabajo de cada obrero asciende por lo
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regular a 12 horas, diurnas o nocturnas. Pero el trabajo extraordinario
después de cubierta esta jornada es, en muchos casos, para decirlo con
las palabras del informe oficial inglés, algo verdaderamente espantoso
("truly fearful”)63. "Es humanamente imposible —dice el citado informe-
concebir la masa de trabajo ejecutado, segtn testigos presenciales, por
muchachos de 9 a 12 afios, sin llegar a la irresistible conclusién de que es-
te abuso de poder de padres y patronos no debe seguir siendo tolerado."®*

"Este procedimiento de hacer trabajar a los muchachos por turno dia y
noche determina, no sélo en las épocas de mayor apretura, sino también
en épocas normales, una vergonzosa prolongacioén de la jornada de tra-
bajo. En muchos casos, esta prolongacién es no sélo cruel, sino verdadera-
mente inverosimil. Ocurre a veces que, por unas razones o por otras, no se
presente el muchacho que ha de relevar al saliente. Cuando esto sucede,
se obliga a uno o a varios de los muchachos que han terminado ya su jor-
nada a llenar el hueco. Y este sistema se halla tan generalizado, que, pre-
guntado por mi el gerente de un taller de laminacién cémo se cubrian los
puestos de los muchachos de relevos que faltaban me contesté: 'Estoy se-
guro de que usted lo sabe también como yo', y no he tenido el menor re-
paro en confesar el hecho."®

"En un taller de laminacién en que la jornada nominal de trabajo co-
menzaba a las 6 de la mafiana y terminaba a las 5 y media de la tarde, ha-
bia un muchacho que trabajaba 4 noches cada semana hasta las 8 y med-
ia, por lo menos, del dia siguiente... haciéndolo asi durante 6 meses."
"Otro, de edad de 9 afios, trabajaba a veces durante tres turnos de 12 horas
seguidas, y otro de 10 afios dos dias y dos noches sin interrupcion.” "Un terce-
ro, que cuenta actualmente 10 afios, trabajé desde las 6 de la mafiana hasta
las 12 de la noche durante tres noches seguidas, y otra hasta las 9 de la
noche." "El cuarto, que tiene actualmente 13 afios, trabajé durante toda
una semana desde las 6 de la tarde hasta las 12 del dia siguiente, llegan-
do en ocasiones a trabajar en tres turnos seguidos, v. gr. desde el lunes
por la mafiana hasta el jueves por la noche.." "El quinto, que cuenta hoy
12 afios, trabaj6é en una fundicién de Stavely desde las 6 de la mafiana
hasta las 12 de la noche durante 14 dias, halldndose incapacitado para se-
guirlo haciendo." Jorge Allinsworth, de 9 afios: "Vine aqui el viernes pa-
sado. Al dia siguiente, nos mandaron comenzar a las 3 de la mafiana. Es-
tuve aqui. por tanto, toda la noche. Vivo a 5 millas de aqui. Dormia sobre
el suelo, tendido encima de un mandil de herrero y cubierto con una cha-
queta. Los otros dos dias, me presenté a las 6 de la mafana. 5i, aqui hace
mucho calor. Antes de venir a esta fdbrica, trabajé también, durante un afio se-
guido, en un alto horno. Era una fdbrica muy grande, situada en medio
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del campo. Comenzaba a trabajar los sdbados por la mafiana hacia las 3,
pero alli, por lo menos, podia ir a dormir a casa, pues vivia cerca. Al dia
siguiente, comenzaba a trabajar a las 6 de la mafiana y terminaba a las 6 o
las 7 de la noche", etc.%0

Veamos ahora como el capital, por su parte, concibe este sistema de las
24 horas. Huelga decir que el capital pasa en silencio los excesos del sis-
tema y sus abusos de prolongacién "cruel e inverosimil” de la jornada de
trabajo. Se limita a hablar del sistema en su forma "normal”.

Los sefiores Naylor y Vickers, fabricantes de acero, que tienen unos
600 o 700 obreros, entre los que s6lo hay un 10 por ciento de jévenes me-
nores de 18 afios, no dedicando ademads al trabajo nocturno més que a
unos 20 muchachos, se expresan del modo siguiente: "Los muchachos no
sufren en absoluto del calor. La temperatura es, probablemente, de unos
66 a unos 90 grados [19° y 32° C]... En los talleres de forja y laminacién,
los hombres trabajan dia y noche, por turno; en cambio, todos los demas
trabajos son diurnos, desde las 6 de la mafiana hasta las 6 de la noche. En
la forja se trabaja de 12 a 12. Algunos hombres trabajan por la noche. contin-
uamente sin turnar con los de dia A nuestro juicio, no media diferencia al-
guna en cuanto a la salud "(¢1a de los sefiores Naylor y Vickers?)" entre el
trabajo diurno y el nocturno, y sequramente que se duerme mejor cuando
las horas de descanso son siempre las mismas que cuando varfan... Hacia
unos veinte muchachos de menos de 18 afios trabajan en el turno de no-
che... No podriamos arreglarnos bien (not well do) sin emplear el trabajo
nocturno de muchachos menores de 18 afios. Tenemos que luchar contra
el aumento de los costos de produccion. Los hombres diestros y los capataces
son dificiles de obtener, pero los muchachos abundan en la proporcién
que se quiera... Naturalmente que, dada la escasa proporciéon de mucha-
chos empleados en nuestra fabrica, las restricciones del trabajo nocturno
tendrian, para nosotros, poca importancia e interés. 67

Mr. Ellis, de la empresa John Brown et Co., fabricas de hierro y acero,
en las que trabajan 3,000 hombres y nifios, aplicindose el sistema de
"turno de dia y de noche" para una parte del trabajo mas dificil, declara
que en los talleres de acero en que se realizan los trabajos pesados, por
cada 2 hombres trabajan uno o dos muchachos. Su fabrica emplea a 500
muchachos menores de 18 afios, de los cuales una tercera parte aproxi-
madamente, o sean 170, cuentan menos de 17 afios. Refiriéndose a la pro-
yectada reforma legal, Mr. Ellis declara: "No creo que fuese muy censura-
ble (very objectionable) no dejar trabajar a ninguna persona menor de 18
afios mds de 12 horas de las 24. Pero, me parece que seria imposible tra-
zar una linea neta deslindando la posibilidad de prescindir en los
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trabajos nocturnos de muchachos de mds de 12 afios. Nosotros aceptaria-
mos incluso mejor una ley que prohibiese dar trabajo en absoluto a mu-
chachos menores de 13 afios, o hasta menores de 14, que la prohibicién de
emplear durante las noches a los muchachos que ya tenemos. Los mucha-
chos que trabajan en el turno de dia tienen que turnar también de vez en
cuando por la noche, pues los hombres no pueden permanecer continua-
mente en el trabajo nocturno; esto perjudicaria su salud. En cambio, cree-
mos que el trabajo nocturno no dafia, turnando semanalmente '(los sefio-
res Naylor y Vickers, por el contrario, de acuerdo con los mejores repre-
sentantes de su industria, opinaban que lo que dafiaba a la salud no era
el trabajo nocturno constante, sino el turno periédico)'. Los que trabajan
alternativamente por las noches disfrutan, a nuestro parecer, de tanta sa-
lud como los que soélo trabajan durante el dia. Nuestras objeciones contra
la prohibiciéon de emplear jévenes menores de 18 afios en los trabajos noc-
turnos se inspirarian en el aumento de los costos, pero esta razon seria la
tnica que podriamos invocar ('jqué cinico candor!’). A nuestro juicio, este
aumento de los costos seria mayor de lo que podria equitativamente so-
portar el negocio (the trade), guardando la debida consideraciéon a su efi-
caz desarrollo (as the trade with due regard to etc. could fairly bear). ("jQué
charlatanesca fraseologia!')."Aqui, el trabajo no abunda y, con semejante
reglamentacion, podria llegar a faltar" (es decir, que los Ellis Brown y Co.
podrian verse en el trance fatal de tener que pagar integramente el valor
de la fuerza de trabajo).®®

Los "talleres Cyklops de Hierro y Acero", de los sefiores Cammel et Co.
trabajan sobre la misma gran escala que los de los mencionados John
Brown et Co. El director gerente habla entregado al comisario del gobier-
no White su declaracion testifical por escrito, pero luego juzgé conven-
iente hacer desaparecer el texto de la declaracién, que le habia sido dev-
uelto para revisarlo. No importa, Mr. White tiene buena memoria y rec-
uerda perfectamente que, para los sefiores Ciclopes, la prohibicién del
trabajo nocturno de los nifios y los jovenes es "algo imposible: equival-
dria a paralizar su fdbrica". Y no obstante, la fabrica de estos sefiores s6lo
cuenta poco més de un 6 por ciento de jévenes menores de 18 afios y un
1 por ciento nada mas de muchachos menores de 13.%

Acerca del mismo asunto, declara Mr. E. F. Sanderson, de la Casa San-
derson, Bros and Co., Talleres de acero, forja y laminacién, de Attercliffe:
"La prohibiciéon de dar trabajo nocturno a jovenes menores de 18 afios aca-
rrearia grandes dificultades, y la mds importante de todas seria el recar-
go de costos que la sustitucion del trabajo de los jévenes por el trabajo de
los adultos llevaria necesariamente aparejada. No puedo decir a cudnto
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ascenderia ese recargo, pero no seria de seguro tan grande, que el fabri-
cante pudiese elevar el precio del acero, con lo cual tendria éste que so-
portar la pérdida, pues los hombres ('jqué terquedad la suya!') se resistiri-
an, naturalmente, a asumirla. "El sefior Sanderson no sabe cudnto paga a
los nifios por su trabajo, pero "tal vez sean unos 4 a 5 chelines por cabeza
a la semana... El trabajo asignado a los muchachos es de tal naturaleza
que, en general (“generally’, pero no siempre, 'en cada caso', como es natu-
ral), se corresponde exactamente con las fuerzas juveniles, razén por la cual el
exceso de fuerza de los hombres adultos no arrojaria una ganancia que viniese
a compensar la pérdida; fuera de algunos casos, pocos, en que el metal es
muy pesado. Ademads, los hombres no verian con buenos ojos el que se
les quitasen los chicos puestos bajo su mando, pues los adultos son siem-
pre menos obedientes. Téngase en cuenta también que los muchachos
deben comenzar a trabajar en edad temprana, para aprender el oficio. Si
sOlo se les dejase trabajar durante el dia, no se conseguiria esta finalidad.
;Por qué no? ;Por qué los chicos no pueden aprender el oficio trabajando
sOlo de dia? Venga la razén. Pues, ."porque entonces los hombres que,
turnandose todas las semanas, trabajan unas veces de dia y otras de no-
che, al verse separados de los chicos una semana y otra no, perderian la
mitad de la ganancia que sacan de ellos. En efecto, la instrucciéon que los
obreros dan a los chicos se considera como una parte del salario de éstos,
lo que permite a los hombres obtener mas barato el trabajo juvenil. Cada
hombre perderia la mitad de su ganancia."- 0, dicho en otros términos,
que los sefiores Sanderson se verian obligados a pagar de su bolsillo una
parte del salario de los obreros adultos, la que hoy les pagan a costa del
trabajo nocturno de los muchachos. Esto harfa disminuir un poco las ga-
nancias de los sefiores Sanderson: he aqui la razoén, la fundada razén sander-
soniana, de que los jovenes no pueden aprender su oficio trabajando de dia.”
Ademas, esto echarfa sobre los hombros de los adultos a quienes hoy su-
plen los jovenes la carga de un trabajo nocturno total, que no resistirian.
En una palabra, las dificultades serian tan insuperables, que probablemente
determinarfan la ruina total del trabajo nocturno. "En cuanto a la produc-
cion de acero —dice E. F. Sanderson—, esto no se traduciria en la menor di-
ferencia, pero..."Pero los sefiores Sanderson tienen mds que hacer que
producir acero. Para ellos, la produccién de acero no es més que un pre-
texto para la produccién de plusvalia. Los hornos de fundicién y talleres
de laminado, los edificios, la maquinaria, el hierro, el carbén, etc., etc.,
tienen otro cometido que convertirse en acero. Su misién es absorber tra-
bajo excedente y, como es l6gico, en 24 horas absorben més que en 12. La
mera posesion de estos instrumentos da a los Sanderson, por obra y
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gracia de la ley y de la Divina Providencia, derecho a utilizar el trabajo
de un cierto nimero de hombres durante las veinticuatro horas que trae
el dia, y pierden su caracter de capital, implicando una pura pérdida para
los Sanderson, tan pronto como se interrumpe su funcién, que es absor-
ber trabajo. "Pero, entonces, la pérdida afectaria a la costosisima maquinaria,
que estaria parada durante la mitad del tiempo, y, para poder fabricar la
misma masa de productos que fabricamos hoy con el sistema actual, ten-
driamos que duplicar los locales y los talleres, duplicando, por tanto, el
desembolso." ;De qué privilegio se sienten asistidos estos Sanderson, pa-
ra colocarse por encima de otros capitalistas, a los que sélo les esta per-
mitido trabajar durante el dia, teniendo "paralizados", por tanto, durante
la noche sus edificios, su maquinaria y sus materias primas? "Es cierto
—contesta E. F. Sanderson, en nombre de todos los Sanderson—, es cierto
que esta pérdida de la maquinaria ociosa afecta a todas las manufacturas
en las que sélo se trabaja de dia. Pero, en nuestra industria, el uso de hor-
nos de fundicién ocasionaria una pérdida extraordinaria. Teniéndolos
encendidos, se destruye material combustible ('en vez de destruir, como
ocurre ahora, el material-vida de los obreros'), y dejandolos apagarse, se
originan pérdidas de tiempo para volver a encenderlos y alcanzar la tem-
peratura necesaria (‘en cambio, el restar tiempo de suefio incluso a chicos
de 8 afios representa para el gremio de los Sanderson una ganancia de
tiempo de trabajo'), aparte de las averias que supondrian para los hornos
los cambios de temperatura" (averias que no se producen por el cambio
de los turnos de trabajo de dia y de noche).”!
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5. La lucha por la jornada normal de trabajo. Leyes haciendo
obligatoria la prolongacidén de la jornada de trabajo, desde
mediados del siglo XIV hasta fines del siglo VII

¢Qué es una jornada de trabajo?” ;Durante cudnto tiempo puede licita-
mente el capital consumir la fuerza de trabajo cuyo valor diario paga?
¢Hasta qué punto puede prolongarse la jornada de trabajo mas alld del
tiempo necesario para reproducir la propia fuerza de trabajo? Ya hemos
visto como responde el capital a estas preguntas: segtin él, la jornada de
trabajo abarca las 24 horas del dia, descontando tinicamente las pocas ho-
ras de descanso, sin las cuales la fuerza de trabajo se negaria en absoluto
a funcionar. Nos encontramos, en primer lugar, con la verdad, harto f4cil
de comprender, de que el obrero no es, desde que nace hasta que muere,
mds que fuerza de trabajo; por tanto, todo su tiempo disponible es, por obra de
la naturaleza y por obra del derecho, tiempo de trabajo y pertenece, como es
16gico, al capital para su incrementacion. Tiempo para formarse una cultura
humana, para perfeccionarse espiritualmente, para cumplir las funciones
sociales del hombre, para el trato social, para el libre juego de las fuerzas
fisicas y espirituales de la vida humana, incluso para santificar el domin-
go —aun en la tierra de los santurrones, adoradores del precepto domini-
cal’?~ jtodo una pura pamema! En su impulso ciego y desmedido, en su
hambre canina devoradora de trabajo excedente, el capital no sélo derriba
las barreras morales, sino que derriba también las barreras puramente fisicas de
la jornada de trabajo. Usurpa al obrero el tiempo de que necesita su cuerpo
para crecer, desarrollarse y conservarse sano. Le roba el tiempo indispen-
sable para asimilarse el aire libre y la luz del sol. Le reduce el tiempo des-
tinado a las comidas y lo incorpora siempre que puede al proceso de pro-
duccién, haciendo que al obrero se le suministren los alimentos como a
un medio de produccién mds, como a la caldera carbén y a la mdquina
grasa o aceite. Reduce el suefio sano y normal que concentra, renueva y
refresca las energias, al niimero de horas de inercia estrictamente indis-
pensables para reanimar un poco un organismo totalmente agotado. En
vez de ser la conservaciéon normal de la fuerza de trabajo la que trace el
limite a la jornada, ocurre lo contrario: es el méximo estrujamiento diario
posible de aquélla el que determina, por muy violento y penoso que re-
sulte, el tiempo de descanso del obrero. El capital no pregunta por el /-
mite de vida de la fuerza de trabajo. Lo que a él le interesa es, tinica y exclu-
sivamente, el maximo de fuerza de trabajo que puede movilizarse y po-
nerse en acciéon durante una jornada. Y, para conseguir este rendimiento
méaximo, no tiene inconveniente en abreviar la vida de la fuerza de trabajo, al

255



modo como el agricultor codicioso hace dar a la tierra un rendimiento in-
tensivo desfalcando su fertilidad.

Por tanto, al alargar la jornada de trabajo, la produccién capitalista,
que es, en sustancia, produccién de plusvalia, absorcién de trabajo exce-
dente, no conduce solamente al empobrecimiento de la fuerza humana de
trabajo, despojada de sus condiciones normales dé desarrollo y de ejerci-
cio fisico y moral. Produce, ademds, la extenuacion y la muerte prematuras de
la misma fuerza de trabajo.”> Alarga el tiempo de produccion del obrero du-
rante cierto plazo a costa de acortar la duracién de su vida.

Ahora bien: el valor de la fuerza de trabajo incluye el valor de las mercan-
cfas indispensables para la reproduccién del obrero o para la perpetua-
cién de la clase trabajadora. Por tanto, si esta prolongacion antinatural de
la jornada de trabajo a que forzosamente aspira el capital en su afdn des-
medido de incrementarse, acorta la duracion de la vida individual de ca-
da obrero y, por consiguiente, la de su fuerza de trabajo, se harad necesar-
io reponer mds prontamente las fuerzas desgastadas, lo que, a su vez, su-
pondrd una partida mayor de costo de desgaste en la produccién de la
fuerza de trabajo, del mismo modo que la parte de valor que ha de repro-
ducirse diariamente en una maquina es mayor cuanto més rdpido sea su
desgaste. Parece, pues, como si fuese el propio interés del capital el que
aconsejase a éste la conveniencia de implantar una jornada normal de
trabajo.

El esclavista compra obreros como podria comprar caballos. Al perder
al esclavo, pierde un capital que se ve obligado a reponer mediante una
nueva inversion en el mercado de esclavos. "Los campos de arroz de Ge-
orgia y los pantanos del Misisipi influyen tal vez de un modo fatalmente
destructor sobre la constitucién humana; sin embargo, este arrasamiento
de vidas humanas no es tan grande, que no pueda ser compensado por
los cercados rebosantes de Virginia y Kentucky. Aquellos miramientos
econémicos que podian ofrecer una especie de salvaguardia del trato hu-
mano dado a los esclavos mientras la conservacién de la vida de éstos se
identificaba con el interés de sus sefiores, se trocaron, al implantarse el
comercio de esclavos, en otros tantos motivos de estrujamiento implaca-
ble de sus energias, pues tan pronto como la vacante producida por un
esclavo puede ser cubierta mediante la importaciéon de negros de otros
cercados, la duraciéon de su vida cede en importancia, mientras dura, a su pro-
ductividad. Por eso, en los paises de importacion de esclavos, es maxima
de explotacion de éstos la de que el sistema més eficaz es el que consiste
en estrujar al ganado humano (human cattle) la mayor masa de rendim-
iento posible en el menor tiempo. En los paises tropicales, en que las
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ganancias anuales igualan con frecuencia al capital global de las plantac-
iones, es precisamente donde en forma mas despiadada se sacrifica la vi-
da de los negros. La agricultura de la India occidental, cuna de riquezas
fabulosas desde hace varios siglos, ha devorado millones de hombres de
la raza africana, y hoy es en Cuba, cuyas rentas se cuentan por millones y
cuyos plantadores son verdaderos principes, donde vemos a la clase es-
clava sometida a la alimentacién mds rudimentaria y a los trabajos mas
agotadores e incesantes, y donde vemos también cémo se destruyen lisa
y llanamente todos los afios una buena parte de esclavos, victimas de esa
lenta tortura del exceso de trabajo y de la falta de descanso y de suefio.” 74

Mutato nomine, de te fabula narratur.(61) No hay més que leer, donde
dice mercado de esclavos, mercado de trabajo; donde dice Kentucky y
Virginia, Irlanda y los distritos agricolas de Inglaterra, Escocia y Gales, y
donde pone Africa, Alemania. Veiamos més arriba como el exceso de tra-
bajo diezmaba a los panaderos de Londres, no obstante lo cual el merca-
do de trabajo londinense se halla constantemente abarrotado de alema-
nes y de stibditos de otras naciones que aspiran a encontrar la muerte en
una panaderia. Vefamos también que la alfareria es una de las ramas in-
dustriales en que el obrero vive menos tiempo. ;Es que hay acaso escasez
de alfareros? Josiah Wedgwood, inventor de la alfareria moderna y un
simple obrero por su origen, declaraba en 1785 ante la Camara de los Co-
munes que esta manufactura albergaria, en conjunto, unas 15 a 20,000
personas.75 En 1861, la poblaciéon consagrada a esta industria, contando
solamente los centros urbanos de la Gran Bretana, ascendia a 101,302 tra-
bajadores. "La industria algodonera cuenta 90 afios... Durante tres gene-
raciones de la raza inglesa, ha devorado nueve generaciones de obreros
del algodén."”® Cierto es que en épocas aisladas de auge febril, el merca-
do de trabajo no basta a cubrir la demanda de brazos. Asi ocurri6, por
ejemplo, en 1834. Pero, en aquella ocasion, los sefiores fabricantes propu-
sieron a los Poor Law Commissioners enviar al Norte la "poblacién so-
brante" en los distritos agricolas, con la promesa de que "los fabricantes la
absorberian y consumirian”.”” Fueron sus propias palabras. "Se enviaron a
Manchester agentes con la autorizacién de los Poor Law Commissioners.
Se redactaron y entregaron a estos agentes listas de obreros agricolas.
Los fabricantes corrieron a las oficinas y, después, de elegir lo que mads
les convenia, les fueron expedidas las familias desde el sur de Inglaterra.
Estos paquetes humanos se facturaron, provistos de etiquetas como far-
dos de mercancias, por el Canal y en carros y camiones; algunos seguian
a la expedicién renqueando, a pie, y no pocos rondaban, perdidos y me-
dio hambrientos, por los distritos industriales. De este modo, fue
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desarrollandose una verdadera rama comercial. La Camara de los Comu-
nes se resistird a creerlo. Este comercio regularizado, este trafico de carne
humana, seguia su curso, y aquellas gentes eran compradas y vendidas
por los agentes de Manchester a los fabricantes manchesterianos con la
misma regularidad con que se venden los negros a los plantadores de al-
godon de los Estados del Sur... El afio 1860 sefiala el cenit de la industria
algodonera... De nuevo faltaban brazos. Los fabricantes volvieron a diri-
girse a los agentes de carne humana... y éstos revolvieron las dunas de
Dorset, las colinas de Devon y las llanuras de Wilts, pero la superpobla-
cién habia sido devorada ya." El "Bury Guardian" clamaba que, después
de concertado el tratado de comercio anglo—francés, la industria podia
absorber 10,000 brazos mds y que no tardarian en necesitarse otros 30 o
40,000. Después que los agentes y subagentes del trafico de carne huma-
na barrieron sin resultado casi, en 1860, los distritos agricolas, "una comi-
sion de fabricantes se dirigié a Mr. Villers, presidente del Poor Law Bo-
ard, suplicdndole que volviese a autorizar el envio a las Workhouses de

los huérfanos e hijos de pobres”.78

¢Qué es lo que la experiencia revela a los capitalistas, en general? Les
revela una continua superpoblacién; es decir, algo que es superpoblacién
si se la relaciona con las necesidades actuales de explotacién del capital,
aunque en realidad se trata de una corriente formada por toda una serie
de generaciones humanas empobrecidas, prematuramente caducas, que
se desplazan rdpidamente las unas a las otras y que se arrancan antes de
madurar, por decirlo asi.”? Cierto es que lo que la experiencia revela al
observador consciente de la otra banda es cudn acelerada y profunda-
mente ha mordido en las raices vitales de las energias del pueblo la pro-
duccién capitalista, que, histéricamente considerada, data casi de ayer,
coémo la degeneracion de la poblacién industrial sélo logra amortiguarse
gracias a la absorciéon continua de elementos vitales primigenios del cam-
po y como hasta los obreros campesinos, a pesar del aire libre y del prin-
cipio de la seleccién natural, que reina entre ellos de un modo omnipo-
tente, no dejando prosperar sino a los individuos més vigorosos, comien-
zan ya a caducar.?! El capital, que tiene "tantas y tan fundadas razones"
para negar las torturas de la generacién trabajadora que le rodea, no se
siente contenido en sus movimientos practicos ante la perspectiva de que
la humanidad llegue un dia a pudrirse, ni ante la curva de desploblacién
que a la postre nadie podré detener; todo esto le tiene tan sin cuidado co-
mo la posibilidad de que la tierra llegue un dia a estrellarse contra el sol.
Todos los que especulan con acciones saben que algtin dia tendra que es-
tallar la tormenta, pero todos confian en que estallara sobre la cabeza del
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vecino, después que ellos hayan recogido y puesto a buen recaudo la 1lu-
via de oro. Aprés moi, le deluge: (62) tal es el grito y el lema de todos los
capitalistas y de todas las naciones de capitalistas. Por eso al capital se le
da un ardite de la salud y la duracién de la vida del obrero, a menos que la
sociedad le obligue a tomarlas en consideracion.8" A las quejas sobre el empo-
brecimiento fisico y espiritual de la vida del obrero, sobre la muerte pre-
matura y el tormento del trabajo excesivo, el capital responde: ;por qué
va a atormentarnos este tormento que es para nosotros fuente de placer
(de ganancia)? Ademéds, todo eso no depende, en general, de la buena o
mala voluntad de cada capitalista. La libre concurrencia impone al capitalis-
ta individual, como leyes exteriores inexorables, las leyes inmanentes de la pro-
duccion capitalista.82

La implantacion de una jornada normal de trabajo es el fruto de una lucha
multisecular entre capitalistas y obreros. En la historia de esta lucha se des-
tacan dos fases contrapuestas. Compdrese, por ejemplo, la legislacion fa-
bril inglesa de nuestros dias con los estatutos del trabajo que rigieron en
Inglaterra desde el siglo XIV hasta la mitad del siglo XVIIL® Mientras
que las modernas leyes fabriles acortan obligatoriamente la jornada, estos
estatutos tienden, por el contrario, a alargarla. Cierto es que, comparadas
con las concesiones que se ve obligado a hacer en su edad adulta, rezon-
gando y a regafadientes, las exigencias del capital en aquella época se
presentan con el cardcter de modestia que corresponde a su estado embr-
ionario, de gestacion, en que las condiciones econOmicas no gravitan to-
davia con la suficiente fuerza y en que, por tanto, tiene que intervenir el
Estado para asegurarle, con su proteccion, el derecho a absorber una can-
tidad bastante grande de trabajo excedente. Hubieron de pasar siglos
hasta que el obrero "libre", al desarrollarse el régimen capitalista de pro-
duccién, se prestd voluntariamente, o lo que es lo mismo, se vio obligado
por las condiciones sociales a vender su primogenitura por un plato de
lentejas, es decir, a vender todo el tiempo activo de su vida y hasta su propia
capacidad de trabajo simplemente para poder comer. Por eso es l6gico
que la prolongacion de la jornada de trabajo, que el capital, desde mediados
del siglo XIV hasta fines del siglo XVII, procura imponer por imperio del
Estado a los obreros adultos, coincida aproximadamente con el limite del
tiempo de trabajo que en la segunda mitad del siglo XIX traza en algunos
paises el Estado a la transformacién de la sangre infantil en capital. Asi,
por ejemplo, lo que hoy se proclama en el Estado de Massachusetts, que
era hasta hace poco el Estado més libre de la Reptiblica norteamericana,
como tasa legal puesta al trabajo de los nifios menores de 12 afios, era en
Inglaterra, todavia a mediados del siglo XVII, la jornada normal de trabajo
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de los artesanos adultos, los robustos braceros del campo y los atléticos
herreros. 34

El primer Statute of Labourers (23 Eduardo III, 1349)* tuvo su pretexto
inmediato (no su causa, pues este género de legislacion se mantuvo en vi-
gor siglos enteros sin necesidad de pretexto alguno) en la gran peste que
diezm6 la poblacién, haciendo —como hubo de decir un escritor tory—
"que fuese punto menos que imposible encontrar obreros que trabajasen
a precios razonables” (es decir, a precios que dejasen a sus patronos una
cantidad razonable de trabajo excedente).® Fue, pues, necesario que la
ley dictase salarios razonables y delimitase con caracter obligatorio la jor-
nada de trabajo. Este tiltimo punto, el inico que aqui nos interesa, apare-
ce reiterado en el estatuto de 1496 (dado bajo Enrique VII). Por aquel en-
tonces, aunque jamds llegase a ponerse en practica esta norma, la jornada
de trabajo de todos los artesanos (artificers) y braceros del campo debia du-
rar, en la época de marzo a septiembre, desde las 5 de la mafiana hasta
las 7 o las 8 de la noche, pero puntualizdndose del modo siguiente las ho-
ras de las comidas: una hora para el desayuno, hora y media para la co-
mida del mediodia y media hora para la merienda; es decir, el doble de lo
que permite la ley fabril vigente en la actualidad.®® En invierno, la jorna-
da duraba desde las 5 de la mafana hasta el anochecer, con las mismas
horas para las comidas. Un estatuto dado por Isabel en 1562 para tfodos
los obreros "contratados a jornal, por dias o por semanas"”, no toca para
nada a la duracién de la jornada de trabajo, pero procura limitar el tiem-
po de las comidas, reduciéndolo a 2 horas y media en verano y a 2 horas
en invierno. La comida de mediodia s6lo debia durar, segtin esta ley, una
hora, y la "siesta de media hora" queda limitada a los meses de verano,
desde mediados de mayo hasta mediados de agosto. Por cada hora de
ausencia se le puede descontar al obrero un penique de su salario. Sin
embargo, en la préctica, la situacién de los obreros era mucho mas favo-
rable que en la ley. El padre de la economia politica e inventor, en cierto
modo, de la estadistica, William Petty, dice, en una obra publicada en el
altimo tercio del siglo XVII: "Los obreros (labouring men, que por enton-
ces eran, en rigor, los braceros del campo) trabajan 10 horas diarias y co-
men 20 veces a la semana, los dias de trabajo tres veces y los domingos
dos; por donde se ve claramente que, si quisieran ayunar los viernes por
la noche vy dedicar hora y media a la comida de mediodia, en la que actual-
mente invierten 2 horas, desde las 11 hasta la 1, es decir, si trabajasen 1/10
mds y comiesen 1/20 menos, podria reunirse la décima parte del impues-
to a que mads arriba nos referiamos.%” ;No tenia razén el Dr. Andrew Ure
cuando clamaba contra la ley de las 12 horas, dictada en 1833, diciendo
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que era un retroceso a los tiempos del oscurantismo? Cierto es que las
normas contenidas en los estatutos y mencionadas por Petty rigen tam-
bién para los apprentices, Pero el que desee saber qué cariz presentaba el
trabajo infantil a fines del siglo XVII, no tiene mas que leer la siguiente
queja: "Aqui, en Inglaterra, los nifios no hacen absolutamente nada hasta
que entran de aprendices y siendo ya aprendices necesitan, naturalmen-
te, mucho tiempo -7 afios — para perfeccionarse como artesanos". En
cambio, se ensalza el ejemplo de Alemania, donde los nifios se educan
desde la cuna "en el trabajo, aunque sélo sea en una infima propor-
cién".58

Bien entrado el siglo XVII y lindando ya con la época de la gran indus-
tria, el capital, en Inglaterra, no habia conseguido todavia aduefiarse de
la semana integra del obrero, ni aun pagandole el valor semanal de la
fuerza de trabajo: la tinica excepcion eran los obreros del campo. El hecho de
que con el jornal de cuatro dias pudiesen vivir una semana entera no les
parecia a los obreros razén bastante para trabajar también a beneficio del
capitalista los otros dos dias. Una parte de los economistas ingleses,
puesta al servicio del capital, denunciaba desaforadamente este abuso;
otros, defendian a los obreros. Escuchemos, por ejemplo, la polémica en-
tablada entre Postlethwayt, cuyo Diccionario comercial gozaba por aquel
entonces del mismo predicamento que disfrutan hoy en dia las obras de
un MacCulloch o de un MacGregor, y el autor del Essay on Trade and
Commerce, a quien citdbamos méas arriba.®

Postlethwayt dice, entre otras cosas: "No puedo poner fin a estas obser-
vaciones sin aludir a ese topico trivial que corre por boca de demasiada
gente, segtin el cual, si el obrero (industrious poor) puede ganar en 5 dias
lo suficiente para vivir, no quiere trabajar 6. De aqui arguyen ellos la ne-
cesidad de encarecer por medio de impuestos, o echando mano de otros
recursos, incluso los articulos de primera necesidad, para de ese modo
obligar a los artesanos y a los obreros de las manufacturas a trabajar inin-
terrumpidamente durante los seis dias de la semana. Permitaseme dis-
crepar de la opinién de esos grandes politicos que rompen una lanza por
la esclavitud perpetua de la poblacién obrera de este reino (the perpetual sla-
very of the working people); olvidan el proverbio aquel de all work and no pl-
ay., (63). (No se llenan los ingleses la boca hablando de la ingeniosidad y
destreza de sus artesanos y de los obreros de sus manufacturas, que has-
ta aqui han dado fama y crédito en el mundo entero a las mercancias bri-
tdnicas? ;Y a qué razones se debia esto? Se debia, probablemente, al mo-
do como nuestro pueblo obrero sabia distraerse, a su capricho. Si se les
obligase a trabajar todo el afio, los seis dias de la semana, repitiendo

261



constantemente el mismo trabajo, ;no embotaria esto su ingeniosidad,
haciendo de ellos hombres necios y holgazanes, en vez de hombres dies-
tros e inteligentes? ;Y no perderian nuestros obreros su fama, lejos de
conservarla, bajo el peso de esta eterna esclavitud?... ;Qué clase de destre-
za y de arte podriamos esperar de estas bestias torturadas (hard driven ani-
mals)?... Muchos de ellos, ejecutan hoy en 4 dias la misma cantidad de
trabajo que un francés en 5 0 6. Y si se quiere convertir a los ingleses en
eternos forzados de galeras, mucho nos tememos que caigan incluso por
debajo (degenerate) de los franceses. La fama de bravura de nuestro pue-
blo en la guerra, ;no se debe, de una parte, al magnifico rostbif y al exce-
lente pudding inglés con que se alimenta, y de otra parte, y en no menor
medida, a nuestro constitucional espiritu de libertad? ;Por qué la gran
ingeniosidad, la gran energia y la gran destreza de nuestros artesanos y
de los obreros de nuestras manufacturas no ha de deberse a la libertad
con que saben distraerse, a su modo? Y yo confio en que jamds perderdn es-
tos privilegios, ni la buena vida, de la que provienen a la par su laboriosi-
dad y su bravura.""

A esto, contesta el autor del Essay on Trade and Commerce: "Si se consi-
dera como una institucién divina la de santificar el séptimo dia de la se-
mana, de ello se infiere que los seis dias restantes se deben al trabajo
(quiere decir, como enseguida se verd, al capital), y no se puede tildar de
cruel a quien imponga este precepto divino... Que la humanidad tiende en
general, por naturaleza, a la comodidad y a la inercia, es una fatal exper-
iencia que podemos ver comprobada en la conducta de la plebe de nues-
tras manufacturas, a la que, por término medio, no hay moda de hacer trabajar
mds de 4 dias a la semana, salvo en los casos en que encarecen las subsis-
tencias... Supongamos que un bushel de trigo represente todos los articu-
los de primera necesidad del obrero, cueste 5 chelines y el obrero gane
un chelin diario de jornal. En estas condiciones, le bastard con trabajar 5
dias de la semana, y 4 solamente si el bushel se cotiza a 4 chelines... Pero,
como en este reino los salarios, comparados con el precio de las subsis-
tencias son mucho més altos, el obrero que trabaje 4 dias obtendra un re-
manente de dinero con el que podra vivir sin trabajar el resto de la sema-
na... Creo haber dicho lo bastante para demostrar que el trabajar modera-
damente 6 dias a la semana no es ninguna esclavitud. Nuestros obreros agrico-
las lo hacen asi y son, a juzgar por todas las apariencias, los més felices de
todos los jornaleros (labouring poor),”’! también lo hacen los holandeses en
las manufacturas y son, al parecer, un pueblo muy feliz. Los franceses ha-
cen otro tanto, cuando no se ponen de por medio los numerosos dias de
fiesta.92 Pero, a nuestra chusma se le ha metido en la cabeza la idea fija de
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que por el mero hecho de ser ingleses gozan del privilegio de nacimiento
de ser mas libres y mds independientes que los obreros de cualquier otro
pais de Europa. No negamos que esta idea encierra utilidad, en la parte
en que influye en la bravura de nuestros soldados; pero cuanto menos
incurran en ella los obreros de las manufacturas més saldran ganando
ellos mismos y el Estado. Los obreros no debieran considerarse nunca in-
dependientes de sus superiores (independent of their superiors)... Es extraordi-
nariamente peligroso dar alas a la mob,(64) en un estado comercial como
el nuestro, en el que, de las 8 partes que forman la poblacién total del pa-
is, hay tal vez 7 que no tienen la menor propiedad o que s6lo poseen bie-
nes insignificantes...93 El remedio no serd completo hasta que nuestros po-
bres industriales se resignen a trabajar 6 dias por la misma suma de dinero que
hoy ganan trabajando 4"%*, Con este fin y con el de "extirparla holgazane-
ria, el libertinaje y los suefios roménticos de libertad", asi como, "para
disminuir las tasas de beneficencia, fomentar el espiritu industrial y re-
ducir el precio del trabajo en las manufacturas”, este héroe del capital propo-
ne el remedio acreditado de encerrar en una "casa de trabajo ideal ” (an ide-
al Workhouse) a los obreros que vengan a parar al regazo de la beneficenc-
ia publica, o, dicho en otros términos, a los pobres. "Esta casa debera or-
ganizarse como una "Casa de terror” (House of Terror).”> En esta "Casa de
Terror” o "Casa de Trabajo ideal” se deberd trabajar "14 horas diarias, aung-
ue descontando el tiempo necesario para las comidas, de tal modo que

queden libres 12 horas de trabajo”. 96

12 horas diarias de trabajo, en la "Casa de Trabajo ideal” o Casa del Terror
de 1770! Sesenta y tres afios mads tarde, en 1833. cuando el parlamento in-
glés, en 4 ramas fabriles, rebajé a 12 horas completas de trabajo la jornada de
trabajo para los nifios de 13 a 18 afios, parecia haber llegado la hora final
de la industria inglesa. En 1852, cuando Luis Bonaparte intent6 ganar te-
rreno a la manera burguesa zarandeando la jornada legal de trabajo, el
pueblo obrero francés gritd, como un solo hombre; "jLa ley reduciendo la
jornada de trabajo a 12 horas es lo tnico que nos quedaba de la legislacion
de la republica!"¥” En Zurich se reduce a 12 horas el trabajo para nifios de
maés de 10 afios: en 1862, Aargau rebaja de 12 horas y media a 12 la jornada
de trabajo de los nifios de 13 a 16 afios; en Austria se implanta la misma
reforma en 1870 para chicos entre 14 y 16 afios.”® {Qué "progresos desde
1770"!, exclamaria entusiasmado, Macaulay.

Pocos afios después, aquella “Casa de Terror” para pobres con que to-
davia sofiaba en 1770 el capital, alzdbase como gigantesca "Casa de Traba-
jo” para albergar a los propios obreros de las manufacturas, con el nom-
bre de fdbrica. Y esta vez, el ideal palidecia ante la realidad.
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6. Lucha por la jornada normal de trabajo. Restriccion legal
del tiempo de trabajo. La legislacién fabril inglesa de 1833 a
1864

Como hemos visto, el capital necesit6 varios siglos para prolongar la
jornada de trabajo hasta su limite mdximo normal, rebasando luego éste
hasta tropezar con las fronteras de la Jornada natural de 12 horas; ) pues
bien, con el nacimiento de la gran industria, en el tltimo tercio del siglo
XVIII, se desencadené un violento y desenfrenado proceso, arrollador
como una avalancha. Todas las barreras opuestas por las costumbres y la
naturaleza, la edad y el sexo, el dia y la noche, fueron destruidas. Hasta
los mismos conceptos del dia y la noche, tan rasticamente simples y cla-
ros en los viejos estatutos, se borraron y oscurecieron de tal modo, que
todavia en 1860 un juez inglés tenia que derrochar una agudeza verdade-
ramente talmudica para "fallar" qué era el dia y qué la noche.!® Fueron
los tiempos orgidsticos del capital.

Tan pronto como la clase obrera, aturdida por el estrépito de la pro-
duccién, volvidé un poco en si, comenzéd el movimiento de resistencia,
partiendo de Inglaterra, pais natal de la gran industria. Sin embargo, du-
rante 30 afios, las concesiones arrancadas por los trabajadores fueron pu-
ramente nominales. Desde 1802 hasta 1833, el parlamento dio cinco leyes
reglamentando el trabajo, pero fue lo suficientemente astuto para no vo-
tar ni un solo céntimo destinado a su ejecucion, a dotaciones del personal
burocratico necesario, etc.191 Y Jas leyes se quedaron en letra muerta. "El
hecho es que, antes de la ley de 1833, se podia explotar toda la noche, todo
el dia, 0 ambos ad libitum (65) a los nifios y a los jovenes. 02

La jornada normal de trabajo de la industria moderna data de la ley fabril
de 1833 —decretada para la industria algodonera y las industrias del lino
y de la seda—. Nada caracteriza mejor el espiritu del capital que la historia
de la legislacion fabril inglesa desde 1833 hasta 1864.

La ley de 1833 declara que la jornada normal de trabajo en las fabricas de-
berd comenzar hacia las 5 y media de la mafiana y terminar hacia las 8 y
media de la noche; dentro de estos limites, es decir, en un espacio de 15 horas,
se considera legal emplear a cualquier hora del dia a obreros jovenes
(entre los 13 y los 18 afios), siempre y cuando que el mismo obrero adolescente
no trabaje mds de 12 horas al cabo del dia, con excepcién de ciertos casos es-
peciales previstos por la ley. La secciéon 6 de la ley determina "que dentro
del dia, se concederé a estos obreros de jornada restringida hora y media
para las comidas, cuando menos". Se prohibe, con la excepciéon que luego
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mencionaremos, el empleo de nifios menores de 9 afios, limitdndose a 8 ho-
ras diarias el trabajo de los nifios desde los 9 afios a los 13. Y se decreta la
prohibicién del trabajo nocturno, es decir, del que esta ley considera co-
mo tal, o sea desde las 8 y media de la noche hasta las 5 y media de la
mafiana, para las personas mayores de 9 y menores de 18 afios.

Tan lejos estaba el legislador de querer atentar contra la libertad del ca-
pital para absorber la fuerza de trabajo adulta o contra lo que ellos llaman
"libertad de trabajo”, que cavil6 un sistema especial para cortar por lo sano
esta intolerable tergiversacion de la ley fabril.

"El gran defecto del sistema fabril, tal y como se halla instaurado en la
actualidad -reza el primer informe del consejo central de la comisién de
25 de junio de 1833- consiste en obligar a extender el trabajo infantil al li-
mite méximo de la jornada de trabajo del adulto. El tnico remedio para
evitarlo, sin restringir el trabajo de los adultos, pues ello ocasionaria un dafio
mayor del que se quiere corregir, nos parece el plan de emplear dos turnos
de nifios." Y en efecto, bajo el nombre de “sistema de relevos” (System of
Relays; relay significa, en inglés, lo mismo que en francés, el cambio de los
caballos de posta en las distintas estaciones) se puso en préctica este
"plan”, enganchando al trabajo a un turno de nifios de 9 a 13 afios, desde
las 5 y media de la mafiana hasta las 2 de la tarde, por ejemplo, a otro
desde las 2 de la tarde hasta las 8 y media de la noche, etc.

Para recompensar a los sefiores fabricantes la insolencia con que habi-
an venido ignorando todas las leyes sobre el trabajo infantil promulga-
das; en los tltimos 22 afios, también esta vez se les procuré dorar un po-
co la pildora. El parlamento disponia que el VI de marzo de 1834 dejasen
de trabajar en las fabricas més de 8 horas los nifios menores de 11 afios, el
1° de marzo de 1835 los de menos de 12 afios y el 1° de marzo de 1836 los
menores de 13. Este "liberalismo"”, tan complaciente con el "capital”, era
tanto mds de agradecer cuanto que en sus informes testificales ante la
Céamara de los Comunes, los doctores Farre, Sir A. Carlisle, Sir B. Brodie,
Sir C. Bell, Mr. Guthrie, etc., es decir, los médicos y cirujanos més emi-
nentes de Londres, habian declarado que existia periculum in mora (66). Y
el doctor Farre se expresaba en términos todavia méas crudos: "La inter-
vencion del legislador es asimismo necesaria para prevenir la muerte en to-
das las formas en que puede sobrevenir prematuramente, y éste (el régi-
men fabril) es, sin ningiin género de dudas, uno de los métodos mds crueles que
la ocasionan."'%® El mismo parlamento "reformado", que, apiaddndose
de los sefiores fabricantes, seguia reteniendo durante unos cuantos afios
a nifios menores de 13 en el infierno de 72 horas de trabajo fabril a la se-
mana, prohibia a los plantadores, en la ley de emancipacién, ley que
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administraba también la libertad con cuentagotas, que hiciesen trabajar a
ningun enclavo negro mds de 45 horas semanales. Pero el capital, al que estas
concesiones no apaciguaron, ni mucho menos, abrié una estrepitosa
campafa de agitaciéon que durd varios afios. En esta campafia se ventila-
ba principalmente la edad de las diversas categorias cuyo trabajo se limitaba
a 8 horas diarias bajo el nombre de trabajo infantil, sometiéndolas a una de-
terminada ensefianza obligatoria. Segtin la antropologia capitalista, la
edad infantil terminaba a los 10 anos o, a 1o sumo, a los 11. Conforme se
acercaba el plazo final en que iba a entrar en vigor integramente la ley fa-
bril, o sea, el ano fatal de 1836, iba creciendo la furia tumultuaria de la
chusma de los fabricantes. Y en efecto, los capitalistas consiguieron inti-
midar al gobierno hasta el punto de que en 1835 éste propuso que el limi-
te de la edad infantil se rebajase de los 13 afios a los 12. Pero la pressure
from without(67) iba creciendo en términos amenazadores. A la Cadmara
de los Comunes le falté valor para acceder a lo propuesto y se negé a
lanzar entre las ruedas del capital mas de 8 horas diarias a los mucha-
chos de 13 afios, y la ley de 1833 entr6 en vigor con todas sus consecuen-
cias. Esta ley rigi6 sin alteracion hasta junio de 1844.

Durante el decenio en que esta ley se mantuvo en vigor, reglamentan-
do primero parcialmente y luego sin restricciones el trabajo fabril, los in-
formes oficiales de los inspectores de fébrica venian rebosantes de quejas
sobre la imposibilidad de ejecutarla. En efecto, como la ley de 1833 deja-
ba a los sefiores del capital en libertad para poner a trabajar a los
"j6venes" y a los "nifios" en cualquier momento del periodo de 15 horas,
desde las 5 y media de la mafiana hasta las 8 y media de la noche, siem-
pre y cuando que no rebasasen las 12 o las 8 horas respectivamente, de-
jando a su libre arbitrio el momento en que habia de comenzar, inte-
rrumpirse y finalizar el trabajo, y permitiéndoles igualmente asignar a
los distintos obreros distintas horas para las comidas, los caballeros capita-
listas no tardaron en inventar un nuevo sisterma de relevos, en que los ca-
ballos del trabajo no se cambiaban en determinadas estaciones, sino que
eran enganchados una y otra vez en diversos momentos a su gusto y an-
tojo. No nos detendremos aqui a examinar de cerca las delicias de este
sistema, pues hemos de volver sobre él mds adelante. Pero, lo que si se
advierte a primera vista es que el tal sistema abolia, no s6lo en cuanto al
espiritu, sino también en cuanto a la letra, toda la ley fabril. Con este
complicado sistema de contabilidad, era absolutamente imposible que
los inspectores de fabrica obligasen a los patronos a respetar la jornada
legal de trabajo ni a conceder las horas legales de comidas para cada nifio
y cada joven empleado en la fabrica. En una buena parte de las fabricas
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seguian imperando impunemente y en todo su esplendor los viejos abu-
sos. En una conferencia celebrada con el ministro del Interior (1844), los
inspectores de fdbrica hubieron de demostrar que, bajo el nuevo sistema
de relevos inventado por los fabricantes, era imposible ejercer ningtin
control. 104 Pero, entretanto, las circunstancias habian cambiado conside-
rablemente. A partir sobre todo de 1838, los obreros fabriles habian
adoptado como grito econémico de lucha la ley de las 10 horas, a la par
que abrazaban la Carta como grito politico. Y ciertos fabricantes, los que
habian ajustado el funcionamiento de sus fabricas a la ley de 1833, asalta-
ban al parlamento con memoriales acerca de la "competencia” desleal de
sus "falsos hermanos" a quiénes una mayor osadia o circunstancias loca-
les més propicias permitian infringir la ley. Ademads, por mucho que el
fabricante individual quisiese dejar rienda suelta a la vieja codicia, se en-
contraba con que los portavoces y dirigentes politicos de la clase patro-
nal ordenaban un cambio de actitud y de lenguaje frente a los obreros.
Acababa de abrirse la campafia abolicionista de las leyes arancelarias de pro-
teccion del trigo, y los patronos necesitaban de la ayuda de los obreros pa-
ra vencer. Por eso les prometieron, no s6lo doblarles el pan, sino incluso
aceptar la ley de 10 horas, siempre y cuando que triunfase el reino mile-
nario del librecambio.”

En estas circunstancias, mal podian, pues, oponerse a una medida en-
caminada simplemente a poner por obra la ley de 1833. Por su parte, los
tories, amenazados en el mas sagrado de sus intereses, la renta del suelo,
rompieron por fin a clamar, con voz tronante y gran indignacién filantré-
pica, contra las prdcticas infames106 de sus enemigos.

Asi, surgio la ley fabril adicional de 7 de junio de 1844, que entr6 en vigor
el 10 de septiembre del mismo afio. Esta ley incluia en la categoria de
obreros protegidos un nuevo grupo: el de las mujeres mayores de 18
afnos. Estas eran equiparadas para todos los efectos a los jovenes, y su jor-
nada de trabajo se reducia a 12 horas, prohibiéndoseles el trabajo noctur-
no, etc. El legislador veiase, pues, forzado por primera vez a controlar di-
recta y oficialmente el trabajo de las personas adultas. En el informe fa-
bril de 184445 se dice irénicamente: "No ha llegado a nuestro conocim-
iento un solo caso en que mujeres adultas hayan protestado contra esta
invasion en sus derechos”. 1% El trabajo de los nifios menores de 13 afios se
rebajaba a 6 horas y media diarias y, bajo ciertas condiciones, a 7.108

Para acabar con los abusos del falso sistema de relevos, la ley dictaba, en-
tre otras, las siguientes importantes normas de aplicacién: "La jornada de
trabajo de los nifios y obreros jévenes se contard a partir del momento en
que comience a trabajar en la fibrica por la mafiana cualquier nifio u obrero
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joven." Por tanto, si A, por ejemplo, comienza a trabajar a las 8 de la ma-
fiana y B a las 10, la jornada de trabajo del segundo deber4 finalizar a la
misma hora que la del primero. El comienzo de la jornada de trabajo se
marcard por un reloj publico, v. gr. por el reloj de la estaciéon mds proxi-
ma, al que debera ajustarse la campana de la fabrica. El fabricante debera
fijar en la fabrica, impreso en letras grandes, un cartel en el que se anunc-
ien el comienzo, el fin y las pausas de la jornada de trabajo. Los nifios cu-
yo trabajo comience antes de las 12 de la mafiana, no podran trabajar des-
pués de la 1 del dia. Por tanto, el turno infantil de la tarde deberd estar
formado por nifios que no hayan trabajado en el turno de la mafiana. La
hora y media asignada para las comidas a los obreros protegidos por la
ley debera concedérseles a todos a la misma hora, una hora por lo menos
antes de las 3 de la tarde. Los nifios y obreros jévenes no podran trabajar
mas de 5 horas antes de la 1 de la tarde sin concedérseles, cuando menos,
media hora de descanso para comer. Los nifios, obreros jévenes y muje-
res no deberdn permanecer durante las comidas en ninguna dependencia
de la fabrica en que se realicen trabajos.

Como veiamos, estas minuciosas normas en que se reglamentan a gol-
pe de campana, con uniformidad militar, los periodos, limites y pausas
del trabajo, no eran, ni mucho menos, el fruto de las cavilaciones parla-
mentarfas. Se fueron abriendo paso paulatinamente, por imposicién de
las circunstancias, como otras tantas leyes naturales del moderno régimen
de produccién. Su formulacién, su sancién oficial y su proclamacién por
el Estado fueron el fruto de largas y trabajosas luchas de clases. Una de
sus consecuencias mds inmediatas fue que la practica sometiese a las
mismas restricciones la jornada de trabajo de los obreros varones adultos de
las fdbricas, ya que en la mayor parte de las operaciones se hacia indispen-
sable la cooperacién de los nifios, obreros jévenes y mujeres. Por tanto,
desde 1844 a 1847 la jornada de 12 horas fue, de hecho, la jornada general
y uniforme de trabajo en casi todas las ramas industriales sometidas a la
legislacion fabril.

Sin embargo, los fabricantes no consintieron que este proceso se impu-
siese sin la compensacion de otro "retroceso". A instancia suya, el parla-
mento redujo la edad minima de los nifios aptos para el trabajo de 9 afios a
8, con objeto de garantizar al capital el abastecimiento adicional de nifios pa-
ra las fabricas" a que aquél tenia derecho ante Dios y ante la ley.109

Los afios de 1846 a 47 hacen época en la historia econémica de Inglate-
rra. Se revocan las leyes arancelarias del trigo, se derogan las tasas de im-
portacién del algodén y otras materias primas y se erige el librecambio
en estrella polar de toda la legislaciéon. Apuntaba en el horizonte, como
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se ve, el ansiado reino milenario. Coincidiendo con esto, llegaban a su
apogeo, por los mismos afios, el movimiento cartista y la campafia de
agitacion por la ley de las diez horas. Los obreros se encontraban con la
alianza de los tories, &vidos de venganza. Y, venciendo la resistencia fa-
néatica del perjuro ejército librecambista, con Bright y Cobden a la cabeza
sali6 triunfante en el parlamento la ley de las diez horas, por la que tantos
afos se habia luchado.

La nueva ley fabril de 8 de junio de 1847 decretaba que el 1 de julio del
mismo afio se procederia a reducir provisionalmente a 11 horas la jorna-
da de trabajo de los "obreros jovenes" (de 13 a 18 afios) y de todas las obre-
ras, y que el 1 de mayo de 1848 se implantara la reduccién definitiva a 10
horas. Por lo demads, esta ley se limitaba a modificar y adicionar las de 1833
y 1844.

Para impedir la aplicacién integra de la ley, al llegar el 1 de mayo de
1848, el capital emprendié una campafia provisional. Se aspiraba a que
fuesen los mismos obreros aleccionados al parecer por la experiencia, los
que ayudasen a destruir su propia obra.. El momento habia sido habil-
mente elegido. "Conviene recordar que la espantosa crisis de 184647 ha-
bia sembrado la miseria entre los obreros fabriles, pues muchas fébricas
trabajaban a media jornada y otras se cerraron por completo. Un ntimero
considerable de obreros se encontraba, a consecuencia de esto, en una sit-
uacion muy dificil, y muchos agobiados de deudas. Habf{a, pues, razones
para suponer con bastante certidumbre que se decidirian a trabajar mas
tiempo, para poder reponerse de las pérdidas sufridas, para saldar las
deudas contraidas, sacar los muebles de la casa de empefios, reponer los
cuatro trapos vendidos o adquirir nuevas prendas para si y sus familia-
res."10 T os sefiores fabricantes procuraron acentuar todavia mas el efec-
to natural de estas circunstancias mediante una rebaja general de jornales
del 10 por ciento. Era algo asi como la fiesta de consagracién de la nueva
era librecambista. A esto, siguié una nueva rebaja del 8 y medio por cien-
to, al reducirse la jornada de trabajo a 11 horas, y del doble al implantar-
se la jornada definitiva de 10. Por tanto, alli donde las circunstancias lo
consentian de algin modo, se impuso una rebaja de salarios del 25 por
ciento cuando menos.!!! Después de preparar el terreno de este modo
tan favorable, se comenz6 a hacer campafa entre los obreros para pedir
la revocacién de la ley de 1847. No se perdoné ni un solo medio, ni el en-
gafo, ni la seduccidn, ni la amenaza; pero todo fue en vano. Los obreros
llegaron a elevar una media docena de mensajes quejandose de los
"perjuicios que les causaba la ley"; pero, luego, al ser oidos verbalmente,
los peticionarios declararon que las firmas les habian sido arrancadas por
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la fuerza. "Que la oHresién de que eran victimas no procedia precisamen-
te de la ley fabril." 2 Los fabricantes, en vista de que no conseguian ha-
cer hablar a los obreros a su gusto, levantaban el grito, en la prensa y en
el parlamento, en nombre de los trabajadores. Denunciaban a los inspec-
tores de fabrica como hermanos de aquellos comisarios de la Conven-
cién, que sacrificaban cruelmente a los infelices obreros a sus quimeras
de redencién universal. Pero, también esta maniobra fracasoé. El inspector
de fabrica Leonhard Horner recibid, en persona y por medio de sus su-
binspectores, numerosas declaraciones testificales en las fabricas de Lan-
cashire. Hacia un 70 por 100 de los obreros a quienes se tom¢6 declaracion
se mostraron partidarios de la jornada de 10 horas, una proporcién mu-
cho menor abog6 por la jornada de 11 horas y una minoria insignificante
por las 12 del régimen am’ciguo.113

Otra maniobra "filantrépica" consistia en hacer trabajar de 12 a 15 ho-
ras a los obreros varones adultos, interpretando luego este hecho como ex-
presion fiel de los verdaderos deseos de los trabajadores. Pero, el "cruel”
inspector Leonhard Horner volvié a ponerse en campafia. Y resulté que
la mayor parte de los tales obreros declaraban que "preferirian con mu-
cho trabajar 10 horas ganando menos, pero que no tenian opcién, que
muchos de ellos estaban sin trabajo, que otros, hilanderos, se veian obli-
gados a trabajar de simples piecers y que si se negaban a trabajar mas ho-
ras de las reglamentarias vendrian otros enseguida a ocupar sus puestos,
por donde el dilema, para ellos, era éste: o trabajar todo el tiempo exigi-
do o quedarse en la calle."!14

La campafia provisional del capital habia fracasado, y el 1 de mayo de
1848 entraba en vigor la ley de las diez horas. Pero, entretanto, el fracaso
del partido cartista, con sus jefes en la cércel y su organizacion deshecha,
habia hecho flaquear la confianza de la clase obrera inglesa en si misma.
Poco después, la insurreccion parisiense de junio y su sangrienta repre-
sién hizo que se uniesen en un bloque, lo mismo en Inglaterra que en el
continente, bajo el grito comun de salvacién de la propiedad, la religion,
la sociedad y la familia, todas las fracciones de las clases gobernantes, te-
rratenientes y capitalistas, tenderos y lobos de la Bolsa, proteccionistas y
librecambistas, gobierno y oposicién, clérigos y librepensadores, viejas
monjas y jovenes prostitutas. La clase obrera se veia por todas partes
anatematizada, puesta fuera de la ley, colocada bajo la loi des suspects.
(68) Los sefiores fabricantes podian, pues, moverse a sus anchas. Y se re-
belaron abiertamente, no s6lo contra la ley de las diez horas, sino contra to-
da la legislaciéon que desde 1833 venia procurando poner coto, en cierto
modo, a la “libertad” para saquear la fuerza de trabajo. Fue una especie
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de Proslavery Rebellion en miniatura, desplegada durante més de dos
afios con un cinismo desvergonzado y una energia verdaderamente te-
rrorista, energfa y cinismo tanto més comodos y baratos cuanto que el ca-
pitalista sublevado no arriesgaba més que la pelleja de sus obreros.

Para comprender lo que sigue, conviene recordar que las tres leyes fa-
briles de 1833, 1844 y 1847 seguian en vigor, en aquello en que la siguien-
te no modificaba las anteriores, que ninguna de ellas limitaba la jornada
de trabajo de los obreros varones de mds de 18 afios y que desde 1833 la jor-
nada de 15 horas, de 5 y media de la mafiana a 8 y media de la noche, ve-
nia siendo la "jornada" legal, a la cual debia circunscribirse, con arreglo a
las condiciones prescritas, por espacio de 12 horas primero y luego de 10,
el trabajo de los obreros jovenes y de las mujeres. Los fabricantes comen-
zaron despidiendo, aqui y all4, a una parte, en algunos casos hasta la mi-
tad, del personal joven y de las obreras y restableciendo para los obreros
adultos el trabajo nocturno, ya casi desterrado. Todo, bajo pretexto de que
la ley de las diez horas les obligaba a proceder asi.!!

El segundo paso dado por los patronos se relacionaba con las pausas
legales de las comidas. Oigamos a los inspectores de fabrica: "Desde la li-
mitacién de la jornada de trabajo a 10 horas, los fabricantes sostienen,
aunque aun no hayan llevado este criterio hasta sus tltimas consecuenc-
ias practicas, que si, por ejemplo, se trabaja desde las 9 de la mafiana has-
ta las 7 de la tarde, cumplen con los preceptos legales concediendo para
comer una hora antes de las 9 de la mafiana y media hora después de las 7
de la tarde, o sea hora y media en total. En algunos casos, conceden me-
dia hora o una hora para la comida de mediodia, pero insistiendo en que
no hay nada que les obligue a prescindir de la mds minima parte de la
hora y media, en el transcurso de la jornada de diez horas."''® Los pre-
ceptos contenidos en la ley de 1844 acerca de las comidas sélo autorizaban
a los obreros a comer y beber antes de entrar al trabajo y después de salir
de él, es decir, jen sus casas! ;Por qué los obreros no podian comer antes
de las 9 de la mafiana? ;Qué se oponia a ello? Sin embargo, los juristas
del reino fallaron que las comidas reglamentarias "debian concederse en
descansos durante la jornada efectiva de trabajo, reputdndose ilegal el
hacer trabajar a los obreros diez horas seguidas, desde las 9 de la mafiana

hasta las 7 de la noche".11”

Después de esta afectuosa demostracion, el capital tante6 el terreno de
la insubordinacién mediante un paso que caia dentro de la letra de la ley
de 1844, siendo, por tanto, legal.
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Es cierto que la ley de 1844 prohibia que volviesen a trabajar después de
la 1 de la tarde los nifios de 8 a 13 afios que hubiesen. trabajado ya antes de
las 12 del dia. Pero no reglamentaba de ningtin modo las 6 horas y media
de trabajo de los nifios cuya jornada comenzase hacia las 12 del dia 0 mas
tarde. Y asi, a un nifio de 8 afios que entrase a trabajar hacia las 12, podia
retenérsele en el trabajo desde las 12 hasta la 1, 1 hora: desde las 2 hasta
las 4 de la tarde, 2 horas, y desde las 5 hasta las 8 y media de la noche, 3
horas y media; en total, las 6 horas y media marcadas por la ley. O mejor
todavia. Para adaptar sus faenas al trabajo de los obreros adultos hasta las 9
de la noche, al patrono le bastaba con no darles tarea antes de las 2, y de
este modo podia luego hacerles trabajar sin interrupcioén hasta las 8 y
media de la noche. "Y se confiesa explicitamente que, en estos ultimos
tiempos y acuciados por su codicia de hacer que las maquinas trabajen
mads de 10 horas, los patronos ingleses han ido deslizando practicamente
la costumbre de hacer que, después de abandonar el trabajo el personal
joven y las mujeres, queden en la fabrica los nifios de ambos sexos de 8 a
13 afios, trabajando a solas con los obreros adultos hasta las 8 y media de la
noche."18 Obreros e inspectores de fdbrica protestaban, por razones hi-
giénicas y morales, contra esta costumbre. Pero el capital, como Shylock,
les contestaba:

jDe mis actos sélo yo respondo, y lo que reclamo es mi derecho!
jLa pena y la prenda que estdn escritas en este papel !

En efecto, segtin los datos estadisticos sometidos a la Cdmara el 26 de
julio de 1850, el 15 de julio de este mismo afio la "préctica a que aludimos
se aplicaba, pese a todas las protestas, a 3,742 nifios, empleados en 275
fabricas".'"” Pero, la cosa no par6 aqui. El ojo de Argos del capital descu-
brié que la ley de 1844, que no toleraba que las cinco horas de trabajo de
antes del mediodin se ejecutasen sin conceder un descanso minimo de 30
minutos, no decfa nada semejante respecto a las horas de trabajo de la
tarde. Y basdndose en esto, exigia y se obstinaba en conseguir el delito,
no s6lo de hacer que los nifios de 8 afios se matasen trabajando sin inte-
rrupcién desde las 2 de la tarde hasta las 8 y media de la noche, sino de
tenerlos muertos de hambre, sin probar bocado.

jS1, st, del pecho,

como consta en este papel!'?

Sin embargo, este teson con que los patronos, nuevos Shylocks, se afe-
rraban a la letra de la ley de 1844 en la parte que reglamentaba el trabajo
infantil, habia de ser el puente para la rebelion abierta y franca contra la re-
glamentacion del trabajo de los "jovenes y las mujeres” contenida en esta
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misma ley. Se recordard que esta ley tenia como designio y contenido
fundamentales la abolicién del "falso sistema de relevos”. Pues bien, los pa-
tronos abrieron la ofensiva contra ella, declarando sencillamente que ag-
uellos capitulos de la ley de 1844 en que se ponia coto a la posibilidad de
usufructuar caprichosamente a los obreros jovenes y a las obreras, utili-
zédndolos a intervalos cortos de la jornada fabril de 15 horas, segun la
conveniencia del fabricante, habian sido ‘'"relativamente inocuos"
(comparatively harmless), mientras la restricciéon de la jornada se habia
mantenido en las 12 horas, pero que bajo la vigencia de la ley de las 10
horas representaban una iniquidad (hardship) intolerable.'?! En vista de
esto, anunciaron a los inspectores, con la mayor frialdad del mundo, que
eludirian la letra de la ley y restablecerian por si y ante si el régimen anti-
guo.122 Y esto lo hacian, segtn ellos, en interés de los obreros mal acon-
sejados, "para poder abonarles jornales mds altos". "Es el tnico plan que
permitird conservar la supremacia industrial de Inglaterra bajo la ley de
las diez horas."1?3 "Tal vez sea un poco dificil descubrir irregularidades
bajo el sistema de los relevos, pero, ;qué significa esto? (what of that ?).
;Es que vamos a considerar como algo secundario el gran interés fabril
de esta nacién, para ahorrarles algunas pequefias molestias (some little
trouble ) a los inspectores y subinspectores de fabrica?"124

Todos estos embustes no les sirvieron, naturalmente, de nada. Los ins-
pectores de fabrica, cumpliendo con su deber, procedieron judicialmente
contra los infractores. Pero, el ministro del Interior, Sir Jorge Grey, se vio
acosado enseguida por una nube tal de mensajes de patronos, que en cir-
cular de 5 de agosto de 1848 dio instrucciones a los inspectores de fabrica
para que "en general, no interviniesen contra las transgresiones de la letra
de la ley mientras no se abusase de un modo patente del sistema de rele-
vos, reteniendo en el trabajo méas de 10 horas a obreros jovenes o a obre-
ras". El inspector J. Stuart, basado en esta circular, autoriz6 para toda Es-
cocia, durante las 15 horas de la jornada fabril, el llamado sistema de re-
levos, que no tardoé en florecer como en sus mejores tiempos. En cambio,
los inspectores ingleses declararon que el ministro no tenia poderes dic-
tatoriales para dejar en suspenso las leyes y continuar llevando a los tri-
bunales a los patronos rebeldes que pugnaran por restablecer la
esclavitud.

Desgraciadamente, todas aquellas denuncias judiciales resultaban fa-
llidas, pues los tribunales, los county magistrates,125 absolvian casi siem-
pre. En estos tribunales, los sefiores patronos se administraban justicia a
si mismos. Un ejemplo. Un tal Eskrigge, de la fébrica textil Kershaw, Lee-
se et Co., present6 al inspector de fabrica de su distrito el esquema de un
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sistema de relevos destinado a su fabrica. Como el inspector desestimase
la pretensién, se quedé quieto durante algtn tiempo. Pocos meses des-
pués, comparecia ante los Borough Justices de Stockport un individuo
llamado Robinson, también fabricante de hilados de algodén, y si no
cémplice, por lo menos compadre del Eskrigge, a quien se acusaba de
haber aplicado el mismo plan de relevos urdido por el otro. En el tribu-
nal se sentaban cuatro .jueces, de ellos 3 patronos textiles, al frente de los
cuales figuraba el inevitable Eskrigge. El Eskrigge absolvi6, naturalmen-
te, al Robinson y declaré que lo que a éste le parecia justo no podia ser
para él inicuo. Y, apoydndose en su fallo, firme e inatacable, procedié a
implantar en su fébrica, sin pérdida de momento, el anhelado sistema. 120
Cierto es qlue, ya por su sola composicién, estos tribunales eran un insul-
to a la ley. 27 "Esta especie de farsas judiciales -hubo de exclamar el ins-
pector Howell — claman por un remedio...O la ley se acopla a estos fallos,
0 su ejecucion se encomienda a tribunales menos falibles, que acoplen
sus fallos a la ley... en todos los casos de esta naturaleza. Cémo ansia
uno que haya jueces retribuidos!"1?8

Los juristas del reino dictaminaron que la interpretacién patronal de la
ley de 1848 era inadmisible, pero esto no intimid6 en lo mds minimo a
los salvadores de la sociedad. "Después de haber intentado —informa Le-
onhard Horner — imponer la ley mediante 10 denuncias ante distintos tri-
bunales de distrito, viendo que solamente en un caso pude conseguir que
los magistrados me apoyasen, comprendi que era inttil seguir llevando
ante los tribunales a los infractores de la ley. En Lancashire, la parte de la
ley destinada a imponer uniformidad en las horas de trabajo... ya no
existe. No dispongo tampoco, con mis subagentes, absolutamente de nin-
gun medio para cerciorarnos de que en las fabricas en que se aplica el lla-
mado sistema de relevos no trabajan mas de 10 horas los obreros jévenes
y las mujeres... En mi distrito, habia ya a fines de 1849, 118 fdbricas que
funcionaban por este método, y dltimamente, la cifra ha aumentado en
proporciones gigantescas. En la actualidad, trabajan, por regla general,
desde las 5 y media de la mafiana hasta las 8 y media de la noche."'?” En
diciembre de 1848, Leonhard tenia ya en su poder una lista de 65 patro-
nos y 25 capataces de fabricas que declaraban undnimemente que, bajo
este régimen de relevos, no habia sistema de fabricaciéon ca&aaz de evitar
el exceso de trabajo en proporciones extensivas enormes.'>’ Unas veces,
los chicos y obreros jovenes pasaban del taller de hilado al taller de teji-
do, etc.; otras veces, se veian empujados (shifted) de una fabrica a otra,
durante 15 horas al dia.'*! Cémo vigilar la aplicacién de un sistema "que
mistifica la palabra relevo, para barajar a los hombres dia tras dia, todos
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revueltos como si fuesen naipes, desplazando las horas de trabajo y el
descanso de cada individuo de tal modo que nunca coincidan en el mis-
mo sitio y al mismo tiempo el mismo juego completo de individuos?!32

Pero, aun prescindiendo de lo que supone el exceso de trabajo real, es-
te llamado sistema de relevos es un aborto de la fantasia capitalista, no su-
perado por Fourier en los bosquejos humoristicos de las "courtes séan-
ces"; con la diferencia de que aqui la atraccién del trabajo se convierte en
la atraccién del capital. No hay més que fijarse en aquel esquema patro-
nal que la buena prensa ensalzaba como modelo de lo "que puede conse-
guir un grado razonable de cuidado y de método" "what a reasonable de-
gree of care and method can accomplish". El personal obrero aparece di-
vidido en 12 a 15 categorias, cuyos elementos cambian, ademads, constan-
temente. A lo largé de las 15 horas de la jornada fabril, el capital retiene
al obrero tan pronto 30 minutos como una hora, para repelerlo enseguida
y atraerlo de nuevo a la fébrica y expulsarlo de ella, zarandedandolo todo
el dia, en jirones de tiempo sueltos, sin perder jamds el dominio sobre él
al cabo de las 15 horas. Los mismos personajes actuaban por turno en las
diversas escenas de cada acto, como en el teatro. Y asi como el actor vive
para la escena todo el tiempo que dura el drama, el obrero vivia pendien-
te de la fabrica las 15 horas, sin contar el tiempo de ir y de volver. De este
modo, las horas de descanso se convertian en horas de ocio forzado, que
empujaban al obrero joven a la taberna y a la obrera joven al prostibulo.
Y el obrero tenia que ingerir su comida tan pronto a una hora como a
otra, segtn el plan que aquel dia se le ponia en la cabeza al patrono para
mantener en marcha su maquinaria 12 o 15 horas seguidas sin aumentar
el personal. Al promoverse la campafa de agitaciéon de las 10 horas, los
fabricantes pusieron el grito en el cielo, diciendo que la canalla obrera to-
do se volvia pedir, en la esperanza de conseguir por 10 horas de trabajo
12 horas de jornal. Ellos daban ahora la vuelta a la tortilla, pagando 10
horas de salario por disponer de las fuerzas de trabajo durante 12 y 15
horas.!33 [He aqui la madre del cordero! En esto se habia convertido, en
manos de los fabricantes, la ley de las 10 horas. En manos de aquellos li-
brecambistas tan llenos de uncién religiosa, chorreantes de amor al préji-
mo, que durante 10 afios enteros, mientras dur6 la camparfia anticerealis-
ta, habian estado echandoles a los obreros, al céntimo, las cuentas de que
tan pronto como se levantasen los aranceles del trigo, con los recursos de
que disponia la industria inglesa, bastaria z sobraria con una jornada de
10 horas para enriquecer a los capitalis’cas.1 4

Por fin, la revuelta del capital, que venia durando ya dos afios, fue co-
ronada por el fallo de uno de los cuatro mdés altos tribunales de
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Inglaterra, la Court of Exchequer (70), quien, sentenciando el 8 de febrero
de 1850 un litigio sustanciado ante ella, decidi6 que, si bien era cierto que
los fabricantes infringian el sentido de la ley de 1844, esta ley contenia
ciertas palabras que la privaban de sentido. "Con este fallo, la ley de las
diez horas quedaba abolida."’®® Multitud de fabricantes que aun repug-
naban el sistema de relevos para los obreros jovenes y las obreras se aba-
lanzaron ahora a é1.13

Pero, esta victoria del capital, al parecer definitiva, provocé una inme-
diata reaccion. Hasta aqui, los obreros sélo habian opuesto una resistenc-
ia pasiva, aunque inflexible y diaria. Ahora, sus voces de protesta se al-
zaron con tonos francos de amenaza en los mitines de Lancashire y
Yorkshire. ;De modo que la pretendida ley de las diez horas no habia si-
do més que una engafiifa, una estafa parlamentaria, sin existencia real?
Los inspectores de fabrica llamaron apremiantemente la atencién del go-
bierno hacia la enorme tirantez que iba adquiriendo el antagonismo de
clases. Habia, ademds, no pocos patronos descontentos, que murmura-
ban: "Los fallos contradictorios de los jueces crean una situacién anémala
y andrquica. En Yorkshire rige una ley y otra en Lancashire, y la situa-
cién legal cambia con cada parroquia y cada comarca. Los patronos de
las grandes ciudades pueden vulnerar la ley, pero los de pequefios cen-
tros perdidos en el campo no disponen del personal necesario para mon-
tar el sistema de relevos, ni mucho menos para desplazar a los obreros
de una fabrica a otra, etc." Y ya se sabe que la igualdad en la explotacion de
la fuerza de trabajo es el primero de los derechos fundamentales del
capital.

En estas condiciones, se pactdé una nueva transaccién entre patronos y
obreros, transaccion parlamentariamente sancionada por la nueva ley fa-
bril adicional de 5 de agosto de 1850. Esta ley aumenta la jornada de traba-
jo de "los jovenes y las mujeres” de 10 horas a 10 horas y media durante los
cinco primeros dias de la semana, reduciéndola a 7 horas y media los sa-
bados. El trabajo debe ejecutarse en el periodo comprendido entre las 6
de la mafiana y las 6 de la tarde,'% con descansos de hora y media para
las comida, descansos que han de concederse simultineamente y conforme
a los preceptos de la ley de 1844, etc. Con esto, se ponia coto de una vez
para siempre al sistema de los relevos. 38 Respecto al trabajo infantil, se-
guia en vigor la ley de 1844.

Una determinada categoria de patronos se reservaba también esta vez,
como todas, una serie de privilegios sefioriales sobre los nifios proletar-
ios. Aludimos a los fabricantes de seda. En 1833 habian vociferado amena-
zadoramente que "si se les arrebataba la libertad de hacer trabajar a los
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nifios de cualquier edad durante 10 horas diarias cerrarian sus fabricas" (if
the liberty of workiang children of any age for 10 hours a day was taken away, it
would stop their works). Alegaban que les era imposible adquirir la canti-
dad suficiente de nifios mayores de 13 afios. Gracias a esto, arrancaron el
ansiado privilegio. Luego, en una investigacion ulterior, result6 que el
pretexto que se alegaba era una mentira descarada,'® 1o cual no impidi6
que estos patronos se pasaran diez afios estrujando seda durante 10 ho-
ras diarias de la sangre de unos miles de nifios pequefios, a quienes, ha-
bia que poner de pie encima de una silla para que pudiesen ejecuta su
tlrabajo.1 0 La ley de 1844, si bien les "arrebataba" la "libertad" de explotar
mds de 6 horas y media diarias a los nifios menores de 11 afios., les conce-
dia en cambio el privilegio de estrujar durante 10 horas al dia a los nifios
mayores de 11 y menores de 13, derogando el deber escolar prescrito para
otros nifios obreros. Esta vez, el pretexto era que "la delicadeza del tejido
exigia una suavidad de dedos que s6lo podia conseguirse entrando en la
fabrica en edad muy temprama”.141 Por la suavidad de sus dedos se lle-
vaba a los nifios al matadero, como al ganado en el sur de Rusia por la
pelleja y el sebo. Por fin, en 1850 se limit6 a los departamentos de torcido
y devanado de seda el privilegio concedido por la ley de 1844, si bien
aqui, para resarcir un poco al capital por aquel despojo de su "libertad",
se elevaba de 10 horas a 10 horas y media la jornada de trabajo de los ni-
fios mayores de 11 afios y menores de 13. Pretexto: que "el trabajo, en las
fabricas de seda, era mds facil que en las demds fabricas y mucho menos
nocivo para la salud".!*? Una investigacién médica oficial vino a demos-
trar, andando el tiempo, que ocurria al revés, que "el grado medio de
mortalidad en los distritos sederos era extraordinariamente alto, mas alto
incluso que en los distritos algodoneros de Lancashire respecto a la parte
femenina de la poblaciém".14 Y a pesar de las protestas de los inspecto-
res de fabrica, protestas que se reiteran cada seis meses, este abuso sigue
en pie lo mismo que el primer dia. 144

La ley de 1850 convirti6 el periodo (quince horas, que duraba desde las
5 y media de la mafiana hasta las 8 y media de la noche) en un periodo
de doce horas, desde las 5 y media de la mafiana hasta las 6 de la tarde,
pero sélo tratdndose de "obreros jévenes y mujeres". Le reforma excluia,
pues, a los nifios, que seguian siendo explotables media hora antes de co-
menzar y 2 horas y media después de terminar aquel periodo, aunque la
duracién total de su trabajo no pudiese exceder de 6 horas y media. Du-
rante la discusion de la ley, los inspectores de fdbrica sometieron al par-
lamento una estadistica de los infames abusos originados por esta ano-
malia. De nada sirvié. Al fondo de esto, acechaba la intervencion de
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volver a elevar a quince horas, en afios de prosperidad, la jornada de tra-
bajo de los obreros adultos, valiéndose para ello de la ayuda del trabajo
infantil. La experiencia de los tres afios siguientes demostré que esta ten-
tativa estaba condenada al fracaso ante la resistencia de los obreros varo-
nes adultos. 1 Y asi, la ley de 1850 hubo de completarse, al fin, en 1853,
con la prohibicién de "emplear nifios por la mafiana antes y por la noche
después de abandonar el trabajo los obreros jovenes y las mujeres". A par-
tir de ahora, la disposicién fabril de 1850 reguld, con contadas excepcio-
nes, la jornada de trabajo de fodos los obreros en las ramas industriales a
él sometidas.!#® Habia transcurrido medio siglo desde la promulgacién de
la primera ley fabril.14”

La legislaciéon comenzé a salirse de su primitiva orbita mediante el
Printwork’s Act (ley sobre los talleres de estampado de telas, etc.) de 1845.
En cada linea de esta ley transpira la mala gana con que el capital se ave-
nia a esta nueva "extravagancia”. La ley limita a 16 horas entre las 6 de la
mafiana y las 10 de la noche, la jornada de trabajo de los nifios de 8 a 13
afios y de las mujeres, sin conceder el menor descanso legal para las co-
midas. Tratdindose de obreros varones mayores de 13 afios, les esta per-
mitido trabajar dia y noche sin limitacién.™® Esta ley es un aborto parla-
mentario. 4’

Sin embargo, el principio habia triunfado, al triunfar en las grandes ra-
mas industriales, que eran la criatura mds genuina del moderno régimen
de produccién. El més ciego podia comprobar el maravilloso desarrollo
de estas industrias desde 1853 a 1860, paralelo al cual discurria el renaci-
miento fisico y moral de los obreros fabriles. Los propios patronos, a qu-
ienes se habian ido arrancando pulgada a pulgada, en medio siglo de
guerra civil, las reglas y restricciones legales de la jornada de trabajo, se
jactaban del contraste entre sus industrias y las ramas de explotacién que
segufan siendo libres.’>0 Ahora, los fariseos de la "economia politica"
proclamaban que la conciencia de la necesidad de reglamentar legalmen-
te la jornada nada de trabajo era una de las conquistas e innovaciones
mas caracteristicas de su "ciencia"!®! Huelga decir que, tan pronto como
los magnates patronales se sometieron a lo inevitable, reconcilidndose
con ello, la fuerza de resistencia del capital fue debilitindose gradual-
mente, a la par que la acometividad de la clase obrera crecia conforme
iban multiplicindose sus aliados en capas sociales a las que el conflicto
no afectaba directamente. De aqui los progresos relativamente rdpidos
operados desde 1860.

En 1860 hizose extensiva la ley fabril de 1850 a las tintorerias y lavan-
derias'®? y en 1861 a las fabricas de puntillas y de medias.
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A consecuencia del primer informe de la "Comisién sobre el trabajo in-
fantil" (1863), compartieron la misma suerte la manufactura de fodos los
productos de cerdmica (no sélo la alfareria), las fabricas de cerillas, pisto-
nes, cartuchos y alfombras, el fustian cutting y otros muchos procesos que
se resumen bajo el nombre de finishing (Gltimo apresto). En 1863 fueron
sometidas a leyes las "lavanderias al aire libre n153 y la industria panadera. La
primera de estas leyes prohibe , entre otras cosas, el trabajo nocturno de
nifios, jovenes y mujeres (considerando trabajo nocturno el comprendido
entre las 8 de la noche y las 6 de la mafiana); la segunda declara prohibi-
do el empleo de oficiales panaderos menores de 18 afios entre las 9 de la
noche y las 5 de la mafiana. Mds adelante, volveremos sobre las propues-
tas posteriores de la mencionada Comisién, que amenazan con despojar
de "libertad" a todas las industrias inglesas importantes, con excepcién de
la agricultura, la mineria y los transportes.154
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7. Lucha por la jornada normal de trabajo. Repercusiones de
la legislacion fabril inglesa en otros paises.

El lector recordara que la produccion de plusvalia o extraccion de trabajo
excedente constituye el contenido especifico y el fin concreto de la produc-
cion capitalista, cualesquiera que sean las transformaciones del régimen
mismo de produccién que puedan brotar de la supeditacién del trabajo al
capital. Recordard también que, en el plano en que nos venimos manten-
iendo, el tinico que contrata con el capitalista, como vendedor de su mer-
cancia, es el obrero independiente, que goza de capacidad legal para contra-
tar. No debe desorientar el hecho de que en nuestro esbozo histérico de-
sempefien papel principal la industria moderna y el trabajo de personas fi-
sicas y juridicamente incapaces, pues la primera sélo interviene aqui como
una Orbita especifica y el segundo como un ejemplo especialmente eloc-
uente de la absorcién de trabajo por el capital. Sin anticipar lo que ex-
pondremos mds adelante, podemos advertir aqui que de la simple ila-
cién de los hechos histéricos se deducen dos consecuencias:

Primera. En las industrias revolucionadas primeramente por el agua, el
vapor y la maquinaria, o sea, en las industrias en que nace el moderno
régimen de produccion, en las fabricas de hilados y tejidos de algodén,
lana, lino y seda, es donde primero se sacia el hambre del capital con la
prolongacién desenfrenada y despiada da de la jornada de trabajo. E1 nuevo
régimen material de produccién y las nuevas condiciones sociales de los
productores, creadas por é11%° determinan los abusos desmedidos, pro-
vocando luego, como reaccidn, el control social que restringe, regula y
uniforma la jornada de trabajo, con sus correspondientes descansos. He
aqui por qué durante la primera mitad del siglo XIX adopta la forma de
una legislaci6bn puramente excepcional.156 Mas, tan pronto como la legisla-
cién hubo conquistado la zona nativa del nuevo régimen de produccién,
se descubri6é que, entretanto, no sélo se habian acogido al verdadero régi-
men fabril muchas otras ramas de produccién, sino que incluso manufac-
turas con un régimen de explotaciéon méds o menos anticuado, como las
alfarerias, las vidrierias, etc., industrias caseras de rancia estirpe, como la
panaderia, y por tltimo, hasta el llamado trabajo doméstico, desperdigado,
como la fabricacién de agujas etc.!>” habran caido entre las garras de la
explotacion capitalista, ni mas ni menos que la fabrica. El legislador vio-
se, pues, forzado a ir despojando gradualmente a estas leyes de su caréac-
ter excepcional, y alli donde como en Inglaterra, la legislacion procede de
un modo casuisticamente romano, a declarar fébricas (factories) para es-
tos efectos, a su libre arbitrio, las casas en que se trabaja.158
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Sequnda. La historia de la reglamentacién de la jornada de trabajo, en
algunas ramas de produccion, y en otras la lucha todavia persistente en
torno a esta reglamentacion, demuestran palpablemente que, al alcanzar
un cierto nivel de progreso la produccion capitalista, el obrero aislado, el
obrero como vendedor "libre" de su fuerza de trabajo, se halla totalmente
indefenso frente al capital. El establecimiento de una jornada normal de
trabajo es, por tanto, fruto de una larga y dificil guerra civil, mas o me-
nos encubierta, entre la clase capitalista y la clase trabajadora. Esta lucha
se entabla primeramente en el campo de la industria moderna; por eso es
l6gico que sus primeras manifestaciones se den en el pais nativo de la
moderna industria: en Inglaterra.159 Los obreros fabriles ingleses fueron
los campeones no sélo de la clase trabajadora inglesa, sino de toda la cla-
se trabajadora moderna en general, y sus teéricos fueron también los pri-
meros que arrojaron el guante a la teoria del capital.160 Se comprende,
pues, que un fildsofo fabril como Ure eche en cara a la clase obrera ingle-
sa la vergiienza incalificable de haber inscrito en sus banderas “1a esclavi-
tud de las leyes fabriles” frente al capital, cuyas divisa varonil es la "libertad

absoluta de trabajo” 16!

Francia va renqueando detrds de Inglaterra. Fue necesaria la revolucién
de Febrero para que naciese la ley de las doce horas,'®> mucho més imper-
fecta que su original inglés. Sin embargo, el método revolucionario fran-
cés pone de manifiesto también aqui sus ventajas peculiares. De un gol-
pe, dicta a fodos los talleres y fabricas sin distincién el mismo limite de la
jornada de trabajo, al paso que la legislacion inglesa va cediendo de mala
gana, aqui y all4, ante la presion de las circunstancias, engendrando no
pocas veces verdaderas nidadas de procesos.'®® Ademis, la ley francesa
proclama con cardcter general y por via de principio lo que en Inglaterra
sOlo consigue arrancarse en nombre de los nifios, los adolescentes y las
mujeres, sin convertirse en norma general hasta estos tltimos tiempo.164

En los Estados Unidos de América, el movimiento obrero no podia salir
de su postraciéon mientras una parte de la Reptublica siguiese mancillada
por la institucion de la esclavitud. El trabajo de los blancos no puede
emanciparse alli donde estd esclavizado el trabajo de los negros. De la
muerte de la esclavitud brot6é inmediatamente una vida nueva y rejuve-
necida. El primer fruto de la guerra de Secesion fue la camparia de agita-
cion por la jornada de ocho horas, que se extendi6 con la velocidad de la lo-
comotora desde el Océano Atldntico al Pacifico, desde Nueva Inglaterra
a California. EI Congreso obrero general de Baltirnore (16 agosto 1866) decla-
ra: "La primera y mds importante exigencia de los tiempos presentes, si
queremos redimir al trabajo de este pais de la esclavitud capitalista, es la
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promulgacién de una ley fijando en ocho horas para todos los Estados Uni-
dos la jornada normal de trabajo. Nosotros estamos dispuestos a desple-
gar todo nuestro poder hasta alcanzar este glorioso resultado."®® Coinci-
diendo con esto (a comienzos de septiembre de 1866), el Congreso obrero
internacional de Ginebra acordaba, a propuesta del Consejo general de
Londres: "Declaramos que la limitacion de la jornada de trabajo es una con-
dicién previa, sin la cual deberdn fracasar necesariamente todas las de-
mds aspiraciones de emancipacion... Proponemos 8 horas de trabajo como
limite legal de la jornada”.

De este modo, el movimiento obrero que brota instintivamente a am-
bos lados del Océano Atlantico por obra de las mismas condiciones de
produccidn, viene a sellar las palabras del inspector inglés de fabrica R. J.
Saunders: "Si previamente no se limita la jornada de trabajo y se impone
el cumplimiento estricto del limite legal, no podra darse, con probabili-
dades de éxito, ni un solo paso nuevo hacia la reforma de la sociedad."1%®

Fuerza es reconocer que nuestro obrero sale del proceso de produccién
en condiciones distintas a como entrd. En el mercado se enfrentaba, co-
mo poseedor de su mercancia "fuerza de trabajo", con otros poseedores
de mercancias, uno entre tantos. El contrato por medio del cual vendia
su fuerza de trabajo al capitalista demostraba a ojos vistas, por decirlo
asi, que disponia libremente de su persona. Cerrado el trato, se descubre
que el obrero no es "ningiin agente libre”, que el momento en que se le de-
ja en libertad para vender su fuerza de trabajo es precisamente el momen-
to en que se ve obligado a venderla'®” y que su vampiro no ceja en su em-
pefio "mientras quede un musculo, un tendén, una gota de sangre que
Chupar”.168 Para "defenderse" contra la serpiente de sus tormentos, los
obreros no tienen méas remedio que apretar el cerco y arrancar, como cla-
se, una ley del Estado, un obstdculo social insuperable que les impida a
ellos mismos venderse y vender a su descendencia como carne de muer-
te y esclavitud mediante un contrato libre con el capital.’%% Y asi, donde an-
tes se alzaba el pomposo catdlogo de los "Derechos inalienables del
Hombre", aparece ahora la modesta Magna Charta de la jornada legal de
trabajo, que "establece, por fin, claramente donde termina el tiempo vendido
por el obrero y dénde empieza aquel de que él puede disponer”,'”? Quantum
mutatus ab illo! (72)
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Notas al pie del capitulo VIII

1 "Una jornada de trabajo es una magnitud indeterminada: puede ser
larga o corta" An Essay on Trade and Commerce, Containing Observation on
Taxation, etc., Londres, 1770, p. 73.

2 He aqui una cuestién bastante mas importante que la famosa cues-
tion planteada por Sir Roberto Peel ante la Cdmara de Comercio de Bir-
mingham. What is a pound?, cuestién que sélo podia plantear un hom-
bre como Peel, cuyas ideas acerca del dinero eran tan confusas como las
de los little shilling men de Birmingham.

3 "Mision del capitalista es arrancar la mayor suma posible de trabajo con el
capital desembolsado” ("d'obtenir du capital dépensé la plus forte somme
de travail possible"). ]J. R. Courcelle-Seneuil, Traité tbéorique et practique des
entreprises industrielles. 2% ed. Paris, 1857, p. 62.

4 "Para un Estado comercial, la pérdida de una hora de trabajo al dia
representa un quebranto gigantesco." "El consumo de articulos de lujo entre
los trabajadores pobres del reino es muy grande, sobre todo entre la
chusma de las manufacturas, ademas, con ello disipan también su tiempo,
disipacion mds funesta que todo lo demds” An Essay on Trade and Commerce,
etc. Londres, 1770. pp. 47 y 153.

5 "Si el obrero libre se sienta un momento a descansar, la sucia Econo-
mia. que sigue todos sus movimientos con ojos de inquietud, afirma que
la roba— (N. Linguet, Théorie des Lois Civiles, etc. Londres, 1767. t. 11, p.
466).

6 Durante la gran huelga de los builders de Londres (1860-61), huelga
planteada por la reduccién de la jornada de trabajo a nueve horas,. el co-
mité de huelga hizo publica una declaracién que es, en una buena mitad,
una espedie de informe de defensa de nuestro obrero. En esta declara-
cién se hace constar, no sin cierto dejo de ironia. que el mas ambicioso y
avido de ganancias de los "buildings masters" —un tal Sir M. Peto- tiene
"fama de santo". (Este Peto se hundi6 después de 1867 jen unién de...
Stroussberg!)

7 "Los que trabajan... nutren en realidad tanto a los pensionistas, llama-
dos ricos, como a si mismos." (Edmund Burke, Thoughts and Details on Scar-
city, Londres, 1800, p. 2.)

8 En su Historia de Roma, observa Niebuhr, candorosamente: "No pue-
de negarse que obras como las etruscas, sorprendentes hasta en forma de
ruinas, presuponen, en Estados pequefios (!), la existencia de sefiores y

284



vasallos. Era mucho mdés profundo Sismondi cuando decia que los
"encajes de Bruselas presuponian la existencia de patronos y asalariados.

9 "No es posible volver la vista a estos desdichados (los condenados a
trabajos forzados en las minas de oro situadas entre Egipto, Etiopia y
Arabia), que ni siquiera pueden tener sus cuerpos limpios ni cubrir sus
desnudeces. sin deplorar su suerte angustiosa. Alli, no hay miramientos
ni piedad para los enfermos, para los débiles, para viejos ni pana la fragi-
lidad femenina. Todos tienen que trabajar, azotados por el latigo, hasta
que la muerte viene a librarlos de sus tormentos y de su miseria." Diodo-
ro Siculo, Biblioteca Historica, libro 3. cap. 13 [p. 260].

10 Lo que sigue hace referencia al estado de las provincias rumanas
antes de la transformacion sufrida desde la guerra de Crimea.

11 Nota a la 3? ed. Esto es también aplicable a Alemania, y muy espec-
ialmente a la Prusia del Elba oriental. En el siglo XV, el labriego aleman
era en casi todos los sitios un hombre libre, al menos de hecho. aunque
sujeto a ciertas prestaciones en cuanto a los productos y al trabajo. Los
colonos alemanes de Brandeburgo, Pomerania, Silesia y la Prusia oriental
gozaban incluso de la sancién juridica de hombres libres. El triunfo de la
nobleza en la Guerra de los campesinos puso fin a este estado de cosas.
No fueron sélo los campesinos vencidos del sur de Alemania los que se
vieron de nuevo reducidos a la condicién de siervos. Ya desde mediados
del siglo XVI, vemos ingresar también en las filas de la servidumbre a los
campesinos libres de la Prusia oriental, de Brandeburgo, de Pomerania y
de Silesia. (Maurer, Fronhofe, t. IV.-Meitzen, Der Boden des preussischen
Staats —Hanssen, Leibeigenschaft in Schleswig—Holstein.—F. E.

12 Consultese, para més detalles, la obra de E. Regnault, Histoire politi-
que et social des principautés Danubiennes, Paris, 1885, pp. 303, 321 ss.

13 "En general, dentro de ciertos limites, el rebasar el grado medio de
su género es, en los seres organicos, sintoma de prosperidad. La talla del
hombre disminuye al disminuir su prosperidad. sea por causas fisicas o
por condiciones sociales. En todos los paises europeos en que rige el ser-
vicio militar obligatorio, se viene observando que la talla media del hom-
bre adulto, y en general se actitud para el servicio, disminuye constante-
mente desde la implantacién de este régimen. La talla minima del solda-
do de infanteria en Francia, antes de la revolucién (1789), eran 165 centi-
metros; en 1818 (ley de 10 de marzo), 157 y segtin la ley de 21 de marzo
de 1832, 156 centimetros; por término medio, en Francia se declaraban
exentos por falta de talla y por enfermedad, mas de la mitad de los reclu-
tados. En Sajonia, la talla militar era en 1780, de 178 centimetros; en la

285



actualidad, es de 155. En Prusia, 157. Segtn los datos comunicados en la
Bayrische Zeitung de 9 de mayo de 1872 por el doctor Meyer, sacando la
media de 9 afios, se ha observado que, en Prusia, de cada 1000 reclutas
que entran en caja son declarado inttiles para el servicio 716: 317 por no
dar la talla y 399 por enfermedad... En 1858, la ciudad de Berlin, no pudo
cubrir el cupo de reclutas suplentes; faltaron 156 hombres." (J. v. Liebig,
Die Chemie in ihrer Anwendung auf Agrikultur und Physiologie, 18 6 2, 72
ed., t. I, paginas 117- 18.

14 En el transcurso de este capitulo expondremos la historia de la ley
fabril de 1850.

15 Sélo podremos tocar de pasada, incidentalmente, el periodo que va
desde los origenes de la gran industria en Inglaterra hasta 1845. El lector
que desee documentarse acerca de esta época, puede consultar la obra de
Engels, Die Lage der arbeitenden Klasse in England, (13) Leipzig, 1845. Los
Factory Reports, Reports on Mines, etc., que vienen publicindose desde
1845, demuestran con cudnta profundidad ha sabido recoger Engels el
espiritu del régimen capitalista de produccién, y comparando, siquiera
sea superficialmente, su obra con los dictdmenes oficiales de la Children’s
Employment Commission (1863-67) publicados 18 6 20 afios mds tarde, se
ve el detalle asombroso con que este autor describe la realidad. Estos dic-
tdmenes versan sobre aquellas ramas industriales en que hasta 1862 no se
habia implantado atin la legislacién fabril, ni en parte se ha hecho hasta
hoy. En estas industrias, la realidad descrita por Engels no ha sufrido,
pues, grandes transformaciones impuestas desde fuera. Mis ejemplos es-
tdn tomados principalmente del periodo librecambistas posterior a 1848,
de aquellos tiempos paradisiacos de que cuentan tantos milagros a los
alemanes esos buhoneros del librecambio, tan vocingleros como ignoran-
tes. Por lo demas si Inglaterra figura aqui en el primer plano es sencilla-
mente por ser la representacion clasica de la produccion capitalista y el
unico pais que posee una estadistica oficial y constante de las materias
estudiadas.

16 Suggestions etc., by Mr. L. Horner, Inspector of Factories, en "Factories
requlation Act. Ordered by the House of Commons to be printed 9. Aug. 1859”

pp4yb.
17 Reports of The Insp. of Fact. 31st Oct. 1856, p. 35.
18 Reports etc. 30th. April 1858, p. 9.
19 Reports etc. 30th. April 1858, p. 9.
20 Lugar citado, p. 25.
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21 Reports etc. for the half year ending 30th. April 1861. Véase apéndice
num. 2; Reports etc. 31st. Oct. 1862, 7. 52, 53. En el segundo semestre 1863.
las transgresiones vuelven a hacerse maés reiteradas. Cfr. Reports etc. en-

ding 31st, Oct. 1863, p. 7.

22 Reports etc. 31st. Oct. 1860, p. 23. Con qué fanatismo se defienden los
obreros, segtin las declaraciones judiciales de los fabricantes, contra todo
lo que signifique interrupcién del trabajo fabril. lo indica el siguiente ca-
so curioso: en los primeros dias de junio de 1836, los magistrates de
Dewsbury (Yorkshire) recibieron varias denuncias acusando a los prop-
ietarios de 8 grandes fabricas situadas en las cercanias de Batley de haber
infringido la ley fabril. A una parte de estos caballeros se les acusaba de
haber hecho trabajar a 5 muchachos de entre 12 y 15 afios desde las 6 de
la manana del viernes basta las 4 de la tarde del sdbado, sin mas inte-
rrupciones que las estrictamente necesarias para comer y una hora de sue-
fio. Y adviértase que estos muchachos ejecutaban este trabajo ininterrum-
pido de 30 horas en el "shoddy hole", corno llaman al infierno en que se
desgarran los trapos de lana y en que hasta los obreros adultos, hundi-
dos en un mar de polvo, desperdicios, etc., se ven obligados a trabajar
con una venda sobre la boca para proteger sus pulmones. Pues bien, los
sefiores acusados aseguraban bajo juramento —téngase en cuenta que se
trataba de cudqueros, obligados por sus escrupulosas convicciones relig-
iosas a declarar bajo juramento— que, magndnima y piadosamente, habian
brindado a aquellos pobres chicos cuatro horas de suefio, sin lograr ven-
cer su testarudez. Los tribunales condenaron a los sefiores cudqueros a
20 libras de multa. Dryden presentia a estos caballeros cuando decia:

Un zorro, cargado de hipocresia,

temeroso de jurar, pero capaz de mentir como el demonio mismo,
que miraba corno la cuaresma, de piadoso reojo,

y jamds se atrevia a pecar antes de haber orado.

23 Rep. etc. 31st. Oct. 1856, p. 34.

24 L.c., p.35.

25L.c., p.48.

26 L..c.

27 L.c.

28 Rep. etc. 31st. Oct. 1856, p. 48.

29 "Los minutos son los elementos de la ganancia" Rep. of the Insp. etc.
30th. April 1860, p. 56.
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30 Este término ha adquirido carta oficial de naturaleza, tanto en las
fabricas como en los informes fabriles.

31 "La codicia de los fabricantes, cuyas crueldades en la caza de ganan-
cias no son superadas apenas por las que cometieron los espafioles cuan-
do la conquista de América en la caza del oro. "John Wade. History of the
Middle and Working Classes, 3% ed. Londres, 1833. p. 114. La parte tedrica
de este libro, que es una especie de manual de Economia politica, contie-
ne algunas cosas originales para su tiempo. por ejemplo respecto a las
crisis comerciales. La parte histérica es un plagio descarado de la obra de
Sir M. Eden, History of the Poor, Londres, 1799.

32 Daily Telegraph de Londres, nimero de 17 de enero de 1860.
33 Cfr. Engels, Lage, etc., pp, 249 — 51.

34 Childen’s Employment Commission. First Report, etc., 1863, pp. 16. 18 y
19.

35 Public Health, 3rd Report, etc., pp. 102, 104 y 105.

36 Children’s Employment Commission 1863, pp. 24. 22 y XL
37 L. c., p. XLVII

38 L.c.,p.LIV.

39 Ver cita anterior.

40 Expresion que no debe interpretarse en el sentido que nosotros asig-
namos al término de "trabajo excedente”. Estos caballeros consideran la
jornada de 10 horas y media como jornada normal de trabajo, en la que va
incluida también, como es natural, el trabajo excedente. Lo demads es
"trabajo extraordinario”, un poco mejor retribuido. Mds adelante, tendre-
mos ocasion de ver que el empleo de la fuerza de trabajo durante lo que
se llama jornada normal se paga por menos de su valor; de modo que eso
del "trabajo extraordinario” no es més que un amafo capitalista para es-
trujar al obrero, mds "trabajo excedente". Y la cosa no cambia de aspecto
aunque la fuerza de trabajo empleda durante la "jornada normal" se retri-
buya en realidad integramente.

41 Children’s Employment Commission, 1863, pp. 123, 124, 125, 140 y LIV.

42 El alumbre fino molido o mezclado con sal es un articulo normal en
el comercio, que se conoce con el nombre, muy significativo, de baker’s

stuff.

43 Como se sabe, el hollin o negro de humo es una forma muy enérgi-
ca del carbono y constituye un abono mineral que los deshollinadores ca-
pitalistas venden a los colonos ingleses. En 1862 se planteé ante el
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juryman un proceso en que habia de decidirse si el hollin mezclado sin
conocimiento del comprador con un 90 por ciento de polvo y arena po-
dia ser considerado como "verdadero" hollin en sentido "comercial" o de-
bia considerarse como hollin falsificado en sentido "legal". Los "Amis du
commerce" fallaron que se trataba de "verdadero" hollin comercial y de-
sestimaron la demanda, obligando encima al colono demandante a pagar
las costas.

44 En un sentido sobre las "sophistications" de mercancias, el quimico
francés Chevalier pasa revista a unos 600 articulos, enumerando respecto
a algunos de ellos, 10, 20 y hasta 30 métodos distintos de falsificacién. Y
el autor aflade que no conoce todos los métodos ni menciona todos los
que conoce. Respecto al azticar enumera 6 falsificaciones distintas. 9 del
aceite de oliva, 10 de la manteca, 12 de la sal. 19 de la leche, 20 del pan,
23 de aguardiente, 24 de la harina, 28 del chocolate. 30 del vino, 32 del
café, etc. Hasta el buen Dios se halla sujeto a adulteraciones. Véase, por
ejemplo, Rouard de Card, De la faisification des sustances sacramentales,
Paris, 1856.

45 Report etc., relating to the Grievances complained of by the Journeymen
Bahers, etc., Londres, 1863.

46 Ob. cit., First Report, etc,, p. VL
47 Ob. cit., p. LXXL
48 George Read, The History of Baking, Londres, 1848, p. 16.

49 Report (First), etc. Evidence. Declaracion del Cheeseman, "full priced
baker", P. 108.

50 George Read, ob. cit. A fines del siglo XVII y comienzos del XVIII,
los factores (agentes) que se deslizaban en todo género de industrias se
denunciaban todavia oficialmente con el nombre de "Public: Nuisances".
Asi, por ejemplo, con ocasiéon de la asamblea trimestral de jueces del
Condado de Sommerset, el Grand Jury elevé a la Camara de los Comu-
nes un "presentment” en el cual se dice, "que estos agentes de Blackweil
Hafl representan un mal ptblico, debiendo ser perseguidos como ele-
mentos dafiinos." (The Case of our English Wool, etc., Londres, 1685. pp. 6 y
7.)

51 First Report, etc., p. VIII
52 Report of Committee on the Baking Trade in Ireland, for 1861.
53 Lugar citado.

54 Mitin celebrado por los obreros agricolas en Lasswade, cerca de
Glasgow, el 5 de enero de 1866. (Ver Workman’s Advocate de 13 de entro
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de 1886.) La creacion desde fines de 1865. de una Trades’ Union entre los
obreros del campo, comenzando por Escocia, constituye un acontecim-
iento histérico. En uno de los distritos agricolas mas oprimidos, de Ingla-
terra, en Buckinghamshire. organizaron los jornaleros, en marzo de 1867,
una gran huelga pidiendo que se les aumentase el jornal de 9 — 10 cheli-
nes a 12 chelines, semanales. (Por lo expuesto se ve que el movimiento
del proletariado agricola inglés, que queda totalmente interrumpido des-
pués de la represion de sus manifestaciones violentas. a partir de 1830. y
sobre todo desde la implantacion de la nueva ley de Beneficencia. vuelve
a reanudarse en la década del sesenta hasta que. por tltimo, en 1872 adg-
uiere caracteres definitivos. Volveré sobre esto en el tomo II, donde me
ocuparé, también de los Libros azules que vienen publicindose desde
1867 acerca de la situacion del obrero agricola inglés. Nota adicional a la
3%ed.)

55 Reynolds Paper, enero de 1866. Semana tras semana, este peridédico
publica, entre los Sensational headings, Fearfull and fatal accidents, Appa-
lling tragedies, etc., toda una lista de nuevas catastrofes ferroviarias. A es-
to, contesta un obrero de la Borth Staffordlinie: "Todo el mundo sabe
cudles son las consecuencias, si la atencién del maquinista o del fogonero
se paraliza durante un instante. ;Y puede evitarse que esto ocurra, cuan-
do se prolonga desmedidamente el trabajo, con un tiempo espantoso, sin
pausas ni descansos? Baste tomar como ejemplo un caso que ocurre to-
dos los dias. El lunes pasado, un fogonero se hizo cargo del servicio al
amanecer y lo abandoné después de 14 horas y 50 minutos de trabajo.
No habia tenido tiempo de tornar siquiera el té, cuando volvieron a lla-
marle para ocupar de nuevo su puesto. Este hombre trabajé ininterrum-
pidamente 29 horas y 15 minutos. Los demds dias de la semana, trabajo
el siguiente niimero de horas: miércoles, 15: jueves, 15 horas y 35 minu-
tos; viernes, 14 horas y media: sdbado. 14 horas y 10 minutos; en total, 88
horas y 44 minutos en una semana. Imaginaos su asombro, cuando vio
que so6lo le pagaban el jornal de 6 dias de trabajo. Como era nuevo, pre-
gunto cudnto era un dia de trabajo. Respuesta: 13 horas, o sean 78 horas a
la semana. ;Por qué no se le pagaban, entonces, las otras 10 horas y 40
minutos? Por fin, después de mucho batallar. consiguié que le abonasen
10 peniques més." Periddico citado, ntarnero de 4 de febrero de 1866.

56 Ver F. Engels, Die Lage, etc., pp.., 253 s.

57 El Dr. Letheby, médico en activo adscrito al Board of Health, decla-
raba, por aquel entonces:" El minimo de aire para un adulto debiera ser:
en una alcoba 300 pies ctbicos y en una sala 500 pies". El Dr. Richardson,
médico mayor de un hospital inglés: "Las costureras de todas clases,
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modistas, bordadoras y simples aprendizas, padecen de un triple mal:
exceso de trabajo, falta de aire y escasez de alimentos o malas digestio-
nes. En general, esta clase de trabajos cuadra mejor, desde luego, a las
mujeres que a los hombres. Pero, la desdicha de esta industria, sobre to-
do en la capital, es el hallarse monopolizada por sus buenos 26 capitalis-
tas que, valiéndose de los resortes de poder extraidos del capital (that
spring from capital) estrujan economia del trabajo (force economy out of lab-
our; quiere decir que ahorran desembolsos a costa de derrochar fuerza de
trabajo). Su fuerza se hace sentir en los &mbitos de toda esta clase de tra-
bajadoras. Tan pronto como una modista consigue reunir un pufiado de
clientes, la competencia la obliga a matarse en casa trabajando, para no
perderlos, y a echar sobre los hombros de sus oficiales, naturalmente, la
misma carga excesiva. Si el negocio fracasa, o si no consigue establecerse
por su cuenta, tiene que dirigirse forzosamente a un establecimiento,
donde si el trabajo no es menor, encuentra, por lo menos un salario segu-
ro. En estas condiciones, se convierte en una verdadera esclava, azotada
por el oleaje de la sociedad, condenada a morirse de hambre, o poco me-
nos, en un cuartucho estrecho y a trabajar 15, 16 y hasta 18 horas de las
24 que trae el dia, en una atmosfera casi irrespirable y con un alimento
que, aun suponiendo que sea bueno, no puede digerir por falta de aire
puro. De estas victimas se nutre la tisis, que no es mas que una enferme-
dad respiratoria. (Dr. Richardson; " Work and Overwork", en Social Scien-
ce Review, 18 de julio de 1863.)

58 Morning Star de 23 de junio de 1863. El Times aprovech¢ el episodio
para defender a los esclavistas norteamericanos contra Bright y compa-
fifa. Muchos entre nosotros — dice — piensan que, mientras matemos tra-
bajando a nuestras muchachas, torturdndolas con el azote del hambre,
aunque no sea con el restallido del latigo, nadie tiene derecho a atacar a
sangre y fuego a familias que han nacido esclavistas, pero que, por lo
menos, alimentan bien y hacen trabajar moderadamente a sus esclavos."
(Times del 2 de julio de 1863.) En términos parecidos polemizaba el Stan-
dard, periédico tory, contra el rev. Newman Hall: "Excomulga a los escla-
vistas, pero reza con esos honrados caballeros que hacen trabajar 16 ho-
ras diarias por un misero jornal a los cocheros y conductores de émnibus
de Londres, etc. "Por tltimo, hablé el ordculo, Mr. Thomas Carlyle, de
quien ya en 1850 hube de escribir yo: el genio se lo ha llevado el diablo;
lo tinico que ha quedado es el culto." En una breve parabola, reduce el t-
nico acontecimiento grandioso de la historia contemporanea, la guerra
norteamericana de Secesion, a una rencilla entre el Pedro del Norte y el
Pablo del Sur, porque aquél "alquila” a sus obreros "por dias" y éste los
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"alquila de por vida" (MacMillan,s Magazine, Ilias Americana in nuce. Cua-
derno de agosto de 1863 [p. 3011). Asi fue como estall6, por fin, la bomba
de jabon de la simpatia tory por el proletariado del campo —no por el de la
ciudad, jDios nos libre! — Y ya se ve lo que tenia dentro: la esclavitud.

59 Dr. Richardson, Work and Overwork, en Social Science Review de 18 de
julio de 1863 [pp. 476 s.].

60 Children’s Employment Commission. Third Report. Londres, 1864,
pp.- 1V, V, VL.

61 "En Staffordshire, lo mismo que en el sur de Gales, trabajan en las
minas de carbén y en las faenas del cok, no sélo de dia, sino también de
noche, muchachas jovenes y mujeres adultas. En los informes presenta-
dos al parlamento se hacen frecuentes alusiones a esta préctica abusiva,
que lleva consigo grandes y manifiestos males. Estas mujeres, confundi-
das en el trabajo con los hombres, de los que apenas se distinguen por las
ropas, negras de suciedad y de humo, se hallan expuestas a la deprava-
cién de su cardcter, al perder la estimacion de si mismas, como consec-
uencia casi inevitable de este modo de vida tan poco femenino." L. c. p.
194, XXVI. Ver Fourth Report (1865). 61, p. XIIL. Y otro tanto acontece en la
fdbricas de cristal.

62 "Parece natural — declara un fabricante de acero que utiliza el traba-
jo nocturno de los nifios — que los muchachos que trabajan por la noche
no duerman de dia y jueguen y corran de un lado para otro." L. c. Fourth
Rep. 63. p. XIIL Refiriéndose a la importancia de la [uz del sol para la sa-
lud y desarrollo del cuerpo, dice un médico: "La luz influye también di-
rectamente sobre los tejidos, dandoles dureza y elasticidad. Los muscu-
los de los animales, cuando no absorben la cantidad normal de luz, se
vuelven esponjosos y poco eldsticos. la fuerza nerviosa pierde su tensién
por falta de estimulos, y todo lo que se estd desarrollando se hace raqui-
tico En los nifios, es absolutamente necesario para la salud el contacto
con la luz del dia, en abundante cantidad. y con los rayos directos del
sol, durante una parte del dia. La luz ayuda a transformar las comidas en
sangre sana y plastica, y endurece las fibras, una vez formadas. Actta
ademds como excitante sobre los 6rganos de la vista, provocando asi una
mayor actividad en distintas funciones cerebrales." Mr. W. Strange, mé-
dico mayor del "Hospital General" de Worcester, de cuya obra sobre "La
Salud" (1864) tomamos el pasaje anterior. escribe, en una carta a uno de
los comisarios investigadores, Mr. White: 'En Lancasbire, he tenido hace
tiempo ocasion de observar los efectos que ejerce el trabajo nocturno so-
bre los nifios empleados en las fabricas vy, contra lo que suelen asegurar
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algunos patronos, declaro resueltamente que la salud de los nifios salia ra-
pidamente quebrantada." (L. c. 284, p. 55.) El hecho de que estos temas
puedan suscitar una controversia seria demuestra mejor que nada cémo
influye sobre las funciones cerebrales de los capitalistas y de tus retainers
el régimen de produccién del capitalismo.

63L.c.57. p. XIL
64 L. c. (4th Rep. 1865) 58, p.XIL
65 L. c.

66 L. c., p. XIII. Se comprende perfectamente que el nivel cultural de
estas "fuerzas de trabajo" sea el que se desprende de los siguientes dialo-
gos mantenidos con uno de los comisarios investigadores. "Jeremias
Haynes, 12 afios... Cuatro por cuatro son ocho, y cuatro cuartos (4 fours)
16... Un rey. segtn él, es el que tiene todo el dinero y el oro (A king is hi-
ra that has all the money and gold). Tenemos un rey, que dicen que es
una reina, a la que llaman princesa Alejandra. Dicen que se ha casado
con el hijo de la reina. Una princesa es un hombre." W. Tumer, 12 afios:
"No vivo en Inglaterra., Creo que existe un pais llamado asi, pero es la
primera vez que oigo hablar de él." John Morris, 14 afios: "He oido decir
que Dios hizo el mundo y que ahog6 a todos los seres, menos a uno, que
creo era un pajarito” Wiliam Smith, 15 afios: "Dios hizo el hombre y el
hombre hizo a la mujer." Edward Taylor, 15 afios: No sé nada de Lon-
dres." Henry Matthewman, 17 afios: "Voy a veces a la iglesia... Predican
mucho acerca de un tal Jesucristo, pero no recuerdo ningtn otro nombre,
ni sé decir tampoco nada de quién era aquél. No fue asesinado, sino que
murié como todo el mundo. No era como los demas en cierto modo, por-
que era en cierto modo religioso y los demds no lo es" (He was not the sa-
me as other people in sorne ways, because he was religious in some ways, and
otherisn’t” (1 c. 74, p. XV). "El diablo es una buena persona. No sé dénde
vive. Cristo era un mal sujeto" (The devil is a good person. I don’t know whe-
re he lives. Christ was a wickled man). "Esta muchachita (10 afios) apenas
deletrea Good dog y no sabe como se llama la reina." (Ch. Empl. Comm.,
ver Rep. 1866. p. 55, n. 278.) El mismo sistema de las fabricas metaltargi-
cas a que nos referimos, impera en las fibricas de cristal y de papel. En las
fabricas de papel, donde éste se fabrica por medio de méquinas, es corr-
iente el trabajo nocturno para todas las manipulaciones, salvo la de clasi-
ficar los trapos. En algunos casos el trabajo nocturno se mantiene sin inte-
rrupcién toda la semana, por medio de turnos; lo corriente es que dure
desde el domingo por la noche hasta las 12 de la noche del sabado sigu-
iente. El equipo que tiene el turno de dia trabaja 5 jornadas de 12 horas y
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una de 18, y el del turno de noche, 5 noches de 12 horas y uno de 6 a la
semana. En otros casos, los equipos trabajan 24 horas seguidas en los di-
as de relevo. Un turno trabaja 6 horas el lunes y 8 el sdbado, para com-
pletar las 24. Otras veces, se introduce un sistema intermedio, en que to-
dos los que tienen a su cargo las mdquinas de fabricacién de papel traba-
jan 15 a 16 horas diarias. A juicio de Mr. Lord, comisario investigador,
este sistema retine todos los abusos de los sistemas de relevos de 12 y 24
horas. Bajo este régimen nocturno, trabajan nifios menores de 13 afios, j6-
venes menores de 18 y mujeres. A veces, en el sistema de las 12 horas, te-
nian que trabajar en doble turno de 24 horas, por ausencia de los que ha-
bian de relevarles. Testigos presenciales declaran que los muchachos y
las chicas trabajan con gran frecuencia horas extraordinarias, que llegan a ve-
ces hasta una jornada de 24 e incluso de 26 horas ininterrumpidas de tra-
bajo. En el proceso "continuo e inmutable" de las fabricas de cristal, nos
encontramos con muchachas de 12 afios que trabajan todo el mes a razén
de 14 horas diarias, "sin ningtin descanso ni pausa periddicos, fuera de 2
o a lo sumo 3 medias horas para las comidas. En algunas fabricas en las
que se ha abandonado por completo el trabajo nocturno como régimen
normal, se trabaja una cantidad espantosa de horas extraordinarias, tra-
bajo que se realiza "frecuentemente en las condiciones mas sucias, calu-
rosas y monoétonas" (Children’s employment Commission, Report iv, 1865,
PP. XXXVIII y XXXIX.

67 Fourth Report, etc. 1855, 79, p. XVI
68 L. c., 80, p. XVL
69 L. c., 82, p. XVIL

70 "En nuestra época, tan reflexiva y razonadora, no llegard muy all4
quien no sepa aducir una razén fundada para todo, por muy malo y erra-
do que ello sea. Todo el mal que se ha hecho en el mundo, se ha hecho
por razones fundadas" (Hegel, Enzyklopiidie, primera pare: Logica, p.
259).

71 Children's employment Commission. IV Report 1865, p. 85. Saliendo
al paso de otra tierna preocupaciéon semejante de los sefiores fabricantes
de vidrio, quienes alegan que es imposible dar a los nifios horas fijas y cons-
tantes para comer pues esto haria que se tradujese en una pura pérdida o se
destruyese una determinada cantidad de calor irradiada por los hornos,
contesta el comisario investigador White, sin dejarse conmover en lo mas
minimo como los Ure, los Senior, etc., y sus menguados imitadores ale-
manes del corte de Roscher por la "prudencia". la "abstinencia" y el
"ahorro" de los capitalistas cuando se trata de su dinero, que se convierten
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en "derroche" verdaderamente orgidstico cuando se trata de vidas huma-
nas: "Puede que, al conceder a los obreros horas fijas y constantes para
las comidas, se destruya una determinada cantidad de calor que exceda del
limite normal, pero, aun tasandola en dinero, esta pérdida no representa
nada si se la compara con la destruccion de energias vitales ('the waste of
animal power') que se produce actualmente en nuestro reino por el he-
cho de que a los nifios que trabajan en las fabricas de vidrio y que se ha-
llan en pleno desarrollo no se les deje tiempo ni siquiera para ingerir y
digerir comodamente sus comidas" (L. c., p. XLV). ;Y esto ocurria en el
"progresivo” afio de 1865! Aparte del desgaste de fuerzas de alzar y
transportar objetos, en las fabricas de botellas y de vidrio denso estos ni-
fos tienen que correr de 15 a 20 millas (inglesas) en 6 horas, durante la
ejecucion de sus trabajos. Trabajos que duran con frecuencia de 14 a 15
horas diarias. En muchas de estas fabricas de cristal rige, como en las hi-
landerias de Mosctj, el sistema de los turnos de 6 horas. "Durante el perio-
do de trabajo de la semana, el descanso ininterrumpido maés largo es de 6
horas, de las que hay que descontar el tiempo de ir a la fabrica y volver
de ella, lavarse, vestirse y comer, operaciones todas que suponen tiempo.
Con todo esto, el descanso se reduce a su mds minima expresion. No
queda tiempo para jugar ni para respirar aire libre, como no sea a costa
de quitarselo al suefio, tan necesario para nifios obligados a trabajar de
un modo tan duro y en una atmdésfera tan calurosa... Y, con ser corto, este
suefio se ve interrumpido con frecuencia durante la noche por el nervio-
sismo, o por el ruido de fuera durante el dia." Mr. White cita casos de
muchachos que hubieron de trabajar 30 horas seguidas, y otros de nifios
de 12 afios obligados a trabajar hasta las 2 de la mafiana, para reanudar el
trabajo a las 5, después de dormir 3 horas (!) en la misma fébrica. "La
cantidad de trabajo que desarrollan los chicos, las muchachas y las muje-
res al cabo de su jornada (spell of labour) diurna o nocturna, es fabulosa",
dicen los redactores del informe general, Tremenheere y Tufnell (L. cit.,
pp- XLII y XLIV). Y mientras ocurren estas cosas, el capitalista fabricante
de vidrio, tan "ahorrativo",vuelve tal vez del club a su casa dando tras-
piés, un poco marcado por el vino de Oporto y tarareando mecanicamen-
te la cancién: Britons never, never shall be slaves! (58)

72 En Inglaterra, por ejemplo, en el campo, todavia hay de vez en
cuando obreros condenados a pagar una multa por profanar el domingo
trabajando en el huertecillo pegado a su casa. Este mismo obrero se ve
castigado por incumplimiento de contrato si un domingo dejo de acudir a
la fabrica de metal, de papel o de cristal, aunque sea por una mania relig-
iosa. El ortodoxo parlamento inglés cierra los ojos ante las profanaciones
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del domingo siempre y cuando que se cometan para la incrementacién
del capital. En un memorial (agosto de 1863) en el que los jornaleros que
trabajan en las tiendas de pescado y aves de Londres piden que se suprima el tra-
bajo dominical, se dice que estos asalariados trabajan 15 horas diarias por
término medio durante los seis primeros dias de la semana, y los domin-
gos de 8 a 10 horas. De este memorial se deduce, ademads, que el "trabajo
dominical" de los jornaleros peticionarios excita mas todavia la glotone-
ria quisquillosa de los beatos aristocraticos de Exeter Hall. Estos
"devotos", tan celosos "in cute curanda" (59), se mantienen fieles a su cris-
tianismo gracias a la resignaciéon con que el exceso de trabajo, las privac-
iones y el hambre de otros. Obsequium ventris istis (es decir, de los dere-
chos) perniciosus est. (60)

73 "En nuestros anteriores informes, reproduciamos las declaraciones
de diversos fabricantes expertos, a juicio de los las horas extraordinar-
ias... encierran, indiscutiblemente, el peligro de agotar prematuramente
las energias de los trabajadores.” Child. Empl. Comm. IV Report 1865, 64, p,
XIIL

74 Cairnes, The Slave Power, pp. 110- 11 .

75 John Ward, History of the Borough of Stoke - upon - Tren t, Londres
1843, p. 42.

76 Discurso pronunciado por Ferrand en la Cdmara de los Comunes el
27 de abril de 1863.

77 "That the manufacturers would absorb it and use it up. Tales fueron,
al pie de la letra, las palabras de los fabricantes de algodén." L. cit.

78 L. cit. Pese a su buena voluntad, Villiers se vio "legalmente" en el
trance de tener que denegar la pretension de los fabricantes. Sin embar-
go, estos caballeros alcanzaron sus objetivos gracias a la buena disposi-
cién de la administracion local de beneficencia. A. Redgrave, inspector de
fabricas, asegura que, esta vez, el sistema segtn el cual los huérfanos e
hijos de pobres eran considerados "legalmente" como aprendices, "no
llevaba aparejados los viejos abusos" (acerca de estos "abusos" véase la
obra de Engels, Die Lage der arbeitenden Klasse, etc.). "Si bien es cierto que
en un caso -respecto a las mujeres jévenes que habian sido traidas a Lan-
cashire y Cheshire desde los distritos agricolas de Escocia - se abusé del
sistema". Este "sistema" consiste en que el fabricante contrate para un de-
terminado periodo con las autoridades de las casas de beneficencia, com-
prometiéndose a alimentar, vestir y alojar a los nifios y a darles una de-
terminada cantidad de dinero. La siguiente observaciéon de Mr. Redgrave
suena un tanto extrafia, sobre todo si se tiene en cuenta que el afio 1860
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fue algo tinico aun en la era de prosperidad de la industria algodonera
inglesa y que, ademds, los salarios estaban por aquel entonces extraordi-
nariamente altos, ya que la enorme demanda de trabajo tropezaba en Ir-
landa con un movimiento de despoblacién y en los distritos agricolas de
Inglaterra y Escocia con una corriente de emigracién sin precedente hac-
ia Australia y América, y ademads con el descenso positivo de la poblacion en
algunos distritos agricolas ingleses, descenso originado, en parte, por qu-
ienes habian conseguido destrozar las energias vitales del pueblo, y en
parte por el agotamiento anterior de la poblacién disponible gracias a los
traficantes en carne humana. Pues bien, a pesar de todo esto, dice Mister
Redgrave: "Este género de trabajo [el de los orfelinatos y casas de benefi-
cencia] s6lo se busca, sin embargo, cuando no te consigue encontrar otro,
pues se trata de trabajo caro (high - priced labour). El salario corriente de
un muchacho de 13 afios vienen a ser 4 chelines semanales: pero el alojar,
vestir, dar de comer, asistir médicamente y vigilar a 50 o 100 muchachos
de éstos, ddndoles ademds una pequefa cantidad en dinero, no se hace
con otros 4 chelines por cabeza a la semana" (Rep. of the Insp. of Factories
for 30 th April 1860, p. 27). Mister Redgrave se olvida de decirnos como se
las arreglan los propios obreros para dar todo eso a sus chicos con los 4
chelines de su jornal, si los fabricantes no pueden conseguirlo tratdindose
de alojar, dar de comer y vigilar a 50 o 100 chicos juntos. Para prevenir
las falsas conclusiones que pudieran deducirse de lo dicho en el texto,
advertiré aqui que la industria algodonera inglesa, después de sometida a
la ley fabril de 1850, con su reglamentacién de las horas de trabajo, etc.,
puede ser considerada como la industria modelo de Inglaterra. El obrero
inglés de esta rama industrial estd en todos los respectos muy por enci-
ma de su hermano continental. "El obrero fabril prusiano trabaja, por lo
menos, 10 horas mds a la semana que su rival inglés, y si, al volver a ca-
sa, se sienta a trabajar en su propio telar, desaparece hasta este limite
puesto a sus horas de trabajo adicionales" (Rep. of the Insp. of Fact. 31 st
Oct. 1855, p. 103). Redgrave, el inspector fabril que citdbamos mds arriba,
viajo por el continente, después de la exposicion industrial de 1851, espe-
cialmente por Francia y, Prusia, para investigar el estado de las fabricas
de estos paises. He aqui lo que dice del obrero fabril prusiano: "Percibe el
salario estrictamente indispensable para comer y para procurarse las po-
cas comodidades a que estd acostumbrado y con las que estd contento...
Vive peor y trabaja més que su rival inglés." (Rep. of the Insp. of Fact. 31 st
Oct. 1853, p. 85.)

79 "Los obreros a quienes se hace trabajar con exceso mueren con
asombrosa rapidez; pero las vacantes de los que perecen son cubiertas
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rapidamente sin que el frecuente cambio de personajes introduzca ningtn
cambio en la escena." England and America, Londres, 1833, t. I, p. 55
(Autor, E. G. Wakefield.

80 Véase Public Health. Sixth Report of the Medical Officer of the Privy
Council 1863. Publicado en Londres, 1864. Este dictamen trata especial-
mente de los obreros agricolas. "Se ha presentado al condado de Souther-
land como una comarca muy mejorada, pero una reciente investigacion
ha descubierto que, en distritos tan famosos en otro tiempo por la belleza
de sus hombres y la bravura de sus soldados, los habitantes han degene-
rado en una raza flaca y raquitica. En los sitios més sanos, en las vertien-
tes de las colinas que miran al mar, sus nifios tienen unas caras tan delga-
dos y tan pélidas como sélo se encuentran en la atmodsfera pestilente de
la peor callejuela de Londres" (Thornton, Over - Population, etc., pp. 74 s.)
. No tienen, en realidad, nada que envidiar a los 30,000 "gallant Highlan-
ders" que Glasgow aprisiona en sus wynds y closes, revueltos con ladro-
nes y rameras.

81 "Aunque la salud de la poblacién es un elemento importantisimo de
la riqueza nacional, no tenemos més remedio que reconocer que los capi-
talistas no se sienten mayormente inclinados a conservar y apreciar este
tesoro en todo lo que vale... los miramientos hacia la salud del obrero tu-
vieron que serles impuestos por la ley a los fabricantes" (Times de 5 de
noviembre de 1861). "Los hombres de West Riding se convirtieron en fa-
bricantes de pafios de toda la humanidad... se sacrificé la salud del pue-
blo obrero y la raza habria degenerado en un par de generaciones, a no
haber sobrevenido la reaccién. Hubieron de limitarse las horas de trabajo
de los nifios, etc.". (Report of the Registrar General for October 1861).

82 Asi, nos encontramos, por ejemplo, con que, a comienzos de 1863, 26
casas industriales, propietarias de grandes alfarerias en Staffordshire, en-
tre ellas las de J. Wedgwood e Hijos, piden en un memorial la interven-
cion violenta del Estado. Alegan que la "competencia” con otros capitalistas
no les permite restringir voluntariamente las horas de trabajo de los nifios,
etc. "Por tanto, deplorando mucho los abusos a que mds arriba hacemos
referencia, reconocemos que seria imposible impedirlos por medio de nin-
quna clase de acuerdos entre los fabricantes... Teniendo en cuenta todo esto,
hemos llegado a la conviccién de que es indispensable dictar una ley
obligatoria". Child. Empl. Comm. ist Rep. 1863, pag. 322.

Adicién a la nota anterior. Un ejemplo mucho mds sorprendente nos lo
ofrece un recientisimo pasado. La alta cotizacién del algodén, en una é-
poca de auge febril de los negocios, llevé a los propietarios de las

298



fabricas textiles de Blackburn a reducir de mutuo acuerdo, durante un
corto periodo de tiempo, las horas de trabajo. El plazo fijado expiraba,
aproximadamente, a fines de noviembre (de 1871). Entretanto, los fabri-
cantes mds ricos, que combinan la rama de hilado con la textil, se aprove-
charon del descenso de la producciéon determinado por aquel acuerdo,
para extender el radio de sus negocios, consiguiendo de este modo gran-
des ganancias a costa de los pequefios industriales. Estos, viéndose per-
didos, se dirigieron a los obreros, les animaron a desarrollar una campa-
fia seria de agitacion por la jornada de 9 horas y les prometieron ayudar-
les financieramente en esta campafia.

83 Estos estatutos obreros, con los que nos encontramos también, por
la misma época, en Francia, los Paises Bajos, etc., no fueron derogados
formalmente en Inglaterra hasta 1813, cuando ya hacia muchisimo tiem-
po que las condiciones reales de la produccién los habian desplazado.

84 "Ningun nifio menor de 12 afios puede trabajar en una fabrica mds de
10 horas al dia." "General Statutes of Massachusetts” 63, cap. 12. (Estas Or-
denanzas fueron decretadas en 1836. debiendo regir hasta 1858.) "En to-
das las manipulaciones de la industria del algodén, la lana, la seda, el pa-
pel, el cristal y el lino, deberan considerarse jornada de trabajo legal ag-
uellos trabajos que puedan ejecutarse en el transcurso de 10 horas diar-
ias." Ademads, se ordena que en lo sucesivo no se retenga ni obligue a
ningtn obrero joven menor de 10 afios, que trabaje en una fébrica, a tra-
bajar més de 10 horas diarias o 60 semanales: y finalmente, que en lo su-
cesivo no se podra admitir a trabajar en las fabricas de este Estado a nin-
guna persona menor de 10 afios, State of New Jersey. An act of limit the
hours of labour etc., 6 1 and 62. (Ley de 11 de marzo de 1855.) "Ningtn
obrero joven mayor de 12 y menor de 15 podra trabajar en ninguna fabri-
ca mds de 11 horas diarias, ni antes de las 5 de la mafiana ni después de las 7 y
media de la noche.” Revised Statutes of the States of Rhode Island, etc., cap. 39,
f 23,1 de julio de 1857.

* Es decir, ley dictada en el afio 23 del gobierno de Eduardo III. (Ed.)

85 Sophisms of Free Trade, 7" ed. Londres, 1850, p. 205. Por lo demés, el
mismo tory reconoce que "las leyes parlamentarias que regulan los salar-
ios contra los obreros y a favor de los patronos rigieron durante el largo
periodo de 464 afios, La poblacién crecid, y estas leyes acabaron hacién-
dose superfluas y gravosas". (L. cit., p. 206.)

86 J. Wade observa, con. razon, refiriéndose a este estatuto: "Del estatu-
to de 1496 se desprende que el alimento se considera como equivalente
del tercio de los ingresos de un artesano y de la mitad de los ingresos de
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un obrero agricola, lo cual revela que existe entre los obreros un grado
mayor de independencia que el que en realidad existe, pues el alimento
de los obreros manufactureros y agricolas representa una proporciéon
mucho mayor respecto a sus salarios.” (J. Wade, History, etc., pp. 24 y
577.) La version de que esta diferencia responde tal vez a la diferencia
proporcional de precios entre los articulos de comer y los de vestir, no
resiste a la mirada mas superficial: Chronicon Pretiosum, etc., por el obis-
po Fleetwood. 1° ed. Londres, 1707, 2° ed. Londres, 1745.

87 W. Petty, Political Anatomy of Ireland, 1672, Ed. 1691, p. 10.

88 A Discourse on the Necessity of Encouraging Mechanic Industry, Lon-
dres, 1689. p.13. Macaulay, que tanto ha falseado la historia de Inglaterra
en interés de los whigs y de la burguesia, declama: "En el siglo XVII rei-
naba, en un grado casi inverosimil para el estado de la industria en aquel
entonces, la practica de poner a trabajar a los nifios en edad temprana.
En Norwich, capital de la industria algodonera, se consideraba apto para
el trabajo a un nifio de 6 afios. Diversos escritores de la época, entre ellos
algunos a quienes se consideraba como extraordinariamente sensibles,
exponen con 'exultation’ (fruicién) el hecho de que en aquella ciudad so-
lamente los nifios y las muchachas creasen una riqueza que representaba
12,000 libras esterlinas al afio, después de cubrir los gastos de su susten-
to. Cuando mds ahondamos en la historia del pasado, més razones en-
contramos para rechazar la opinién de los que creen que nuestra era es
fructifera en nuevos males sociales... Lo nuevo es la inteligencia que des-
cubre el mal y el sentido de humanidad que sabe curarlo." (History of En-
gland, t. 1, p. 419.) Macaulay habria podido seguir informando que, en el
siglo XVII, los "amis du commerce", hombres "extraordinariamente sensi-
bles", relataban con "exultation" cémo en una casa de beneficencia de
Holanda trabajaba un nifio de 4 afios, y que este ejemplo de "vertue mise
en pratique”, habia recorrido, como un modelo, todas las obras de escri-
tores humanitarios a la Macaulay, hasta llegar a los tiempos de Adam
Smith. Es cierto que. al surgir la manufactura, se presentaron, a diferencia
de lo que ocurria bajo el artesanado, huellas de explotacion infantil, fené-
meno que se habia dado siempre hasta un cierto grado entre los campesi-
nos, con tanta mayor agudizacién cuanto més duro era el yugo que pesa-
ba sobre el labriego. La tendencia del capital es innegable; no obstante, los
hechos tienen todavia el mismo caracter de rareza que los fenémenos de
nifios nacidos con dos cabezas. Por eso los clarividentes "amis du com-
merce" los registran con "exultation", como algo muy notable, recomen-
déndolo a la admiracién e imitacién de los contemporaneos y de la pos-
teridad. El mismo sicofante y retérico escocés Macaulay dice: "Hoy, s6lo
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se oye hablar de retroceso y solo se ve por todas partes progreso." Qué
0jos y sobre todo, qué oidos, los suyos!

89 Entre los acusadores de los obreros, no hay ninguno mds agrio que
el anénimo autor de Essay on Trade and Commerce, containing Observations
on Taxes, etc., Londres, 1765 al que nos referimos en el texto. En la misma
linea, sigue Polonius Arthur Young, el inefable charlatan estadistico. En-
tre los defensores de los obreros. tenemos en primer lugar a Jacob Van-
derlint, en Money answer all things, Londres 1734, al rev. Nathanael Forster
en An Enquiry into the Causes of the Present High Price of Provisions, Lon-
dres, 1767, al Dr. Price y sobre todo a Postlethwayt, tanto en el Suple-
mento a su Universal Dictionary of Trade and Commerce como en su Great
Britain’s Commercial Interest explained and improved,, 2° ed. Londres, 1755.
En cuanto a los hechos, éstos aparecen confirmados en muchos otros es-
critos de la época, entre otros por Josiah Tucker.

90 Postlethwayt, ob. cit., First Preliminary Discourse, p. 14.

91 An Essay, etc., El mismo nos dice (en la p. 96) en qué consistia, ya en
1770, "la suerte" de los obreros agricolas ingleses. Sus fuerzas de trabajo
("their working powers "), se hallan siempre en tensién hasta no poder
maés ("on the stretch”) no pueden vivir peor de lo que viven ("they can-
not live cheaper than they do") ni trabajar més de lo que trabajan" (nor
work harder").

92 El protestantismo desempefia un papel importante en la génesis del
capital, aunque s6lo sea por el hecho de haber transformado en dias de
labor la mayor parte de las fiestas tradicionales.

93 An Essay, etc., pp. 15, 41, 96, 97, 55, 57.

94 Ob. cit., p. 69. Jacob Vanderlint declaraba ya en. 1734 que el secreto
de las quejas capitalistas acerca de la haraganeria del pueblo obrero esta-
ba sencillamente en que exigian 6 dias de trabajo en vez de 4 por el mis-
mo jornal.

95 An Essay, etc.. p. 242: "Esta Casa de trabajo ideal debe convertirse en
una 'Casa de terror' y no en un refugio para los pobres, donde éstos ven-
gan a comer abundantemente, a vestirse a lo grande y a trabajar poco."

96 "En esta casa de trabajo ideal, el pobre debera trabajar 14 horas al
dia, concediéndole las horas adecuadas para las comidas, de modo que
quedan 12 horas de trabajo neto" (ob. cit.). "Los franceses - dice el autor"
se rien de nuestras entusiastas ideas acerca de la libertad" (ob. cit., p. 78).

97 "Se resistian a aceptar una jornada de mas de 12 horas de trabajo,
sobre todo porque esta jornada era lo tnico que les quedaba ya de la
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legislacioén de la reptblica.” (Rep. of Insp. of Fact. 31 st Oct. 1856, p. 80). La
ley francesa de 5 de septiembre de 1856 sobre la jornada de 12 horas. edi-
cién aburguesada del decreto dado por el gobierno provisional el 2 de
marzo de 1848, era aplicable a todos los talleres sin distincion. Antes de esta
ley, en Francia la jornada de trabajo era ilimitada. En las fabricas se tra-
bajaban 14. 15 y mas horas al dia. Véase M. Blanqui, Des Classes ouvrieres
en France, pendant 1'année 1848. M. Blanqui, el economista, no el revoluc-
ionario, habia recibido del gobierno el encargo de investigar la situacion
de los obreros.

98 Bélgica se acredita también como Estado burgués modelo, en lo que
respecta a la reglamentacién de la jornada de trabajo. Lord Howard de
Welden. ministro plenipotenciario inglés en Bruselas, informa al Foreign
Office, con fecha 12 de mayo de 1862: "El ministro Rogier me ha dicho
que el trabajo infantil no se halla reglamentado por ninguna ley general
ni por estatutos de caracter local: que hace tres afios que el gobierno se
debate en cada legislatura con la idea de someter a la Cdmara una ley so-
bre esta materia, pero que siempre se ha interpuesto ante ese propdsito el
temor celoso de que tal ley se halle en contradiccién con el principio de la li-
bertad absoluta de trabajo.”(!)

99 "Es, sin duda alguna, deplorable que haya una clase de personas
obligada a torturarse durante 12 horas diarias. Si a esto afiadimos las ho-
ras de las comidas y el tiempo que se invierte en ir y venir a la fabrica,
tendremos un total de 14 horas, de las 24 que abarca el dia...Aparte de las
razones de salud. espero que nadie se negara a reconocer que, desde el
punto de vista moral, esta absorcién tan completa del tiempo de las cla-
ses trabajadoras, que dura sin interrupcién desde la temprana edad de 13
afnos, y en las industrias "libres" desde antes atn, es extraordinariamente
nociva y representa un espantoso mal, . . En interés de la moral ptublica,
para educar a una poblacién apta y dar a la gran masa del pueblo un go-
ce razonable en la vida, hay que luchar por que en todas las ramas indus-
triales se deje una parte del dia para recreo y descanso." (Leonhard Hor-
ner. en Reports of Insp. of Fact. for 31 st Dec. 1841)

100 Véase Judgement of Mr. J. H. Otwey, Belfast, Hilary Sessions, County
Antrim, 1860.

101 Es muy caracteristico del régimen de Luis Felipe, el roi burgeois, que
la dnica ley promulgada durante su reinado, la ley de 22 de marzo de
1841, no llegase jamds a aplicarse. Y esta ley so6lo afecta al trabajo infantil.
Fija 8 horas como tasa méxima para el trabajo de los nifios mayores de 8
y menores de 12 afios, 12 horas para los mayores de 12 y menos de 16,
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etc., y autoriza numerosas excepciones, que hacen licito el trabajo noctur-
no aun para nifios de 8 afios. En un régimen como aquél, en que no habia
ni una rata que no estuviese vigilada policiacamente, la fiscalizacién e
imposicién de esta ley se dejaba a la buena voluntad de los "amis du
commerce." En 1853 se nombrd, en un solo departamento, en el departa-
mento del Norte, el primer inspector de gobierno retribuido. No menos
caracteristico del desarrollo de la sociedad francesa en general es el he-
cho de que la ley de Luis Felipe siguiese manteniéndose como ley iinica
hasta la revolucion de 1848, en medio de toda la marafia de leyes salidas
de la fébrica legislativa.

102 Rep. of Insp. of Fact. 30 th April 1860, p. 51.

103 Legislation is equally necessary for the prevention of death in any
form in which it can be prematurely inflicted, and certainly this must be
viewed as most cruel mode of inflicting it.

104 Rep. of Insp, of Fact. 31 st Oct. 1849, p. 6.
105 Rep. of Insp. of Fact 31 st Oct. 1848, p. 98.

106 Por lo demds Leonhard Horner emplea oficialmente el término de
nefarius practice (Reports Insp. of Fact. 31 st Oct. 1859, p. 7).

107 Rep. etc. for 30 th 1844, p. 15.

108 La ley autoriza para hacer trabajar a los nifios mds de 10 horas,
siempre y cuando que no trabajen en dias seguidos, sino un dia si y otro
no. En general, esta clausula no surti6 efecto alguno.

109 "Como una reduccion de sus horas de trabajo determinaria la nece-
sidad de colocar a un nimero [de nifios], se pensé que la afluencia adicio-
nal de nifios de 8 y 9 afios cubriria esta mayor demanda." (Resp. etc. for 30
th, 1844, p. 13.)

110 Rep. of Insp. of Fact. 12 st Oct. 1848, p. 16.

111 "Me encontré con que a obreros a quienes se venian abonando 10
chelines semanales se les descontaba 1 chelin por la rebaja de salarios del
10 por ciento y 1 chelin y 6 peniques por la reducciéon de horas de traba-
jo: es decir, 2 chelines y 6 peniques en total. Y, a pesar de esto, la mayoria
seguia fiel a la ley de las diez horas." (L. cit.)

112 "Cuando firmé la peticién, dije que no obraba bien. - Entonces,
ipor qué? la firmé? -Porque, si me hubiera negado a firmarlo, me habri-
an puesto en la calle. El peticionario se sentia realmente "oprimido", pero
no precisamente por la ley fabril." (L cit.)
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113 Rep. of Insp. of Fact. 31 st Oct. 1848, p. 17. En el distrito de Mr. Hor-
ner se tomoé declaracién de este modo a 10.720 obreros adultos de 181 fa-
bricas. Sus declaraciones constan en el Apéndice del informe fabril refe-
rente al semestre que finaliza en octubre de 1848. Estas declaraciones tes-
tificales contienen también datos muy interesantes en otros aspectos.

114 L. cit. Véanse las declaraciones recogidas por el propio Horner,
nuams. 69, 70, 71, 72, 92 y 93, y las recogidas por el subinspector A., nims.
51, 58, 59, 62 y 70 del "Apéndice". Hay, incluso, un fabricante que llega a
confesar toda la verdad. Véase nams. 14 y 265, 1. Cit.

115 Reports etc. for 31 st October 1848, pp. 133-34.
116 Reports etc. for 30 th April 1848, p. 47.

117 Reports etc. for 3]st Oct. 1848, p. 130.

118 L. cit., p. 42.

119 Reports etc. for 31 st Oct. 1850, pp. 5y 6.

120 El caracter del capital es idéntico en todas partes, lo mismo bajo
sus formas primitivas y rudimentarias que en sus manifestaciones mas
progresivas. En el Cédigo que imponia al territorio de Nuevo México la
influencia de los esclavistas, poco antes de que estallase la guerra de Se-
cesion, se dice: el obrero, durante el tiempo que el capitalista ha compra-
do su fuerza de trabajo "es su dinero” (del capitalista) (The labourer is bis
(the capitalist’s) money). Es la misma idea que profesaban los patricios ro-
manos. El dinero prestado por ellos a los plebeyos se convertia, a través
de los viveres comprados con él, en carne y sangre del deudor. Por tanto,
"esta carne y esta sangre" era "su dinero". De aqui la shylockiana ley de
las XII Tablas. La hipétesis de Linguet, segtn la cual los acreedores patri-
cios organizaban de tarde en tarde, del otro lado del Tiber, banquetes de
carne asada de deudor, hay que ponerla tan en tela de juicio como la hi-
potesis de Daumer acerca de la tltima cena de Cristo.

121 Reports etc. for 30 th April 1848, p. 28.

122 Asi se expresa, entre otros, el filantropo Asworth, en una carta re-
pugnante y llena de beateria dirigida a Leonhard Horner (Reports etc.
April 1849, p. 4).

123 L. cit., p, 134.
124 L. cit., p. 140.

125 Estos county magistrates, los great unpaid (69) como los llama W.
Cobett, son una especie de jueces de paz sin sueldo, nombrados entre las
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personas de respeto de los condados. Constituyen en realidad, la justicia
patrimonial de las clases gobernantes.

126 Reports etc., for 30 th April 1849, pp. 21 y 22. Ver otros ejemplos se-
mejantes en este mismo informe, pp. 4y 5.

127 Por los arts. 1 y 2 del William IV, c. 24, p. 10. conocido por el nom-
bre de Sir John Hobhouse's Factory Act, se prohibe que ningtin propieta-
rio de una fébrica de hilados o tejidos de algodén, ni padre, hijo o herma-
no suyo, actie como juez de paz en asuntos que afecten a las leyes
fabriles.

128 L. Cit.

129 Reports etc., 30 th April 1849, p. 5.
130 Reports etc., for 31 st Oct. 1849, p. 6.
131 Rep. etc. 30 th April 1849, p. 21.

132 Rep. etc., 1 st Dec. 1848, p. 95.

133 Ver Reports etc., for 30 th April 1849, p. 6 y el prolijo anélisis del
"shifting system" por los inspectores de fabrica Howell y Saunders en Re-
ports etc., for 3 1 st Oct. 1848. Ver también el mensaje dirigido a la reina en
la primavera de 1849 por el clero de Ashton y su comarca contra el "shift
system".

134 Ver por ejemplo The Factory Question and the Ten Hours Bill, por R.
H. Greg [Londres], 1837.

135 F. Engels, "Die englische Zehnstundenbill" (en la Neue Rheinische
Zeitung. Politisch-6konomische Revue, editada por C. Marx cuad. de abril
de 1850, p. 13). Este "alto" tribunal fue el mismo que durante la guerra
norteamericana de Secesion descubri6 en el texto legal no sé qué argucia
de expresion que le permitié volver completamente del revés la ley dada
contra el armamento de buques piratas.

136 Rep. etc., for 30 th April 1850.

137 En invierno, la Jornada de trabajo puede quedar enclavada entre
las 7 de la mafiana y las 7 de la noche.

138 "La ley actual (la de 1850) era una transacciéon por la que los obreros
renunciaban a los beneficios de la ley de las diez horas a cambio de la ven-
taja que suponia el que el trabajo de aquellos cuya jornada se hallaba le-
galmente limitada comenzase y terminase al mismo tiempo" (Reports etc. for
30 th April 1852, p. 14).

139 Reports etc. for 30 th Sept. 1844, p. 13.
140 L. Cit.
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141 The delicate texture of the fabric in which they were employed requiring a
lightness of touch, only to be adquired by their early introduction to these factor-
ies. Rep. etc. for 30 th Sept. 1844, p. 20.

142 Reports etc. for 31 st 1861, p. 26.

143 L. cit., p. 27. En general, el nivel fisico de la poblacién obrera some-
tida a la ley fabril ha mejorado. Todos los testimonios médicos coinciden
en apreciarlo asi, y yo he llegado también a esta conviccién por la obser-
vacion personal, en diversas épocas. Sin embargo, y prescindiendo del
aterrador coeficiente de mortalidad de los nifios durante los primeros
afnos, los informes oficiales del Dr. Greenhow sefalan el nivel inferior de
salubridad de los distritos fabriles, comparados con los "distritos agrico-
las de salud normal". Sirva de prueba y a modo de ejemplo, el siguiente
cuadro, tomado de un informe de 1861:

. Coeficiente Coeficiente
Porcentaje : : .
de mortali- de mortali- Porcentaje
de obreros .
dad en enfer- dad en enfer- de mujeres  Clase de
varones adul- Nombre del .
medades del L medades del empleadas en trabajo de
tos emplea- Imé distrito Iy 1 1 .
dos en lag  PUlmon por pulmoén por as as mujeres
cada 100.000 cada 100.00 manufacturas
manufacturas
hombres hombres
14,9 593 Wigan 644 18,0 Algodoén
42,6 708 Blackburn 734 34,9 Algodén
37,3 547 Halifax 564 20,4 Estambre
41,9 611 Bradford 603 30,0 Estambre
31,0 691 Macclesfield 804 26,0 Seda
14,9 588 Leck 705 17,2 Seda
36,6 721 Stoke-upon- 665 19,3 Loza
Trent
30,4 726 Woolstanton 727 13,9 Loza
Ocho distri-
— 305 tos agricolas 340 —
sanos

306



144 Sabido es como se resistieron los "librecambistas” ingleses a renun-
ciar a los aranceles protectores para la manufactura de la seda. No les im-
porta tanto proteger a la industria nacional contra las importaciones
franceses como dejar sin proteccién a los nifios fabriles ingleses.

145 Reports etc. for the 30 th April 1853, p. 31.

146 Durante los afios de 1852 y 1860, afios de esplendor de la industria
algodonera inglesa, hubo fabricantes que intentaron captarse a los obre-
ros varones adultos para una prolongacién de la jornada de trabajo med-
iante el cebo de ofrecerles salarios mads altos por las horas extraordinar-
ias. Los hilanderos manuales y los selfactor minders pusieron fin a este ex-
perimento por medio de un memorial dirigido a sus patronos, en el que
se dice, entre otras cosas: "Hablando sinceramente, la vida es para noso-
tros una carga, y mientras nos veamos encadenados a la fabrica casi dos
dias (20 horas) a la semana mds que los otros obreros, tendremos que
considerarnos como parias dentro de nuestro propio pais y reprobamos
el contribuir a eternizar un sistema que es la causa de nuestra ruina fisica
y moral y de la de nuestra descendencia...advertimos, pues, respetuosa-
mente, que desde el primero de afio no trabajaremos ni un minuto mds
de sesenta horas semanales, de 6 a 6, descontando los descansos de hora
y media que la ley previene." (Reports etc. for 30 th April 1860, p. 30.)

147 Acerca de los caminos que la redaccién de esta ley deja abiertos
para su violacién, cfr. la memoria parlamentaria titulada Factory Regulat-
ions Acts (6 agosto 1859), y en ella el trabajo de Leonhard Horner Suggest-
ions for Amending the Factory Acts to enable the Inspectors to prevent illegal
working, now become very prevalent.

148 "En mi distrito, se ha estrujado, en realidad, durante este tltimo
semestre (1857) a nifios de 8 afios para arriba desde las 6 de la mafiana
hasta las 9 de la noche." (Reports etc. for 31 st Oct. 1857, p. 39.)

149 "Se reconoce que la ley sobre los talleres de estampado es un fias-
co, tanto en lo que se refiere a sus medidas educativas, como en lo tocan-
te a sus medidas de proteccién” (Reports etc. for 31 st Oct. 1862, p. 52).

150 Véase, por ejemplo, la carta de E. Potter al Times de 24 de marzo de
1863. El Times recuerda al autor de la carta las revueltas de los patronos
contra la ley de las diez horas.

151 Asi lo sostenia, entre otros, Mr. Newmarch, colaborador y editor
de la History of Prices, de Tooke. ;Desde cuando es un progreso cientifico
hacer cobardes concesiones a la opinién piiblica?
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152 La ley sobre las tintorerias y lavanderias, promulgada en 1860, de-
termina que a partir del 1 de agosto de 1861 la jornada de trabajo se limi-
te provisionalmente a 12 horas y que el 1 de agosto de 1862 se fije defini-
tivamente en 10, es decir, en lo horas y media los dias de labor y en 7 ho-
ras y media los sdbados. Al estallar el afio malo de 1862, se repiti6 la vieja
farsa. Los sefiores fabricantes se dirigieron al parlamento solicitando que
éste ampliase por un solo afio la jornada de doce horas para los obreros
jovenes y las mujeres..."Dado el estado actual de los negocios [era en la é-
poca de la penuria de algodén] seria una gran ventaja para los obreros el
que se les permitiese trabajar doce horas diarias, arrancando el mayor sa-
lario posible... Ya se habia conseguido que la Cdmara de los Comunes to-
mase en consideracién una propuesta en este sentido. Pero la propuesta
fracas6 ante la campafia de agitacion de los obreros en las lavanderias de
Escocia. (Reports etc. for 31 st Oct. 1862 pp. 14 y 15 . ) Derrotado por los
propios obreros en cuyo nombre decia hablar, el capital, con la ayuda de
unos cuantos graves juristas, descubrié que la ley de 1860. redactada co-
mo todas las leyes parlamentarias de "proteccién del trabajo” en un ver-
dadero galimatias terminolégico, habia un pretexto para excluir de su
aplicacién a los "calenderers" y los finishers. La judicatura inglesa, fiel es-
cudero siempre del capital, sancioné esta jugada de rabulas mediante un
fallo del tribunal de "Common Pleas". "Este fallo ha suscitado gran des-
contento entre los obreros, y es deplorable que la clara intencién del le-
gislador se haga fracasar tomando como pretexto una definicién textual
defectuosa” (1. cit., p. 18).

153 Los "lavanderos al aire libre" se habian sustraido a la ley de 1860
sobre la industria de lavanderia, mediante la mentira de que no emplea-
ban a mujeres por la noche. Esta mentira fue descubierta por los inspec-
tores de fabrica, a la par que el parlamento veia desmoronarse, ante los
mensajes obreros que a él llegaban, la idea apacible y lirica que se habia
formado de lo que eran las "lavanderias el aire libre". En estas lavanderi-
as se emplean camaras de secado de 90 hasta 100 grados Fahrenheit, en
las que casi todos los que trabajan son muchachas. "Cooling"
(refrigeracion) es el término técnico que usan los obreros para expresar
las salidas accidentales de la cdmara de secado al aire libre. "Quince mu-
chachas en las cdmaras de secado. Un calor de 80 a 90 grados para el lien-
zo, de 100 grados y atin mds para los cambrays. Doce muchachas plan-
chando y plegando en un cuartucho de unos 10 pies cuadrados, en el
centro del cual se alza una estufa estrecha. Las muchachas se agrupan en
torno a la estufa, que irradia un calor horrible y seca rdpidamente los
cambrays para el planchado. El nimero de horas de trabajo de estas
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obreras es ilimitado. En casos de apuro, trabajan muchos dias seguidos
hasta las 9 o las 12 de la noche. (Reports etc. for 31 st Oct. 1862. p. 56.) Un
médico declara: "No se les conceden horas especiales para refrescar, pero
cuando la temperatura se hace demasiado insoportable o las manos de
las obreras se ensucian con el sudor, se les permite salir un par de minu-
tos . . Mi experiencia en el tratamiento de las enfermedades de estas
obreras me obliga a poner de manifiesto que su estado de salud es muy infe-
rior al de las hilanderas de algodon [jy en sus stplicas al parlamento, el capi-
tal las presentaba como rebosantes de salud, a la manera de Rubens!] Sus
enfermedades mds notorias son la tisis, la bronquitis, las enfermedades
uterinas, el histerismo en sus formas mds espantosas y el reumatismo.
Todas estas dolencias provienen, a mi juicio, directa o indirectamente,
del aire caliginoso que respiran en los lugares de trabajo y de la carencia
de vestidos calientes que las protejan de la atmosfera fria y himeda, al
volver a sus casas durante los meses de. invierno"(1. cit., pp. 56 y 57). Y
los inspectores de fébrica observan, refiriéndose a la ley de 1863, arranca-
da a duras penas a los joviales patronos de las "lavanderias al aire libre".
"Esta ley no sélo falla al no brindar a los obreros la proteccién que parece
brindarles... Estd formulada de tal modo, que sélo concede protecciéon
cuando se sorprende trabajando a nifios 0 mujeres después de las 8 de la
noche, y aun entonces se tropieza con un método de prueba articulado
en tales términos. que rara es la vez en que puede imponerse un castigo”
(1. cit., p. 52). "Considerandola como una ley con fines humanos y enca-
minada a la educacién, ha fracasado de lleno. A nadie se le ocurriria de-
cir que es humano permitir, o lo que tanto da, obligar a mujeres y nifios a
trabajar catorce horas diarias y acaso més, con o sin comidas, como bue-
namente se puede, sin ningtin género de restricciones en punto a edad,
sin distinciones de sexo y sin guardar el menor miramiento a los habitos
sociales de las familias de la vecindad en que se halla enclavada la lavan-
deria" (Reports etc. for 30 th April 1863, p. 40).

154 (Nota a la 2° edicién). Desde el afio de 1866, en que escribi lo anter-
ior, ha sobrevenido una nueva reaccién en este respecto.

155 "La actitud de cada una de estas dos clases (capitalistas y obreros)
era el resultado de la situaciéon concreta en que se veian colocadas."
(Reports etc. for 31 st Oct. 1848, p. 113.)

156 "Las clases de trabajo sujetas a la restriccion se relacionaban con la
elaboracién de productos textiles con ayuda de la fuerza hidraulica y de
vapor. Dos condiciones debia reunir un trabajo para gozar de la protec-
cién de los inspectores fabriles: aplicaciéon de fuerza hidraulica o de
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