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ANEXO Nº 1

PERFIL DEL EQUIPO EMPRENDEDOR

	DESCRIPCION DEL EMPRENDEDOR Y SUS SOCIOS


1. Nombre del emprendedor: 

Maritza Rosa Godoy Tapia
2. Profesión y/o actividad: 

Diplomada en Marketing y Gestión Comercial
3. Situación Laboral Actual: 

Autoempleada, asesora de proyectos de capacitación MGTV Ltda.
4. Declaración jurada simple de participación en sociedades. Deberá indicar razón social, Rut, objeto, giro y % de participación  o propiedad en cada una de ellas. 

99% de participación en MGTV Ltda. (se adjunta declaración) 

5. Experiencia en el ámbito del proyecto: 

Tiene amplia experiencia en ventas y administración habiéndose desempeñado como secretaria ejecutiva, agente exclusiva de ventas de seguros del Consosrcio Nacional de Seguros entre 1988-1991, corredora de seguros hasta la fecha, según resolución Exta. SVS 003 enero 1992). Ha colaborado en la elaboración e implementación de proyectos de inversión desde 1990 a la fecha, ha colaborado generando contenidos turísticos del sitio web oficial de la Ilustre Municipalidad de Arica http://www.aricachile.net y  cuenta con amplios contactos sociales y comerciales en Arica, Iquique y Antofagasta.

6. Competencias personales en el ámbito del proyecto (empresariales, técnicas, gestión, etc): 

Tiene un considerable expertise en el área de ventas y asesorías, ha viajado a Bélgica, Italia, Perú y Bolivia, ha sido consultora de empresas privadas desde el año 1988 a la fecha, posee excelentes habilidades sociales y capacidad para relacionarse con la gente. Posee diversos cursos de perfeccionamiento en las áreas de ventas, seguros, administración y relaciones humanas
7. Experiencias en emprendimientos anteriores:

1988 – 1991 Auto empleada, agente exclusiva de ventas de seguros del Consosrcio Nacional de Seguros 

1998 a la fecha. Corredora de seguros, venta de seguros de vida y generales
1998 – 1999 Autoempleada en la distribución de productos alimenticios al SENAME, Grupo de Formación Policial y Comisarías de Carabineros de Chile

2000 a la fecha Emprende MGTV Consultores desarrollándose en el área de consultora organizacional y capacitación 
8. Contactos con la industria y el mercado:

Por su actividad empresarial posee amplios contactos sociales y comerciales con diversos sectores de la industria y comercio que han conformado su cartera de clientes
9. Compromiso con el proyecto en relación a su participación actual y futura:

El beneficiario se compromete a dedicar 6 horas diarias laborales al proyecto durante todo el desarrollo del mismo, su participación actual y futura será como inversionista y gerente de operaciones del negocio

10. Antecedentes legales y finacieros

ANEXO Nº 2

FORMULARIO DE PRESENTACION

1.-     PRESENTACION GENERAL

1.1.-
Título del Proyecto:


Astro Tour “Del Desierto al Cosmos”
1.2.-
Código
(uso interno)

1.3.-
Entidad Patrocinadora:
1.4.-
Beneficiario: maritza rosa godoy tapia
1.5 
Región de Ejecución Primera

1.6.-
Duración del Proyecto 


	Nº de meses
	60


2.-
ANTECEDENTES


2.1.- del PATROCINADOR

	Nombre Entidad 



	Giro Principal

 
	

	Tipo de Entidad 


	

	Razón Social
	Rut



	Dirección
	Ciudad

Región

	Teléfono
	Fax

Email

	Nombre y cargo Representante Legal
	Rut




Firma…………..

         2.2.- del BENEFICIARIO

	Maritza Rosa Godoy Tapia

	Giro o Actividad

 
	Diplomada en Marketing y Gestión CComercial

	Razón Social
	Rut  9.229.348-3


	Dirección D Ordoñez Block 671 Depto 21 Arica
	Ciudad Arica

Región Primera

	Teléfono 09-8490098
	Fax 

Email mgtasociados@yahoo.es

	 Representante Legal
	Rut 



Firma……………………….

3.-
RESUMEN EJECUTIVO DEL  PROYECTO

Deberá incluir un análisis del problema u oportunidad que lo justifica 

Resumen Presupuesto

	Aportes
	FDI ($)
	Proponente ($)
	Otros ($)
	Total($)

	Totales
	19.800.000
	2.290.000
	
	30.850.000

	Sólo Pecuniario
	26.000.000
	4.850.000
	
	30.850.000

	Participación de cada fuente (%) 
	84
	16
	
	100


4.-
FORMULACION DEL PROYECTO 

4.1 Descripción del producto o servicio

Astro tour “Del Desierto al Cosmos”. El producto a ofrecer son circuitos de tour astronomicos y de etnohistoria regional.  Para ello se utilizará un minibus turístico con capacidad para 20 pasajeros y un furgon de arrastre habilitado con un telescopio, notebook y acomodaciones para 4 personas a la vez.

El tour consistirá en ir a buscar a los visitantes pasado mediodía a su lugar de origen en el minibus, llevándolos por el Valle de Lluta donde se les relatara la historia humana y fisica del valle, explicando los tlpos y metodos de cultivo, flora y fauna a medida que el tour se interna por el valle, hasta hasta llegar al Pucara de Copaquilla donde se les ofrecera un refrigerio campestre junto con un recorrido explicativo del lugar. Al atardecer comenzara la explicacion sobre los objetos celestes y con el uso de binoculares se van mostrando los primeros objetos celestes  junto con una explicacion sobre la atmósfera terrestre y el crepúsculo.

 Luego se dará una explicacion general que permita a los turistas ubicarse en la boveda celeste e identificar planetas, satelites, constelaciones, nebulosas, etc..

Mientras el grupo hace observaciones y consume un snak campestre (anticuchos, etc.) los turistas van pasando de uno en uno a hacer observaciones de la Luna y Saturno en el telescopio. Finalmente los visitantes son devueltos en el minibus a su lugar de origen.
4.2. Descripción del mérito innovador del proyecto

El turismo astronomico y etnohistorico son dos modalidades bien conocidas en el pais y en el mundo. En la Tercera  Region hay actividades de esta modalidad turistica desde hace largo tiempo y en nuestra region, a pesar de existir las condiciones para esta clase de turismo no ha sido explotada.

Una innovacion adicional consiste en inclulr la etnohistoria dentro de los contenidos del tour,  pues a lo largo del circuito existen puntos de gran atractivo en este tema.  La idea central consiste en entregar los atractivos y potencialidades del cizcuito de manera muy seduciora y didactica.

 4.3.    Descripción de insumos y proceso de producción

Inversiones:

Un minibus turistico con capacidad para 20 personas 

Un carro de arrastre acondicionado como observatorio movil con capacidad para 4 personas 

Un telescopio G75 Power 40 114675 Luminous 

Un notebook Toshiba Satellite 
1 cámara digital 

1 computador PC con sus accesorios

Insumos por tour 20 personas
80 litros de petroleo

viveres snack

4.3     Plan de Negocios  

· Descripción detallada y cuantificación del Mercado Objetivo (Segmento o nicho de mercado)

El mercado objetivo primario son los alumnos de colegios, liceos, institutos, etc., también los turistas nacionales y extranjeros que pasan a lo largo de todo el año por la ciudad de Arica y ciudadanos ariqueños en general.

· Identificación y cuantificación potencial de crecimiento del negocio  

El negocio está planteado en etapas, no tiene gastos fijos importantes y se pretende reinvertir lo mas posible en sus inicios.

El potencial de crecimiento se encuentra relacionado de manera muy importante con la difusion por los temas astronomicos tanto dentro de la ciudad como entre los turistas. La fascinacion por la observacion del cosmos es comun a la mayoria de las personas y una campañ de difusión por estos temas  es un excelente medio para hager crecer el negocio. el proyecto contempla la creación de un sitio web que difunda  la oferta y ademas de espacio para la creacion de clubes en colegios e institutos como parte de la estrategia de crecimiento

· Caracterización de la Competencia

No existe en la ciudad una oferta similar o que compita por el mismo publico objetivo, cierto tipo de competencia a nivel local la constituyen los tour al Lago Chungará y el Parque Nacional Lauca, 

·    Ventajas comparativas del producto o servicio

El producto apunta a un nicho inexplorado de las posibilidades turísticas de la zona; la explotación del interés científico e histórico que cuenta con un importante mercado potencial en colegios, institutos, etc. tanto locales como en las frecuentes giras de estudio que llegan a nuestra ciudad durante todo el año. Arica es una ciudad con gran flujo turístico de esa clase y los astro tour pueden también apuntar al mercado de los colegios de Tacna.
Otra ventaja comparativa es que el negocio tiene posibilidad de moverse físicamente de modo de ir cambiando los paisajes y las temáticas de los tour a diferentes lugares escogidos de antemano. El hecho de tratarse de un tour temático de valor cultural también posibilita la participación en fondos concursables y la creación de alianzas con colegios para incluír estos tour dentro de las actividades extraprogramaticas.

Finalmente un tour de este tipo dará impulso turístico a lugares que hoy no lo tienen con todas las externalidades positivas que esto implica para las comunidades cercanas 
· Modelo de financiamiento futuro de la empresa

Un inicio con bajos costos de operación y la reinversión de las utilidades iniciales es el modelo de financiamiento diseñado para la empresa, también existe la voluntad de buscar convenios de servicio con escuelas y otras instituciones educativas de modo que los tour resulten parte de las actividades curriculares. La postulación a proyectos específicos de mejoramiento educativo y extensión científica que permitirá la infraestructura del proyecto también constituyen una probable fuente adicional de financiamiento.
· Descripción del modelo de negocio (organización, precio, estrategia de comercialización)

Organización: El empresario actuará además como gerente de la empresa gestionando toda su actividad de ventas y control financiero, además se contará con un(a) guía y chofer y un ayudante, ambos a honorarios en base a cada tour.

Precio: el precio del tour por persona será de 8 mil pesos en grupos de 20 personas
Estrategia de comercialización: 

La creación y mantención de un sitio web con un club virtual de astronomía dirigido a alumnos de instituciones educativas y personas en general con interés en la astronomía será una de las principales estrategias de comercialización. En este sitio web se irán documentando los diferentes tour a medida que se van haciendo para presentarlos como una alternativa entretenida para aprender y divertirse.

También se repartirán flyers durante el primer mes de operación, se contactarán medios de prensa para difundir el negocio 
· Descripción de aspectos Normativos, Regulatorios y ambientales nacionales y extranjeros que pudieran afectar la comercialización del producto o servicio
No existen restricciones relevantes a este proyecto dentro de las normativas vigentes.

Valorización de Patentes y/o Royalties
No hay

· Proyección del flujo de caja del proyecto (5 años)

Deberá explicitar los supuestos para cada una de las variables relevantes para el proyecto en el tiempo.

· Plan de Inversiones

· Ingresos 

· Costos

· Indicadores (VAN, TIR)

Plan de inversiones:

Inversiones en activo fijo ($)

1 Minibus Turístico 20 pasajeros $ 7.500.000
1 Carro de arrastre para observatorio móvil $ 3.000.000
1 Telescopio 40-114675 Luminova $ 228.000
20 binoculares $ 372.000
1 Notebook Toshiba Sattelite $ 1.000.000

1 Cámara digital $ 200.000
1 Computador PC con sus accesorios $ 550.000

Ingresos estimados mensuales: 

Se estima en una primera etapa la atención de 5 viajes mensuales con 200 turistas, lo que dará un ingreso mensual estimado de $ 1.600.000.-
Costos mensuales estimados

Para 200 turistas atendidos mensualmente 

Petroleo $ 250.000.-

Snack $ 60.000.-

Fondo mantenciones e imprevistos $ 90.000.-

Honorarios guía $ 250.000.-

Honorarios equipo de apoyo $ 150.000.-

Costo mensual estimado $ 800.000.-

	FLUJO NETO

	(M$)

	
	
	
	
	
	
	

	 
	AÑO 0
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5

	Inversión
	10.950
	 
	 
	 
	 
	 

	Ingresos Netos
	 
	19.200
	19.200
	19.200
	19.200
	19.200

	Costos y Gastos
	 
	9.600
	9.600
	9.600
	9.600
	9.600

	Margen Neto
	 
	9.600
	9.600
	9.600
	9.600
	9.600

	Depreciación
	 
	2.190
	2.190
	2.190
	2.190
	2.190

	U.A.I.
	 
	7.410
	7.410
	7.410
	7.410
	7.410

	Impuestos
	 
	500
	500
	500
	500
	500

	Flujo Neto 
	-10.950
	6.910
	6.910
	6.910
	6.910
	6.910


Indicadores:  $8.079.750.-
VAN

TIR  35,99%
TASA DESCUENTO ANUAL:  10%
4.5. Resultados y Metas: Deberá establecer indicadores cualitativos y cuantitativos durante el periodo de ejecución de financiamiento del FDI, en relación con los niveles de ventas del negocio, la participación de mercado y rentabilidad del negocio.   

Resultados cualitativos esperados:

· Desarrollo del mercado de turismo de intereses astronómicos en la ciudad, posicionando a la empresa como pionera en este segmento

· Apertura de un nuevo nicho, no explotado actualmente que se sumará a la oferta turística tradicional ya existente.

· Promoción de lugares del altiplano que usualmente no son destinos turísticos como pucaras y pequeños caseríos que puedan servir como lugar de las observaciones
· Creación de fuente de trabajo para guías de turismo especializado en la ciudad

Resultados cuantitativos esperados:

· Captación, dentro del primer año de funcionamiento de un flujo promedio no inferior a los 200 turistas mensuales atendidos

· Creación de alianzas estratégicas dentro del primer año con  no menos de 20 colegios de enseñanza básica

· Creación de alianzas estratégicas dentro del primer año con  no menos de 20 colegios de enseñanza media
· Crecimiento de la cantidad de turistas atendidos a una tasa no menor del 20 por ciento anual a partir del segundo año

5.
DETALLE DE ACTIVIDADES  Y PRESUPUESTO  

5.1
Programa de Actividades 

a) Del Patrocinador: Deberá describir,  detallar y justificar las actividades de apoyo que realizará el patrocinador, identificando los recursos profesionales que dispondrán para el proyecto y su dedicación.

b) Del proyecto: Deberá describir y detallar las actividades que se realizarán en el proyecto, identificando los resultados al término de cada una de ellas y señalando aquellas actividades que son críticas para su desarrollo. 

Deberá presentar una carta gantt del proyecto. 

1. Se realizará un estudio de marketing que caracterize el mercado potencial, dentro de esta etapa se contempla un viaje a la Tercera Región donde existen experiencias exitosas en el campo de los tour astronómicos.

2. Imagen corporativa. En esta etapa se diseñarán y elaborarán los productos destinados a dar la imagen distintiva de nuestro producto: logos, papelería, ropa, pintura de los vehículos, etc.
3. Constitución Sociedad:  Se contratarán los servicios de un abogado para que constituya una Sociedad de Derecho, y de este modo iniciar el proceso de Iniciación de Actividades ante el Servicio de Impuestos Internos.

4. Inicio de Actividades.

5. Diseño e implementación del sitio web. Como producto se espera crear un sitio con contenidos astronómicos y descripción de nuestro producto, usando las conclusiones obtenidas del estudio de mercado.
6. Diseño e impresión folletería. A partir del estudio de mercado y de los diseños creados para la imagen corporativa se procederá al diseño y la impresión de los folletos promocionales
7. Adquisición y acondicionamiento de minibus. Se adquirirá un minibús turístico el que deberá ser acondicionado de modo que esté en condiciones de obtener el permiso para servir de transporte de turistas
8. Adquisición y acondicionamiento de carro de arrastre para observatorio móvil. Se adquirirá un carro de arrastre el que será acondicionado para alojar un telescopio y acomodar a cuatro personas en su interior
9. Adquisición de un telescopio, 20 binoculares y un notebook
10. Adquisición de cámara digital.

11. Adquisición de computador PC con sus accesorios: grabador de CD, webcam, impresora.

12. Visitas a terreno para determinar los mejores lugares de observación. Se efectuarán visitas a diversos lugares del altiplano y precordillera que presenten condiciones aptas para hacer observaciones astronómicas
13. Arriendo y alhajamiento de una oficina en Arica 6 meses.

14. Instalación de campamento base en Ausipar. Como producto de esta actividad se espera dejar el campamento base en condiciones óptimas de funcionamiento.

15. Habilitación de oficina en Arica. Como producto de esta actividad se espera contar con un lugar físico de contacto en la ciudad de Arica donde los visitantes puedan contratar el tour y hacer los pagos.

16. Publicidad y propaganda, contratación en los medios de prensa escrita y TV local
5.2 Presupuesto del Proyecto 

5.2.1 Presupuesto por Actividades

Se deberá realizar un presupuesto detallado mensual de gastos por actividad, identificando las distintas fuentes de financiamiento, de acuerdo al siguiente formato.

Presupuesto consolidado según actividades establecidas en el 5.1
	Actividad
	Aporte FDI      ($)
	Aporte Proponente ($)
	Aporte Otros ($)
	TOTAL                 ($)

	Estudio de Marketing, viaje a Tercera Región y Santiago
	1.650.000
	1.050.000
	
	2.700.000

	Imagen corporativa, creación de material identificatorio (papelería, poleras, gorros, pintura vehículos)
	3.500.000
	1.000.000
	
	4.500.000

	Constitución de Sociedad 
	   450.000
	
	
	450.000

	Gastos de Operación 6 meses
	4.800.000
	
	
	4.800.000

	Diseño e Implementación del sitio Web
	2.500.000
	
	
	2.500.000

	Diseño e Impresión de folletos promocionales
	1.000.000
	
	
	1.000.000

	Adquisición y acondicionamiento de minibus
	7.500.000
	
	
	7.500.000

	Adquisición y acondicionamiento de carro de arrastre para observatorio móvil
	3.000.000
	
	
	3.000.000

	Adquisición de telescopio, binoculares, notebook
	1.600.000
	
	
	1.600.000

	Adquisición de cámara digital 
	
	200.000
	
	200.000

	Adquisición de computador PC desktop con sus accesorios
	
	550.000
	
	550.000

	Visitas a terreno para determinar los mejores lugares de observación
	
	150.000
	
	150.000

	Arriendo y alhajamiento de una oficina en Arica 6 meses
	
	1.500.000
	
	1.500.000

	Difusión y propaganda
	
	400.000
	
	400.000

	TOTAL ($)
	26.000.000
	4.850.000
	
	30.850.000


5.2.2. 
Presupuesto por ítem de gasto (consolidado)

Se deberá realizar un presupuesto detallado mensual de acuerdo a la siguiente tabla.

	
	ITEM
	FDI
	Beneficiario
	Patrocr
	Otros
	TOTAL

	A
	COSTO DE PATROCINIO
	
	
	
	
	

	B.
	 RECURSOS HUMANOS
	2.400.000
	
	
	
	 2.400.000

	C.
	CONTRATOS
	9.100.000
	2.050.000
	
	
	11.550.000

	D.
	INVERSIÓN
	12.100.000
	750.000
	
	
	12.850.000

	E.
	OPERACIÓN
	2.400.000
	1.650.000
	
	
	  4.050.000

	TOTAL


	26.000.000
	4.850.000
	
	
	30.850.000


5.2.3. Total Solicitado al FDI

	
	ITEM
	MES 1
	MES 2
	MES 6
	TOTAL

	A
	COSTO DE PATROCINIO
	
	
	
	

	B.
	 RECURSOS HUMANOS
	400.000
	400.000
	400.000
	2.400.000

	C.
	CONTRATOS
	5.150.000
	3.950.000
	
	   9.100.000| 

	D.
	INVERSION
	
	12.100.000
	
	   12.100.000

	E.
	OPERACIÓN
	   400.000
	    400.000
	400.000
	   2.400.000

	TOTAL


	6.400.000
	16.400.000
	800.000
	26.000.000


5.2.4.Total Aporte Patrocinador

	
	ITEM
	MES 1
	MES 2
	MES 12
	TOTAL

	A
	COSTO DE PATROCINIO
	
	
	
	

	B.
	 RECURSOS HUMANOS
	
	
	
	

	C.
	CONTRATOS
	
	
	
	

	D.
	INVERSION
	
	
	
	

	E.
	OPERACIÓN
	
	
	
	

	TOTAL


	
	
	
	


5.2.5.
Total Aporte del beneficiario

	
	ITEM
	MES 1
	MES 2
	MES 3
	TOTAL

	A
	COSTO DE PATROCINIO
	
	
	
	

	B.
	RECURSOS HUMANOS
	
	
	
	

	C.
	CONTRATOS
	1.050.000
	1.000.000
	
	2.050.000

	D.
	INVERSION
	
	1.150.000
	
	1.150.000

	E.
	OPERACIÓN
	
	1.650.000
	
	1.650.000

	TOTAL


	1.050.000
	3.800.000
	
	4.850.000


5.2.6
Total Aporte Otros

	
	ITEM
	MES 1
	MES 2
	MES 12
	TOTAL

	A
	COSTO DE PATROCINIO
	
	
	
	

	B.
	RECURSOS HUMANOS
	
	
	
	

	C.
	CONTRATOS
	
	
	
	

	D.
	INVERSION
	
	
	
	

	E.
	OPERACIÓN
	
	
	
	

	TOTAL


	
	
	
	


5.2.7. Presupuesto por Item


Los cuadros de este punto deberán ser llenados en forma mensual y por fuente de financiamiento.

A. COSTOS PATROCINADOR

	DESCRIPCION DE ACTIVIDAD
	H/H 
	TARIFA
	COSTO MENSUAL
	MES 1 
	MES 2  
	MES N  
	TOTAL

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	 
	
	
	
	

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	


B. RECURSOS HUMANOS

	NOMBRE
	RUT
	CARGO EN EL PROYECTO
	COSTO MENSUAL
	MES 1 
	MES 2 
	MES N  
	TOTAL

	
	
	Chofer
	150.000
	150.000
	150.000
	150.000
	900.000

	
	
	Guía
	250.000
	250.000
	250.000
	250.000
	1.500.000

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	2.400.000


C. CONTRATOS

	NOMBRE DEL CONTRATO
	DESCRIPCIÓN DE LA CONTRATACIÓN
	MONTO
	MES 1 
	MES 2
	MES N 
	TOTAL

	Estudio de Marketing, viaje a Tercera Región y Santiago
	Contratación del estudio y viaje a La Serena para conocer los tour astronómicos
	2700000
	2700000
	
	
	2.700.000

	Imagen corporativa, creación de material identificatorio (papelería, poleras, gorros, pintura vehículos)
	La imagen corporativa consistirá en el desarrollo de una serie de productos y souvenirs que identifiquen al negocio
	4500000
	4500000
	
	
	4.500.000

	Constitución de Sociedad
	Los gastos de abogado y notariales para la constitución legal
	450000
	450000
	
	
	450.000

	Diseño e Implementación del sitio Web
	Se contratará el diseño de un sitio web y su alojamiento durante un año
	
	
	2500000
	
	2.500.000

	Diseño e Impresión de folletos promocionales
	Se contratará el diseño e impresión de 1000 ejemplares de folletos ofreciendo el producto
	
	
	1000000
	
	1.000.000

	Difusión y Propaganda
	Se contratarán 2 promotoras para repartir fliers promocionales durante  1 mes$ 100.000
	
	
	400000
	
	400.000

	TOTAL 
	
	
	7650000
	3900000
	
	11.550.000


D. INVERSION

	ITEM
	DESCRIPCION (CANTIDAD Y PRECIO UNITARIO) 
	MONTO
	MES 1 
	MES 2 
	MES N 
	TOTAL

	Adquisición y acondicionamiento de minibus
	1 minibus turístico para 20 pasajeros $ 7.500.000
	7500000
	7500000
	
	
	7.500.000


	Adquisición y acondicionamiento de carro de arrastre para observatorio móvil
	1 carro de arrastre con acomodación para telescopio y 4 personas

	3000000
	3000000
	
	
	3.000.000

	Adquisición de telescopio, binoculares, notebook
	1 telescopio 40-114675 675 power $228.000
20 binoculares Vivitar 20x50 $ 18.600
1 Notebook Toshiba Satellite $ 1.000.000


	160000
	160000
	
	
	1.60000

	Adquisición de computador PC desktop con sus accesorios
	1 PC impresora inyección de tinta, grabador de CD
	550000
	550000
	
	
	550.000

	Adquisición de cámara digital
	1 cámara Samsung $ 200000
	200000
	200000
	
	
	200.000

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	12.850.000


E. OPERACIONES

	ITEM
	DESCRIPCION

  
	MONTO
	MES 1 
	MES 2 
	MES N
	TOTAL

	Gastos de Operación 6 meses
	Corresponde al capital de trabajo necesario para  honorarios y gastos de operación de los tours
	2400000
	400000
	400000
	400000
	2.400.000

	Visitas a terreno para determinar los mejores lugares de observación
	Un viaje a las localidades del altiplano
	150000
	
	150000
	
	150.000

	Arriendo y alhajamiento de una oficina en Arica 6 meses
	Arriendo mensual $200.000
Alhajamiento $300.000
	1500000
	
	1500000
	
	1.500.000

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	4.050.000
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